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PASSAT I PRESENT, HISTORIA
ECONOMICA DE CATALUNYA

Guillem Lépez-Casasnovas
Director de la Revista Economica de Catalunya

Benvolgut col-legiat,

Teniu a les mans el nou nimero de la REC que ens ha preparat
el Dr. Albert Carreras Odriozola. Conté un dossier aprovat pel
Consell de Redaccio amb alguns dels considerats temes ba-
sics de la historia economica de Catalunya. Per entendre el
present, a la cerca de les seves arrels, dels fonaments de la
nostra economia.

Qui subscriu no és dels que pensen que la historia es repeteix,
0 que, entot cas, ‘rima’. Tot i gaudir de la saviesa de I'entrevis-
ta que férem a Francesc Cabana, col-legiat de merit del nostre
Col-legi, i que transcriu el mateix Albert Carreras, la historia és
registre d’un present que s’acumula des de les experiencies
viscudes al llarg del temps. Jo crec que aquesta es mou per un
plegat de circumstancies que fan emergir, des de les arrels del
capital huma d’un pais, els interessos i les conveniéncies del
moment. Sobre I'evolucié de les estructures productives es po-
den formular diverses hipotesis en termes (i) del paper dels re-
gims de domini extractiu diferencials dels ‘invasors’, per ocupar
i beneficiar-se de la situacié geoestrategica o de lariquesa d’un
pais, o del cors fugisser i espoliador dels seus recursos naturals
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i humans; (i) de qui, i com, s’apropia de les plusvalues, ja gene-
rades a partir dels actius naturals, iles tradueix en noves formes
de produccio recurrent i en el comerg, o qui, i com, s’apropia
de les transaccions dels recursos exhauribles esvaits d’un sol
cop; (iii) com aquests excedents —dels capitals acumulats inici-
als— es reassignen després, a la vista de les oportunitats que
ofereixen els mercats en cada conjuntura; (iv) la incidencia que
en les estructures productives tenen els esdeveniments natu-
rals, pandemics o bel-lics, i els seus efectes sobre la demogra-
fia, vist com se sufraguen les guerres —amb diners o amb lle-
ves—, 0 com es financen les guarnicions en epoques de pau; i
(v) 'impacte idiosincratic de I'emprenedoria schumpeteriana,
des de I'experiencia de registres anteriors, o 'empenta d’uns
pocs nouvinguts, o per part d’unes elits, combinant innovacio i
talent, i assumint diferents dosis de risc.

En definitiva, cal interrogar-se si a partir d’aquests desenvolu-
paments s’acaben tenint les institucions que la societat desitja,
0 son el resultat aleatori i asistematic de conjuntures imprevisi-
bles. En altres paraules, es tracta d’analitzar com neix la burge-
sia incipient en una primera acumulacio, i com d’aquesta bur-
gesia en resulta una primera classe precapitalista. | quin
impacte tenen, respecte dels replegaments autarquics, els
trencaments interns del proteccionisme o del comerg més glo-
pbal. O si sdn consequencia d’un conjunt de factors externs, ja
causats per individus que migren i que, si escau, retornen amb
diners, ja resultat de les accions compensatories de creacio
d’activitats publiques, fortificacions o esglésies d’impacte mul-
tiplicador macroeconomic. Quin rastre (path dependence) hi
han deixat tots aquests elements relatius a la manera de feride
gestionar 'economia, donades les realitats viscudes, en relacio
amb el que avui és una creixent internacionalitzacié economica.
Aquestes sén qliestions prévies que traspuava I’encarrec fet
pel Consell Editorial de la REC.




Com a resultat de tot aixd anterior, a judici de qui sotasigna, el
futur de I'economia esdevé, aixi, resultat d’'una mena de DAFO
de pais. Sempre de manera temptativaiintentantimaginar-me’l
en els seus pros i contres, reptes i llasts, fortaleses i debilitats,
per encarar el futur que marca el desenvolupament economic.
Aixi ho veig jo, de fet, a hores d’aral

Perd de ben segur que la lectura dels textos que segueixen ens
ha de servir per revisar percepcions i prejudicis des de I'anco-
ratge de les realitats analitzades.

El monografic s’Tacompanya de la seccié Bustia Oberta, que
compta amb el tradicional, ja, article del Dr. Bohigas sobre com
era I'economia ancestralment, i el paper de la moneda i de la
plata, i una nota breu d’Anton Gasol, Ramon Llull, Francesc
Moragas i I'ideari de La Caixa. A partir de la inspiracio filosofica
de Ramon Llulli adoptant el métode grafic de la seva Ars mag-
na, Francesc Moragas va saber perfilar la sinopsi ideologica
general de la Caixa de Pensions per a la Vellesa i d’Estalvis.

Aquest cop, a més, la Bustia compta també amb un interessant
treball de Jordi Gali i Elia Capella. Una reflexié sobre el paper de
'impost de patrimoni a casa nostra, de resultes d’'un seminari i
colloqui celebrat a la Universitat Pompeu Fabra amb Gabriel
Zucman, un dels autors més citats pels seus treballs d’analisi

sobre 'equitat de I'impost. Els autors parteixen de pensar que un
altre impost és possible, a igual recaptacio i un minim exempt de
10 milions d’euros. La xifra és molt elevada, i son dbvies les con-
sequiencies d’aixd en termes diferents; per exemple, en els ge-
neracionals (son els rics i més grans d’edat els exempts més
beneficiats), iintergeneracionals, ja que preserva més el patrimo-
ni dinastic. Els autors saben que, com en tot sistema tributari,
caldrien correccions en successions, que acompanyarien aquest
impost, i correccions de revisio del tractament de les rendes de
capital, avui poc gravades a compte que ja ho fara, per a alguns,
I'impost de patrimoni. En els calculs s’estima que el trencament
dels trams i un tipus marginal del 2% mantindria la recaptacioii el
nombre de declarants. Galii Capella proposen mantenir I'impost,
pero eliminar el topall conjunt de renda i patrimoni (amb el perill
que aquest fetimpliqués que I'impost fos considerat confiscato-
ri en renda), i eliminar totes les exempcions, deixant en l'aire el
tractament dels patrimonis familiars afectats a I'activitat empre-
sarial. En tot cas, una reflexié interessant que ha de servir per
animar que la bustia oberta de la Revista es nodreixi de les con-
tribucions del saber dels bons economistes del pais.

Per acabar, vull donar les gracies de nou a Albert Carreras, per
la cura en la selecci6 dels treballs, i saludar la Dra. Laia Maynou,
nova secretaria de la Revista; també, agrair a la Dra. Judit Vall,
secretaria sortint, I’excel-lent tasca realitzada.

DAFO de pais. Actius i passius per a ’economia catalana

e Societat amb valors de benestar de mitjanes més altes.
e (Cluster amb cert grau de K social
e Sentiment fort de pertinenca

e Geografia i clima relativament favorables:
turisme sempre al rescat!

e Amb la manera de fer de qui no es pot repenjar en el
sector public

e Registre del passat (qui sabia ja navegar i transaccionar
en el segle XIV... avui sap de derivats i col-laterals)

e Ubicacié geoestrategica per a la logistica mediterrania

e Es “pais para viejos” i innovadors!

Font: G. Lopez Casasnovas (2024). Elaboracié propia.

e Més abocament exterior (espavilar en contexts canviants)

e Amb variancies (desigualtats) creixents
e Marc politic inestable

e |ndividualisme, costa compartir, despreocupacio per
“allo de tots i de ningu”

e D’esquenes a la innovacio disruptiva com a forma
conservadora

e El Khuma es debilita i 'exportem
e Mirar el poder des de la distancia: voler i doldre

e Fls perills de caure en el monoconreu del turisme en
la seva versio pitjor

e Sense poders pubics, sense palanques: major
fragilitat en les conjuntures i davant dels costos
d’oportunitat intersectorials

/
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INTROD

Albert Carreras
Universitat Pompeu Fabra

l. Homenatge a Jordi Nadal

Va ser I’'any 1987, amb direccié de Marti Parellada i secreta-
ria de Joan Trullén —tots dos encara ben actius al Col-legiia
la Revista Econdmica de Catalunya— que es va fer un mono-
grafic dedicat a “una nova visié de la historia economica de
Catalunya”. Feia poc que I’'exposicié Catalunya, la fabrica
d’Espanya. 1833-1936 havia sacsejat topics i havia constru-
it una nova visio, ben organitzada i coherent, de la industria-
litzacié catalana i del seu paper en I'economia espanyola.
|’exposicio, dirigida per Jordi Nadal i Jordi Maluquer de Mo-
tes, i el monografic, coordinat per Carles Sudria, han estat
fonaments solids del qué s’ha ensenyat al mén universitari.
Han esdevingut la cultura general que cal tenir sobre la his-
toria economica de Catalunya.

El Consell Editorial de la Revista Economica de Catalunya,
dirigit per Guillem Lopez Casasnovas, ha cregut oportu revi-
sitar aquests fonaments. Han passat trenta-set anys i moltes
coses han canviat en la realitat de I’'economia catalana, pero
també moltes en com la interpretem. El mateix Jordi Nadal
va lluitar fins al final de la seva vida per il-luminar nous aspec-
tes del passat recent i del passat llunya. No va oblidar mai la
importancia de la historia de la poblacié ni laimportancia del
lideratge industrial. El seu darrer llibre el va dedicar al projec-
te industrial més ambicids de la primera meitat del segle XX
catala —la Hispano-Suiza-i a les raons del seu fracas. El va
transformar en exemple paradigmatic del “fracas de la Sego-
na Revolucié Industrial”. Els seus deixebles van anar investi-
gant en tot alld que prometia resoldre interrogants fonamen-
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tals. En el numero monografic que segueix proposem un
carrusel de respostes a les preguntes que els economistes i
els ciutadans curiosos pel seu passat s’han anat formulant
en I'esperit de Jordi Nadal, que sempre recordava que va
abandonar els estudis d’historia de la poblacid per dedi-
car-se als d’historia de la industrialitzacié per entendre i ex-
plicar els canvis economics que s’estaven produint davant
dels seus ulls en els anys seixanta del segle XX i que eren els
causants dels canvis demografics que havia documentat,
quantificat i contextualitzat en les seves obres.

Com a homenatge genui a Jordi Nadal, tots els articles del mo-
nografic corresponen a investigadors que han dialogat amb la
seva obra. En alguns casos, com a deixebles i continuadors de
la seva trajectoria; en altres casos, contrastant i revisant les
seves hipotesis, sempre influents, i en d’altres, ampliant I'es-
guard sobre la industrialitzacio catalana parant atencio a altres
sectors —com I'agrari—, a altres problematiques simultanies a la
industrialitzacié —com la transformacio i sostenibilitat mediam-
biental-, a d’altres periodes —la Catalunya antiga i medieval-, o
a les relacions amb la integracio europea.

No hem arribat a tractar tots els temes nadalians, ni totes les
hipotesis sobre quines son les arrels de I’'economia catalana.
Urgencies de diversa mena no han permeés disposar d’un
article sobre I’evoluci¢ de la poblacié catalana i com ha can-
viat el nostre coneixement sobre I'experiencia demografica
des de les aportacions de Jordi Nadal. Es un bon moment
per reconeixer que la recerca feta al Centre d’Estudis Demo-
grafics (CED) —una iniciativa de Jordi Nadal que va triomfar
gracies al lideratge d’Anna Cabré— ha estat enorme i ha
construit sobre noves bases el coneixement del passat de la



poblacié catalana. Una gran fita va ser la publicacié de I’'obra
cabdal d’Anna Cabré (El sistema catala de reproduccio, Bar-
celona, Proa, 1999 ), subtitulada 700 anys de singularitat
demografica. Es tanta la renovacié de coneixement i el lide-
ratge de recerca del CED que caldria, com a minim, un altre
monografic per fer justicia a la recerca realitzada.

La nova recerca d’una legi6 d’estudiosos i deixebles ha anat
tirant enrere fins a trobar uns origens que alguns havien en-
trellucat perd que no s’havien acabat de valorar com calia.
Ara no podem parlar de I'origen de la industrialitzacié a Ca-
talunya sense comencar en el darrer ter¢ del segle XVII, ni
podem menystenir qué va passar en el mig segle anterior a
la primera fabrica de vapor —la Bonaplata, oberta el 1833 i
cremada el 1835. El llarg segle i mig de 1680 a 1840 (estudi-
at magistralment com una unitat per Alex Sdnchez i Francesc
Valls a Les crisis a Catalunya en una etapa de creixement i
transicio (1680-1840), Recerques, 72-73, 2016-2017, 119-
170) ara és ric de fets i fendmens que expliquen i caracterit-
zen la industrialitzacié catalana i la fan interessant per als
catalans d’avuii donen compte de per que ho va ser tant per
als seus contemporanis.

Amb aquesta perspectiva historica llarga, I'esplendor del se-
gle XIX s’entén en tota la seva excepcionalitat i en la comple-
xitat de les seves multiples consequéncies: les finances, els
ferrocarrils, la construccié de I'Eixample de Barcelona, la
formacié d’una classe obrera nombrosa i combativa, la for-
macié del capital huma, la competitivitat dins de I'economia
espanyola, la creacié d’una aglomeracié —la barcelonina—
sense pariod a I'Europa mediterrania i que ha estat el fona-
ment de la resiliencia de ’'economia catalana, la singularitat
de la seva dinamica social i politica —bona per a alguns as-
pectes, desafiant per a molts altres, complexa sempre—, i el
fet de tractar-se d’una societat original al sud d’Europai prou
singular a escala global.

Agafem I’exemple, abans esmentat, de la Hispano-Suiza
(Jordi Nadal, amb la col-laboracié de Carles Sudria, La His-
pano-Suiza. Esplendor y ruina de una empresa legendaria,
Pasado y Presente, Barcelona, 2020). Jordi Nadal la va con-
siderar paradigmatica del fracas de la segona revolucié in-
dustrial. Neix a principis del segle XX —el 1904—, aprofitant el
dinamisme economic i empresarial barcelonii catala, obert a
capitals, empresaris i técnics d’arreu del mén. Uneix el talent
i la intuicio empresarials de Damia Mateu amb el talent d’en-

Les arrels de ’economia catalana
se situen a finals del segle XV1I,
quan la demanda de vins 1
aitguardents per part de ’Europa
més rica va impactar en moltes
regions de I’Europa meridional”

ginyer del suis Charles Birkigt. Vet aqui la rad del nom de
I’empresa que creen —La Hispano-Suiza. En els anys anteri-
ors a la Gran Guerra, els automobils Hispano-Suiza excel-
leixen en la qualitat mecanicaien la dels acabats i esdevenen
un producte de gamma alta, que anira esdevenint de luxe
gracies als exits esportius —les curses de cotxes. La guerra
oferira oportunitats insospitades: I'’enginy mecanic de Birkigt
el portara a inventar un motor d’aviacio que superara tots els
de la competéncia. Els motors Hispano-Suiza seran cobe-
jats per les forces aéries de les potencies aliades. L’exit por-
tara 'empresa a obrir una planta a Paris que esdevindra la
unitat més rendible de tot el negoci.

Els exits i la fama també portaran problemes: el rei Alfons XIlI
s’encapritxa amb els Hispano-Suiza i vol que n’hi hagi una
fabrica a prop de Madrid. Tot i que en Damia Mateu no ho veu
gens clar, no pot fugir d’aquest compromis amb el seu client
més il-lustre i obre una planta a Guadalajara, que sempre
generara perdues. La Hispano-Suiza supera les males tem-
porades —la crisi del anys trenta, la guerra—i quan retorna una
certa normalitat postbel-lica, Juan Antonio Suanzes, el pre-
sident de I'INI i maxim defensor de I'autarquia, pressiona
|’aleshores primer accionista de La Hispano-Suiza —Miquel
Mateu, fill del fundador— per quedar-se amb I'empresa i
transformar-la en una eina de la politica industrial del nou
regim. Malgrat els molts serveis prestats a Franco, el fran-
quisme s’acabara quedant la seva empresa pagant-la molt
per sota del seu valor —una expropiacié de facto.

Aquellaempresa, que hauria pogut protagonitzar el lideratge
automobilistic catala i espanyol i potser transitar cap a la
produccié en massa d’automobils en els anys de la difusid i
popularitzacié de I'automocio, va ser transformada en una
eina de la politica autarquica que, tristament, va fracassar
completament en I'objectiu de difondre els automobils de
turisme —els “turismes”. Jordi Nadal ho veuiho presentacom
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una repeticio del fracas de la Primera Revolucié Industrial.
Aquelles iniciatives empresarials que s’alineaven felicment
amb les més avancades del mén no van reeixir. No van poder
saltar a la produccié en massa per les interferencies politi-
ques que ni van deixar fer ni van saber fer.

El pas del temps fa que nous periodes o problemes que es
veien massa propers esdevinguin matéria de recerca per a
noves generacions. Aixo ha passat en noves branques indus-
trials, en noves especialitzacions productives, en noves com-
binacions de treball, emprenedoria i capital. L' emprenedoria
ha estat sempre una obsessio dels nostres millors historiadors
economics, bé sigui un Jordi Nadal, bé sigui un Francesc Ca-
bana, com podrem comprovar en I'entrevista que li fem.

Il. Les arrels de I’economia catalana

’opcid per centrar I'atencié sobre les arrels de I’economia
catalana va ser objecte de debat en el si del Consell de Re-
daccié de la Revista. Alguns membres significats van propo-
sar comencar a I'Edat Mitjana, recordant la importancia,
transcendénciaivigencia del Consolat de Mar. Vaig defensar
I’opcié de situar les arrels de I'economia catalana en els ori-
gens de la industrialitzacié, que és el fenomen que més ha
donat forma a I’economia catalana i el que encara la condi-
cionaperabéiperamal. Perabé, perque laforca, I'empen-
taila prosperitat de Catalunya es vinculen a I’exit, precocitat
i excepcionalitat de la seva industrialitzacié. Per a mal, per-
que patim els costos de la desindustrialitzacié com totes les
regions europees d’antiga industrialitzacié. Cada una ha ha-
gut de reinventar-se, sense oblidar els origens que li donen
identitat i orgull. Catalunya també ho esta fent, i explora ca-
mins que encara han de demostrar la seva puixanca.

Justament, el monografic de 1987 apareixia quan la natura
d’economia industrial de Catalunya era indiscutida, pero
quan la brillant trajectoria industrial catalana era poc cone-
guda. El lideratge investigador de Jordi Nadal i dels seus
deixebles i col-laboradors fou indiscutible per anar perfilant
la trajectoria i dimensions de la industrialitzacié catalana. Els
treballs de Jordi Nadal, Jaume Torras i Jordi Maluguer de
Motes, ampliament citats en els textos que segueixen, en
son una il-lustracio fefaent.

Les arrels de I’economia catalana, des del punt de vista do-
minant en els treballs reunits en aquest monografic, se situen
afinals del segle XVII, quan la demanda de vins i aiguardents

Revista Econodomica de Catalunya

per part de I'Europa més rica —Paisos Baixos i Anglaterra—va
impactar en moltes regions de I'Europa meridional, des del
nord de Portugal fins a Sicilia, promovent el conreu de la vi-
nya, I'elaboracio de vins i la destil-lacio d’aiguardents. L'es-
pecialitzacié en aquesta produccié —vinya, vins i aiguar-
dents— va desencadenar tot de canvis que van activar la
producci¢ de cereals en algunes comarques, la de teixits de
llana en d’altres, el transport de terra i maritim en unes altres
i el comerg en totes. El fenomen, que s’apuntava clarament
a les darreres décades del segle XVII va anar progressant al
llarg del segle XVIII, superant les adversitats patides per Ca-
talunya en guerres, especialment la Guerra de Successio,
que va acabar amb la derrota dels territoris de la Corona
d’Arago, oposats als de la Corona de Castella en la defensa
de candidats a la Corona d’ambdds regnes. El progressiu
desenvolupament de les manufactures textils de llana, des-
prés dels teixits de cotd pintats —les indianes— i la seva pro-
gressiva mecanitzacioé van acabar generant una revolucio
industrial, com la britanica perd una mica posterior i de me-
nor dimensid. L'exit de la incipient indUstria catalana i el seu
impacte sobre I’economia espanyola va ser extraordinari, i va
permetre que Catalunya s’especialitzés en industria fins es-
devenir “la fabrica d’Espanya”.

Fins quan va durar aquest model? Indiscutiblement fins a la
crisi industrial de 1975 a 1985. El monografic de la REC de
1987 apareix al final d’aquest llarg periode historic i després
d’una década de crisi. Encara després Catalunya ha seguit
sent principalment industrial fins a finals del segle XX i enca-
ra semblava que aguantava fins a la crisi financera del 2008.
Perd en cada crisi es reduia la seva importancia i ara ja ha
esdevingut una ombra del que era. Bon motiu per revisitar la
seva trajectoria, les raons de la seva forga i les causes de la
seva feblesa.

lll. El debat sobre les arrels

de ’economia catalana

En aquestes recerques han aparegut hipotesis que revalorit-
zen latrajectoria anterior al’arrencada del cami que va portar
a la industrialitzacié. Alguns dels autors convidats a partici-
par en el monografic han plantejat hipotesis que ens obliguen
aretrocedir alguns segles per trobar les arrels de I'economia
catalana. Aixi, Jordi Catalan valoritza la participacio catalana
—i especialment barcelonina— en la revolucié comercial de
I’Edat Mitjana, i Joan Ramon Rosés dona molta importancia
a la tradicio artesanal, manufacturera, de Catalunya. Una



tradicié que també procedeix de I'eépoca medieval i que es
vincula, indissociablement, al’orientacié comercial catalana.
D’altra banda, aquests efectes de molt llarga durada s’han
anat reivindicant entre els economistes, que valoren la im-
portancia de la persisténcia de certs trets historics —institu-
cions, cultura, autogovern, organitzacio, especialitzacio,
capital huma, etc.

En el cas de Catalunyatambé s’ha anat reivindicant, en aquest
cas mitjangant la recerca sostinguda dels historiadors del dret
catala, la importancia i modernitat de les institucions repre-
sentatives dels territoris de la Corona d’Arago, i molt especi-
alment de Catalunya. De veure-les com una rigidesa en la
governancga de Catalunya han passat a ser vistes com una
mostra de la seva flexibilitat en resposta a les peticions dels
molts catalans que tenien representacio, encara que fos indi-
recta, a les Corts. Les recerques realitzades entorn d’aquest
periode —segles XVI i XVII- van mostrant una Catalunya que
surt deles crisi demografiques, monetaries, politiquesisocials
dels segles XIV i XV i debilitada econdomicament i demografi-
cament, perd més igualitaria i ben independent de les tenden-
cies de la Corona de Castella, on la monarquia va anar pesant
de manera agobiant sobre els subdits i va desempoderar-los
progressivament dels seus drets i capacitat de representacio.
La Catalunya modernava quedar al marge de les riquesesiles
miseries de Castella, i de la seva inestabilitat economica i mo-
netaria. En canvi, va patir en territori propi la llarga successio
de guerres que es van produir entre 16401 1714. Tot i aixi, a
cada moment de respir, el creixement de 'activitat es tornava
a sentir per tot arreu.

Hi ha algun moment de trencament clar abans de —diguem-—
16807 No. Hi ha algun moment d’acceleracio clara abans de
16807 Tampoc. Podem dir que les conseqliencies de la Sen-
téncia Arbitral de Guadalupe, tan ponderades des de Jaume
Vicens Vives, ho expliquen tot? Tampoc. L’Antoni Simon i
Tarrés, en un llibre important publicat el 2021 (Els origens del
miracle economic catala, Barcelona, Rafael Dalmau, Editor)
explora tots els vectors que es van activar per fer possible el
posterior “miracle economic catala”. No se’n dedueix de la
seva cerca ni un unic vector ni un moment critic. El seu llibre
és un crit d’alerta sobre la importancia d’un conjunt de fac-
tors menystinguts des de la perspectiva de la historia econo-
mica perd que han anant guanyant rellevancia explicativa
des de la historia institucional, del dret, de la politica i de la
cada cop més important (tot tornal) historia de I'economia

En el segle XIX Catalunya va
esdevenir la fabrica d’Espanya.
Aquest model va durar fins la crist
mdustrial de 1975 a 1985...”

politica, que van anar fent de Catalunya un pais —una socie-
tat, unes institucions i una governancga- diferents dels seus
veins de la Corona d’Arago, dels seus parents de les terres
italianes que havien estat part de la Corona d’Aragd i, sobre
tot, de les terres de la Corona de Castella.

Antoni Simon es focalitza en els segles de I’era convencio-
nalment anomenada “moderna”, o sigui del XVIal XVIII, amb-
doés inclosos. La meva defensa d’excloure I'época medieval,
especialment I'esplendor comercial dels segles Xl i XIV es
justifica per I'’ensorrada de Catalunya el segle XV, que signi-
fica un veritable trencament historic. L'obra d’Alan Ryder —£/
naufragi de Catalunya (edicions Sidilla, La Bisbal, 2021)-,
originalment de 2007, ho deixa ben clar des del titol, que
incorpora un subtitol ben descriptiu: La guerra civil catalana
del segle XV. No és pas el primer historiador que titula aixi un
llibre sobre el segle XV catala! L'ensorrada catalana durant
bona part del segle XV és politica, social i economica. Cor-
secada pels conflictes interns, més propera de I'ofensiva
otomana que liquida I'lmperi roma d’orient i va agafant forca
per tota la Mediterrania, i cada cop més allunyada del batec
dels fluxos decisius de la vida econdmica europea, que es va
bolcant cap a I’Atlantic, Catalunya va esvaint-se de tot pro-
tagonisme comercial. L'esplendor medieval queda lluny.
Barcelona perd poblacid i rellevancia entre les ciutats medi-
terranies. Ha perdut la condicié de “cap i casal”. Ha perdut
la primacia entre els territoris de la Corona d’Arago. Ha per-
dut tota influencia a Napols i Sicilia, que esdevenen la part
més rica i poblada de la Corona. Napols atrau els reis de la
Corona d’Aragd com la seva capital preferida. Catalunya
també perd pes respecte al Regne de Valenciaia la ciutat de
Valéencia. Tanmateix...

Tanmateix, de tots els desastres, que també sén demogra-
fics, en surt una Catalunya on el pes de la feudalitat s’ha
debilitat molt. No en va la Corona —Joan Il- va acceptar el
suport dels pagesos de remenca i de les classes urbanes no
privilegiades de la Busca per oposar-se a les classes privile-
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giadesialaristocracia urbana. Aquest buidament demogra-
fic en condicions de menor pressié feudal fa de Catalunya —la
buida Catalunya- terra de desti per a multitud de joves occi-
tans i fins i tot de més amunt d’Occitania des de mitjans del
segle XV fins a ben entrat el segle XVII. En un segle XVl tensat
per les incursions corsaries i completament al marge de I’'ex-
pansi¢ americana de Castella, i en un segle XVIl on Catalunya
seguira fugint de la implicacié en les guerres dels reis i em-
peradors Habsburgs, Catalunya aconsegueix més estabilitat
monetaria, perd no podra fugir de les sacsejades que repre-
senten la Revolta dels Segadors, la guerra successivail'es-
tat de guerraintermitent que durarafins el 1714. Tot i aixi, els
estimuls comercials del Nord d’Europa —la “Catalunya atlan-
tica” tan ben descrita pel prematurament desaparegut Fran-
cesc Valls (Francesc Valls-Junyent, La Catalunya atlantica.
Aiguardents i teixits a I'arrencada industrial catalana, EUMO,
Vic, 2003)- tiraran de Catalunya.

Antoni Simon valoritza la tradicié manufacturera, la difusié de
la pluriactivitat que permet un gran aprofitament de la forca
de treball, la notable capacitat de representacié politica de
tots els territoris i estaments, gracies al manteniment de les
Cortsiels furs del Principat, I’orientacié mercantil que repren
alamenor oportunitat, I'abséncia de grans cases nobiliaries,
totes atretes per la capital castellana o per la prosperitat an-
dalusa, la relativa igualtat de la societat catalana on ningu no
€s “massa” ric ni poderos (la gran hipotesi de Jordi Maluquer
de Motes, que ha triomfat completament), la forca dels mu-
nicipis i dels gremis, també reflex de governs municipals for-
ca representatius, etc. Tot plegat constitueix una societat
que entra en la modernitat amb un capital social molt apre-
ciable, comparable al dels Paisos Baixos o al d’Anglaterra, i
al d’altres arees d’Europa on la fragmentacio del poder havia
evitat una deriva absolutista. Eva Serra (vegeu I'antologia
dels seus escrits reunida a La formacio de la Catalunya mo-
derna (1640-1714), IECi EUMO, Vic, 2018) ha estat decisiva
en persistir en aguesta linia de recerca i anar-nos convencent
a tots de la rellevancia del seu argument.

Jaume Vicens Vives i la historiografia de mitjan segle XX en-
caravivien sota la conviccié que I’absolutisme monarquic era
una tendencia enutjosa perd modernitzadora i patien per la
inevitabilitat de la derrota catalana. Aquesta encara és una
conviccié molt present a les Espanyes, de matriu ideologica
i politica indiscutiblement borbonica. No era la cultura politi-
cai civica de la Corona d’Aragd, i no ho era gens de Catalu-
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nya. Aqui la historiografia generalista de I'epoca moderna ha
anat explorant la historia de la Catalunya d’aquells segles i
ha anat reconstruint els éxits darrere del que semblaven els
fracassos. Hi ha tingut molta importancia la comunitat dels
historiadors del dret i de les institucions catalanes, que han
anat aprofundint en el funcionament politic i institucional de
Catalunya dins de la monarquia dels Austries.

La recerca demografica ha anat documentant la subestima-
cio del creixement de la poblacié catalana el segle XVl i el
sostingut dinamisme del creixement demografic catala del
segle XVIII. Encara més important, es documenta la precoci-
tat de la caiguda de la mortalitat a la Catalunya setcentista.
Soén elements que ja apareixien a I’'obra demografica de Jor-
diNadal, i que recullen i amplien des de 1680 Francesc Valls
i Alex Sanchez a 'article ja citat, perd que no estaven encara
prou documentats. Mercés a Lloreng Ferrer i Alos (La trans-
icio demografica primerenca de Catalunya: natalitat, morta-
litat i migracions (segles XVIII i XIX), Recerques, 78, 2022,
27-96) ara ja disposem d’unes séeries abundants i molt llar-
gues de natalitat i mortalitat que no deixen lloc a dubtes. El
creixement de la poblacié catalana des de la Guerra dels
Segadors fins a finals del segle XIX va ser tot fill del dinamis-
me demografic intern (que havia estat subestimat), perd no
només basat en la multiplicacié dels fills sind en la combina-
ci6 de major natalitat i menor mortalitat. Dit altrament: crei-
xement demografic i millora del nivell de vida, el que vol dir
trencament del sostre malthusia. La principal beneficiaria en
va ser la ciutat de Barcelona. Aixo ho anirem seguint en arti-
cles com els d’Alex Sanchez, Enriqueta Camps, Joan Ra-
mon Rosés, Julio Martinez-Galarraga, Alfonso Diez-Mingue-
lai Daniel Tirado, i el de Martin Rodrigo.

Mentre que les aportacions a aquest monografic subratllen
les certeses assolides mercés a la recerca de I'Ultima gene-
racio, aquestes darreres reflexions recorden que I'agenda de
recerca es manté ben vivai que potser un nou monografic de
la Revista Economica de Catalunya sobre les arrels de I'eco-
nomia catalana tindra un aspecte ben diferent a I'actual.

IV. Una breu presentacié dels articles que formen
aquest monografic

Jordi Catalan ens ofereix una visi¢ sintetica de I’economia
catalana des dels ibers (segle VIl a.C,) fins als catalans de
finals de I’época medieval (segle XV). Es un resum dels pri-
mers capitols del llibre (en angles) que ha dirigit sobre les



crisis i transformacions del mon mediterrani vist des de la
perspectiva catalana. Uneix en un sol text les dues onades
d’integracié economica i comercial de Catalunya en espais
molt més amplis. La primera onada és la que va culminar
durant I'lmperi roma. La segona va culminar en una talasso-
cracia emergent en la revolucié comercial medieval. La seva
explicacio de I'economia medieval catalana reivindica algu-
nes de les potencials arrels llunyanes de I'actual economia
catalana. El conjunt subratlla que els millors moments de
I’economia catalana estan vinculats a grans processos d’in-
tegracioé comercial.

Alex Sanchez, el gran estudios de les manufactures d’india-
nes, que van ser el proleg de la industrialitzacié a Gran Bre-
tanya, a Catalunya i arreu d’Europa, ens explica les causes i
les etapes del pas d’una incipient manufactura d’indianes, a
I’explosio que acabara per transformar completament la ciu-
tat de Barcelona donant-li un lideratge manufacturer que
provocara laindustrialitzacié textil cotonera catalana. Aquest
segle llarg formatiu de I'orientacié industrial barcelonina és
crucial per entendre quins factors estaven en joc, com d’uni-
versals eren i com de bé es van aprofitar des de Barcelona,
transformant-la, ja pels volts del 1800, en la gran capital in-
dustrial del sud d’Europa.

Enriqueta Camps descriu amb atencio les tesis, ara general-
ment acceptades, sobre els origens siscentistes i setcentis-
tes de la industrialitzacio catalana (“origens de la manufac-
tura”), parant molta atenci¢ a les contribucions de Jaume
Torras i Jordi Maluquer de Motes que insisteixen en la inte-
raccio entre els canvis de la demanda, la reaccio del treball i
les fonts d’acumulacié dels capitals que van finangar la pri-
mera industrialitzacié. Després il-lustra el paper que han tin-
gut treball i capital en el cas de Sabadell i en I’exemple de La
Espana Industrial, a la segona meitat del segle XIX.

Carles Sudria, que ja s’havia interessat pel finangcament de la
industria en el monografic de 1987, ens explica que sabem
ara després de molts anys de recerca aprofundida per part
d’equips investigadors d’alt nivell, de la historica descoberta
dels arxius del Banc de Barcelona i de grans publicacions i
monografies, sobre la relacié entre el sistema financer, que
va estar en constant transformacié per adaptar-se a les de-
mandes de capital de la industrialitzacio, i la mobilitzacié de
I’estalvi existent i com es van succeir periodes de feli¢ inte-
racci¢ i d’altres de frustrant distanciament.

... Aquest model encara semblava
que aguantava fins a la crisi
financera del 2008. Ara ja ha
esdevingut una ombra del que era.
Bon motiu per revisitar la seva
trajectoria, les raons de la seva
forca i les causes de la seva feblesa”

Martin Rodrigo, gran estudios de I’empresariat catala del se-
gle XIX, ens explica el desti d’algunes grans fortunes proce-
dents de Cuba —els “americanos” o “indianos”-, sovint vin-
culades al trafec d’esclaus, i com busquen inversions
segures per als capitals acumulats amb inversions de molt
alt risc. En resulta una onada d’inversions que alimentara la
construccié de I’'Eixample barceloni. Malgrat la distancia
temporal, la proximitat territorial i els mecanismes en accid
—grans enriquiments, ben excepcionals— suggereixen paral-
lelismes historics colpidors.

Joan Ramon Rosés compara la industrialitzacié catalana
amb la britanica i analitza qué va ser igual i per que, i que va
ser diferent i per que. La radicalitat de les seves preguntes,
a les quals s’ha d’afegir el “com” de la industrialitzacio ca-
talana i les seves consequéncies a llarg termini, i la raona-
bilitat de les seves respostes ens encaixa el cas catala en
el mapa de la historia economica mundial i dels debats de
les darreres décades, quan s’han tornat a interpretar les
causes profundes de la revolucié industrial. Una lectura il-
luminadora i disruptiva.

Eric Gomez-i-Aznar, amb una tesi doctoral recent i multi-
premiada, ens ofereix resultats molt suggerents per enten-
dre una paradoxa de la industrialitzaci¢ catalana, subratlla-
da per Jordi Nadal, que és la mancanga d’un progrés previ
o simultani de I'alfabetitzaci¢ i I'escolaritzacio. Ell obté ma-
neres indirectes de detectar si hi havia alfabetitzacié nume-
rica, el que seria indici de forta exposicié als mercats i a
I"activitat mercantil independentment de la difusié de I'es-
colaritzacié. Ens permet retornar sobre la principal tesi de
Pierre Vilar en els seus treballs més famosos (com La Cata-
lunya industrial: reflexions sobre una arrencada i sobre un
desti, Recerques, 3, 1974, 7-22), on caracteritza els canvis

Revista Economica de Catalunya

13



14

de I’economia catalana en I’época moderna com un canvi
en el mode de produccio: la generalitzacio de la produccio
per al mercat.

Julio Martinez-Galarraga, Alfonso Diez-Minguela i Daniel Ti-
rado construeixen, en la mateixa tradicid6 que Rosés, una
visio a més llarg termini de la trajectoria industrial catalana.
La seva voluntat de respondre directament al desafiament
del monografic permet que sigui un excel-lent vincle de tots
els aspectes considerats, des del paper del cost dels factors
productius que valoritza I'impacte de la relativa escassedat
de treball, al de les consequencies de les economies d’aglo-
meracio que es desenvoluparan a Barcelona i al seu entorn
industrial fins a fer de Catalunya la fabrica d’Espanya per a
diverses generacions.

Ens allunyem radicalment de la industria per donar pas a
Enric Tello, distingit historiador agrari que ha fet el salt a la
historia ecologica i de la sostenibilitat mediambiental, una de
les principals innovacions de la historiografia catalana de la
darrera generaci¢ i de la qual ell n’és I'exponent més desta-
cat. Com sol passar amb I’estudi historic de I’entorn natural,
cal parar atenci6 als detalls i explicar que s’esdevé a petita
escala per entendre qué pot estar passant a gran escala.
Concentra la seva atencio en la provincia de Barcelona, es-
pecialment en les comarques dedicades al conreu de lavinya
—una gran protagonista de les arrels de I’economia catalana.
Enric Tello ens transporta des del mon agrari de mitjans segle
XIX fins a I'actualitat, sense solucié de continuitat.

Nuria Puig proposa una visié amb un marc cronologic similar
al de I'article anterior, pero per a I’empresa i els empresaris.
El seu focus son les més grans empreses. Se’'n dedueixen
unes generacions (1840-1890, 1890-1935, 1936-1975,
1975-2008, 2008 i seglients) que es van succeint amb can-
vis molt significatius de les fonts del seu enriquiment i de les
oportunitats empresarials al seu abast. Els canvis del context
global, europeu, hispanic (imperi inclos) i catala han estat
enormes i les adaptacions catalanes no han estat sempre a
I’alcada dels lideratges anteriors, pero han afaiconat pode-
rosament I'actual realitat empresarial catalana i les finestres
de desenvolupament de les que encara pot gaudir.

Daniel Tirado, Alfonso Diez-Minguela i Julio Martinez-Galar-
raga ens porten a un nivell d’abstraccioé superior: el produc-
teinterior brut, especialment el PIB per cap. Jano és nil’agri-
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cultura, nila industria, niles finances, ni el treball ni el capital.
Presenten, en poc espai, el quée s’apren de les seves noves
estimacions, moltinnovadores i solides, de I’evolucio del PIB
per cap provincial des del 1860 fins al 2015, en talls inicial-
ment desenals i després quinquennals. Se’n dedueix 1) la
cronologia de I'éxit catala, comparativament al conjunt es-
panyol, indiscutible fins el 1930; 2) I'estancament relatiu pos-
terior, fins el 1960, i 3) el declivi relatiu constant des d’ales-
hores. N’expliquen les causes i hi suggereixen explicacions
que també il-luminen els desafiaments actuals. Fa pensar.

El darrer article, de Fernando Guirao amb una petita col-
laboracié meva, ens proposa una historia mai contada: la de
la relacié de Catalunya amb tot el procés de la integracio
europea, des del Pla Marshall fins a I’actualitat, des del teld
d’acer que va separar Europa en dues meitats per obra de
Stalin, fins al nou telé bél-lic que torna a separar Europa per
obra de Putin. Catalunya, sempre europeista, ha quedat al
marge de laintegracio europea en algunes epoques, ha gau-
dit intensament les dues décades posteriors a I'ingrés a la
Comunitat Economica Europea, la transformacié en Unid
Europea i la creacio de la Unié Economica i Monetaria, i ha
tornat a perdre pistonada en els darrers quinze anys, des de
la crisi financera i la crisi del deute sobira fins als confina-
ments provocats per la pandemia de la Covid-19.

El conjunt de les tres darreres aportacions, en proposar
visions que van de la Catalunya plenament industrial i lider
economica a Espanya, a la Catalunya postindustrial i eco-
nomicament desorientada, susciten moltes reflexions que
potser es poden il-luminar amb I’experiéncia d’alguns dels
grans moments dels periodes anteriors que hem revisat al
llarg del monografic.

Acompanyem el monografic amb una entrevista a 'actual
dega dels historiadors economics de Catalunya, Francesc
Cabana, gran estudioés de la banca i ’'empresa a Catalunya,
prolific autor i promotor d’obres col-lectives dins el camp de
la historia econdmica i empresarial de la Catalunya contem-
porania, i agut observador —i sovint protagonista— de I'actu-
alitat d’aquests darrers més de seixanta anys.
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ALS CATALANS
(VII aC-XV dC):
UNA INTERPRETACIO
ECONOMICA

Jordi Catalan
Director del Centre d’Estudis
Jordi Nadal d’Historia Economica

Resum

Aquest article analitza les dues grans fases d’integracié econo-
mica que experimenta la Mediterrania des del segle VIl abans
de Crist fins el segle XV'. Al llarg de la primera, els ibers es
transformaren en romans. Durant la segona, la frontera dels
francs amb Al-Andalus esdevingué Catalunya, una talassocra-
cia emergent en la revolucié comercial baixmedieval. Com su-
bratlla el doctor Jordi Nadal, el Principat fou una de les poques
regions mediterranies que protagonitza dues grans revolucions
economiques, la comercial i la industrial.

1. La primera fase d’integraci6 al Mare Nostrum, VII
aC - 1 dC: d’ibers aromans

Fa prop de tres mil-lennis els habitants de I'actual Catalunya
parlaven una llengua no indoeuropea (i vinculada a I'eusquera),
que coneixem com a iber. La compartien amb poblacions esta-
blertes entre el que avui és Narbona i Gador. Segons les analisis
genetiques dels vestigis deixats, aplegaren tres components

1 Aquesttreball intenta sintetitzar els capitols de Catalan, J. (2023).
Introduction: The Conversion of the Mediterranean into a World
Centre, Its Crises and the Formation of the Late Medieval Empires
i The Great Medieval Depression and the Catalan Economy, reco-
llits a Catalan, J. (ed.) (2023). Crises and Trasformation in the Me-
diterranean World, Palgrave-Macmillan, 1-62 i 109-155. Agraeixo
molt al Doctor Albert Carreras la invitacio per participar en aquest
monografic i la revisié atenta del meu text.
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ancestrals: els dels cagadors i recol-lectors primitius, els dels
pagesos provinents de I’Anatolia, que ens portaren I'agricultura,
i els de ndmades de les estepes de I'Asia central?. Entre els ibers
del nord (més pobres que els del sud) es trobaven pobles com
els ceretans, els ausetans, els laietans, els cossetans o els iler-
getes®. Vivien en poblacions fortificades (oppida), molt sovint
dalt de turons, fet que suggereix que la guerra entre ells era ha-
bitual. Conreaven alguns cereals, llegums i arbres fruiters. Utilit-
zaven el moli de mai el teler vertical. Produien cervesa i cerami-
ca de torn. Manufacturaven articles de bronze, com ara joies o
ex vots, i de ferro, com ara espases o puntes de llanca.

Des del 654 aC tenim testimonis de I'establiment a Eivissa dels
fenicis, que convertiren l'illa en fornidora de vi, alhora que impor-
taven blat de la costa peninsular. Als voltants del 600 aC foceus
de Marsellas’establiren aEmpuries i, posteriorment, a Roses. Els
grecs van deixar traces genetiques entre els ibers del nord. Tam-
bé van tenir un paper destacat en la difusié de la vinya i I'olivera.
LaviaHeraclea connecta Empuries amb elsrics jaciments argen-
tifers propers a I'antiga Tartessos i amb Gades.

2LazuelaFox, C. (2017). La forja genética d’Europa; una nova visio
del passat de les poblacions humanes, Universitat de Barcelona.
3 Sanmarti, J. i Santacana, J. (2005). Els ibers del nord, Rafael
Dalmau.



La primera encunyacio coneguda a la Peninsula correspon a una
monedad’un gram, batudaa Empuries cap al 450 aC. A Ullastrell
hom troba unimportant tresor en forma de dracmes, que sugge-
reix la importancia del comerc de les colonies gregues amb els
ibers. Ausesken, llirtkesken, Kese i altres ciutats iberes imitaren
els grecs i bateren llurs propies monedes, des de molt abans del
desembarcament dels romans a Empuries durant el 218 aC.
Aquests vingueren a fer la guerra als cartaginesos pel control de
les mines del migdia peninsular i provocaren que les diferents
tribus iberes s’aliessin amb un o altre contendent. Gneu Corneli
Escipio escolli el 217 aC la rodalia de Kese, que comptava amb
I’aigua potable del Francolii, sobretot, una badia que permetia la
comunicacio rapida amb Roma, com a centre d’operacions. Alli
bastiren Tarraco, que esdevingué la capital de la Hispania Citeri-
or i una destacada ciutat del Mare Nostrum.

Roma sembla que va batre els seus primers denaris (moneda
d’uns 4,5 grams de plata, que esdevindria el pilar del seu sistema
monetari) als voltants del 212 aC. Segons Kay, I'accés ales mines
argentiferes de la Betica i de Macedonia i les indemnitzacions pa-
gades per Cartago, permeteren a I'lmperi roma multiplicar per 10
I'encunyacio de denaris entre el 157 i el 80 aC* . En un context no
inflacionari aixo hagué d’implicar un gran augment de la produccioé
i dels intercanvis en el conjunt del Mare Nostrum.

4 Kay, P. (2014). Rome’s Economic Revolution, Oxford U. P.

Grafic 1. Ascens i declivi del comer¢ maritim
mediterrani (mesurat amb el nombre de vaixells

naufragats), segles VIl aC - VIIl dC
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Font: Elaborat amb Parker, A. J. (1992), Ancient Shipwrecks of
the Mediterranean and the Roman Provinces, British Archeolo-
gical Reports.
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Merces a les dades sobre naufragis a la Mediterrania que deixaren
petja arqueologica, podem considerar que el comerg al Mare Nos-
trum augmenta de manera sostinguda des del segle VIl aC fins al |
aC. Experimenta el seu climax, una autentica edat d’or dels inter-
canvis maritims, entre el 143 aC i el 164 dC. Aquests tres segles
registraren el millormoment del que Teminhaanomenat I'economia
de mercat romana, protagonitzada pel comerg exterior d’esclaus,
cereals, vi, oli, marbre, ceramica, armes, teixits, vidre, gemes, joies,
especiesialtres mercaderies®. L'augment de mitjans de pagament,
sobretot monedes de platai coure, la millora en les infraestructures
i la disminucié del risc comercial portaren el comerg maritim al ma-
xim que es despren de les troballes de vaixells naufragats.

Alalbéria venguda es fundaren colonies per als legionaris retirats i
es distribuiren terres entre els notables, que conrearien amb ma
d’obra esclava. Lexit de les campanyes militars imperials garantia
una oferta abundant i barata de forca de treball captiva. Entre les
ciutats romanes fundades als voltants del 100 aC, de I'Ebre a la
Tet, sobresortirien Dertosa, Baetulo, lluro, lesso o Gerunda. Totes
comptaven amb un ager extens, que garantia I'abundant produc-
ci6 d’aliments, i algunes viles, properes a la costa, s’anaren espe-
cialitzant en viticultura.

Laprincipal viad’integracié de la Tarraconensis en I'immens mercat
d’unimperi que assoliria uns 60 milions de persones fou a través de
les exportacions del producte de la vinya i la manufactura associa-
da de les amfores. Els vins de Tarraco i Barcino es venien habitual-
ment a la Narbonense i I’Aquitania. Els caldos de Baetulo i lluro ar-
ribaren a comercialitzar-se a Cartago, Britannia i el sud d’ltalia.

La producci¢ de vi va créixer tant a I'lmperi que els grans latifundis
de la Peninsula italica protestaren per la competencia dels rivals
provincials. Com a resultat, I'emperador Domicia ordena arrencar
vinyes a les provincies I'any 92 per protegir el negoci dels propie-
tarisitalians® . Aixd ens donalaidea de com havia crescut el mercat
durant I'Alt Imperi i fins a quin punt produccions competitives com
els vins tarragonins o laietans havien pogut aprofitar I'oportunitat.

La creixent integracio en el mercat de I'lmperi i la consequient mi-
llora dels nivells de renda per capita va afavorir la romanitzacio del
conjunt de la poblacié de les antigues terres dels ibers. Durant la
primera centlria després de Crist les inscripcions publiques en

5 Temin, P. (2017). The Roman Market Economy, Princeton U. P.
6 De Martino, F. (1980). Storia economica di Roma antica, La Nuo-
va ltalia.
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llengUes ibera, grega o punica, que fins llavors havien estat habitu-
als, foren substituides per les llatines. Hem de prendre aquest fet
comaindicador de I'exitosaromanitzacio de les elitsi el pla, primer,
i molt més tard, del poble i la muntanya.

Maddison ens dona la xifra de 27.000 habitants per a la Tarraco
del segle I. Cap altra ciutat catalana superaria aquesta xifra fins
que ho va fer Barcelona en el transcurs del segle Xlll, és a dir,
meés d’un mil-lenni després.

2. Pandéemies, invasions, col-lapse urba i feudalisme
de frontera: de romans a catalans, 165-1153

Durant el regnat de Marc Aureli, el 165, es declara a Seléucia
una plaga, coneguda com Antonina, que sembla que fou una
epidemia de verola®. Afecta particularment les legions i amb
gran rapidesa infecta el conjunt de I'imperi. La poblacié roma-
na hauria pogut davallar als voltants del 17 per cent. Amb
menys soldats, la capacitat ofensiva de les legions minva i,
amb ella, les captures d’esclaus. El preu dels serfs tendi a
augmentar.

Els emperadors Marc Aureli, Septimi Sever i Caracal-la, amb
creixents problemes per pagar les legions, van reduir paulati-
nament el contingut de metall noble dels denaris i altres mo-
nedes. Durant la vida de cadascun d’aquests tres empera-
dors, les devaluacions no foren superiors al 25 per cent i, per
tant, poden qualificar-se de moderades. Contribuiren a man-
tenir la capacitat de contencid de les legions. Tanmateix,
Roma no pogué evitar incursions mores a la Bética, el 171;
I’'aixecament de desertors i esclaus dirigida per Matern el 187;
o la rebel-lia d’Albi a la Gal-lia i Hispania de 197. El 235 els
alamans creuaren el Rin.

El 252 una nova epidemia, la plaga Cipriana torna a delmar I'impe-
ri. Sembla que, en aquesta ocasié es tracta d’un virus semblant a
I'ebola, i provoca la caiguda d’un brutal 60 per cent en la poblacio
d’Alexandria. Lescassetat d’esclaus s’accentua i les dfficultats fi-
nanceres de I'lmperi s’agreujaren. En el transcurs del segle lll les
devaluacions foren desmesurades, i el contingut metal-lic entre
Caracal-la (217) i Gal-lie (272) es va reduir als voltants d’un 88 per
cent, provocant una inflacié desbocada, revoltes de legionaris i
enfrontaments entre candidats a la porpra imperial.

7 Maddison, A. (2007). Contours of the World Economy, 1-2030 AD:
Essays in Macroeconomic History, Oxford U. P.
8 Harper, K. (2017). The Fate of Rome, Princeton.
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Gots, alamans, francs i héruls ultrapassaren les fronteres imperials i
saquejaren destacades urbs. Durant el 260 Tarraco és assaltada
pels francs. Deu anys més tard, els vandals envaeixen la Italia sep-
tentrional i Aurelia comenca la construccié de lamuralla de Roma. A
finals del mateix segle lll, Barcino basteix el seu segon recinte em-
murallat. Les ciutats han deixat de ser segures. L'imperi es ruralitza.

Dioclecia, a partir del 293, aconsegui augmentar els recursos fis-
cals de I'lmperi per la via de crear el doble tribut capitatio-iugatio,
que gravava homes i terres. El nou sistema fiscal constitui una fita
destacada en el que autors com Wickham o Salrach han caracte-
ritzat com la transicié del mode de produccié esclavista al tributari®.
Pero, com normalment passa amb el control administratiu de
preus, Dioclecia fracassa en la seva lluita contra la inflacio.

Constanti prohibi I'abandonament de la terra pels conreadors, i
va inserir un primer biaix feudal en el mode de produccié tributa-
ri del baix Imperi. Crea un sistema monetari dual basat en el soli-
dus (moneda d’or per a estalviar i protegir-se de la inflacio, saldar
les grans transaccions i pagar les legions) i el nummus (coure
platejat per als pagaments més corrents dels estrats populars).
A més, orienta I'imperi cap a I'est, amb la creaci¢ de Constanti-
noble, i amb I'edicte de Mila de 313, afavori que el cristianisme
sortis de les catacumbes.

Teodosifeu del cristianisme la religio oficial. El saqueig dels temples
pagans li permeté augmentar la disponibilitat d’or necessaria per
intentar seguir fer front a les invasions™. A la seva mort, el 395,
I'lmperi fou dividit en dos: Orient per a Arcadi i Occident per a Ho-
nori. Mila esdevé capital de I'lmperi occidental. A partir de 402, ho
sera Ravenna.

Durant410els visigots d’Alaric saquegen Roma. El seu successor,
Atallf, funda el regne visigot de Tolosa. Empes cap al sud, escull
per primera vegada la ciutat emmurallada de Barcino com a seu
de la seva cort el 414, abans de ser assassinat I'any seguent.
Durant el 455, els vandals creuen el mar i protagonitzen un nou
saqueigde Roma. Quatre anys méstard, els sueus anorreen llerda.

9 Wickham, C. (2005), Framing the Early Middle Ages: Europe in
the Mediterranean 400-800, Oxford U. P. Salrach, J. M. (2023), Late
Antiquity and Early Middle Ages: The Crisis Before the Crisis, or,
Again, the Transition from the Ancient System to Feudalism, Cata-
lan J. (ed.), Crises and Transformation in the Mediterranean World,
Palgrave-Macmillan, 63-107.

10 Depeyrot, G. (1991), Crises et inflation entre Antiquité et Moyen
Age, Armand Collin.



El 476 Odoacre destrona el darrer emperador d’Occident, Romul
August. El 507 els francs derroten els visigots i acaben amb el
regne de Tolosa, al qual la Tarraconense havia estat vinculat.

El cristianisme esdevé un creixent factor de cohesi¢ durant els
segles convulsos de les invasions, malgrat la divisio entre el culte
catolic delsromansiarriadels visigots. AlConcilide Tarraco del 516
van assistir bisbes que venien del perimetre compres entre Elna,
SaragossaiCartagena. Durant el segle VI, Barcino, que comptava
amb bisbes catolic i arria i restava ben protegida per les seves
muralles, torna a ser escollida seu de la capital visigotica. A conti-
nuacio llur capital es desplaca cap al migdia, fins arrelar a Toledo.
Després de la conversio de Recared al catolicisme, el culte arria
esdevingué il-legal a partir del 589. A ciutats emergents com Bar-
cinona, compartiren poder el bisbe i el comes ciutatis.

Des d’Orient, el més reeixit intent de restaurar la unitat imperial i la
legalitat publica fou el de Justinia, que arriba a conquerir el migdia
delaPeninsulailes llles Balears. Perd una plaga de pesta buboni-
ca, que es difongué des d’Egipte a la resta de I'lmperi, a partir del
541, castiga novament la demografia dels romans orientals. El
segle seguent la desfeta del 636, al riu Yarmuk, dels bizantins con-
traels arabs, porta I'emperador Heracli a ordenar la retirada de les
legions de Damasc, Alexandria i Jerusalem. Aix0 obri les portes a
la conquesta del Llevant i el nord d’Africa pels musulmans. Creua-
ren les columnes d’Hercules el 711, i acabaren, poc despres, amb
el regne visigot de Toledo que, segons Harper, havia restat molt
afeblit per una nova plaga durant el 707.

El comerg intermediterrani, si ens creiem I'indicador dels vaixells
naufragats que han deixat petja, experimenta una brutal i sostin-
guda contraccié entre el segle Il el segle VIII (Unica pausa sembla
que fou durant la centuria de Justinia). Els nivells d’urbanitzacio i de
benestar hagueren de retrocedir de manera comparable, especi-
alment al que avuianomenem Europa occidental. Jafamolts anys,
HenriPirenne vaassenyalar que I'or desaparegué de circulacio fora
de Bizanci i el mén musulma, indicador que corrobora I'esfondra-
ment del comerg a l’antic Imperi occidental™.

Una altra prova d’aquest fet és que els carolingis practicament no
van poder batre monedes d’or. Malgrat que crearen un sistema
monetari que incloia el solidus (0 sou, en catala), originariament una
pecad’orromana, només van poder encunyar eldenarius (o diner),

11 Pirenne, H. (1973). Mahomet et Charlemagne, Presses Univer-
sitaires de France.

unamoneda de plata. Tanmateix, el sistema de compte dels francs
va arrelar, de manera que fins el segle XIX, Catalunya va seguir
comptant en diners, sous (12 diners) i liures (240 diners)™.

Teé rad el professor Salrach, quan analitza I'lmperi carolingi com el
darrerintent de restaurar el mode de producci¢ tributaria Occident,
abans que el feudalisme acabés guanyant la partida. Al capdavant
delaprincipal unitat administrativa de I'lmperi, hihavia el comte, que
encara era un funcionari public designat per I'emperador i que res-
ponia davant d’ell o els seus delegats (els missi dominici).

Barcelona fou conquerida pels francs el 801 i la frontera amb Al-
Andalus es desplaca del Ter al Llobregat. Els principals noms dels
comtats que els carolingis crearen a llur marca meridional sintetit-
zen les herencies ibera (Cerdanya, Berga i Osona), grega (Empuri-
es) o romana (Rossellé, Girona i Barcelona) d’aquestes terres.
L’alianca dels francs amb I'Església catolica es consolida, garan-
tint-li la percepcio de delmes de collites i confiant-li, els comtes,
I'educacio de llursfills.

Des de Guifré el Pilds, els comtes comencgaren a transmetre llurs
jurisdiccions als descendents. Els antics assistents (vescomtes,
barons, castlans o cavallers), es transmutaren en nobles de dife-
rents rangs. Especialment durant el periode del 950 al 1050, la
classe senyorial emergent tendi a extremar la violencia exercida
sobre els camperols, establir aliances de conveniencia i exigir tota
mena de tributs i prestacions als pagesos avassallats'® . El saqueig
de Barcelona per Aimanzor el 988 servial comte Borrell Il per deixar
d’assistir a’nomenatge a Hug Capet. Algunes fonts de I'’Al-Anda-
lus comencaren a referir-se a Barsaluna com la seu del malik (rei)
dels ifranyji (francs)'“.

Perd la Barcelona del segle XI només allotjava unes 5.000 perso-
nes, mentre que la Tarraco del segle |, podia haver assolit els
27.000 habitants. Aquestes xifres, tot i que incertes, ens perme-
ten quantificar la involucié en el grau d’urbanitzacié a les futures
terres catalanes. | una caiguda semblant hagué d’experimentar
el comercg i I'activitat manufacturera, en linia amb el que ens indi-
quen les datacions dels vaixells naufragats a la Mediterrania.
L'escassetat de metall era tanta que si el diner batut a Barcelona

12 Crusafont, M. (2015). Historia de la moneda de la Corona cata-
lano-aragonesa medieval, IEC.

13 Bonnassie, P. (1990). La Catalogne au tournant de I’an mil,
Albin Michel.

14 Balana, P. (2002). L’Islam a Catalunya (segles VIlII-Xll), Rafa-
el Dalmau.
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al'epoca de Carlemany contenia onze dotzenes parts d’argent,
el de I'any 1000 només en portava una meitat.

Durant el segle XlI, el feudalisme catala consagra la pregona de-
sigualtat entre persones, quantificant les diferents values de les
vides humanes segons estaments. A mesura que la frontera es
mogué cap al sud i els repobladors anaren ocupant terres entre
el Llobregat i el Gaia, els senyors de la guerra intentaren frenar la
marxa de camperols recorrent a institucions de caire servil, com
laremenga ilaresta de mals usos.

L’Església catolica intenta moderar la violencia dels senyors feu-
dals, promovent les assemblees de Pau i Treva. En el territori
catala, n’hi va haver a Toluges (1027), Vic (1033), Barcelona
(1064), Girona (1068) o Elna (1156). A finals del segle XlI, a més
d’eclesiastics i nobles, representants de les ciutats comencen a
participar en les assemblees. Hom les considera precedents de
les Corts Catalanes. A principis del segle Xll, Henricus Pisanus
descriu I'arribada de mariners pisans a Catalania, un territori que,
segons ell, incloia els comtats de Barcelona, Girona, Osona i
Empuries'™ . Pel mateix segle, ja ha estat documentat un pacte
de vassallatge del Pallars, escrit en catala.

Durant 11563, amb I'annexi6 de Siurana per Ramon Berenguer IV
(qui havia desposat Peronella, hereva del regne d’Arago), fou
completada la conquesta del que comenga a anomenar-se Ca-
talunya nova. En aquestes terres del migdia i ponent, els musul-
mans, que les habitaren durant prop de mig mil-lenni, havien in-
troduiit nous conreus, sistemes de recimolinsindustrials (fariners,
drapers i paperers). També ens llegaren llur sistema de numera-
ci6, amb la critica contribucio indica del nimero zero.

3. Ascens i caiguda de la Catalunya talassocratica,
1153-1516

A mitjan segle Xll, el Principat era encara una frontera militar de la
periferia mediterrania, mentre que republiques italianes com Ve-
necia o Genova havien esdevingut autentics imperis comercials
maritims o talassocracies. A tall d’exemple, durant la conquesta
de Tortosa (1148), mentre que Ramon Berenguer IV només va
poder emprar 20 galeres propies, els genovesos en van aportar
63, a més d’un centenar de vaixells més petits.

Ambtot, els mercaders dels comtats havien comencat a explorar
la Mediterrania durant la segona meitat de la centuria. Cap al

15 Udina F. (2000). El nom de Catalunya, Rafael Dalmau.
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1170, Benjami de Tudela esmenta comerciants catalans esta-
blerts a Alexandria, punt d’arribada de les espécies orientals.
També tenim les referencies de Belengarius i Peire Catalanus,
localitzats a Genova respectivament durant 11861 1190.

La desfeta de Pere el Catdlic a Muret (1213) va afeblir els llagos que
la nissaga de Barcelona havia mantingut amb el Llenguadoc i la
Provenca. El seufill, Jaume |, hereta una situacié critica de les finan-
ces i hagué de devaluar el diner barceloni que, de mantenir quatre
parts d’argent sobre dotze, passa a contenir-ne només dues a par-
tir del 1222 (una devaluacio del 50 per cent!). Poc abans, el rei havia
arribat al'acord amb Guillem de Mediona d’establir la lleuda (o aran-
zel) que gravava l'entradai el transit de mercaderies a Barcelona'®.

La pirateria mallorquina, que destorbava el creixement del co-
merg amb el nord d’Africa, on s’adquirien or i esclaus, porta els
mercaders barcelonins a pressionar el rei per preparar la invasio
de lailla. Amb la conquesta de Mallorca, el 1229, Jaume posa
la primera pedra de I’'expansio mediterrania, que assoli una altra
fita decisiva amb I'annexié de Valencia el 1238.

Al llarg dels anys cinquanta el rei Jaume comenca a nomenar
consols arreu de la Mediterrania. També crea el diner de tern
durant el 1256 (tres parts de plata sobre dotze), que contenia
un 50 per cent més d’argent que el seu predecessor del 1222.
Aquest redregcament de la llei de la moneda, o revaluacio, hem
d’interpretar-lo com el resultat d’'una millora en la balanga de
pagaments dels comtats. Cap al 1266 Barcelona obtingué del
monarca el privilegi de nomenar els representants comercials
de la Corona d’Aragé arreu del Mare Nostrum sota el nom de
consols dels catalans. Els principals ports de la conca acolliren
alfondecs dels mercaders barcelonins.

L’expansio mercantil de Barcelona, i d’altres ciutats com Perpinya
o Valéncia, fou potenciada per la vinculacié ala Corona d’Aragé de
Sicllia (1282), amb Pere el Gran, i Sardenya (1323), amb Jaume |l.
Aqguestes dues illes esdevingueren fornidores de cereals, alhora
que passaren aimportar draps introduits pels mercaders catalans.
Sardenya, a més, aporta plata, que esdevingué un complement
necessari per pagar les importacions d’especies d’Alexandria i
altres ports orientals. El formidable creixement del comerg barce-

16 Orti, P. (2000). Renda i fiscalitat en una ciutat medieval: Barce-
lona, segles XlI-XIV, CSIC. Orti, P. (2018). Noves dades seriades per
a noves hipotesis sobre la crisi baixmedieval a Catalunya, a J. Mo-
rello, P. Ortii P. Verdés (eds.), Renda feudal i fiscalitat a la Catalunya
baixmedieval, CSIC, 463-484.



loni durant el segle XIV es pot comprovar en el grafic 2, que he
elaborat a partir de les xifres de la recaptacié de la lleuda de Me-
diona que ha recallit el professor Orti. Aixi mateix, el nombre de
vaixells que sorti de Barcelona a la recerca de pebre i altres espe-
cies orientals, malgrat molta volatilitat, no para d’augmentar fins a
principis del segle XV, tal com ha demostrat el professor Coulon'’.

Pel que sabem dels censos establerts sobre molins drapers, sem-
bla que el desenvolupament de la manufactura textil tingué dos
origens relativament independents a la Catalunya dels segles Xl i
Xlll: un hauria estat la transformacio textil a I'emirat de Larida; i
I'altre, ladraperia deles ciutats occitanes. Els draps llenguadocians
foren objecte de reexportacio catalana, bescanviats per especies
importades. L'emulacio dels veins del nord estimula el sorgiment
de molins de batanar en indrets pirinencs com Prats de Mollo, Ri-
poll, Baga, Gésol o la Seu d’Urgell. Perpinya, Vilafranca de Con-
flent, Sant Lloreng dels Piteus o la mateixa Barcelona foren agafant
anomenada pels seus teixits. La produccié dels anomenats draps

17 Coulon, D. (2013). Barcelona i el gran comerc¢ d’orient a
I’edat mitjana, Base.

delaterrahagué de serjaforcarellevant cap al 1362, quan s’arriba
a crear 'impost que la gravava, el dret de bolla.

La progressio del comerg maritim també afavori la construccid
naval, el sorgiment de banquers (els canvistes), les assegurances
i el desenvolupament d’instruments financers. La balanga de pa-
gaments ja havia d’haver millorat notablement quan el 1285 Pere
el Gran pot pensar en imitar Genova i batre una moneda de plata
gaire bé pura, el gros de Barcelona, amb 11,5 parts de plata
sobre 12 ivalor de dotze diners. El seu besnét Pere el Cerimonios
emularia Florencia durant el 1346 encunyant a Perpinya el flor
d’Aragd, moneda auria, valorada en 132 diners.

El desenvolupament economic de la talassocracia baixmedieval
ana de la ma del sorgiment d’institucions protodemocratiques,
com ara les ciutats occitanes i les republiques italianes, respo-
nentaunaversio avant lalettre delno pay without representation.
Aixi cal interpretar la transformacié de les assemblees de Pau i
Treva en corts de tres bracos estamentals, que havien d’aprovar
el bovatge (impost sobre la tinenga de bous i arades). Les ciutats
foren governades per consols, paers o consellers, assessorats

Grafic 2. Recaptacio de la lleuda de Mediona per entrar béns a Barcelona (sous), 1291-1515
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per consells més amplis que representaven els estaments o
mans. Ja el 1256, Jaume | pacta amb el Consell de Cent no
tornar a modificar el contingut de la moneda de Barcelona sense
el seu consentiment. Durant el 1283, Pere el Gran cediales Corts
Catalanes el dret de reunir-se anualment i legislar conjuntament
amb el rei. |, a partir del 1359, Pere el Cerimonids accepta la
creacio de la Diputacié del General, delegacioé permanent de les
Corts, que recaptaria nous imposts com la bolla o el dret d’entra-
desi eixides i tindria capacitat per reunir-les.

’anterior desenvolupament institucional es completa amb ini-
ciatives com la creacio de I'Estudi General de Lleida el 1300,
amb Jaume II. Durant el regnat de Marti I'Huma, el Consell de
Cent endega la creacio de la Taula de Canvi de Barcelona i
I'Hospital de la Santa Creu el 14017, |, ja sota la nissaga
Trastamara, Alfons el Magnanim accepta la creacio de I'Estudi
General de Barcelona durant el 1450.

Gegants de la historia economica com Pierre Vilari Jaume Vicens
defensaren que la crisi d’aquest model de desenvolupament me-
dieval comenga amb I'encariment de les subsistencies registra-

18 Feliu, G. (2016). Els primers llibres de la Taula de Canvi de Bar-
celona, 2 vols., Fundacié Noguera.

da als voltants del 1333 i les consequiencies socials provocades
per la brutal caiguda de la poblacio catalana arrel de I'impacte de
lapestanegraa partir del 1348'° . Tanmateix, la perspectivacom-
parada ens permet corregir aquesta interpretacio. He intentat
construir un ranquing de la poblacié de les principals ciutats me-
diterranies des de I'any 1000.

Com podem veure en el quadre 1, durant els tres segles prece-
dents a 1300, Barcelona experimenta el salt de poblacié més
espectacular de la mostra, fins a situar-se entre les dotze pri-
meres ciutats de la conca. Altres ciutats que pugen molt en
aquest periode sén Genova, Florencia, Pisa i Valencia. Venécia
ja era al capdamunt, en els dos moments, trepitjant el terreny a
capitals islamiques o de I'antiguitat, que tenien en comu ser
grans centres extractius, que tributariament captaven exce-
dent d’enormes hinterlands agraris. Les republiques italianes i
les ciutats de la Corona d’Aragé responien a un altre model de
desenvolupament economic que combina I'impuls de I'inter-
canvi mercantil i la produccié manufacturera, el que s’ha cone-
gut com a revolucié comercial.

19 Vilar, P. (1964). Catalunya dins I’Espanya moderna. 2. El
medi historic, Edicions 62. Vicens, J. (1956). Els Trastamares,
Vicens Vives.

Grafic 3. Comerc exterior de llarga distancia del port de Barcelona
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Quadre 1. Ranquings de la poblacio de 25

ciutats destacades de la Mediterrania,
Anys 1000 i 1300 (en milers d’habitants)

1000 1300

1 Palerm 350 1 El Caire 400
2 Constantinoble 300 2 Constantinoble 150
3 El Caire 135 3 Granada 150
4 \enécia 45 4 \enecia 110
5 Salonica 40 5 Genova 100
6 Roma 35 6 Mila 100
7 Napols 30 7 Floréncia 95
8 Mila 30 8 Napols 60
9 Almeria 27 9 Palerm 51
10 Granada 26 10 Salonica 50
11 | Giutat de Mallorca 25 11 Barcelona 48
12 Carcassona 20 12 Valencia 44
13 \Verona 20 13 Malaga 40
14 Malaga 17 14 Pisa 38
15 Atenes 15 15 Montpetller 35
16 Genova 15 16 Padua 35
17 Valencia 15 17 Marsella 31
18 Florencia 13 18 Roma 30
19 Mantua 12 19 Mantua 30
20 Narbona 12 20 Narbona 30
21 Padua 10 21 Verona 30
22 Pisa 9 22 Atenes 25
23 Marsella 9 23 Almeria 18
24 Barcelona 5 24 | Ciutat de Mallorca 17
25 Montpetller 1 25 Carcassona 15

Font: Elaborada amb Bairoch P., Batou J. i Chevre P. (1988).
La population des villes européennes, 800-1850, Droz; i altres.

- J

La terrible mortalitat provocada pel contagi de la bacteria Y
pestis porta una inaudita caiguda de la poblacié arreu de la
Mediterrania (superior al 50 per cent en ocasions). Perd la po-
sici6 relativa de la capital de Catalunya no empitjora al llarg del
segle XIV. Tal com suggereix el quadre 2, fou, en canvi, durant
el segle XV que Barcelona s’enfonsa en el ranquing mediterrani.
Les conquestes otomanes, els conflictes amb els mamelucs i
la potenciacié de Marsella per Francga perjudicaren el comerg
catala. Tanmateix, la principal causa de I'ensulsiada economica
creiem que fou la Guerra Civil de 1462-1472. Tampoc hi ajuda
la politica de reconstruccié posterior.

Els remences i la Busca, aliats del rei Joan Il durant la guerra,
defensaren propostes favorables al desenvolupament com
I’abolicié de la servitud i els mals usos, els primers, ila proteccio
comercial i la devaluacié de la moneda de Barcelona (fins a un
canvi de 18 diners per croat), els segons. Per contra, les Corts
Catalanes i els consells de Cent i del Principat, dominats per la
noblesa, el vertex eclesiastic i la Biga, partit dels rendistes, ac-
tuaren com a baluards de la reaccié. Perd més d’un decenni de
guerra ininterromput a I'interior del pais destrui actius, dispara

Quadre 2. Ranquings de la poblacié de 25

ciutats destacades de la Mediterrania,
Anys 1400 i 1500 (en milers d’habitants)

1400 1500

1 El Caire | 360 1 El Caire 400
2 Granada | 100 2 Constantinoble 200
3 Genova | 100 3 Napols 125
4 Venécia | 100 4 Venécia 100
5 Mila 90 5 Mila 100
6 Constantinoble 75 6 Granada 70
7 Florencia 55 7 Genova 58
8 Napols 45 8 Florencia 55
9 Salonica 42 9 Palerm 55
10 Malaga 40 10 Roma 55
11 Barcelona 38 11 Verona 50
12 Valencia 36 12 Marsella 45
13 Verona 35 13 Valencia 42
14 Atenes 35 14 Malaga 42
15 Padua 34 15 Almeria 30
16 Roma 33 16 Padua 29
17 Palerm 27 17 Carcassona 25
18 Almeria 25 18 Mantua 25
19 Mantua 25 19 Barcelona 20
20 Pisa 23 | 20 Salonica 19
21 Marsella 21 21 | Ciutat de Mallorca 13
22 Carcassona 18 | 22 Pisa 10
23 Montpetller 17 | 28 Atenes 10
24 | Ciutat de Mallorca 9| 24 Montpetller 6
25 Narbona 2| 25 Narbona 5

Font: Vegeu el quadre 1.
\ J

I’'endeutament i anorrea el comerg exterior. Tal com confirmen
els grafics 2 i 3, ni la recaptacio del peatge d’entrades de béns
a Barcelona, ni el comerg barceloni de llarga distancia tornaren
a recuperar els nivells previs a 14622,

El segon aixecament remenca, ja sota Ferran Il, dura molt
menys (1484-1485). Comporta I’abolicié de la servitud i els
mals usos i consolida el control dels masos ronecs pels page-
s0s. També fou positiva la reforma monetaria que el rei catolic
aprova el 1493 (amb una nova devaluacio de la divisa fins a 24
diners per croat). Pero I'exportacio de la Inquisicio castellana
a la Corona d’Aragé el 1487 i I'expulsio dels jueus de 1492,
imposa a Catalunya un regim de xenofobia i tancament intel-
lectual que tindria consequiéncies molt perverses per a la re-
presa economica en el llarg termini 2'. M

20 Orti (2000) i (2018). Del Treppo, M. (1972).

21 Catalan, J. (2023). Conclusions: Five Mediterranean Lessons
from Catalonia - Diversity, Exchange, Development, Crises and
Resilience, Catalan J. (ed.), Crises and Transformation in the Me-
diterranean World, Palgrave-Macmillan, 345-453.
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LA MANUFACTUR/

D’INDIANES, UNA
INDUSTRIA CLAU EN EL
CREIXEMENT ECONOMIC
CATALA DEL SEGLE XVIII

Alex Sanchez
Universitat de Barcelona

Introduccio

L'any 1800, quan tot just comengava un nou segle, la Junta de
Comerc de Barcelona afirmava que “les indianes constituien ja
la primera industria de Catalunya”. No era una afirmacio gratu-
ita. En aquells moments, la manufactura de les indianes era
probablement la que millor representava el creixement econo-
mic que havia experimentat el Principat durant el segle XVIII .

Per qué fou aquesta industria protagonista destacada del des-
envolupament economic catala del segle XVIllicom ho vaacon-
seguir en un periode de temps relativament breu, en poc més
de 50 anys, i en un pais que havia comencat el segle de la pitjor
manera possible, amb una guerra, la de Successio, que va aca-
bar en la derrota de 1714, sén les preguntes que intentarem
respondre en aquest article.

De sortida podem afirmar clarament que, en el cas de Cata-
lunya, i especialment en el de Barcelona, la industria de les
indianes ha estat decisiva en la seva historia economica, al-
menys per tres raons:

1 Una visio de conjunt sobre la manufactura d’indianes, a: Alex
Sanchez (coord.), La industria de les indianes a Barcelona, 1730-
1850. Barcelona. Quaderns d’Historia, Arxiu Historic de la Ciutat
de Barcelona, Barcelona, 2011.
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Primer, perqué va ser el punt de partida del procés d’industri-
alitzacié del pais. Les indianes les podem considerar, sens
dubte, les teles de la nostra Revolucié Industrial. Sense la Bar-
celona indianaire —si se’m permet I’expressio— del segle XVIIl,
és molt probable que no hagués existit la Catalunya cotonera
i industrial del segle XIX.

Segon, perque va convertir Barcelona en una de les ciutats
manufactureres més importants del continent. Sens dubte, la
més important del sud d’Europa.

|, tercer, perque ha estat un lligam d’unié amb Europa, que ha
contribuit, alhora que ens singularitzava dins d’Espanya —aqui
hiha els origens de la “Catalunya, fabrica d’Espanya”, a equi-
parar-nos amb les regions més avangades i dinamiques del
continent europeu els segles XVIII i XIX.

Quan, i per qué, neix la industria de les indianes a
Barcelona

Aquesta industria sorgeix amb la creacié de les primeres fa-
briques d’indianes a Barcelona entre 1736 i 1738, i ho fa com
un tipic procés de substitucié d’importacions. Es tracta d’una
“industria nova”, que apareix en un context caracteritzat pel



creixement economic que s’inicia justament en aquests mo-
ments, una vegada superada la crisi que havia patit I'econo-
mia catalana després de la guerra, i que va permetre no sols
recuperar la vitalitat que aquesta havia manifestat a finals del
segle XVIIliprincipis del segle XIX, sind superar-laampliament,
encetant un periode de prosperitat que es va allargar fins a
finals del segle, en el qual laindUstria de les indianes va desen-
volupar un paper rellevant.

En aquest context, dos factors resultaren decisius per estimu-
lar les primeres iniciatives empresarials. En primer lloc, el crei-
xent consum d’aquestes teles de cotd estampades vingudes
d’Asia, que eren més higiéniques i vistoses que les de llana |
molt més barates que les de seda. Elles van representar una
veritable revolucié en la moda. En segon lloc, també hi van
contribuir els intents de les monarquies europees —inclosa
I’espanyola— de prohibir-ne la importacié i I’'Us. Prohibicions
que responien a conflictes d’interessos amb les manufactures
tradicionals de llana i seda, que estaven patint la competencia
directa d’aquests nous teixits, perd que van aconseguir justa-
ment I'efecte contrari al que pretenien, ja que van estimular
I’aparicié d’aquesta nova manufactura per a la qual existia ja
una gran demanda previa.

En el cas de Barcelona, darrere de les primeres fabriques hi
havia lbgicament aquells que estaven en contacte directe amb
el negoci, els grans comerciantsi els rics botiguers de teles de
la ciutat. Ells van aportar les inversions inicials necessaries per
crear les noves fabriques, pero per fer-les funcionar es reque-
ria no sols capital, sind també coneixements técnics. Fabricar
teixits de cotd no era un problema, perque la tradicio artesanal
era molt potent a Catalunya i teixidors n’havia en quantitat i

amb qualitat. De fet, una de les claus de la recuperacio eco-
nomica després de la guerra va ser la concentracio de la po-
blacié catalana en el treball, i especialment, pel que respecta
als ambits urbans, en el treball artesanal, des del mateix mo-
ment de la caiguda de Barcelona el 1714.

El problema era I’estampacié. La manca de coneixements
en aquest terreny va fer necessari recoérrer inicialment a tec-
nics estrangers (francesos, suissos, alemanys i suecs) que
fossin capacgos d’ensenyar els secrets de I’estampacio.
Contractats pels empresaris i pagats regiament, ells van ser
elsintroductors a Catalunya de I'art d’estampar (elaboracid
dels colors i fixacié d’aquests a les teles, principalment).
Unes técniques que els fabricants catalans van assimilar
rapidament.

En definitiva, la nova manufactura va sorgir sota la iniciativa
privada, com una combinacié de capital mercantil, experiencia
artesanal i tecniques estrangeres.

Com es va desenvolupar i quines foren les claus del
seu exit?

El creixement de la nova manufactura fou molt important ja al
segle XVIII. Tots els indicadors mostren un procés expansiu i
molt dinamic. Com es pot veure al quadre 1, les 3 fabriques
del 1738 s’havien convertit en 22 el 1768 i s’acostaven a 90
el 1797. Aixi mateix, dels 2.500 treballadors del 1768, s’arriba
als quasi 12.000 del 1791, xifra que en els bons anys de prin-
cipis de segle (1802-1804) segurament es va superar.

Aquest dinamisme s’ha d’inserir en el procés de creixement
economic que va experimentar I’economia catalana al segle

Quadre 1. La manufactura d’indianes a Barcelona al segle XVII

Any Fabriques Telers Taules Obrers Indianes (metres) Teles de lli (metres)
1740 3 100 300
1768 22 634 2.500 1.430.000
1784 79 2.280 1.019 8.251 5.190.000 5.125.000
1791 84 2.628 11.848 2.036.000 4.816.000
1797 89 2.800 6.590 3.355.000

Font: Alex Sanchez, Barcelona, capital de la manufactura cotonera europea?, a Ramon Grau (ed.) Presencia i lligams territorials de Barce-
K/ona. Vint segles de vida urbana, Barcelona. Quaderns d’Historia, nim. 18, 2012, pag. 197. )

Revista Economica de Catalunya ¢ 29



30

XVIII, que, com ens han ensenyat Pierre Vilar, Jaume Torras i
Francesc Valls, enfonsa les seves arrels en I'especialitzacié
agricola, en especial en la viticultura, i I'expansié comercial,
sobretot amb I'obertura a I’Atlantic, que estimularen I'aug-
ment de la poblacio, el creixement de la manufactura i I'incre-
ment de la renda, que, a més, i aixd fou molt important com a
estimul al desenvolupament del mercat, va anar acompanya-
da d’una distribucié més equitativa d’aquesta. Com deia I’au-
tor del Discurso sobre la Agricultura, Comercio e Industria del
Principado de Cataluria (1780): “aunque habra otros paises en
que se encierre mucho mas oro y plata (que en Catalufia), no
lo habra quiza en toda Europa en donde mas bien repartidos
se hallen estos metales”.

En la seva evolucio es poden diferenciar tres grans etapes:

1. Arrencada i primera consolidacio: 1736-1772

Son els anys del seu primer creixement, que la situen ja com
una industria important a Catalunya i a Espanya, durant els
quals s’organitza com una manufactura centralitzada i capita-
lista.

Les fabriques d’indianes eren veritables protofabriques, que
es caracteritzaven per la concentracio de lama d’obra en un
mateix edifici, la divisid del treball en el seu si (fins a 18 acti-
vitats diferents, perfectament coordinades, es desenvolupa-
ven entre la fabrica i el prat d’indianes), I'Us d’una tecnologia
simple i manual basada principalment en el teler manual i la
taula d’estampar, el domini del capital circulant sobre el ca-
pital fixila seva localitzacié principalment urbanai, sobre tot,
barcelonina.

Es tractava, per tant, d’un sector emergent, clarament di-
ferenciat de les industries tradicionals artesanal i domesti-
ca, que constituia, perd, una manufactura imperfecta, ja
que no incorporava la fase de la filatura. Les fabriques d’in-
dianes reunien en el seu si el tissatge i I'estampacio, pero
la primera matéria basica que utilitzaven no era el cotd en
floca, sind el cotd ja filat que, durant la major part del segle
XVIII, va procedir principalment de I'illa de Malta.

Sobre aquestes premisses organitzatives i tecniques, el sec-
tor es va anar desenvolupant, produint sobre tot indianes i
mocadors pintats, que es venien majoritariament en el mer-
catinterior espanyoli, en moltamenor mesura, durant aquest
periode, a les colonies americanes.
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Quadre 2. Principals centres manufacturers

d’indianes a Europa a finals del segle XVIlII

Ciutats Anys | Fabriques Obrers | Produccio
Barcelona 1784/1791 81 10.240 8.680.000
Manchester 1785 45
Rouen 1785 38 3.400.000
Glasgow 1785 27
Hamburg 1790-1800 21 3.200
Mulhouse 1786 19 3.300 3.300.000
Dublin 1785 14
Lio 1785 14 560.000
Paris 1785 13 2.900.000
Londres 1785 13
Blackburn 1785 12
Gant 1793 12 881
Praga 1787 12 936
Ginebra 1790 11 2.470
Neuchétel 1797 6 1.604 2.300.000
Augsburg 1790-1800 9 3.200
Nantes 1785 8 2.500.000
Font: Ibidem, pag. 197.
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2. Creixement i canvi estructural: 1772-1808

Aquest va ser un periode clau, no sols pel gran creixement que
va experimentar la manufactura de les indianes, siné també
perqué aquest creixement va anar acompanyat d’importants
canvis estructurals.

Dos fets rellevants en I’'economia catalana, especialment en el
seu sector exterior, van condicionar la seva evolucio: I'expansio
del comerg amb el nord d’Europaii la creixent vinculacié amb el
comerg colonial, reforcada pels decrets de lliure comerg.
Aquesta obertura al’Atlantic va ser fonamental, ja que vaimpul-
sar un important procés d’especialitzacié productiva en el sec-
tor que estimula les iniciatives empresarials, propiciant una
conjuntura excepcional (1783-1796) que no sols converti Bar-
celona en una de les capitals de la “indianeria” europea (com
mostra el quadre 2), sind que fou clau en el desenvolupament i
modernitzacié de la manufactura cotonera a Catalunya.



El punt de partida d’aquest procés va ser la importacio de teles
de lli (els anomenats llencols) de paisos del nord d’Europa, es-
pecialment Franga, Anglaterra, els Paisos Baixos i Alemanya,
que arribaven com a contrapartida de les exportacions d’aiguar-
dents catalans que es venien massivament en aquells mercats.
Unes teles que, posteriorment, eren estampades a les fabriques
d’indianes de Barcelona per ser enviades principalment a les
colonies americanes, a canvi, sobre tot, de coté en floca.

Aquest veritable cercle virtuds va tenir consequencies de gran
abast. D’una banda, les fabriques d’indianes s’especialitzaren
en I'estampat tant de teles de coto6 (les indianes, propiament
dites) com de teles de lli (conegudes a 'epoca com a “pintats”),
abandonant progressivament el tissatge. | aixd va donar peu
que, paral-lelament, apareguessin noves empreses (petits ta-
llers, de fet) especialitzades en el tissatge i dedicades a la pro-
ducci6 de teles de cotd en cru, les anomenades “empeses”.
D’altra banda, I'exportacio de llengols pintats a les colonies va
afavorir la importacio massiva de coto en floca, cosa que va
permetre el desenvolupament, per fi, de la filatura a Catalunya.
Un fet clau, que significa el punt de partida del procés de mo-
dernitzaci¢ de la manufactura cotonera catalana.

La filatura va néixer, logicament, com una industria rural i
dispersa, que li disputava el terreny a la industria llanera
tradicional, perod va ser en la primera que ben aviat va tenir
lloc I'inici del canvi tecnic que associem a la revolucio in-
dustrial. En efecte, va ser durant els bons anys del negoci
colonial (1784-1796) quan es van introduir a Catalunya les
primeres maquines de filar tipus Jenny en les seves dife-
rents versions. Perod I'aparicio de les noves fabriques me-
caniques de filar, que utilitzaven maquines Water-frame i
Mule-jenny, mogudes per vogits i rodes hidrauliques, es
produi sobre tot durant els anys de la crisi del comer¢ colo-
nial, entre 1797 i 1807, provocada pel tancament de les
rutes maritimes amb el nord d’Europa i Ameérica com a con-
seqliencia de les guerres amb Anglaterra. Aquest fet va
enfonsar el negoci d’estampacié de llencgols, i va deixar
com a unica alternativa per a la manufactura catalana la
fabricacié d’indianes destinades al mercat interior espa-
nyol, la conquesta del qual només era possible si es redui-
en preus i es milloraven qualitats, objectius que feien im-
prescindible la concentracio del treball i la mecanitzacié de
laproduccio. Fet que ara era possible pel desenvolupament
previ de la filatura domestica i la importacié de les primeres
maquines angleses a través de Franca.

En definitiva, podem afirmar que els beneficis extraordinaris ge-
nerats per I'estampacio de teles de lli exportades a les colonies
van servir en bona mesura per impulsar ara la nova filatura me-
canica, i amb aquesta I'inici del modern sistema fabril a Catalu-
nya. Darrere el qual, cal no oblidar-ho, hi havia alguns dels més
importants fabricants d’indianes de Barcelona, que havien fet
bona part de la seva fortuna exportant “platillas pintades” a les
colonies.

El resultat va ser la gran expansié de la manufactura d’indianes
i teles pintades que va convertir Barcelona, on es concentraven
la majoria de les empreses, en una de les capitals de la “india-
neria” europea. Un centre que destaca sobretot per una gran
aglomeracié de fabriques de dimensions mitjanes, que produ-
ien una amplia gama de productes amb poques economies
d’escala i per un relatiu aillament dels altres focus de la manu-
factura europea, cada vegada més localitzats en el centre i nord
d’Europa. Perd que també va ser capag, com hem vist, d’en-
cetar o estimular un procés de transformacio cap a la industria
moderna.

Es en aquest sentit, que cal interpretar les paraules del General
Duhesme quan el 1808 ocupa Catalunya al front de I'exércit
napoleonic: “Desde Ripoll, Olot, Vic, Matard, Manresa a Barce-
lona, Igualada, y hasta Tortosa, se encuentra, por todas partes,
fabricas de hilar algodén, con maquinas inglesas o a mano;
fabricas mecanicas de hacer medias; prensas de indianas; fa-
bricas de telas de hilo y de algoddn, de pafiuelos, etc.”.

Una realitat que sorpren el francés i que és el resultat d’un
procés reeixit, les claus del qual cal buscar-les, d’una banda,
en la combinacié de recursos humans i capital propi, amb
tecnologia estrangera rapidament assimilada, i, de I'altra, en
lainsercié del sector en les xarxes del comerg exterior de Ca-
talunya, en definitiva en I’economia atlantica. Una connexid
que no va desapareixer del tot després de la perdua de les
colonies. La relacio amb el mercat america basada en I'inter-
canvi de vi per cotd continua sent el complement imprescin-
dible a la que articulava el mercat espanyol la primera meitat
del segle XIX: teixits per blat.

3. La transicio al sistema fabril: 1808-1839

La tercera gran etapa es desenvolupa durant el primer terc del
segle XIX i la pregunta que cal fer-se és si I'inici del procés de
modernitzacié de la manufactura cotonera que acaben de veu-
re va ser frustrat per la crisi de I’Antic Regim a Espanya.
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Quadre 3. Estimacié del fusos en actiu en la industria cotonera catalana (1807-1856)

1807 1829 1836 1841 1850 1856
Manuals
Jennies i Bergadanes 81.790 290.700 457.200 446.400 183.778
Mecanics
Water-frames i Throstles 10.890 7.028 12.800 19.800 51.000 70.360
Mule-Jennies 2.760 70.285 181.047 326.523 475.490 388.650
Selfactines 96.328 437.054
Total mecanics 13.650 77.315 193.847 346.323 622.858 896.064
Total fusos 95.440 386.013 651.047 792.723 806.636 896.064

Font: Ibidem, pag. 199.
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Grafic 1. Capitals invertits a la industria cotonera per tipus d’empresa, 1739-1839 (lliures catalanes)
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Durant molt de temps es va creure que si, que la Guerra del
Frances, la pérdua de les colonies i els enfrontaments politics
i socials van frustrar aquests prometedors inicis, i van abocar
la manufactura catalana a una crisi profunda i practicament
definitiva. Uns problemes que la Junta de Comerg descrivia
molt graficament el 1824: “Una inmensidad de desgracias,
guerras llevadas al corazén de la peninsula, divisiones intes-
tinas, insurreccion de colonias, sequias, contagios, todos
los azotes de la ira divina han descargado en poco tiempo
sobre esta malaventurada Espana”, i que van portar a pensar
que la sortida d’aquesta situacié no es va donar fins a finals
de la década de 1830 i que es va produir no precisament
sobre els fonaments deixats per la manufactura d’indianes,
sind més aviat sobre les seves cendres.

Avui sabem que no va ser exactament aixi, i que, a pesar de
les dificultats, el procés de modernitzacio, tot i que alentit, va
continuar després de 1814. Un procés que va aprofundir els
canvis estructurals iniciats abans del conflicte. Aixi, mentre
la manufactura d’indianes, tal com s’havia desenvolupat al
segle XVIII, es va transformar rapidament i es va convertir en
una industria de fase: la dels estampats, la filatura prenia el
relleu com a sector dinamic i motor de la nova industria co-
tonera, com es pot apreciar en el grafic 1.

En aquest sentit, un fet determinant va ser la continuacio¢ del
procés de mecanitzacié després de la guerra, que fou espe-
cialment intens en el cas de la filatura —les noves Mule-Jen-
nies de 240 fusosiles continues de 160 fusos ja funcionaven
a Catalunya el 1818—, i més lent, perd no negligible, en els
altres subsectors. La introduccié del cilindre d’estampar
data del 1817 i la del teler mecanic de 1828.

La mecanitzacio, a més, va permetre aprofundir en el canvi
organitzatiu, potenciant-ne el procés de concentracié del
treball i de la produccié en unitats productives cada vegada
més grans i mecanitzades, que integraven les diverses fases
del procés productiu, impulsant d’aquesta manera el desen-
volupament del factory system a Catalunya.

Aquestes transformacions en el terreny economic es van
veure afavorides també per canvis de caracter institucional i
politic i, en aquest sentit, va ser especialment rellevant el
paper dels empresaris, que no sols es van reforcar organit-
zativament, amb la creacié el 1820 de la Comissié de Fabri-
ques de Filats, Teixits i Estampats de Cotd, que venia a rati-

ficar anivellempresarial els canvis estructurals que s’estaven
produint en la industria cotonera catalana, sind que, a nivell
politic, van optar clarament per donar suport a la causa libe-
ral, entenent que el futur de la industria catalana passava
necessariament per la implantacié a Espanya de la monar-
quia constitucional.

En definitiva, I'aposta decidida per la innovacio tecnica i or-
ganitzativa durant el primer ter¢ del segle XIX va permetre
superar les dificultats dels anys durs de la crisi i impulsar de
forma decisiva el procés de modernitzacié de la industria
cotonera a Catalunya.

Quan, I’'any 1834, un col-laborador anonim del diari El Vapor
de Barcelona afirmava: “Que ens quedava als catalans per
suplir la perdua d’Ameérica i encarar la delicadesa i la finor
dels generes elaborats enlla dels Pirineus? Ja ho hem dit
alguna altra vegada: el nostre enginy, el nostre cor i la nostra
llangadora”, estava probablement assenyalant algunes de
les claus d’aquest éxit. Es a dir, la creativitat, el treball i la
receptivitat a la innovacio, que eren justament les principals
heréncies deixades per I’etapa manufacturera de la industri-
alitzaci¢ catalana.

Conclusié

En definitiva, la manufactura de les indianes va ser el punt de
partida que va preparar el cami a la industria moderna. A
Catalunya, com en altres regions del continent europeu, hiva
haver tota una fase previa i formativa que va anar creant les
condicions economiques, tecniques i institucionals que fe-
ren possible I'aparicio del sistema fabril modern.

Aquesta fase manufacturera del procés d’industrialitzacié va
generar tot un conjunt de factors acumulatius —des de for-
macié de capital a la constitucié de xarxes mercantils, pas-
sant pel desenvolupament de capacitats empresarials, la
formacié d’una ma d’obra qualificada, la sensibilitzacio pel
canvi tecnic o I'aparicié de noves institucions economiques—
que van fer que Catalunya, abans de convertir-se, a mitjan
segle XIX, enla “Fabrica d’Espanya”, ja fora, a finals del segle
XVIII, com deia la Junta de Comerg de Barcelona, el “Taller
General del Reyno”. B
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DE LA MANUFACTURA I )
POSTERIOR TRANSFORMACIO
INDUSTRIAL DE CECONOMIA
CATALANA AL SEGLE XIX:
UNA ANALISI BASADA EN EL
MERCAT DE TREBALL I ELS
ORIGENS DEL CAPITAL

Enriqueta Camps
Departament d’Economia i Empresa
Universitat Pompeu Fabra

1. Factors en I'origen del creixement econdmic en
el llarg termini

Els origensil’evolucio del creixement economic catalaenelllarg
termini ens sén ben coneguts merceés a les obres mestres de
Jaume Vicens Vives (1959, 1968), Pierre Vilar (1966), Jordi Na-
dal (1973, 1985), Jordi Maluguer de Motes (1984), Albert Car-
reras (1984, 1990) i Jaume Torras (1984, 1990), entre d’altres,
que sintetitzo a continuacié. Crec que aquests autors varen
construir les bases de I'escola d’historia economica catalana
que des de diferents angles explica i quantifica els origens i
posterior desenvolupament de I’economia catalana. Les seves
conclusions i aportacions han estat matisades i aprofundides
per altres investigadors als quals, per rad d’economiaid’exten-
si6 de I'article, no faig referencia en aquest breu apartat intro-
ductori. Seguidament, presentaré als apartats 2 i 3 les meves
principals aportacions a I'economia historica de Catalunya ba-
sades en I'experiencia del segle XIX.
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A Catalunya, les relacions economiques senyorials i feudals de
I’edat mitjana s’erosionaren abans que a d’altres contrades per
les revoltes populars (les guerres dels remences) que portaren
el 1486 ala Senténcia arbitral de Guadalupe. Aquesta suprimia
les prestacions i pagaments feudals i senyorials més onerosos.
Aquest fetimplica que els pagaments de la pagesia als senyors
fossin baixos i, per tant, que ben aviat la terra es pogués capi-
talitzar. També, que la distribucié de larenda fos forca igualitaria,
fet que posa la llavor del creixement economic del sector de
béns de consum. La dimensid de les propietats de terra era
modesta, suficient en capacitat de treball per a una familia amb
pocs parcers, i no es fracciona merces a la practica de I’heren-
cia Indivisible. Tal com demostraren Jordi Nadal i Emili Giralt
(1960), el context forca privilegiat que oferia Catalunya al’época
porta ja a partir dels segles XV i XVI a unimportant flux immigra-
tori de francesos del centre i del sud a terres catalanes. L'im-
pacte de la Sentencia, també assenyalat per Jaume Vicens



Vives (1960), ha estat matisat per altres investigadors, com Eva
Serra (1980), que destaquen que, des del segle XV inclos, el
context institucional catala fou adient al benestar economic de
la seva poblacio.

Durant els segles XVIIi XVl el que acabem d’exposar cristal-litza
en I'expansio agraria de la vinya, sovint en marcs geografics poc
idonis per a I'aprofitament agrari dels cereals i altres béns ali-
mentaris que ens venen a recordar alld de “els Catalans de les
pedres en fan pans”. La vinya s’adequava bé a la geografia i al
clima mediterrani de forga comarques catalanes i sobre la base
d’aquesta aparegué una viticultura especialitzada en la produc-
ci6 de vins i aiguardents d’una qualitat mitjana, que simbolitzen
la produccié d’un dels productes d’exportacié més emblema-
tics de Catalunya fins els nostres dies. Efectivament, ja al llarg
del segle XV els vins i aiguardents catalans es comencgaren a
exportar cap als mercats del centreielnord d’Europai, en menor
mesura, de les colonies americanes. La produccié de I'agricul-
tura comercialitzada va créixer i aixd implica 'augment de la
rendaila renda per cap catalana, sobretot a les comarques viti-
vinicoles exportadores. Segons Vilar (1966), la burgesia barce-
lonina participava dels beneficis generats per aquesta expansio,
merces al’arrendament dels drets de propietat de la terra, i apro-
fita la seva rendibilitat per invertir en altres sectors economics
posteriorment, com veurem basicament adrecats al sector tex-
til, a I'igual que la viticultura, dins del sector de béns de consum.
Perd ja al segle XVIII neix i s’expandeix la industria d’estampats
d’indianes, estampats exotics que recorden els de I'india, sobre
teles fines de cotd importades, les empreses fundadores dels
quals s’establiren sobretot a Barcelona. Aixi veiem queja al segle
XVlll creixenis’expandeixen dues menes d’activitats en el sector
de béns de consum: la viticultura i les indianes, que estigueren
en I'origen de I'expansié economica ja des del setcents.

Tot plegat va permetre que al llarg del segle XVIII la poblacié ca-
talana es doblés. Per primera vegada el creixement demografic
no topa amb el feedback negatiu de I'economiai es varen supe-
rar les restriccions Malthusianes al creixement de la poblacié
merces a la creixent activitat comercialitzadora de productes
agraris iindustrials del sector de béns de consum. D’altra banda,
el fet de passar de produir per consumir a produir per vendre
assenyalat per Vilar implica que la poblacié relacionada amb
aquestes activitats aprengués a comptar; I'alfabetitzacié nume-
ricaa Catalunya de la qual recentment ens n’ha parlat Eric Gomez
i Aznar (2019), visible des de inicis del setcents segons aquest
autor. L’alfabetitzacio numerica sera un componentimportant del

capital huma a ’hora de gestionar les empreses agraries i manu-
factureres, i posteriorment també les industrials.

En aquest context magistralment definit i analitzat per Pierre
Vilar, Jaume Torras insereix la formacié i creixement d’un tercer
sector durant el setcents: el textil llaner o draperia preindustrial
o tradicional. La draperia tradicional es produia en I'ambit do-
meéstic per part de la ma d’obra familiar, que incloia les dones i
els infants. Abans de la revoluci6 industrial tots els membres de
lafamilia participaven de totes les tasques productives de la llar,
tant les pagades com les no pagades. En el context senyalat
d’expansio i rendibilitat vitivinicola, la draperia s’inseri a les co-
marques amb menor avantatge comparatiu per a I'activitat
agraria comercialitzable, basicament a les conques del Ter i el
Llobregat, des dels Pirineus fins al litoral. L'aprofitament de
I’energia hidraulica dels rius per als molins acciona I'utillatge
encara rudimentari d’algunes de les maquines. La draperia ca-
talana s’especialitza en la confeccio de draps de qualitats baixa
i mitjana adrecats majorment al mercat catala i en menor mesu-
ra als mercats colonials americans. Merces a I’expansio vitivini-
cola a d’altres comarques, el mercat catala era rendible i dina-
mic, adient al consum de draps catalans.

La manufactura llanera s’organitzava al voltant d’una gran divi-
si6 del treball a cada llar, cadascuna especialitzada en una tas-
ca del procés productiu, mentre que el comerciant portava la
feina de llar en llar, proveia les primeres materies, en feia els
acabats ila comercialitzacio. Segons Torras, ala Catalunya dra-
pera aquesta feina organitzativa la duien a terme els paraires,
artesans especialitzats en els acabats i que estigueren en I'ori-
gen de part dels capitals de la posterior industria textil de fabri-
ca. També, segons el mateix autor, la concentracié de capitals
estigué promoguda per una elevada endogamia familiar en els
matrimonis, encara que des del concili de Trento I'Església ca-
tolica prohibia matrimonis entre cosins fins a la quarta genera-
Cio. Les visites pastorals de I'Església feien confessar pecats
publics a testimonis aleatoris i dissolien aquests matrimonis;
per restablir-los calia pagar una important suma, fet que va re-
sultar en un important negoci per a I'Església. Aixd no obstant,
la draperia s’expandi merces, com hem esmentat, al dinamis-
me del mercat catala i colonial.

La manufactura rural domestica i la seva expansioé abans de la
fabrica s’esdevé a bona part d’Europa. Ja durant els anys se-
tanta del segle XX les seves caracteristiques, causes i conse-
quencies es formalitzaren mitjangant el model de protoindustri-
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alitzacié. Aquest, d'una banda, establia com [Iactivitat
manufacturera s’inseria en les fases menys intensives en treball
del calendari pages i permetia mobilitzar treball amb un cost
d’oportunitat molt baix o nul. Aquest fet permeté augmentar el
producte per cap abans de la fabrica. D’altra banda, el model
de protoindustrialitzacié és un model d’explosid demografica:
les joves parelles, merces a la demanda de treball assalariat a
la manufactura es poden casar més joves i no han d’esperar a
rebre una herencia per formar una nova familia. Els matrimonis
joves generen una fecunditat més elevada en un context en que
no s’empraven metodes contraceptius i en que les families es-
taven interessades a tenir forga fills, ja que aquests s’incorpo-
raven al treball domestic pagat de lallar aedats moltjovesieren,
per tant, un actiu econdmic i no un cost financer per a la familia.
Aixi, com que a causa de la fecunditat més elevada hi ha un
creixement demografic més gran, I'oferta de treball creix, enun
model de salaris baixos.

El model de protoindudstria no té un impacte univoc sobre el
creixement economic: mentre que, com hem dit, permet I'aug-
ment del producte per cap, en ser un model d’explosid demo-
grafica genera baixos nivells de salaris i, per tant, baixos nivells
d’ingrés per cap. Aixd no obstant, el model sosté, en primer lloc,
que I'aprenentatge de les tecniques textils manufactureres per
part de les families assalariades de la draperia que estigueren
en 'origen de les habilitats transmeses als treballadors abans
d’emigrar a les ciutats fabrils del segle XIX, era molt necessari
per albon funcionament de les fabriques urbanes. Ensegonlioc
el model sosté que els capitals acumulats pels comerciants de
la draperia 0 manufactures rurals, en el nostre cas paraires,
estigueren en I'origen de I'estalvi i la capacitat empresarial or-
ganitzativa per financar lainversioé necessaria per a les fabriques
del segle XIX. Ambdds tipus de condicions i impacte de les
manufactures rurals, estigueren en|’origen dels factors produc-
tius capital i treball emprats per la industria i sobre el qual es
forma la industria de fabrica del segle XIX, sempre seguint el
model. Per al cas catala comptem amb forca exemples en qué
els fabricants del textil del segle XIX provenien de la draperia,
com per exemple els germans Muntades fundadors de La Es-
pafa Industrial, S.A. a Hostafrancs i Sants (Barcelona), fills de
paraire; o el mateix Pere Turull i Sallent, fill de Pau Turull i Font,
també paraire i que forni bona part dels capitals de la industria
textil llanera de Sabadell.

Per la meva banda he demostrat extensament en diverses pu-
blicacions com en el cas catala els origens dels treballadors de

Revista Econodomica de Catalunya

fabrica del vuitcents son les manufactures rurals, tal com pos-
tula 'esmentat model. En el cas catala el model es compleix
forca bé, perd el seu impacte no fou univoc a tots els paisos i
regions. A algunes regions hiha continuitat en I'origen del treball
i del capital durant la transicié al sistema fabril i es compleix
I’'esmentat canvi economic estructural, perd a d’altres no, i en
aquests casos les manufactures rurals porten a I'explosié de-
mografica i a la disminucié d’ingressos per cap i acaben desin-
dustrialitzant els seus territoris. El cas espanyol n’és un exem-
ple: a finals del segle XVIIl a Espanya hi havia 34.000 telers de
llana i lli dels quals només 2.200 corresponien a la draperia
catalana. Aixd no obstant, només Catalunya feu el transit cap
al capitalisme industrial de fabrica, mentre la resta d’Espanya
es desindustrialitza.

2. El canvi economic estructural al sector téxtil lla-
ner. El cas de Sabadell

Al llarg del segle XIX Sabadell es forma com a ciutat passant
dels 2.300 habitants el 1787 als 23.000 el 1900. El creixement
seguira al segle XX, en qué entre els anys 2000 i 2020 assolira
prop de 230.000 habitants. Es a dir, durant els dos darrers se-
gles la poblacié de la ciutat s’ha multiplicat per 100. Aquest fet
ens porta a subratllar que alllarg d’aquests dos segles Sabadell
ha estat la ciutat espanyola que ha crescut més rapidament, en
un context com el catala en que la taxa d’urbanitzacio (poblacié
resident en ciutats de més de 10.000 habitants) assolia 40,4%
el 1900, proporcid només superada per la de les regions brita-
niques liders en la revolucio industrial, com Anglaterra i Gal-les,
i Escocia. Logicament, en termes absoluts, la major part
d’aquest creixement urba catala correspon a Barcelona, que
passa dels 111.000 habitants el 1787 als 530.000 el 1900,
multiplicant aixi la poblacié gairebé per cinc. Tanmateix, I'activi-
tat econdmica que impulsa el creixement de Sabadell fou la
industria, mentre que Barcelona portava incorporats altres sec-
tors com I'administracio, els serveisila construccid, a més dels
propiament industrials.

Pel seu rapid creixement industrial Sabadell s’ha anomenat “la
Manchester catalana”, designi que simbolitza el seu caracter
industrial. En aquesta mena de ciutats que creixeren tan rapi-
dament, la salubritat ambiental sovint no fou Optima. No hihavia
aigua corrent, clavegueram, calefaccio de gas o electricitat. Per
aixd parlem en el context europeu de I'urban penalty de les
ciutats industrials, en el sentit que les esperances de vida foren
inferiors a les de les zones rurals. Aquesta mena d’amuntega-
ment urba porta sovint a brots de malalties infeccioses, com ara



el tifus, el colera i la difteria, a més de les malalties pulmonars i
altres de croniques per a les quals es desconeixia encara la
medicacié. Aquesta és una caracteristica de totes les “Man-
chesters” europees que nogensmenys no volien menystenir el
seu rol positiu de posar la llavor del creixement economic en el
llarg termini, com és el cas de Sabadell.

Inicialment, I'activitat de Sabadell se sostingué sobre la base
d’empreses de petites dimensions en el sector textil. Aixi, en el
dietari de Francisco de Zamora, en passar per Sabadell diu:
“Hay fabricas de pafios trabajando cada uno en su casa”. El
creixement del segle XIX estigué originat per les diferents dina-
miques dels sectors cotonerillaner, de les quals a partir de 1860
sobresortiria el sector llaner. Les fabriques cotoneres fins el
1850 depengueren del capital barceloni i estaven adrecades al
tissatge manual. En mecanitzar-se la filatura cotonera a Barce-
lona, es multiplicava la demanda de treball manual per teixir que
es duia a terme als municipis proxims i des d’on es transporta-
ven diariament els generes confeccionats a la capital en carros.
El sector llaner, promogut per la burgesia local fou diferent. Aci
el creixement estigué originat per lainnovacio, primer durant els
anys quaranta, en teixits de novetat, confeccionats amb telers
Jacquard, i quan el mercat internacional de llanes llargues ho
permeté, a partir dels anys setanta del segle XIX, en la confeccio
d’estams. La mecanitzacio arriba de la ma del ferrocarril I'any
1855. Inicialment, es mecanitza la filatura. El tissatge es meca-
nitza posteriorment ja que el treball preciosista en els telers Jac-
quard dificultava l’automatisme de lamaquina. La mecanitzacio
deltissatge arriba la decada dels anys setanta amb la confeccid
de teixits llisos d’estam que portaria les primeres fabriques de
cicle complert al sector llaner. La llana creix en detriment del
coté i en aquest periode quedaren molt poques empreses co-
toneres de cicle complert a la ciutat.

En aquest procés s’anaren formant empreses de dimensions
més grans. Es il-lustratiu el paper de fabricants/comerciants en
la mecanitzacié del sector llaner que cap a 1860 llogaven els
locals i la forga motriu dels vapors a sectors de la poblacid més
modestos, accentuant aixi un procés de capil-laritat o mobilitat
social ascendent proporcionat per I'accés a la mecanitzacio. En
aquest context situem el paper de Pere Turulli Sallent, fabricant
comerciant, conegut a Espanya com “El rico catalan”, que tin-
gué un rol destacat en el fiangcament de la indUstria de la ciutat
aixi com en la provisio de llanes des de 'interior d’Espanya. Aixi
amitjan segle XIX, Turull tenia una amplia xarxa comercial gesti-
onada per agents comercials a comissio. D’entre les connexions

destacala que mantingué amb la cabana d’lsabel Il altres mem-
bres de la noblesa i descendents de la Mesta. Amb els beneficis
del comerg, intervingué en el finangament de la industria local en
el context catala, en qué sorgiren el Banc de Barcelona —el pri-
mer banc—que es funda el 1844, la Caixa d’Estalvis de Sabadell
—de la qual Pere Turull sera fundador i tresorer—, del 1859, i el
Banc de Sabadell, que es funda el 1882 com a banc comercial
amb la prioritat d’abastir de llanes, maquinaria i matéries primes
la industria de la ciutat, generalitzades ja les empreses de cicle
complert. El tipus d’interes que aplicaven els prestadors parti-
culars com Turull era superior al bancari i se situava al voltant del
8%. Molts dels préstecs per ellemesos, alguns d’hipotecaris, no
es pogueren retornar i part del patrimoni que figura en el testa-
ment de Pere Turull és d’edificis i cases: la contrapartida dels
préstecs hipotecaris de prestataris insolvents. Per tant, mentre,
com hem dit, I'estructura de la propietat de les empreses per-
metia mitjancant I'arrendament de les naus i la forca motriu I'ac-
Cés a la mecanitzacié de fabricants modestos i una capil-laritat
social ascendent, els aspectes més vinculats al retorn de prés-
tecs de particulars jugava en la direccié oposada, descapitalit-
zant les molt petites empreses o consumidors modestos i im-
pulsant aixi un procés de diferenciacio social.

La fabrica del segle XIX suposa aixi la concentracio de I'activitat
economica sense grans canvis en la seva gestio. Les empreses
del vuitcents eren agregats de tallers artesans on els artesans
senior ensenyaven a manipular I'utillatge i la disciplina de la fa-
brica als nens i aprenents. No aixi a les nenes. Mentre que els
censos obrers ens informen que la poblacié treballadora incloia
forca donesinensinenes, la cultura dominant a I’época conce-
bia que la tasca principal de les dones era la reproduccio social
i demografica de lallar, amb la moltissima feina que aixo implica-
va atesa la nombrosa mainada i les tecnologies de I'epoca per
altreball domestic. Les dones adolescents no realitzaven I’apre-
nentatge i les dones en el seu conjunt tenien un sou estancat al
llarg del seu cicle vital. No aixi els homes, que doblaven el sou
dels 15 als 30 anys. Les causes de la diferent trajectoria rauen
en el fet que els homes havien realitzat I'aprenentatge iles dones
no, amés de les pautes culturals esmentades sobre la divisio del
treball segons el genere. Aixi, i atesa I'acumulacio de tasques
pagades i no pagades de les dones, aquestes envellien prema-
turament i cap als 30 anys d’edat, quan el primer fill ja reportava
un salari, abandonaven el mercat de treball pagat.

De tota manera, el caracter irreemplagable que tingueren els
artesans per a la fabrica va fer que els seus contractes fossin
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llargs, d’uns 7 o 8 anys de terme mitja, no aixi, logicament, els
de les dones i dels aprenents. Aquest fet determinara molt el
caracter de les migracions. El predomini de contractes llargs
feia que normalment, sino es creaven nous llocs de treball, els
immigrants haguessin de tornar a emigrar, i aquests immigrants
provenien sobretot de Catalunya, on I'adveniment de la fabrica
aalgunes ciutats arruinava la draperia tradicional a d’altres con-
trades a causa de les economies d’escala de les primeres i els
seus menors costos unitaris. Amés, els treballadors no emigra-
ven en qualsevol situacio. Emigraven sobretot families amb un
sol membre actiu I'abséncia d’activitat del qual implicava la
pérdua de tots els ingressos monetaris de la familia forcant
I’'emigracio de tota la unitat domestica. Les altes i baixes del
padro indiquen que a mitjan segle el 80% dels immigrants a
Sabadell van haver de tornar a emigrar abans que passessin 5
anys a la ciutat i el seu desti no podia ser altre que Barcelona, la
ciutat que creix més en termes absoluts i que ofereix treball en
altres sectors com ara la construccio durant la construccio de
I'Eixample, a part de la industria. Altres destinacions foren la
construccié de laxarxa ferroviaria, la construccié del canal d’Ur-
gell o les colonies industrials del Ter i del Llobregat. Aquest tra-
fec entre diverses localitats abans de trobar una ocupacio es-
table definitiva absorbia la magre capacitat d’estalvi de les
families treballadores. Vaig calcular el pressupost familiar el
1890 a Sabadell al llarg del cicle de formacio de les families i la
capacitat d’estalvi era I'equivalent a 20 dies d'inactivitat de tota
la familia a part dels festius, els diumenges i Nadal.

Llicons a aprendre per al present: Sabadell no podia competir
amb el capital barceloniiadopta una estrategia de diferenciacio
de I'oferta en el sector llaner, fet que impulsa el seu creixement
economic i demografic. Alhora atreu treball qualificat que esta-
ra en la base de 'educacio dels futurs treballadors de fabrica.
Ambdds factors estan en la base del seu creixement continuat
i del benestar.

3. El canvi economic estructural en el sector coto-
ner: el cas de ’Espanya Industrial, S.A.

Talcomhem esmentat al’apartat 1, per al cas catala, tant Pere
Turull, originari del Moianes, com els germans Muntadas,
d’lgualada i fundadors de I'Espanya Industrial, S.A. a Barce-
lona, representen exemples de continuitat pel que faal’origen
empresarial de les fabriques téxtils llaneres i cotoneres atés
que provenien tots dos de families de paraires. A partir del
segle XIX, el sector textil cotoner creix més que el llaner. El
1832 es funda el primer vapor, Bonaplata, Vilaregut i Cia, mo-
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gut per la forga motriu del carbd. Es mecanitza inicialment la
filatura, i a partir dels anys cinquanta i seixanta del segle XIX,
el tissatge. Als anys seixanta, la guerra de Secessi6é nord-
americana, pais d’on provenia la major part del coto en floca,
genera el periode anomenat “la fam del cotd”, és a dir, d’es-
cassedat i carestia de la primera materia, que impulsa la for-
macio i consolidacié d’empreses de cicle complet. Fundada
anteriorment, el 1847, I'Espanya Industrial, S.A. és una
d’aquestes empreses; a continuacié aprofundirem en les ca-
racteristiques de la seva assignacio del treball i la determinacio
del salari. Enrelacié amb els origens econdmics i demografics
delstreballadors d’aquesta fabrica, vaig demostrar enla meva
tesi doctoral (EUI, 1990, publicada el 1995) que, tant en
aquesta empresa com en una mostra de cinc ciutats industri-
als catalanes representatives que s’expandiren durant el segle
XIX, els origens del proletariat de fabrica foren les manufactu-
res rurals, que anteriorment s’havien estées sobretot per les
conques dels rius Ter i Liobregat.

De tota manera, caldria abans subratllar alguns aspectes del
mercat de treball catala amb vista a analitzar-ne les caracteris-
tiques dels nivells de benestar. EIl mercat de treball catala
compta amb una oferta de treball molt elastica respecte del
salarireal; pertant, els increments salarials no podien ser molt
elevats a mida que augmentava la productivitat del treball.
Aquest fet estigué sobretot fonamentat en la mobilitat ocupa-
cional entre generacions. Al llarg del curs de la vida i del cicle
vital durant el segle XIX era poc probable canviar d’ofici o0 sec-
tor d’ocupacio, o al menys penetrar com a nou treballador en
el sector textil. Aquest sector, a I'igual que molts d’altres, de-
mandava haver fet I'aprenentatge entre els 14 i els 19 anys
d’edat a fi de trobar una ocupacio estable. Els nens i nenes, a
partir dels 7 anys d’edat, ja treballaven a les fabriques ajudant
les mares en feines auxiliars.

Perd, mentre que es pot demostrar quantitativament que hi
havia poca mobilitat ocupacional en el curs de la vida, en can-
vi n’hi havia molta entre generacions. Aquest fet posa en joc
una nova variable institucional com son les practiques heredi-
taries. A Catalunya, i malgrat la invasio¢ francesa d’inicis de
segle, predominava I’herencia indivisible que reservava la ma-
jor part del patrimoni familiar al fill hereu, el primogenit. Aixo
provocava que, per norma general, una proporcio notable de
la resta de fills es veiessin obligats a proletaritzar-se. Aixi ob-
servem que, mentre que tot el creixement natural dels treba-
lladors textils generava nous treballadors de fabrica, la meitat



del creixement natural dels treballadors dels altes sectors, que
incloien families de la pagesia, artesanat, petits fabricants,
desembocava també en la formacio de nous treballadors de
fabrica. En aquest context en que I’oferta de treball cresqué
molt, la demanda no ho feu en la mateixa proporcié. La matei-
xa mecanitzacié suposava estalvis de treball importants, i el
mercat de mercaderies textils, el mercat espanyol, era pobre
i va créixer poc, sobretot durant el darrer terc del segle XIX, tal
com va demostrar en la seva tesi doctoral Albert Carreras
(1984). La industria textil catalana no era competitiva per ex-
portar, atesos els costos de transport del carbé importat d’An-
glaterraila carestia dels béns de subsistencia espanyols, que
elevaven molt els preus de la subsisténcia i per tant els costos
salarials, tal com subratlla Jordi Nadal.

En aquest context en que I'oferta de treball creixia més que la
demanda, els salaris reals podien augmentar només lleugera-
ment, perd hi havia diferencies sensibles segons I'edat, el ge-
nereila cohort. He pogut demostrar les diferencies que hihaen
I’evolucio del salari segons les variables esmentades (cicle vital
i per tant edat, cohort i génere) per al cas de I'Espanya Industri-
al, S.A., des del 1847, quan es funda, fins el 1887, quan la
mostra de treballadors estables que romanien alamostrajaera
massa petita per seguir endavant amb resultats estadistica-
ment significatius.

Per mesurar 'evolucio salarial al llarg del cicle vital ha calgut
prendre com a mostra tots els treballadors estables, els salaris
i ocupacions dins de I'empresa dels quals vaig anar seguint
nominativament al llarg del temps i posteriorment, per a tenir
indicacio de I'edat els vaig buscar, també nominativament, als
expedients matrimonials de la didcesi de Barcelona. Els resul-
tats que es presenten als grafics seglients iles conclusions que
es presenten a continuacio, fruit d’un calcul quantitatiu numeric
presentat a Camps (1995), son els de tots els treballadors re-
clutats per la Espanya Industrial, S.A., entre 18471857 (1.776
homes i 1.043 dones) identificats als expedients matrimonials
de 1837 a 1867, cosa que significa 3 cohorts de matrimonis:
1837-1846 (els més senior, que es casen abans d’entrar a la
fabrica), 1847-1856 i 1857-1867. Els expedients matrimonials
de la Diocesi estan catalogats segons el cognom del marit, rad
per la qualnomés hem pogut reconstruir el salari al llarg del cicle
vital dels homes. Aix0 no obstant, I’evolucio del salari al llarg del
temps de les dones ens ha permes reconstruir el seu salari
segons I'antiguitat o veterania a les dues fabriques (Hostafran-
chs i Sants) de 'empresa estudiada.

Grafic 1. Salari masculi al llarg del cicle vital.

En rals per dia
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Pel que fa a la reconstruccio¢ longitudinal del salari masculi
al llarg del temps, observem que aquest augmenta molt al
llarg del cicle vital i arriba a quasi doblar-se o més al llarg de
10 anys (vegeu el grafic 1). Aixd no obstant, no observem
indicis d’inversié en capital huma, en el nostre cas, educa-
ci6, general o especifica. En aquest punt cal insistir que
estem parlant d’“inversié” com a sacrifici del consum pre-
sent amb vista a un major ingrés futur; no com a formacio.
No hi ha indicis d’inversié en capital huma en el sentit que
la corba d’ingressos al llarg del cicle vital té una forma con-
cava, i s’assoleixen les taxes de creixement més grans a
edats joves. Per tant, no hi ha indicis d’una inversié inicial o
menors ingressos nets associats a les despeses de forma-
cio i aprenentatge.
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Grafic 2. Jornals segons la cohort de

matrimonis. En rals/dia.
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No hihainversid, perd sens dubte hihaformacioé: el treballadors
aprenen amb I'experiencia dins de I'empresa. Encara que els
nivells d’educacio i alfabetitzacié fossin baixos, aprenien alfa-
betitzacié numerica: I'nabilitat de comptar i fer quadrar els nu-
meros, fonamental per ala seva economia, i per al'esdevenidor
de 'empresa. També hem dit que I'oferta de treball era molt
elastica en relacié amb el salari i que la capacitat d’estalvi de les
families treballadores era limitada, volem afegir que hem re-
construit I'evolucié del pressupost familiar al llarg del cicle fami-
liar i hem obtingut els resultats segtents:

a. Les families treballadores tenien capacitat d’estalvi quan la

relacié treballadors/consumidors al llarg del cicle familiar era
elevada. Aixo succeeix inicialment quan la parella és jove i tam-
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Grafic 3. Jornals segons ’antiguitati el

génere. En rals/dia
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bé posteriorment, quan els primers fills, encara infants, s’incor-
poren al mercat de treball. En els trams d’edat entre 35145 anys
del cap de familiai després dels 60 anys els pressupostos fami-
liars son deficitaris, amb despeses superiors als ingressos.
Aquests trams del cicle familiar identificats a Catalunya coinci-
deixen amb els que han subratllat altres investigadors per al
Lancashire angles i la ciutat de Florencia al segle XIX.

b. A causa del déficit en el pressupost familiar en diversos trams
del cicle familiar, les families estaven obligades a estalviar en les
fases excedentaries del cicle de formacio de la familia en quée
I'estructura del seu pressupost ho permetia per tal de poder pa-
gar les despeses de consum en els periodes deficitaris. Havien
d’estalviar en els periodes de vaques grasses per poder afrontar



les despeses de consum en els periodes de vagues magres. En
definitiva, havien de treballar al maxim a causa de les caracteris-
tiques de la seva propia economia, fet que no fa més que demos-
trar una de les principals causes de la disciplina a partir de la qual
es va formar el sistema fabril del segle XIX a Europa.

Per ultim destacar, tal com jahem esmentat, que els treballadors
qualificats tenien durades mitjanes al’empresa llargues, d’'uns 8
anys de terme mitja. Aixd impacta en els salaris segons la cohort
de treballadors, ja que la primera cohort, la que entra a I'empre-
sa en la fase de la seva formacié i ampliacié a edats joves obté
salaris al llarg del cicle vital superiors als que mai podran obtenir
els de les cohorts successives (vegeu el grafic 2).

Ates el predomini del que hem anomenat contractes llargs (en
el sentit que no hi havia contractes per escrit, aci emprem el
terme contracte en el seu sentit més pur, el del mutu acord), si
no es creaven nous llocs de treball i no hi havia vacants en
I’ocupacié de I'empresa, per a les cohorts successives els
salaris havien de ser inferiors ates que la primera cohort ja
havia ocupat els llocs de treball més ben retribuits de I'empre-
sa. A més, és clar que hi ha diferencies segons el genere: les
dones tenien un salari equivalent a la meitat del dels homes i
que no augmentava segons I'edat, I'antiguitat ni la veterania
(vegeu el grafic 3). Tampoc els nens, joves i aprenents, amb
contractes més curts i salaris inferiors.

Tot plegat esta exposat, formalitzat, quantificat, i demostrat en
la publicacié de la meva tesi doctoral per part del Ministeri de
Treball 'any 1995. Aquests resultats mostren, a més, que el
mercat de treball obert, de lliure competencia, no va operar en
el context de les empreses fabrils catalanes del segle XIX. Pos-
teriorment, durant la segona revolucié industrial, encara és
menys plausible que operés, ja que és quan neixen i es formen
les grans corporacions empresarials i multinacionals, en que la
ma visible de la direccio substituiria la ma invisible del mercat.
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SINTEV

Carles Sudria
Centre d’Estudis Jordi Nadal

Universitat de Barcelona

1. Introduccié

La pretensié d’aquest treball és presentar un esquema general
sobre el paper que va representar el sector financer en 'etapa
primigenia de la primera industrialitzacié catalana, mirant d’in-
cloure en aquesta sintesi les novetats aportades per les investi-
gacions dels darrers anys. L'etapa central del nostre interes és el
periode que va de ¢.1840 a ¢.1900, és a dir, des dels origens de
labancamoderna a Catalunya fins el comencament del segle XX.
En tractar-se d’un assaig, no es presentara I'evidencia concreta,
que hom podra consultar en els treballs inclosos a la bibliografia.

2. El sistema financer catala abans de 1844

L’empenta modernitzadora que va experimentar I’economia
catalana al segle XVIII va tenir també el seu reflex en I'ambit
financer. Les millores en aquest cas van venir més de I'adap-
tacié dels instruments financers ja coneguts a les exigencies
del nou comerg que no pas d’innovacions radicals. Els tradi-
cionals censals, debitoris o lletres de canvi van intensificar el
seu us per cobrir operacions vinculades a I'expansio del co-
merg¢ tant interior com exterior. L'any 1777 es va crear a Bar-
celona la Companyia de Banc en Canvis de Barcelona. Va ser
fundada per un grup de comerciants de certa rellevancia a la
ciutat. Entre ells hi havia coneguts ‘botiguers de teles’ i comer-
ciants al’engros de llarga trajectoria. La societat s’establia per
un periode de cinc anys (1777-1782) i el capital nominal seria
de 400.000 pesos, representat per 40 accions de 10.000 pe-
sos cadascuna. Aquest capital no s’havia de desemborsar en
la seva totalitat, sind Unicament un 20 per cent, és a dir, 2.000

FINANCEIL

I INDUSTRIALITZACIO A
CATALUNYA (S. XIX)

pesos per accio. La resta quedava en poder dels accionistes
que estaven obligats a desemborsar-lo quan ho requeris la
direcci6. Per garantir aquesta responsabilitat, els accionistes
quedaven obligats amb tots els seus béns. Aquesta estrategia
de desemborsament parcial la veurem després recollida pel
mateix Banc de Barcelona.

"aparicio d’aquesta proposta de banc va generar forta oposi-
cié. Uns al-legaven que I'entitat quedaria en mans estrangeres,
mentre que d’altres es queixaven de la inclusio del terme ‘Bar-
celona’ en la rad social, que podia fer pensar en una entitat
publica. A la fi, els contraris a la creacié del nou banc van gua-
nyar el pols. El gener de 1778 I'escriptura de fundacio va ser
cancel-lada i el projecte s’anul-la.

Poc després d’aquest fracas sorgi la primera experiencia reei-
xida d’institucié financera moderna a Espanya, el Banco de San
Carlos, amb seu a Madrid i estretament lligat a les necessitats
de finangcament de I'Estat. La historia del Banco de San Carlos
és ben coneguda? . Creat el 1782 per ajudar a sostenir la cotit-
zacio del deute public, va ser reconvertit el 1829 en Banco de
San Fernando, el 1847 en Banco Espafol de San Fernando i,
finalment, el 1856, en Banco de Espafia. El seu paper a Cata-
lunya va ser practicament negligible fins al 1874, quan es va
establir el monopoli d’emissio i va instal-lar-hi sucursals, primer
a Barcelona i després a altres capitals catalanes. Ens hi referi-
rem en el lloc corresponent.

Abanda del Banco de San Carlos i després del de San Fernan-
do, el que sabem del sistema financer espanyol o catala ante-
rior a la creacio del Banc de Barcelona és molt poc. Hihavia, és
clar, una xarxa de banquers locals, que eren els que veritable-

1 Vegeu Castafieda (1991) i Blasco i Sudria (2009, pag. 28-32)
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ment proporcionaven suport financer a les activitats privades.
La capacitat efectiva de credit d’aquests agents havia de ser
molt limitada. De fet, la majoria no eren exclusivament ban-
quers, sind que alternaven les activitats estrictament financeres
amb les comercials. En general, les seves operacions estaven
més relacionades amb el gir que amb el diposit i el credit.

Podriem definir la situacié com la d’una transformacio progres-
siva de la demanda de crédit, impulsada per la recuperacio
econdomica, que es cobria amb una agilitacio i adaptacio dels
instruments contractuals tradicionals, pero sense que hi hagu-
és novetats en els agents que participaven en les operacions.

3. El Banc de Barcelonaii els inicis de la modernit-
zacié financera?®

El sistema monetariifinancer vigent a Catalunya va experimentar
una primeragran transformacié amb lacreacio, el 1844, del Banc
de Barcelona. La idea de crear un banc emissor de moneda
semblant als que existien a d’altres paisos i també a Madrid va
sorgir a I'inici de la decada de 1840. L’octubre de 1842, Manuel
Girona va presentar una primera instancia al Govern, pero la ini-
ciativa es va haver de paralitzar com a consequiencia de la ines-
tabilitat politica. Es triga gairebé dos anys a reprendre’'n els tra-
mits. El primer de maig de 1844 un reial decret aprovava la
creacio del Banc i els seus estatuts. Les operacions es van inici-
ar el primer de setembre del mateix any. El Banc es presentava
com una entitat dedicada a la provisié de credit a curt termini,
mitjancant el descompte de lletres i pagarés i el credit sobre mer-
caderies. Acceptava diposits i comptes corrents i emetia bitllets.
Es tractava, doncs, d'un banc emissor modern, com el Banco
de San Fernando, de Madrid, o el Banc d’Anglaterra, amb la
particularitat que les seves activitats anirien adrecades al comerg
i laindustria privats i no al finangcament public.

El capital nominal va ser de 5 milions de pessetes, perd només
se’n va desembossar un 25 per cent. En opini¢ de Girona, la
resta era una reserva en mans dels accionistes que estaven
obligats a aportar-la en cas de necessitat en un termini de quin-
ze dies. L'emissi6 de bitllets podia assolir un maxim del doble
del capital nominal i I’'encaix havia de situar-se com a minim en
un terc. Tant els bitllets com els comptes corrents serien reem-
bossables a la vista en metal-lic a voluntat del tenidor. En la seva
activitat crediticia el Banc podia descomptar lletres, pagares i

3 Totes les referéncies al Banc de Barcelona provenen de Blasco
i Sudria (2009) si no hi ha altra indicacié.

altres efectes amb la garantia de tres ‘firmes solvents’ o de dues
firmes si eren de la placa de Barcelonai ‘de la major confianga’.
També s’admetien crédits sobre béns i productes ‘segurs, mo-
bils i de facil venda’.

La presencia del Banc de Barcelona va alterar profundament el
panorama financer catala. Dos elements fonamentals cal des-
tacar. En primer lloc, el banc va fer possible la generalitzacio del
pagaré com a mecanisme de credit. Va ser la possibilitat de
descomptar aquesta mena de documents al banc —mitjangant
endds-— el que va convertir aquest instrument en I’eix del credit
comercial i industrial. La segona gran innovacié van ser, natu-
ralment, els bitllets. A més de fer augmentar la capacitat global
de crédit del sistema, I'emissié de bitllets flexibilitzava I'oferta
monetaria, que ja no estaria estrictament sotmesa a la fluctua-
cions de la balanga de pagaments amb I’exterior.

El banc va passar fins el 1856 per diverses fases. Una primera,
de rapida expansio, va culminar el 1847 i va venir seguida d’una
segona, de profunda recessié que va durar fins el 1852. La re-
presa posterior es va caracteritzar per un creixement molt in-
tens dels comptes corrents —que no dels bitllets en circulacio—
que va facilitar un increment del credit concedit i del diner creat.

Lepisodi determinant de I'evolucio del banc en aquests anys és
la crisi de 1848. Fins aquell moment el banc s’havia mostrat molt
actiu en la concessio de credit als industrials i comerciants amb
férmules forca flexibles, com el préstec amb garantia de merca-
deries. Aixd no obstant, va estar invertint quantitats considera-
bles en operacions especulatives relacionades amb el deute
public amb I'argument de la manca de demanda local de credit.
Per financar les seves operacions, el Banc va incrementar rapi-
dament I'emissio de bitllets i la creacid de diner. La conjuntura
economica expansivavacomencara canviar a principis de 1847.
Els problemes s’havien iniciat a Franca i Anglaterra, i van esten-
dre’s rapidament per tota Europa. A Madrid, els bancs de San
Fernando i d’Isabel Il (creat el 1844) van veure com els tenidors
de bitllets en sol-licitaven el reembossament. Van quedar, aviat,
molt compromesos i van veure’s obligats a fusionar-se. El mateix
van haver de fer els dos bancs emissors establerts a Cadis.
Aquests moviments no van pas alleujar la situacio. A Madrid, el
Banco Espanol de San Fernando imposava retards i limitacions
al bescanvi de bitllets en moneda metal-lica i va haver-hi, de fet,
circulacio forgosa de bitllets durant una colla de mesos* .

4 Tedde (1999, pag. 197-209).
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ElBanc de Barcelona va superar bé aquesta primera prova pero
va veure’s afectat sense pal-liatius per la crisi que va seguir a
I’onadarevolucionariainiciada a Paris el febrer de 1848. El panic
va venir magnificat, a més, per problemes interns del propi
banc. Lefecte va ser immediat. Tant els comptecorrentistes
com els tenidors de bitllets van presentar-se al Banc per obtenir
diner metal-lic. En pocs dies els bitllets en circulacio van passar
de 7,5 milions de pessetes a poc més de 3,5 milions; els comp-
tes corrents de 2 milions a 750.000 pessetes. El Banc va poder
superar la situacié demanant als seus accionistes un desem-
bossament addicional del 12,5 per cent (625.000 pessetes), i
amb el suport particular d’alguns consellers.

L'efecte psicologic de la crisi va ser molt gran. El Govern, molt
esverat, va dictar lleis extremadament restrictives per a la for-
macio de bancs i societats anonimes i va exigir garanties molt
rigides als que van continuar funcionant. Pel que fa als bancs,
se’n va prohibir la creacié de nous i fins i tot es va pensar a
convertir els Bancs de Barcelona i de Cadis en sucursals del
Banco de San Fernando. L'emissio de bitllets va quedar restrin-
gida al capital efectiu i es va imposar la constitucid d’unes re-
serves del 10 per cent del capital desemborsat. Unareforma de
1851 va obrir altra vegada la porta a la creacié de nous bancs,
perd de fet no se’n va autoritzar cap fins el 1856° .

Pel que fa al Banc de Barcelona, la crisi de 1848 va comportar
un notable canvi en la seva forma de treballar. Va adoptar una
estrateégia molt més conservadora, tot exigint garanties molt
estrictes tant per al descompte de lletres i pagarés com per als
préstecs. Pel que fa al passiu, la crisi va comportar una dismi-
nucio immediata a la meitat del diner creat. La reduccié en els
bitllets en circulacié va continuar fins arribar el 1854 aun 17 per
cent dels que circulaven el 1847.

El moviment restrictiu responia a les disposicions del Govern,
perd el Banc hauria pogut compensar-ne els efectes per altres
vies. Va fer tot el contrari. Tot i mantenir el mateix nominal (5
milions de pessetes) va reduir el desembossament del 50 per
cent assolit el segon semestre del 1847 a un 25 per cent dos
anys més tard. A més d’aix0, va mantenir un encaix molt supe-
rior al que exigien la llei i els estatuts (un ter¢ de I'import dels
bitllets i els comptes corrents). Després de 1848 el percentatge
dels recursos obtingut mitjancant els bitllets i els comptes cor-

5 Sobre la legislacié bancaria d’aquest periode vegeu Tortella
(1973, pag. 39-44).

Revista Econodomica de Catalunya

rents que el Banc mantenia inactiu en la seva caixa gairebé mai
va baixar del 50 per cent.

Els directius del Banc atribuien la situacié a la manca de deman-
da de credit i no pas a una actitud gasiva de I'entitat. No sembla,
efectivament, que la forta restriccid del crédit adoptada pel banc
entre 184811852 fos la causa de la davallada inversora. El tipus
d’interés es va mantenir baix, sense donar mostres de I'existen-
cia d’una demanda insatisfeta. En canvi, la recuperacié dels pri-
mers anys 1850 si que va ocasionar tensié en el mercat financer.

Aquesta recuperacio va venir marcada per la represa de les
iniciatives ferroviaries. Cal recordar que des de la constitucié de
la companyia del tren de Mataro, el 1845, no hi havia hagut
noves propostes. El 1850 es va constituir la Companyia del
Nord, que havia de construir la linia Barcelona-Granollers, i el
1852 les companyies de Barcelona-Saragossa i del Centre
(Barcelona-Martorell).

Tot ila seva modestia, la represa inversora va suposar un incre-
ment de les tensions en el mercat financer. El tipus d’interés va
elevar-se del 5 al 6,5 per cent. La demanda de mitjans de pa-
gament va augmentar fins a fer evident que I'oferta de diner del
Banc resultava del tot insuficient® .

En definitiva, I'evolucio financera d’aquests anys deixava clar
que si bé el sistema financer catala tal com funcionava podia
aportar recursos per alaformacio del capital industrial, no podia
financar les grans operacions destinades ala construccio d’una
xarxa ferroviaria com la que necessitava el Principat. Calia im-
plementar una reforma que permetés mobilitzar tots els recur-
sos disponibles, adhuc els que una munié de petits estalviadors
mantenien atresorats.

4. Canvis institucionals i transformacié del sector
financer a partir de 1856

El marc institucional d’actuacié econdmica va canviar radi-
calment —altra vegada— com a consequencia de I'arribada al

6 Una inspecci6 oficial denunciava que, just abans de la reforma
de 1856, lafam de mitjans de pagament era tal que “unos simples
cambiantes de moneda sin otro moviliario ni ajuar que unas me-
sas de pino colocadas en las plazas publicas daban en cambio
de oro y plata simples abonarés que algunos rechazaban pero la
generalidad recibia...” . ‘Memoria redactada por D. José Farifias
relativa a la visita girada a las sociedades de Crédito de Barcelo-
na’ (12 de juliol de 1859). Archivo Histérico Nacional (AHN), Ha-
cienda, lligall 429-1.



Taula 1. Bancs i societats de crédit catalanes a 31 de desembre de 1865 (milers de pessetes)

-

ACTIU TOTAL PASSIU
CAPITAL COMPTES
CAIXA CARTERA | IMMOBLES | ALTRES EFECTIU | RESERVES | BITLLETS | CORRENTS |CREDITORS

Banc de Barcelona 9.564 14.503 655 3.554 | 28.275 | 5.000 | 1.052 (13.373 8.726 124
Banc de Tarragona* 291 615 599 1.504 1.250 29 141 74 10
Banc de Reus 206 898 237 1.342 625 263 407 47
Stat. Catalana General de Credit 4.524 13.500 378 18.303 | 36.704 | 9.000 10.586 |17.118
Credit Mobilitari Barcelonés 1.900 415 16.752 | 19.066 | 12.000 3.753 3.313
Crédit Mercantil 3.081 2.419 21.340 | 26.839 | 6.250 46 7.048 | 13.496
Crédito i Foment 112 3.117 6.033 4.907 | 14.169 | 4.000 307 9.863
Cia. General de Credit ‘El Comercio’ 1.321 5.024 4561 | 11.906 | 6.250 1.614 4.043
Caixa Catalana Industrial i Mercantil 4.261 8.594 251 | 13.126 | 3.000 450 9.526 150
Caixa Barcelonesa de Descomptes i Préestecs™ | 3.158 3.430 1.313 7.901 1.000 36 1.836 4.830 196
Total 28.437 53.513 7.066 71.815 (160.831 |48.375 | 1.918 |15.615 46.563 | 48.356
*31 de gener de 1866 ** 31 de gener de 1864

Font: Gaceta de madrid, 17-3-1866, memories respectives i AHN-H, llig. 438-2.

)

poder del Partit Progressista, dirigit per Espartero i O’Don-
nell, el juliol de 1854. Els elements fonamentals del canvivan
ser les lleis de ferrocarrils (3.6.1855), de bancs d’emissid i de
societats de credit (les dues de 28.1.1856). De fet es tracta-
va de crear un regim especific per a aquestes societats dife-
rent del general de les societats anonimes’ .

Aquesta renovacio legislativa va tenir consequéencies molt
notables en el sistema financer catala. El mateix 1856 es
van crear al’empara de la nova legislacio tres societats de
credit: la Sociedad Catalana General de Credito, el Crédi-
to Moviliario Barcelonés i la Unién Comercial. D’altra ban-
da, el nou regim politic va autoritzar la fundacié com a
societats anonimes ordinaries sota la tutela del Ministeri
de Foment de dues companyies de gir i banca: la Caja
Barcelonesa de Descuentos y Préstamos (1855) i la Caja
Catalana Industrial y Mercantil (1856). Uns anys més tard
van crear-se tres societats de credit més: el Crédito Mer-
cantil (1863), el Crédito y Fomento de Barcelona (1864) i
la Compafia General de Crédito ‘El Comercio’ (1865); i
dos bancs emissors de moneda, el Banc de Reus (1863) i
el Banc de Tarragona (1864)8 .

Les entitats sorgides del nou marc institucional van desenvolu-
par activitats diverses (vegeu taula 1).

El Banc de Barcelona i les dues caixes, la Barcelonesa ila Ca-
talana, es dedicaven al credit comercial a curt termini mitjangant
el descompte de lletres i pagarés, i al préstec amb garantia de
valors. De fet, les caixes feien extensiu el credit als industrials i
petits comerciants que no tenien prou dimensié o solvencia
perque la seva ‘firma’ fos reconeguda pel banc® .

Un segon grup de les noves entitats —les societats de cre-
dit— tenien clarament una altra vocacio. De fet, la legislacio
sota la qual actuaven havia estat dissenyada per aplegar
recursos per a grans iniciatives empresarials, de les quals
la construccié de ferrocarrils n’era, és clar, I’exemple para-
digmatic. En el cas catala, I’entitat que va complir més fi-
delment amb aquest objectiu va ser la Catalana General de
Credit. La Catalana va ser, durant aquests anys, una pega
fonamental en I'’engranatge de crédit que va fer possible la
construccié de la xarxa catalana de ferrocarrils L'abril de
1859, la Catalana tenia abocat en el negoci ferroviari més
del 70 per cent del credit concedit. Val a dir que I'entitat va

7 Un estudi detallat de la génesi i el contingut d’aquesta reforma
legislativa a Tortella (1973, pag. 48-63).

8 Sobre aquestes societats i les seves activitats, vegeu Cabana
(1999, pag. 73-129) i també Pascual (1990 i 1991).

9 Sobre les dificultats dels industrials per accedir al crédit que
oferia el banc i els avantatges que havien de portar les noves
entitats, vegeu, per exemple, la Revista Industrial, Cajas Mutuas
(9-5-1858) i Bancos de emision y descuento (13-6-1858).
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Taula 2. Actius bancaris totals i renda nacional

ACTIUS BANCARIS

ACTIUS BANCARIS RENDA NACIONAL
TOTALS MILLIONS DE PTS. TOTALS/
MILLIONS DE PTS. RENDA NACIONAL (%)
Catalunya 160 793 20,2
Espanya 800 6.500 12.3

actius bancaris;Tortella (1973, p.332) i elaboracié propia

\_

Fonts: Renda Espanya; Prados (2003, p.286); Diez-Minguela, Martinez-Galarraga, Tirado-Fabregat (2018.p.70);

J

intervenir també en altres negocis, tot i que amb menor
intensitat i persisténcia.

El Credit Mobiliari i la Unié Comercial, pel seu costat, consti-
tueixen intents fallits de bancs de negocis diversificats. Amb-
dues entitats van impulsar projectes de gran volada que no
van prosperar i les van dur a la ruina: I'explotacio de boscos,
en el cas del Credit Mobiliari, i la construccié del Canal de
I’Albufera de Valencia, pel que fa a Unié Comercial.

El Crédito y Fomento de Barcelona era una antiga societat
comanditaria dedicada a la promocié immobiliaria que va
intentar canviar de forma juridica a la recerca d’un millor
accés al mercat. ‘El Comercio’ va serimpulsat pel financer
meés poderods de la ciutat, Manuel Girona, i el seu grup,
perd va durar només uns mesos. S’havia constituit formal-
ment a finals de 1864 i va ser autoritzat a actuar el febrer
de 1865. Afinals de 1866 va sol-licitar la liquidacio, que va
ser acceptada

El Crédito Mercantil, creat el 1864, va comengar amb altres pre-
tensions. Estretament lligat a Antonio Lopez, el futur marques de
Comiillas, i participat per altres indianos ben coneguts, es va de-
dicar en aquests primers anys al descompte comercial, al finan-
cament ferroviariial’especulacié immobiliaria. Els bancs de Reus
i de Tarragona, per la seva banda, van crear-se a iniciativa de
banquers i comerciants locals que pensaven que un banc auto-
ritzat a emetre bitllets podria millorar les disponibilitats de credit.
La seva activitat en els anys que van des de la seva fundacié fins
el 1866 va ser molt modesta.

Naturalment, no eren les societats anonimes que acabem
d’estudiar les Uniques empreses que es dedicaven a les acti-
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vitats bancaries. En aquests anys eren presents al mercat fi-
nancer catala altres tipus de bancs: caixes mutues, societats
hipotecaries, cases de banca particulars, etc®.

En conjunt, la transformacié del sistema financer en la década
1856-66 va ser espectacular. Lexpansié economica anterior
s’havia fet amb I'Unic suport financer del Banc de Barcelona i
dels banquers particulars. La necessitat de nous intermediaris
en el mercat financer va quedar palesa pel nivell d’activitat que
molt aviat van aconseguir les entitats creades a I'empara de la
legislacié progressista. L'expansiod del sector financer va ser
sens dubte molt considerable, perd aixd no vol dir que arribés
atenir el paper que li corresponia dins I’economia catalana. Els
historiadors de la banca han establert algunes relacions per
mirar d’estimar el grau de desenvolupament relatiu del sector
financer. La més significativa és la que compara els actius ban-
caris totals amb la renda nacional. Una aproximacié temptativa
a aquesta relacio I’'hem recollida en la taula 2.

Hom pot observar que la situacié catalana era, després de la
gran expansio, millor que la d’Espanya en el seu conjunt. En
canvi, sila comparacié la fem amb altres paisos, el calcul resul-
ta molt menys optimista. Segons Cameron i Goldsmith, cap al
1860 la relacio entre actius bancaris i renda nacional era de 57
a Gran Bretanya, 80 a Escocia, 56 a Suissa, 40 a Alemanya, 31
a Bélgica, ide 11,6 0 19 a Franga'' . Només en aquest darrer
cas, doncs, hom pot parlar d’una estructura financera compa-
rable, i és ben sabut que el desenvolupament bancari frances
va ser molt limitat.

10 Cabana (1996-2000), vol. 3[Bancs de Catalunya, I], pag. 131-143.
11 Cameron (1974, pag. 320-321; i Goldsmith (1969, pag. 208-209).



5. El financament de la industrialitzacio

La configuracié a Catalunya d’un nou sistema financer s’ha
d’entendre dins d’un fenomen que va marcar tot el procés de
la primera industrialitzacié catalana: una extraordinaria onada
inversora que, iniciada els anys 1840, va culminar entre 1856 i
1866. Una part fonamental d’aquest increment es va canalitzar
mitjancant la formacio de noves societats mercantils o I'ampli-
acio dels capitals de les que ja existien. El grafic 1 recull lainver-
si6 enregistrada en societats mercantils de tot tipus. No és, per
tant, tota la inversio. Hi manca bona part de la inversi¢ immobi-
liaria. Aixd no obstant, queda clar que el boom inversor va estar
encapcalat pels ferrocarrils i només en un allunyat segon lloc
per la industia. Cal recordar aqui que Catalunya va finangar in-
ternament la construccié de la seva xarxa ferroviaria, a diferén-
cia de la resta d’Espanya i altres paisos periferics europeus on
els capitalsisovinttambé latecnologia provenien de I’estranger,
essencialment de Franga'™ .

La forma en qué aquesta inversié es va realitzar i les mateixes
caracteristiques del negoci ferroviari van marcar en bona part les
vicissituds del mercat financer catala d’aquests anys. Les com-
panyies ferroviaries i la majoria de les financeres es van constituir
entre 18501 1856 i van realitzar el seus capitals en els anys pos-

12 Unavisié de conjunt del procés inversor a Sudriai Pascual (1999).
13 Sobre la construccio i el finangament dels ferrocarrils catalans
cal consultar el magnific llibre de Pere Pascual (1999).

teriors. Oferien les seves accions a subscripcio exigint un desem-
bossament inicial relativament reduit (el 20 per cent era habitual).
Enels anys posteriors i segons evolucionaven les necessitats, els
respectius consells d’administracié demanaven desembossa-
ments addicionals. En cas de no aportar els diners sol-licitats,
I'inversor perdia els seus drets i les aportacions fins llavors realit-
zades. Aixi doncs, les decisions d’inversio posteriors a les inicials
no estaven en mans dels inversors sind de les companyies. Cal
tenir present, amés, que en el cas de moltes d’aquestes empre-
ses, en especial les de ferrocarrils i obres publiques, lainversio no
podia rendibilitzar-se fins que es completava el procés inversor,
la qual cosaimpel-lia els seus dirigents a sol-licitar els desembos-
saments necessaris per no paralitzar les obres al marge de quina
fos la conjuntura financera de la placa.

L’enorme augment de la inversié empresarial immediatament
posterior a 1856 va fer-se en una llarga primera fase, fins al
1864, sense generar tensions significatives en el mercat finan-
cer. Dels gairebé 580 milions invertits entre 1840 i 1866, no-
més 20 milions van venir de 'estranger, quan es va col-locar a
Paris a finals de 1859 un paquet d’accions de la companyia
de Barcelona a Saragossa. El tipus d’interes, indicador privi-
legiat, es va mantenir dins la seva banda habitual del 6 per cent
fins a comencaments de 1863 (grafic 2). Resulta del tot inver-
semblant que un muntant de recursos d’aquesta magnitud
provingués de I’estalvi corrent dels catalans, és a dir, de I'ob-
tingut en cada exercici.

Grafic 1. Inversio en societats mercantils (milions de Pts)

Font: Buidatge de les escriptures notarials de constitucié i modificacié de societats mercantils. Base de Dades Empreses i Empresaris a
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Grafic 2. Tipus d’interés (%). Barcelona
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L'explicacio rau, al nostre parer, enlamobilitzacié que es vaacon-
seguir de recursos en moneda metal-lica que es mantenien fins
aquell moment atresorats per raons de seguretat i lamanca d’al-
tres alternatives. Va ser precisament la capacitat del sector finan-
cer de transformar aquests actius monetaris metal-lics el que va
permetre el gran augment de lainversio'*. Una primera fase es va
donar enla col-locacié de les propies accions de les companyies
ferroviaries i financeres en el moment de la seva fundacio.

Una segona via d’aportacié de recursos va ser mitjangant 'aug-
ment de la circulacio fiduciaria. Totes o gairebé totes les socie-
tats financeres van emetre obligacions a la vista, ordres de pa-
gament o talons registrats i altres tipus de actius monetaris.
Aquests documents feien la mateixa funcié que el bitllet de banc
i van permetre estalviar or i plata, que van abocar-se alainversio
i al pagament del deficit extern. Cal tenir present que I'abril de
1859 les societats financeres barcelonines havien creat dineren
forma de bitllets i de comptes corrents per un import net de
trenta-vuit milions de pessetes, mentre que quatre anys abans,
el 1855, el Banc de Barcelona havia mantingut una circulacio
pels mateixos conceptes de sis milions de pessetes .

Finalment, una tercera via —segurament la més quantiosa- la
va aportar la col-locacié massiva a partir de 1862 d’obligaci-
ons a llarg termini entre petits estalviadors, pagesos i menes-
trals, entre d’altres. La mobilitzacié de recursos atresorats va
ser en aquesta ocasié massiva. Entre 1855 i 1866, les socie-

14 El mateix argument serviria per explicar, per al conjunt d’Espa-
nya, els origens de la part de la inversié ferroviaria finangada inter-
nament (Sudria, 2018).
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tatsferroviaries, el Canal d’Urgelli altres empreses menors van
aconseguir col-locar en total com a minim noranta-cinc mili-
ons de pessetes’®.

Aquest conjunt d’operacions ajuden a entendre que el procés
de capitalitzacié pogués continuar fins a completar bona part
de les grans construccions ferroviaries i es pogués fer front, al
mateix temps, a I'important déficit exterior que derivava de la
importacioé de material ferroviari i de maquinaria industrial. La
disponibilitat d’estalvis atresorats en forma d’or o plata, pero,
no era infinita. Ni ho eren les possibilitats de substituir moneda
metal-lica per paper moneda. Inevitablement un procés d’inver-
si6 extraordinaria d’aquesta mena havia de trobar una fi més o
menys traumatica.

6. La crisi de 1866 i les seves conseqiiéncies.

El monopoli d’emissio

A partir de mitjan 1864 la situacio va esdevenir irreversible. L’en-
rariment del mercat financer i I'elevacié dels tipus de interes van
imposar una reduccioé radical de les inversions, la paralitzacié
de la construccié de diverses linies i la caiguda de les cotitzaci-
ons. Aquest procés va debilitar encara més el mercat financer,
ja que la majoria de les societats de credit i de les caixes de gir
i banca tenien valors ferroviaris en cartera o com a garantia dels
préstecs concedits. La seva solvencia estava en questio. Cata-
lunya va patir una paralitzacio financera gairebé total durant dos
anys. Només les inversions industrials i comercials, menys vin-
culades al mercat borsari, van seguir un cami propi.

15 Sobre el peculiar funcionament del mercat monetari barceloni
d’aquests anys, vegeu Pascual i Sudria (2008).



No farem aqui un seguiment puntual de la crisi. El lector en
trobara un resum en el nimero 67 (pag. 52-55) d’aquesta revis-
ta (juliol de 2013)'® . Diguem només que la crisi suposa la des-
truccio gairebé total del sistema financer aixecat el 1856. Van
desapareixer les dues caixes de gir i banca i totes les societats
de credittret de la Catalana i del Credit Mercantil, que van seguir
operant, tot i que de forma molt modesta, com també ho van
fer els bancs emissors de Tarragona i Reus.

El Banc de Barcelona va ser el gran beneficiari de la crisi. Va
recuperar I’'hegemonia que en algun moment havia vist amena-
cadaiactua alaplacafins el 1874 com un autentic monopolis-

16 Una versié més detallada encara a Navas i Sudria (2007).

ta. Va augmentar la circulacio dels bitllets i el nombre i volum
dels comptes corrents. En ambdds casos el Banc va omplir el
buit deixat pels competidors desapareguts. En canvi, enI’ambit
del credit, les coses van ser molt diferents. L'increment dels
recursos propis i aliens no va anar acompanyat d’un increment
paral-lel de la inversié financera. Bona part dels recursos van
quedar inactius a caixa, la qual va assolir cotes extraordinaries
del 60i 70 per cent sobre I’actiu total. AQuesta atoniainversora,
fou una de les caracteristiques basiques del periode, paral-
lelament al gran pes que van adquirir les operacions amb les
administracions publiques. Des de I'adquisicié de deute fins als
préstecs a curt termini o el finangament de la repatriacio d’or, el
Banc es va oferir a tot tipus d’operacions que li permetessin
donar una sortida rendible als recursos que atresorava.

Grafic 3. Banc de Barcelona i sucursal a Barcelona del Banc d’Espanya.

Comptes corrents i diposits en metal-lic (milions de pts)
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Grafic 4. Banc de Barcelona i sucursal a Barcelona del Banc d’Espanya.
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Taula 3. Bancs i caixes barceloneses,

1911 (milers de Pts)

Carterai Comptes
Préstecs corrents
Banc de Barcelona 21.968 20.184
Banc Hispano Colonial 15.728 19.929
Catalana General de Credit 4.622 1.001
Credit Mercantil 12.155 9.304
Banc de Préstecs i Descomptes 4.441 4.092
Credito i Docks 2.811 3.106
Banca Arnus 9.314 6.714
S.A. Arnus-Gari 7.553 9.385
Sindicat de Banquers de Barcelona 395
Credit Mutu Fabril i Mercantil (Caixa Vilumara)* 34.600 37.000
Sucursal del Banc d’Espana a barcelona 77.588 48.980
Caixa de Pensions per a la Vellesa i d’Estalvis 7.868 8.245
Caixa d’Estalvis i Mont de Pietat de Barcelona 46.286 45.760
Pro memoria Bancs a d’altres ciutats
Banco Hispano Americano 115.100 82.300
Banco Espafiol de Crédito 74.000 49.800
Banco de Bilbao 94.800 65.700
Font: Memories comercials de la cambra de
Comerg de Barcelona i Tedde i Tortella (1974)
- %

El periode, d’altra banda, va venir marcat per una gran inesta-
bilitat politica. La crisi financera del 1866 fou un prolegomen
de la Revoluci¢ de Setembre de 1868, d’inspiracio liberal i
progressista, que no aconsegui, perod, assegurar un regim du-
rador. El primer govern provisional fou substituit per la fallida
monarquia d’Amadeu de Saboya, a la qual va seguir la prime-
ra Republica, finida per la forga el gener de 1874. Es constitui
llavors un nou ‘govern provisional’ sota la presidéncia del ge-
neral Francisco Serranoiamb José Echegaray a Hisenda. Fou
aquest govern, ofegat de deutes i sense legitimitat ni suport,
el que va decidir atorgar al Banc d’Espanya el monopoli
d’emissio. La justificacié explicita no era altra que aconseguir
del Banc unsrecursos que es creien del tot indispensables per
posar fi a la darrera revolta carlina i crear les condicions per a
la Restauracio.

Els banc emissors que es van veure desposseits d’un dret
exclusiu atorgat per llei, van presentar recursos i queixes,
pero finalment aquells que havien aconseguit un bon arrela-
ment a les seves ciutats van optar per tirar endavant sense
el dret d’emissio, mentre que uns altres van preferir aprofitar
I’oferta de fusio que incloia el decret. A banda dels tres cata-
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lans, també decidiren seguir com a independents els banc
de Santander i de Bilbao™.

7. El Banc d’Espanya a Catalunya. La decadéncia
de la banca autoctona

El Banc d’Espanya va obrir una sucursal a Barcelona el novem-
bre del mateix 1874 per tal de procedir a la substitucié dels
bitllets de I'antic Banc de Barcelona pels seus propis i d’iniciar
I'operativa general. No cal dir que el Banc d’Espanya va ser
rebutamb forcarecel en’ambient economic barceloni. Se’l veia
com una institucié forana que no tindria interés en les necessi-
tats financeres de la plaga. Per facilitar les coses, el Banc d’Es-
panya va nomenar director de la sucursal Ignasi Girona, germa
de Manueli de Jaume, i les oficines provisionals es van instal-lar
als baixos de la casa Girona, al carrer Ample.Els anys seglients
es van caracteritzar pel progressiu arrelament del Banc d’Espanya
en el mercat financer catala i per I'anquilosament cada cop més
sever que mostrava el Banc de Barcelona. Els grafics 34 donen
compte del progressiu desplacament de I'un per 'altre, tant en la
captacié de recursos com en el proveiment de credit.

Mentre aquestes dues institucions es disputaven el lideratge, van
sorgir noves societats interessades a exercir activitats bancaries
diverses. Cal citar primer de tot el Banc Hispano Colonial, fundat
el 1876 per fer-se carrec d’un gran emprestit dedicat a financar
la guerra de Cuba. No era ben bé un banc, i no ho fou tampoc
quan I'Estat va retornar el préstec anticipadament i va quedar
convertiten una mena de societat d’inversions. Poc després sor-
giaBarcelona un episodi de follia financera conegut popularment
com lafebre d’or. Entre 18801 1882 es van crear a Catalunya fins
avint-i-cinc bancs, la majoria dels quals no tingueren continuitat.
Entre els que van poder tirar endavant destaquen un grup de set
bancs locals, alguns dels quals van mantenir-se molts anys.

No hi hagué, pero, cap iniciativa d’ampla volada, com les que
estaven sorgint a d’altres contrades d’Espanya amb una ambi-
Ci6 que aqui no es trobava. Recordem que arran de la indepen-
dencia cubana van retornar a Espanya una important quantitat
de capitals que van donar lloc a una gran onada inversora amb
especial dedicacio a la banca. També Catalunya ho va experi-
mentar, perd amb una intensitat molt inferior a la d’altres zones
d’Espanya'®. El 1902 es van crear a Madrid el Banco Hispano

17 El procés d’implantaci6 del monopoli d’emissié i el debat eco-
nomic i politic que I'acompanya estan recollits a Castaneda (2016)
i Sudria (2016).

18 Sudria (1999), Tafunell (1991), Tedde (1974, pag. 374-446).



Americano i el Banco Espafiol de Crédito amb capitals de 20 i
30 milions de pessetes, respectivament, i el mateix Banco de
Bilbao n’augmenta el seufins als 15 milions, mentre que el Banc
de Barcelona es mantenia en els 10 milions.

AlavetlladelaGran Guerra, el panorama que oferia sector financer
catala no era brillant. La taula 3 ho expressa amb claretat. Limme-
diat esclat de la primera guerra mundial va obrir per a I'economia
catalana un periode farcit d’oportunitats i perills. En I'ambit finan-
cer, lafallida dels bancs de Terrassa i de Barcelona afinals de 1920
vindriaa reblar el clau d’'una decadencia que semblavaindefugible.
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COLONIALS-ESCLAVISTES
I LA CONSTRUCCIO DE
BARCELONA AL SEGLE XIX

Martin Rodrigo y Alharilla

Universitat Pompeu Fabra

Una de les fonts d’acumulacié de capital que van fer possible la
modernitzacié econdmica de I’'economia catalanaila seva trans-
formacié en una economia plenament capitalista durant el segle
XIX va tenir a veure amb la insercié de Catalunya en el complex
colonial espanyol i, singularment, en les seves intenses relacions
amb les Ultimes colonies espanyoles ales Antilles. De fet, tres van
ser els eixos principals d’aquelles profundes relacions.

Cal assenyalar, en primer lloc, la participacié catalana en el tra-
fic transatlantic d’africans esclavitzats amb destinacié a Cuba
(i, en menor mesura, també a Puerto Rico, i fins i tot al Brasil), el
qual es va donar majoritariament en condicions d’il-legalitat,
durant el segle XIX. | cal tenir present que el trafic d’esclaus cap
a Cuba va ser I'activitat comercial que donava més beneficis
(amb taxes de guany del 100 per 100), com hem demostrat
José Miguel Sanjuan i jo mateix.

En segon lloc, cal recordar la notable presencia d’empresaris ca-
talans vinculats al complex agroexportador de cafe i, fonamental-
ment, de sucre a les dues antilles espanyoles. Uns foren propieta-
ris de cafetars o ingenios, en els quals va treballar basicament ma
d’'obra esclava. Uns altres eren comerciants-refaccionistes
d’aquestes finques, és a dir, eren els qui primer financaven les
collites i després en rebien i n’exportaven els seus fruits.

| cal assenyalar, en tercer lloc, la presencia, a diverses ciutats
portuaries catalanes i especialment a Barcelona, d’una xarxa de
cases de navegacié i comerg dedicades a operar des de Catalu-
nya en el comerg transatlantic de mercaderies entre Europa i
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America. Parlem d’un fenomen en que l'illa de Cuba va tenir un
paper central, com va demostrar fa temps per a la primera meitat
del segle XIX Josep Maria Fradera, i com ha demostrat recent-
ment, per a la segona meitat, Carles Badenes Escudero.

Per dir-ho en paraules de I'industrial Joan Guell i Ferrer, consi-
derat un dels principals pensadors econdmics catalans del se-
gle XIX, en un fulleté que va publicar el 1871: “Lilla de Cuba,
espanyola i rica” era “el principal mercat exterior dels nostres
productes agricoles i potserindustrials [...] El centre d’onirradia
tot el nostre comerg maritim”. Escrit aquell fulletd a Barcelona i
en plena primera guerra cubana d’independencia, Guell afegia:
“Lapérduadelillade Cubaarrossegariano nomésladels grans
capitals espanyols que radiquen en la propietat urbana i rural
d’aquesta, els compromesos en camins de ferro, societats,
empreses comercials i els invertits en els vaixells nacionals, sind
[que deplorava a més] com es ressentirien els capitals peninsu-
lars amb la manca del principal mercat per als seus productes”.

Joan Guell parlava des de I’'experiencia personal. Ell mateix ha-
via arribat a ’'Havana, amb 18 anys, el 1818 alla hi havia estat
fins al 1835. Va ser precisament a Cuba on va poder acumular
el capital que li va permetre impulsar, els anys 1840, una mo-
derna instal-lacié fabril a Sants (’'anomenat Vapor Vell), on tre-
ballaven centenars d’homes i dones. Joan Gliell va ser un india,
com també ho va ser el seu consogre, Antonio Lopez, primer
marqués de Comillas. | és que I'tnic fill home de Joan Guell,
Eusebi Guell Bacigalupi, es va casar, precisament el 1871, amb
Isabel Lopez Bru, nascuda a Santiago de Cuba i filla d’ Antonio



Lopez. Parlem d’algy que també s’havia enriquit, en la seva
joventut, a Cuba i que, amb els capitals que hi havia acumulat,
va poder desenvolupar, després de la seva instal-lacié a Barce-
lona, el 1855, una fecunda activitat empresarial que I’acabaria
convertint en I’home més ric de Catalunya. Lopez va ser I'im-
pulsor de la principal naviliera espanyola (la firma Antonio Lépez
i Cia., transformada el 1881 en Companyia Transatlantica), aixi
com de dos bancs domiciliats a la capital catalana (el Credit
Mercantil i el Banc Hispano Colonial, del qual va ser el primer
president) i de la Companyia General de Tabacs de Filipines,
firma que s’acabaria convertint en la principal multinacional es-
panyola el primer ter¢ del segle XX.

Com Guell i com Lépez, molts altres empresaris catalans del
segle XIXvan serindians. Homes de negoci que, majoritariament,
havien viscut un temps a Cuba (molts altres a Puerto Rico) i que
alla, o des d’alla, havien acumulat els cabals que van invertir des-
prés a Catalunya, o des de Catalunya, en diferents sectors eco-
nomics. Més encara, la identificacio, en I'imaginari dels catalans,
del continent america amb Cuba (o, si es vol, la reduccié de tota
America a una sola part: l'lla de Cuba) era tan gran que quan
Carlos Marti va publicar, el 1920, el seu interessant llibre dedicat
a glossar la preséncia catalana al continent america el va titular,
significativament: Els catalans a América (Cuba).

Aquells capitals acumulats al llarg del segle XIX en el marc del
complex colonial-esclavista espanyol es van invertir en diversos
sectors de I'economia catalana, si bé en diferent mesura. Tot i
que falten estudis que determinin la relativa importancia d’uns
sectors economics, en relacio amb els altres, sembla clar que
el moén de les explotacions agraries va captar menys inversio
dels indians que el sector industrial o que la construccié de lini-
es ferroviaries. Fa temps, per exemple, que Raimon Soler va
posar en relleu que la inesperada eclosié de Vilanovaii la Geltrd
comunimportant centre fabril, vinculat a unaindustria textil molt
moderna, les decades centrals del segle XIX, va ser precisa-
ment possible per les relacions d’aquesta localitat amb Cubaii,
especialment, a partir de les inversions industrials de les princi-
pals families indianes de la localitat. També sembla clar que els
sectors financer (especialment el moén de la banca) i comercial
de Catalunya van captar notables inversions procedents de
Cuba i de Puerto Rico, dutes a terme per diferents indians.

Aqui em fixaré en un dels sectors de I’economia catalana que
més es va beneficiar de la inversié de capitals acumulats en

el complex colonial-esclavista vuitcentista espanyol. Em re-
fereixo al sector immobiliari. | em centraré, sobretot, en la
capital del pais, en Barcelona. Cal assenyalar, d’entrada, que
Barcelona va resultar beneficiada, com cap altra ciutat cata-
lana, per aquell fenomen de I'emigraci¢ de tornada protago-
nitzada pels indians. Dit d’una altra manera: tot i que molts
indians catalans van mantenir sempre diferents vincles amb
les seves localitats d’origen, una gran majoria (iespecialment
els més rics) van establir la seva residencia a Barcelona i no
pas a la seva localitat natal. Més encara, la capital catalana
va tenir la capacitat no només d’atraure indians nascuts a
altres indrets de Catalunya sind, en general, nascuts a loca-
litats repartides per tot Espanya, fins i tot a I’Ameérica espa-
nyola. Molts indians van trobar a Barcelona una ciutat ideal
per invertir els cabals acumulats al Nou Mén alhora que, amb
lainversio i reproduccié d’aquells capitals, ells mateixos van
contribuir a fer que la capital catalana es mantingués com
una ciutat atractiva per a nous inversors, molts d’ells proce-
dents també de les Ameériques.

En molts indians inversors s’aprecia, de fet, una determinada
|ogica inversora, forga generalitzada: Cuba i Puerto Rico (i, en
general, el complex comercial articulat al voltant dels dominis
colonials espanyols) havien estat espais ideals per assumir in-
versions arriscades, sempre a la recerca d’elevades taxes de
guany. Arabé, un cop a Catalunya, aquests mateixos homes de
negoci es conformaven amb inversions segures, encara que
n’obtinguessin una rendibilitat menor. Molts indians van acredi-
tar, de fet, comportaments propiament rendistes dedicant una
part dels seus cabals americans a la inversié immobiliaria. La
familia Goytisolo (propietaria de fins a quatre plantacions de
canya de sucre a Cuba) representa un clarissim exemple
d’aquest tipus de comportament inversor: instal-lats a Barcelo-
na, el 1870, els Goytisolo van finangar la construccié de nou
edificis diferents, a solars procedents de I'antiga muralla medi-
eval de la ciutat o a I'Eixample, uns edificis repartits entre la
placa Catalunya, el carrer Pelai o el passeig de Gracia. Aquest
tipus de comportament inversor no va néixer, pero, amb I'Ei-
xample sind que venia de temps enrere. Més enlla del cas del
Palau de la Virreina (construit a finals del segle XVIIl amb fons
aportats pel virrei del Pert, Manuel Amat Junyent), podem dir
que, a partir de la decada del 1820 i durant tot el segle XIX,
trobem una clara activitat inversora en el sector immobiliari de
Barcelona protagonitzat per indians enriquits a les Ameriques i,
singularment, a Cuba o a Puerto Rico.
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Un bon exemple el proporciona Isidre Inglada Marqués, que va
morir el febrer del 1852. Per informar de la seva mort, el Diario
de Barcelona va publicar una nota que deia: “En un dels dies de
la darrera setmana va deixar d’existir el Sr. Isidro Inglada, propi-
etari ric i capitalista d’aquesta capital. El senyor Inglada havia
aconseguit aforca d’assiduitat, constanciaitreball, adquirir una
considerable fortuna a les nostres Antilles, i va ser el primer dels
nostres compatriotes que, jafa molts anys, va venir a establir-se
en aquesta capital emprant una gran part dels seus cabals en
I’adquisicié de finques. El seu exemple, que altres van imitar
després, ha estat una altra de les fonts que han augmentat la
riguesa de Barcelona”. Res no consignava, per cert, aquella
nota en relacié amb la seva destacada activitat com a comerci-
ant negrer. Nascut a Vilanova i la Geltrd, Inglada va ser, de fet,
un dels més destacats tractants d’esclaus de I’'Havana, la de-
cada de 1810. Sabem que en aquells anys va despatxar, des
de la capital cubana, almenys vint expedicions a les costes afri-
canes, en onze vaixells diferents. El 1822 Inglada es va instal-lar,
en efecte, a Barcelona i va dedicar bona part dels seus cabals
acumulats en el trafic a comprar diferents immobles.

Unaltre capitalista enriquit al’Havana (siescau, també aNova York)
que va invertir bona part de la seva fortuna en la construccio resi-
dencial, a Barcelona, va ser Josep Xifré Casas. Sumant 52 anys, i
després de més de 32 anys vivint a terres americanes, Xifré va
comengcar a planificar el seu retorn a Catalunya. A principis de 1830
va escriure, des de Nova York, els seus apoderats a I’'Havana. Els
ordenava: “Vull disposar a Barcelona de 100.000 pesos per no
més tard de mig any. Facin el necessari, perque he decidit enter-
rar-hi aquests diners”. | tal com aclaria a continuacio el seu biograf,
“quan Xifré escrivia enterrar volia dir invertir en immobles”. Poc
després Josep Xifré Casas va comprar tres edificis contigus ubi-
cats entre els carrers de Barbara i Comte de I’Assalto (avui, Mar-
ques de Barbera i Nou de la Rambla), els solars dels quals suma-
ven, en superficie, més de 1.800 metres quadrats. Ara bé, la seva
principal jugada inversora encara estava per fer.

Entre marc del 1835 i agost del 1836 el Ministeri de la Guerra
va treure a subhasta en diferents lots part del solar urbanitza-
ble resultant de 'enderrocament de la Muralla de Mar, entre la
Porta de la Pau i el port comercial de Barcelona. ’home de
confianca de Xifré a la capital catalana, el banquer Antoni Mila
de la Roca, va pujar més que ningu i va reunir “fins a 12 solars
de 7.000 pams quadrats cadascun, per formar l'illa 0 mansa-
na sobre la qual pensava aixecar [Xifré] la seva gran immaoble.
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Segons cartes de pagament conservades, el cost del conjunt
va ser de 58.125 durs de plata”. En paraules del seu biograf,
José Maria Ramon de San-Pedro, “la subhasta en que Xifré va
adquirir els terrenys va ser per molt de temps recordada com
la més notable a Barcelona celebrada. A ella van acudir repre-
sentacions de diversos senyors de bona posicio, que preteni-
en adjudicar-se solars aillats, contrariant el pla de conjunt que
el nostre home havia concebut”, que no era altre que construir
“un immoble capag per a cent families que desitgin viure en
ambient, comode, modernicentric[...] Mila de la Roca va anar
licitant, sempre al capdavant, per als primers i millors solars”.
El subhastador va poder fins i tot “aconseguir que la represen-
tacio de Xifré hagués d’oferir fins a 20 rals el pam quadrat, que
a aquest preu mai assolit fins llavors (1835) per cap terreny a
Barcelona, va haver de pagar [alguns de] els solars [...] Aixi va
evitar que se’ls endugués la representacio del Sr. Salvador
Sama Marti, un catala resident a Cuba, que aconseguiria for-
tuna gran i un titol de Castella”.

Resulta significatiu que qui va acudir a la subhasta per aconse-
guir aquells mateixos solars fos Salvador Sama, futur primer
marqués de Marianao. Nascut a Vilanova i la Geltru i resident a
I’'Havana, Sama aconseguiria acumular una notable fortuna
com a comerciant (també de persones esclavitzades) a més de
com a refaccionista d’ingenios i, finalment, com a propietari de
finques de canya de sucre, a Cuba. | encara resulta més signi-
ficatiu que trenta-sis anys després d’aquella subhasta, el 1872,
el llistat dels principals contribuents de la provincia de Barcelo-
na estigués encapcalat precisament pels descendents, i he-
reus, d’un i altre empresari: o sigui, José Xifré Hamel (que su-
mava tot just 17 anys) i Salvador Sama de Torrents (encara més
jove, amb només 11 anys). Un nen i un adolescent eren els in-
dividus més rics de tota la provincia de Barcelona, i tots dos
compartien, com aminim, dos trets vitals: les seves fortunes els
havien arribat per herencia, i en tots dos casos s’havien acumu-
lat a Cuba, i amb I'esclavatge i la tracta com a teld de fons.

Tornant a Josep Xifré Casas, cal assenyalar que en només tres
anys, entre el 1835 i el 1838, va financar la construccio d’onze
immobles contigus sobre els més de tres mil metres quadrats
adquirits a les subhastes. Un patrimoni valorat prudentment
trentaanys després, el 1868, en 1.247.265 pessetes. De fet, en
aquesta darrera data el conjunt del patrimoni llegat per Josep
Xifré Casas al seu uUnic fill, el cuba José Xifré Downing, i radicat
als termes municipals de Barcelona i de Sant Marti de Proven-



cals, es xifrava, segons una taxacié pericial, a 1.736.905 pes-
setes. Una veritable fortuna.

Alguns dels capitalistes que llavors van comprar solars també
resultants de I'enderrocament de I'antiga muralla de mar van
ser, com Xifré, indians retornats de les Ameriques. Enriquits a
Maracaibo, primer, i a Santiago de Cuba, després, els germans
Manuel i Aleix Vidal Quadras van aixecar sengles edificis als
numeros 2 i 4 del passeig d’lsabel II. Als baixos del primer van
ubicar, per cert, la seu de casa de banca, la qual va funcionar
ininterrompudament des de la seva obertura, el gener de 1847,
fins a la seva absorcié pel Banc de Barcelona, el 1912. Van ser
també dos germans (Marti i Joan Baradat Rius) els propietaris
dels immobles ubicats als nUmeros 2 i 6 del carrer Cristina. El
primer va viure molt de temps a Kingston (Jamaica), illa on van
néixer els seus fills i on va acumular la fortuna que va invertir
després aBarcelona, al tornar. A la seva finca del carrer Cristina
num. 2 no només va fixar la residencia familiar siné també la seu
de la seva casa de comerg familiar: Baradat i Fills (fins al 1860)
i Baradat Germans, a partir d’aquell any. D’altra banda, encara
que havia nascut, com el seu germa, a Altafulla, Joan Baradat
Rius es va enriquir no a Jamaica sin6 a Santiago de Cuba. | un
cop hiva acumular una notable fortuna es va instal-lar a Barce-
lona i va finangar la construccié de I''mmoble situat al carrer
Cristina, nimero 6.

Els exemples d’Isidre Inglada, aixi com de Josep Xifré i dels
germans Vidal Quadras i Baradat Rius, apunten un procés, ini-
ciat els anys 1820 i ampliat els anys 1830, que va implicar molts
altres indians. No és possible incloure aqui referencies de tots
ells encara que si d’alguns, a tall d’exemples. Podem parlar de
dues dones arribades des de I’'Havana: Dominga Juera i Manu-
ela Xiqués. Aquesta ultima havia nascut a la capital cubana, el
1807, i després de la mort dels seus pares i del seu marit, va
decidir viatjar amb les seves tres filles petites des de Cuba per
instal-lar-se a Barcelona. Vainiciar, el 1855, unaintensa activitat
de comprad’immoblesivafer-se, en primer lloc, amb els jardins
del palauet del bard de Rocafort a la rambla de Barcelona, on
va aixecar un edifici de quatre altures. Va adquirir també llavors
altres edificis i solars, als carrers Escudillers i Ciutat, encara que
a partir del 1863 va centrar les seves inversions a I'Eixample.
Manuela Xiqués va financar, per exemple, la construccio de tres
edificis diferents, un per a cadascuna de les tresfilles, al passeig
de Gracia. | va comprar a més dos solars més, a la travessera
de Graciaiala Gran Via.

Dominga Juera presenta un perfil similar al de Xiqués. Vivint
encara al’Havanaiper mitja d’un apoderat, va comprar el 1860
els immobles ubicats als nimeros 8, 10 i 12 de la rambla de
Santa Monica, els quals va fer enderrocar per construir un Unic
edifici de quatre plantes. Quatre anys després, el 1864, vacom-
prar el palauet del bard de Rocafort per aixecar-hi un nou edifi-
ci, esdevenint aixi veina de Manuela Xiqués. | va seguir amb les
seves inversions comprant diferents solars a I'Eixample de Bar-
celona: al futur carrer Bruc o al passeig de Gracia, per exemple.
De la mateixa manera que Manuela Xiqués i Dominga Juera van
fixar la seva residencia a les Rambles, altres indians enriquits a
Cubavan fer el mateix, també a les Rambles. Aixi, al tercer quart
del segle XIX la Rambla va esdevenir I'aparador que mostrava
I’éxit d’aquells homes i dones enriquits a la gran Antilla: alla es
vaninstal-lar, entre d’altres, Antonio LépeziLopez (Que vacom-
prar el Palau Moja el 1871), Tomas Ribalta Serra (que va adqui-
rir el Palau Marc, el 1876, amb els capitals acumulats amb I'ex-
plotacio dels seus enginys a Sagua la Grande), i Claudio Lépez
i Lopez (que va comprar, el 1879, edificis i solars també a la
Rambla, cantonada Xucla, davant del Palau Moja).

Aleshores, per0, I'activitat inversora dels indians (i, especial-
ment, dels que tornaven des de Cuba) s’havia centrat al’Eixam-
ple. Lesclat, a més, de la Guerra dels Deu Anys (’octubre de
1868), a I'llla, havia accelerat no només la sortida de moltes
families des de Cuba sind, sobretot, la transferéncia dels seus
capitals i la inversié d’aquests a la capital catalana. Un informe
de la Junta Provincial d’Agricultura, Industria i Comerg de Bar-
celona, elaborat el 1879, afirmava que “la insurreccié de Cuba
[...] va fer venir a la peninsula immensos capitals que buscaven
col-locacié enlaindustria o enles construccions civils, veient-se
llavors aixecar-se cases a centenars a I'eixample de Barcelona
i als pobles de la seva plana”. Aquesta visié ha estat igualment
confirmada per diferents autors. A la seva Historia de I’Eixam-
ple, Lluis Permanyer ha relacionat directament I'auge de I'edifi-
cacio a la zona dreta de I'Eixample, els anys 18701 1880, amb
I'arribada d’indians cubans i porto-riquenys. Segons les seves
paraules: “un succés de primer ordre va ser que una serie d’in-
dians, farts de suportar les consequiencies de la guerra colonial
de Cubal [...] van decidir no només tornar a Espanya, siné fins i
tot repatriar tot I'immens capital que hi havien amassat. Els que
estaven fent “les Amériques” a Puerto Rico els vanimitar [...] No
cal remarcar que, en conjunt, sumaven un nombre no gaire
elevat de persones, per0 si que tots ells tenien uns capitals molt
quantiosos en efectiu”. Xavier Tafunell, per part seva, ha afirmat
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enrelacié amb el periode 1869-1876 que “és indubtable que la
repatriacié massiva de capitals de les colonies antillanes va re-
vitalitzar enormement I'economia de la capital catalana [...] Els
indians retornats ordenaven aixecar cases sumptuoses, sense
apartar-se del model imperant d’edifici de pisos (I'anomenada
“casa de renda”).

En aquesta mateixa linia trobem testimonis, escrits per coetanis
alfenomen, com el que va publicar Valenti Aimirall. Aquest autor
va assenyalar, el 1886: “La part nova de la ciutat de Barcelona
[...] es deu gairebé integrament als indians i als americans que
durant la guerra de Cubaiila gran crisi que va venir després van
realitzar les seves fortunes i van tornar a establir-se entre nos-
altres. Quan esrecorrenels carrers, amplesillargs, encaraamig
edificar, de la Barcelona nova [és a dir, I'Eixample], es poden
apreciar fastuoses i elegants construccions [...] Els nababs, ar-
ribats d’América, i alguns arribistes de la Borsa, sén amos de la
majoria 0, més ben dit, de la gairebé totalitat d’edificis tan sump-
tuosos”. Identic diagnostic és compartit per Francisco Puig
Alfonso, el qual, en un llibre de memaries publicat bastants anys
després, el 1943, amb el titol de Recuerdos de un setenton,
atribuia I'impuls a I'Eixample de Barcelona als capitals ameri-
cans arribats des de Cuba durant la guerra dels Deu Anys
(1868-1878). Segons Puig Alfonso: “fins a I'any 1870 la cons-
truccio [...] es feia lentament; perd a partir d’aquesta data va
prendre grans vols, afavorida per la guerra separatista de Cuba
i, més tard, per la guerra carlina. Aquestes dues calamitats van
afavorir I'increment de I'Eixample, ja que en gran nombre van
ser les families acabalades de Cuba, Puerto Rico i de moltes
poblacions de Catalunya que, fugint d’aquells horrors, van venir
a Barcelona, i aprofitant el moment en qué encara els terrenys
eren barats, ino cares les construccions, van invertir els capitals
edificant casa seva a I'Eixample”.

La validesa d’aquests testimonis es confirma en repassar el
llistat dels promotors principals d’aquell nou barri, aleshores en
construccio, de Barcelona: la fortuna dels quatre propietaris
principals de I'Eixample, el 1880, procedia de Cuba. Eren, per
aquest ordre, Salvador Sama Torrents, Dominga Juera, vidua
de Josep Vilar, Teresa Torres, vidua de Ramon Quadreny, i Fran-
cesc GumaFerran. | entre altres grans propietaris de I'Eixample,
també trobem altres indians com Josepa Torrents i el seu fill
Narcis Sicart Torrents (nimero 6), Josep Carbd Canté (nUmero
15), Climent Bonsoms (nimero 16) i Antoni Domingo Mascard
(numero 18). Les seves respectives trajectories inversores po-
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sen en relleu que la construccié de la Barcelona moderna (i
particularment de I'Eixample) es va edificar, en bona mesura,
amb capitals transferits des de Cuba o Puerto Rico i acumulats
en el complex colonial-esclavista espanyol a les Antilles.
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CATALANA DEL SEGLE XIX:
PER QUE, COM I LES SEVES
CONSEQUENCIES A LLARG
TERMINI

Joan Ramon Rosés
London School of Economics

Els historiadors econdomics han assenyalat que el naixement de
I’'economia moderna va tenir lloc al segle XVIIl i a principis del
segle XIX a la Gran Bretanya. Segons les troballes de Nicholas
Crafts, larevolucié industrial va provocar un creixement lent perd
accelerat del PIB per capita, que va ser seguit de prop per la
produccié industrial. La principal font del creixement fou el des-
envolupament de la productivitat perque I'acumulacié de factors
de produccio (increment de capital i forga de treball) va tenir un
paper molt menor. La causa principal d’aquesta acceleracié de
productivitat va serI’adopcié d’'unanova tecnologiad’us general,
la maguina de vapor, que permetia substituir I'energia animal per
la inanimada i que va produir canvis essencials en diversos sec-
tors com laindUstria, les mines o el transport. Aquests canvis no
només van afectar com es produien els béns, sind també com
s’organitzava la producci¢ industrial. Aquest canvi organitzatiu
es coneix com el naixement de la fabrica.

No obstant aixd, no es produeix un creixement explosiu de
I'economia britanica durant la revolucié industrial. Durant
aquest primer periode de creixement modern, I'economia bri-
tanica es caracteritzava per una estructura dual, amb un sector
modern petit perd en expansioé, i un sector tradicional que en-
cara ocupava una bona part de la poblacié activa. Laimportan-
cia del sector tradicional explica la lentitud global de les taxes
de creixement i que durant molts anys sigui dificil trobar a les

estadistiques economiques I'impacte d’aquests grans canvis
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tecnologics i organitzatius. Concretament, no fou fins a mitjan
segle XIX, quasi un segle després de les primeres invencions,
que I'embranzida industrial va resultar en un creixement gene-
ralitzat dels nivells de vida de la poblacié.

Els historiadors també han discutit llargament sobre les causes
Ultimes del comencament d’aquest creixement modern. La visié
més acceptada és aquella que explica el preco¢ desenvolupa-
ment de la Gran Bretanya per la seva superioritat institucional.
Segons el premi Nobel Douglass C. North, el que va conduir al
creixement modern fou la restriccié del poder de la corona brita-
nicaiel seu compromis enla defensa dels drets de propietat. Des
de fa més d’'una década, diversos historiadors han dubtat
d’aquesta explicacio institucional. Aixi, Joel Mokyr ha insistit en
la importancia dels canvis intel-lectuals de la Il-lustracio i el des-
envolupament d’una nova elit de cientifics i industrials molt ben
educats com a causa ultima de la revoluci¢ industrial. Més re-
centment, el mateix Joel Mokyr, aquesta vegada amb Morgan
Kelly i Cormac O’Grada, ha defensat el paper central que els ar-
tesans britanics van tenir en el desenvolupament de les noves
tecnologies i com la Gran Bretanya tenia una classe artesanal
més desenvolupada que altres nacions europees de I'época.

On se situa Catalunya en aquest panorama internacional?
Catalunya és una de les primeres, si no la primera, regié indus-
trial de la conca mediterranea. Hi ha una primera embranzida



industrial durant el segle XVIII, pero sense I'Us de les maquines
de vapor, i una segona molt més important des del segon terg
del segle XIX en quée les maquines de vapor i I'adopcio de la
fabrica tenen un paper central. Aquest preco¢ desenvolupa-
ment industrial condueix Catalunya a ser una de les deu regions
més riques d’Europa occidental abans de la guerra Civil amb
més del 45% de la ma d’obra ocupada en la industria. En els
anys trenta del segle XX, la produccié industrial catalana era
molt sofisticada i diversificada, incloent-hi automobils, maqui-
naria, textils i productes quimics. El PIB per capita de Barcelona
excedia en més d’un 30% I'espanyol.

Per qué Catalunya?

Clarament la industrialitzacié catalana és un cas inesperat. La ma-
joria de les regions europees que es van industrialitzar durant el
segle XIX disposaven de carbo o altres recursos naturals essenci-
als com mines de ferro. Pero aquest no és el cas de Catalunya, que
es va industrialitzar sense disposar de suficients mines de carbd i
vaimportar gran part del seu combustible per a laindustria des de
lamateixa Gran Bretanya. El mercat espanyol era relativament po-
bre i el mercat colonial tenia una extensio limitada a causa de la
descomposicié de I'lmperi espanyol. Durant la Guerra del Frances
es va destruir una bona part de la maquinaria i quasi totes les em-
preses industrials del segle XVIIl van desapareixer.

Tampoc el marc institucional sembla el més adequat pel creixe-
ment economic. Durant el segle XIX, és clar que Espanya dis-
posava d’una estructura de drets de propietat molt avangada
resultat de I'adopcié de gran part de les reformes de la Revolu-
ci6 Francesa i napoleoniques. Per exemple, el Codi de comerg
espanyol, reformat diverses vegades al llarg del segle XIX, era
una copia del Codi de comerg francés i la llei de mines espanyo-
la fou copiada i utilitzada amb molt exit als Estats Units per su-
portar la seva rapida expansio de la produccié minera. En can-
vi, 'Estat espanyol no complia el compromis en la defensa dels
drets de propietat. Els governs espanyols de segle XIX eren molt
inestables, les revolucions i les guerres civils eren constants, i
I’estabilitat pressupostaria una quimera. El principal eéxit
d’aquests governs fou la creacié d’una xarxa provincial i muni-
cipal de poder politic i militar i la creacio i integracié d’un mercat
nacional de béns. El mercat financer també va resultar forca
integrat, perod les migracions interiors no foren molt importants
fins després de la Primera Guerra Mundial.

Dues visions populars sobre les causes de la industrialitzacio
catalana atribueixen aguesta a I'acumulacio de capital pel trafic

d’esclaus i a la proteccié aranzelaria de que gaudia la industria
catalana. Es clar que molts comerciants catalans van participar
en el trafic d’esclaus, pero també ho van fer moltes altres regions
d’Europa que no es van industrialitzar. A més, com demostraré
més tard, el creixement catala es va produir pel progrés tecnolo-
gic, il'acumulacié de capital previva tenir un paper secundari. De
fet, gran part del capital industrial va ser generat per la mateixa
indUstria amb la reinversio dels seus beneficis. Es indubtable que
la indUstria catalana va gaudir d’una forta protecci¢ aranzelaria,
com les altres industries textils de I'epoca. De fet, la mateixa in-
dustria britanica estava protegida al comengament de la revolu-
ci¢ industrial. De tota manera, la proteccioé aranzelaria fou poste-
rior al naixement de la moderna industria téxtil a Catalunya i no
fou efectiva fins a la decada de 1840, ja que abans gran part del
mercat espanyol estava ocupat per teixits de contraban. A més
el proteccionisme no era exclusiu de Catalunya, perque era ge-
neral a totes les industries téxtils espanyoles que, en canvi, no
van poder sobreviure a la competencia catalana.

Joan R. Rosés demostra que la industrialitzacié catalana pot
explicar-se per una dotacio relativa de factors de produccio
diferent que alaresta d’Espanyai perla preséncia d’economies
d’aglomeracié. Catalunya era relativament més abundant en
artesans, treballadors no agricoles i capital que laresta d’Espa-
nya tant a finals del segle XVIII (1797) com a mitjan segle XIX
(1860). Simultaniament, a la resta de I'Estat hi havia una abun-
dancia relativa de professionals, terra, i treballadors agraris. Un
altre avantatge comparatiu industrial de Catalunya és que les
industries en que el pais es va especialitzar en aquesta epoca
inicial de la industrialitzacio, el textil i la maquinaria, gaudien
d’economies d’aglomeracio perque produien béns diferenciats
amb competéncia monopolista (és a dir, els productors es que-
daven amb una part important dels beneficis produits pels in-
crements de productivitat i podien acumular capital).

Mentre que la relativa escassetat de terres i treballadors agraris
pot ser deguda tant al clima de Catalunya com a la qualitat dels
s0ls, la dotacio dels altres factors de produccié només pot ser
deguda a la intervenci¢ dels catalans: I'abundancia d’artesans
i treballadors no agraris i I'escassetat de professionals, aquesta
probablement relacionada amb els desenvolupaments econo-
mics i institucionals de Catalunya des de I’edat mitjana. Catalu-
nya haestat un centre de produccié artesanal textil des de 'edat
mitjana amb una forta implantacié dels gremis industrials.
Aquesta produccié artesanal va sobreviure fins a principis del
segle XIX. Aixi mateix, la reparacio i construccio de vaixells crea
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un grup d’artesans capagos d’entendre el funcionament de les
noves invencions, que van nodrir les primeres fabriques de ma-
quinariai els tallers de les fabriques téxtils. La relativa abundan-
ciadetreballadors no agraris no només va ser causada pels fets
ressenyats fins ara, perd també pel desenvolupament d’una
industria téxtil manufacturera tant al camp com a la ciutat des
del segle XVIII. Finalment, la relativa escassetat de professions
a Catalunya (propietaris, advocats, administradors, treballa-
dors del sector public, oficials de I'exércit ila marina, i el clergat)
pot estar relacionada amb la crisi de I'aristocracia catalana i la
seva emigracio ala Cort madrilenya, el poc poder economic de
I’Església local i el paper secundari del pais dins de les estruc-
tures de poder de la monarquia espanyola.

Com es va desenvolupar la industrialitzaci6 catalana?
La industrialitzacio del segon ter¢ del segle XIX va marcar I'inici
del desenvolupament industrial catala, basat principalment en
el cotd. La primera fabrica moderna apareix el 1832, pero el
creixement s’accelera dramaticament des de 1842. Laintegra-
ci6 del mercat espanyol va permetre a la indUstria catalana, que
disposava dels avantatges competitius ressenyades abans,
substituir quasi totes les altres industries textils de I'Estat espa-
nyol en molt poc temps.

La primera generacio d’industrials catalans moderns va aconse-
guir la seva maquinaria de contraban i els métodes de produccio
amb espionatge industrial. En canvi, a partir de 1842, la tecnolo-
gia i els metodes de produccié arriben directament amb I'ajuda
d’empreses britaniques especialitzades en I'exportacié de ma-
quinaria industrial. Aquestes noves empreses proveidores de
tecnologia apareixen en el mercat internacional quan el parla-
ment britanic elimina la prohibicid d’exportacié de maquinaria.
Els britanics no només proveien els compradors de maquines de
vapor, filadores, telers i altres aparells auxiliars, sind que també
ajudaven a la formacié de la forca de treball. En alguns casos
inclus proveien de models arquitectonics per a la construccié de
les fabriques i els directius. Aquest nou model de transmissio
tecnologica comportar la reduccié de I'endarreriment tecnologic
catala respecte de la industria britanica textil a només uns deu
anys. Aquest canvi tecnologic va venir acompanyat de I'adopcio
del sistema de fabrica i I’is massiu de les maquines de vapor ala
costa i de les turbines hidrauliques als rius Ter i Liobregat. Un fet
sorprenent és que els industrials catalans rapidament es van in-
dependitzar d’aquests proveidors de tecnologia. Aixi, cap a mit-
jan segle XIX, les fabriques eren dirigides per locals i tots els seus
treballadors també eren autdctons. Tambeé en molt poc temps els
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catalans van ser capacos de reparar i fabricar maquinaria copiant
models anglesos, francesos i belgues i desenvolupant una serie
de sectors auxiliars de la industria textil com la quimica, la distri-
bucid comercial, i un sistema financer. Lacumulacié de capital
fou tan important que es van poder finangar grans obres publi-
ques com la construccio de la primera xarxa ferroviaria catalana,
la creacié de I'Eixample de Barcelona i la modernitzacio de nom-
broses ciutats catalanes.

Pero els industrials catalans no només van ser capagos de “co-
piar” el model britanic siné que el van adaptar a les caracteristi-
quesinecessitats locals. En aquesta primera embranzida indus-
trial hi ha tres grans innovacions locals. La primera és com els
catalans organitzen la forga de treball a les seves fabriques. Du-
rant la revolucio industrial hi ha dos grans models d’organitzacio
del treball. EI model disciplinari, en que els treballadors estan
subjectes a gran control i el ritme de treball esta decidit per grups
de capatassos. | la seva alternativa, el model de treball en equip
en que petits equips de treballadors controlen el ritme de la pro-
duccié i es paga els treballadors amb salaris d’eficiencia. La ma-
joria de les fabriques catalanes es decideixen pel segon model
atés que els seus treballadors ja tenen experiencia manufacture-
ra. Un bon exemple el trobem en la produccio dels filats de coto.
Grups de dones i nenes dirigits per una dona amb més experien-
cia s’encarregaven de la producci¢ dels fils de cotd. Aquesta fi-
ladorarebia el pagamentinegociava amb la direccio els preus del
producte i quina qualitat s’havia d’assolir. Aquest sistema reduia
costos de supervisio, facilitava els canvis rapids de tipus de pro-
ducte i, el més important, la formacié de la nova generacié de
filadores, que es reclutava entre les nenes que guanyaven expe-
riencia amb aquesta feina.

Una segona innovacio local és I'estructura organitzativa de les
empreses cotoneres. Al Lancashire, el centre de la industria
cotonera anglesai mundial, les empreses estaven especialitza-
des horitzontalment i segregades espacialment. Aixi, les em-
preses que filaven coto, ho feien d’unes poques qualitats i en
granstirades, que després venien a unalllotja de subhastes. Les
empreses de teixits també feien el mateix i venien el seu pro-
ducte de la mateixa manera. Finalment, unes altres empreses
acabaven els teixits, que eren venuts a grans empreses comer-
cials que els col-locaven als mercats locals i internacionals. En
canvi, moltes empreses catalanes estaven integrades vertical-
ment. Les més grans, com I'Espanya Industrial, compraven el
cot6 en floca i venien teixits acabats de diversos colors i textu-
res, moltes vegades feien servir els seus viatjants de comerg i



cases comercials de tota Espanya. Aquest sistema d’organit-
zacio industrial tenia molts avantatges i un gran inconvenient.
Els grans avantatges eren el control de la qualitat i de la innova-
Ci6 de producte, la capacitat de canviar de producte final i fer
tirades petites, i evitar els costos de transaccié que podien ser
molt grans a causa de la mida del sector amb pocs proveidors
i clients alternatius. El gran problema és que es perdien econo-
mies d’escala i les empreses britaniques eren al final molt més
eficients i podien vendre més barat.

Latercera graninnovacio és la capacitat d’adaptar la produccié
a les restriccions locals tant del cost dels factors de produccié
com de lademanda. Lestructura de costos de la produccié de
filats i teixits de coté esta relacionada amb la qualitat dels pro-
ductes: els teixits més bastos fan servir relativament més ener-
giaimenys mad’obra, i els més fins, el contrari. Amés, els filats
més fins també requerien de molta humitat ambiental. Els brita-
nics produien teixits fins, merces a I'experiencia i qualitat de la
sevamad’obraila humitat del Lancashire, i els nord-americans
els més bastos, per culpa de la seva ma d’obra poc formada i
el baix preu de I'energia. Ates el cost de I'energia i la falta d’hu-
mitat, els catalans es van especialitzar en teixits de qualitat mit-
jana que acabaven amb els colors i disseny dels més finsi cars.

Quin fou 'impacte macroeconomic d’aquest rapid
canvi tecnologic?

Les dades son molt concloents. Una part molt important del
creixement de la productivitat del treball en la industria cotone-
ra (fins a dos tergos) eren increments d’eficiencia. Els beneficis
dels increments anaven una part als productors (com ja hem
mencionat abans) pero I'altra part als consumidors, que van
observar com la diferencia de preus entre els teixits britanics i
espanyols es reduia a menys del 5% i dos tercos d’aquesta
diferencia eren deguts al cost més gran de les materies prime-
res a Catalunya. Aixo explica la conquesta catalana del mercat
espanyol, i I'expulsié tan dels productors locals com dels con-
trabandistes.

Per qué no es va industrialitzar la resta d’Espanya?
De la resta de I'Estat només el Pais Basc aconsegueix un grau
similar d’industrialitzacié, pero en aquest cas basat en I'exporta-
ci6 de mineral de ferro a canvi de carbd britanic, que es feia servir
com a combustible en la producci¢ de ferro i acer. La resta de
I’Estat roman principalment agrariamb un cert desenvolupament
de les indUstries alimentaries. Obviament, aixd és conseqiiéncia
del seu avantatge comparatiu merces ala relativa abundancia de

terra. D’altra banda, la industrialitzacié catalana era massa petita
dins del marc de I'Estat per canviar el desti de tota I'economia
espanyola. A més laindUstria catalana no necessitava ma d’obra
de fora de Catalunya perque la tecnologia de la indUstria cotone-
ra era estalviadora de ma d’obra. Per exemple, la transicié dels
telers manuals als mecanics va resultar en una immediata con-
traccio de la forca de treball al sector. Per desgracia, I'especialit-
zacio en I'exportacio de productes agraris no va donar els resul-
tatsesperatstotilanotable demandadels consumidors britanics.
La primera meitat del segle XIX, els agricultors espanyols es van
beneficiar de I'eliminacio de la proteccié aranzelaria dels aliments
dels britanics, pero rapidament el mercat es va saturar de com-
petidors internacionals, al principi Russia i Alemanya i més tard
els Estats Units i Canada. Aquests competidors gaudien d’un
preu de la terra més baix i també es van beneficiar de la caiguda
dramatica del cost del transport internacional. El resultat fou una
caiguda generalitzada dels preus agraris, resultant que una part
important de I'agricultura espanyola va necessitar la proteccio
per poder sobreviure.

Una qiiestio final: podria haver sobreviscut la in-
dustria téxtil catalana sense proteccio?

La meva posicié és que atesa la diferencia de preus el 1860 aixo
sembla possiblement factible. La industria resultant seria més
petita, les empreses ineficients haurien desaparegut, pero el re-
sultat seria encara més eficienti més especialitzat. Una evidéencia
en favor d’aquesta visio optimista és el que va passar a la indis-
tria francesa després de la firma del tractat de Cobden-Chevalier
(1860) de liberalitzacié comercial amb la Gran Bretanya. La in-
dustria textil va col-lapsar a les regions més properes a Anglater-
raiales menys desenvolupades, perd va sobreviure i créixer ales
competitives com Alsacia o Paris. De tota manera no és molt
plausible que Catalunya hagués guanyat una gran quota del mer-
cat textil internacional. Basicament, els paisos es van integrar
internacionalment firmant tractats reciprocs d’eliminacié de la
proteccid i gran part dels productors espanyols estaven en con-
tra de la signatura d’aquest tipus de liberalitzacio.

Per concloure, aquest curt article ha repassat per que i com Ca-
talunya es va industrialitzar durant la primera meitat del segle XIX.
En conjunt, I'experiencia catalana posa de manifest laimportan-
cia del canvi institucional, el paper central del coneixement arte-
sanal en la industrialitzacio i la importancia de la capacitat d’im-
portar tecnologia britanica. Aquesta industrialitzacié primerenca
és un fet cabdal de la historia catalana i explica per que els cata-
lans gaudim d’uns bons nivells de vida des de llavors. Escapa al
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tema d’aquest curt text, pero la industrialitzacio catalana també
va canviar per sempre la composicié social i les actituds publi-
ques dels catalans. Recents estudis per a la Gran Bretanya han
demostrat que les regions industrialitzades historicament tenen
una poblacié amb més capital socialimés sentit del bé comu que
regions que s’han desenvolupat per camins diferents.

Guia de lectura
Tot seguit faig una petita ressenya d’algunes lectures per enten-
dre i aprofundir en els temes discutits en aquest article.

Sobre la revolucié industrial britanica recomano: Crafts, N.F.R.
(1985), British Economic Growth during the Industrial Revoluti-
on.(Oxford: Clarendon 1985); North, D. C., i Weingast, B. R.
(1989). Constitutions and commitment: the evolution of institu-
tions governing public choice in seventeenth-century England.
Journal of Economic History, 49(4), 803-832; Kelly, M., Mokyr,
J.,i0O’ Grada, C. (2023). The mechanics of the Industrial Revo-
lution. Journal of Political Economy, 131(1), 59-94.

Els classics sobre la industrialitzacio catalana: Nadal, J. (1975).
El fracaso de la revolucion industrial en Esparia: 1814-1913
(Barcelona:Ariel); Nadal Oller, J., i Carreras, A. (1990). Pautas
regionales de la industrializacion espafiola (siglos XIX y XX).
(Barcelona: Ariel); Thomson, J. (1994). Els origens de la indus-
trialitzacio a Catalunya. El cotd a Barcelona, (Barcelona: Edici-
ons 62).

Algunes contribucions més recents al debat: Rosés, J. R.
(2003). Why isn’t the whole of Spain industrialized? New eco-
nomic geography and early industrialization, 1797-1910. Jour-
nal of Economic History, 63(4), 995-1022; Rosés, J. R., Marti-
nez-Galarraga, J., i Tirado, D. A. (2010). The upswing of regional
income inequality in Spain (1860-1930). Explorations in Econo-
mic History, 47(2), 244-257; Prados de la Escosura, L., i San-
chez-Alonso, B. (2020). Economic development in Spain,
1815-2017, a Oxford Research Encyclopedia of Economics
and Finance. &
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DE LA PARADOXA DEL
CAPITAL HUMAILA
INDUSTRIALITZACIO DE
CATALUNYA

Eric Gomez-i-Aznar

Coordinador de I’Area de Desenvolupament Econdmic
del Consell Comarcal del Baix Llobregat i professor
col-laborador de la UOC

Resum

El capital huma ha esdevingut un element clau de les teories de
creixement economic, pero la seva acumulacié a molt llarg ter-
mini i el seu paper al comencament de la Revolucié Industrial
son debats oberts. Aixd és conseqliencia de la dificultat que té
la historia econdmica més quantitativa per confirmar empirica-
ment certs models tedrics a consequiencia de la falta de dades.
Aquesta recerca intenta contrastar i elaborar noves hipotesis
sobre el desenvolupament econdomic i els nivells de capital
huma mitjancant noves dades per al cas de Catalunya.’

Introduccié

El capital huma és un factor determinant del creixement economic;
perd, que s’entén per capital huma i quin paper ha tingut en els
processos de creixement economic historics? Des de la historia
economica, el rol del capital huma en temps anteriors a la Revolu-
ci6 Industrial, i sobretot durant les primeres etapes d’aquesta, ha
generat un debat obert, sobretot per la dificultat de mesurar-lo. La
falta d’indicadors i la diversitat i complexitat que abasta el mateix
concepte —que esdeveé particularment greu per a temps passats-—,
ha provocat que la historia economica més quantitativa no hi hagi
donat un paper tan determinant com el que hidonen les teories de

1 Agraiment. Aquesta contribuci6 és el recull unificat de dos post
publicats al bloc 5centims.cat
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creixement economic modernes. Amb tot, aquestes recerques,
molt centrades en I'educacio formal i que assenyalaven que el seu
paper no hauria estat important en I'inici de la Revolucié Industrial,
han estat reavaluades en els darrers temps amb la utilitzacié de
noves metodologies i nous indicadors.

Catalunya, tot i ser el principal nucli industrial d’Espanya, mos-
trava el 1860 uns nivells d’alfabetitzaci® modestos. Per tant,
com en la resta de casos de zones on es va produir la primera
Revolucié Industrial, es donaria la paradoxa del capital huma
respecte de les teories de creixement econdmic modernes.
Com a explicacié, Jordi Nadal ja va proposar, en una visié pio-
nera a mitjan anys noranta del segle XX, que la industrialitzacio
catalana hauria estat possible per la capacitacié tecnica dels
treballadors qualificats i la formacié en el lloc de treball, i que
I"alfabetitzacio basica era un indicador de capital huma que no
acabava de recollir bé aquestes habilitats. Per tant, la reavalu-
acié de la paradoxa del capital huma i la industrialitzacié inicial
mitjancant nous indicadors quantitatius des de la periferia, i en
concret en el cas catala, pot contribuir al debat en la qUiestio del
mesurament de I'acumulacié de capital huma i de la seva rela-
cié amb el dinamisme economic més enlla del cas britanic.

Per aportar nous indicadors que contribueixin al debat cliomé-
tric, s’utilitzen les formes més simples de capital huma, I’alfabe-



titzacié basica (saber llegir i escriure) i la capacitat aritmetica
(saber comptar). Aquesta darrera es calcula mitjangant I'alfabe-
titzacio matematica (numeracy) a través de I'age-heaping (api-
lament d’edats), i es considera un bon indicador de capital
huma per a periodes preindustrials, ja que I'aplicabilitat de la
capacitat aritmética al mén laboral d’aquell periode és més ele-
vada que la d’altres indicadors, i reflecteix millor la capacitacio
del sistema d’aprenentsiartesans. Aquest sistema de formacio
va ser durant segles la principal via d’adquisicid de coneixe-
ments tecnics. En canvi, I'alfabetitzacié elemental és un bon
indicador per veure I'evolucié del capital huma amb la implan-
tacio dels sistemes d’escolaritzacié massiva que es donen a
partir del segle XIX.

El llegat preindustrial

Aquesta recerca intenta analitzar si, en el cas de Catalunya, els
nivells de capital huma just abans de la Revolucié Industrial
eren més elevats del que es pressuposava. La hipotesi és que
la Catalunya de final del segle XVII i principi del segle XVIII ja
tenia un procés d’acumulacié de capital huma allarg terminien
certes capes professionals que va facilitar laimplementacio de
la Revolucié Industrial. Aixi, la primera contribucié és I'obtencid

d’un indicador de capital huma a Catalunya —I'Unica regié me-

diterrania on va tenir lloc una revoluci¢ industrial- anterior a
I’efervescencia de la Revolucié i que ens permet avaluar si els
nivells existents de capital huma en el periode preindustrial po-
den haver afavorit un major dinamisme economic.

Tot i 'amplitud de la mostra estudiada (6.700 observacions) —
del comengament del segle XVIII-i del seu abast territorial (10
de les 12 divisions administratives existents), la diversitat de
situacions locals obliga a ser prudent en la generalitzacio dels
resultats. Aquests, pero, mostren que el nivell d’habilitats nu-
meriques a Catalunya podria ser relativament alt abans de la
Revolucio Industrial, com mostrala taula 1, sobretot ales zones
urbanes, on els nivells eren similars als d’altres ciutats europees
ja des de principi del segle XVIIIl. També mostra un diferencial
entre els entorns urbans i els rurals que no es detecta a Caste-
lla, tot i que en el sector téxtil preindustrial de les zones rurals no
es donaria aquesta diferencia, ja que els treballadors d’aquest
ambit s que tindrien nivells alts de capacitat aritmetica i serien
equivalents als que es troben en altres zones d’Espanya?i d’Eu-

2 Alvarez, B. i Palencia, F. R. (2018). Human capital and earnings
in eighteenth-century Castile. Explorations in Economic His-
tory, 67, 105-138.

Taula 1. Resultats segons el sector d’activitat i ’habilitat ocupacional

(Y

ACTIVITAT ABCC SENSE HABILITAT HABILITAT HABILITAT
SECTOR (%) 1720 HABILITAT BAIXA (%) MITJANA (%) ALTA (%)
(%) (%) N
Rural
Primari 70.3 7217 58.0 12.3 20.7 0.0 1
Secundari 21.3 70.44 0.2 54.0 44.8 0.9 433
Textil 20.6 78.65 0,0 67,4 32,6 0,0 89
Terciari 8.4 81.62 9.4 25.9 21.8 42.9 170
Tots els treballadors urbans 100 72.7 41.6 22.3 32.1 4.8
ABCC 67.8 75.2 75.7 82.8
Urbana
Primari 24.8 74.03 73.2 0.4 26.4 0.0 488
Secundari 54.1 85.37 0.1 48.8 50.9 0.2 1
Textil 28 86.41 0.0 65.1 34.9 0.0 298
Terciari 21.1 86.84 8.4 19.0 37.5 35.1 416
Tots els treballadors urbans 100 82.18 19.9 30.5 42.0 7.5 2
ABCC 70.2 85.2 86.5 87.0
Font: Elaboracié propia en base als padrons municipals de Olot 1716 ACG; Badalona 1717 AHMB; Pont de Suert 1717 AHLL; Tredos
1717 AHLL; Girona 1720 AHMG; Tossa de Mar 1720 AHLL; Agramunt 1721 AHLL; Manresa 1721 AHM; Puigcerda 1722; ACC; Lloreng
del Penedes 1722 AHLL; Alella 1724 ACA; Caldes de Montbui 1724; Vilanova i la Geltrd 1724 ACG
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Figura 1. Taxes d’alfabetitzaciéo masculina el 1860 i xarxa escolar el segle XVIii

_

Font: Elaboracié propia en base a Beltran Tapia et al. (2019)
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ropa® . En aquest periode I'economia catalana es caracteritza
per un rapid procés d’intensificacid del sector agricola, una
protoindustrialitzacié i I'expansié d’un model de produccio ba-
sat en les relacions comercials.

Els resultats també mostren que els nivells de capacitat arit-
mética poden estar relacionats amb la classe social i la desi-
gualtat, sobretot en I'accés a la terra. Aquests resultats estan
en consonancia amb els que s’han trobat per a Castella i per
a Europa en el mateix periode; i que també es troben en ana-

3 Boot, H. M. (1995). How skilled were Lancashire cotton factory
workers in 1833. Economic History Review, 283-303.
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litzar el capital huma d’Espanya al segle XIX* . A més, el nivell
d’habilitats ocupacionals també sembla estar molt correlaci-
onat amb els nivells d’alfabetitzaci®é matematica i, dins del
sector secundari, destaca el sector del textil. Tot sembla indi-
car que en un context de baixa inversioé publica en educacio,
la formacié en el lloc de treball i a la llar podrien haver facilitat
I'accés a I'educacié en un context de dinamisme economic
com el de la Catalunya del segle XVIII, que podria incentivar
I’adquisicié d’aquestes habilitats numeriques. A més, tot i la
precaucié envers els resultats de la poblacié femenina, la seva

4 Tapia, F. J. B. i Martinez-Galarraga, J. (2018). Inequality and edu-
cation in pre-industrial economies: evidence from Spain. Explora-
tions in Economic History, 69, 81-101.



Figura 2. Convergéncia de les taxes d’alfabetitzacié masculina a Catalunya, 1860-1900
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similitud amb els resultats obtinguts en altres regions europe-
es (igualment elevats), podria indicar que les dones també
accedien a aquesta formacié fora del sistema escolar.

El puzle de la industrialitzacio

Davant de I'aparent paradoxa assenyalada entre el nivell
d’alfabetitzacié i el desenvolupament industrial a Catalunya
a mitjan segle XIX, la segona aportacio d’aquesta investiga-
Ci6 assenyala la pauta geografica de I'alfabetitzacio a Cata-
lunya a escala municipal durant el periode d’industrialitzacié.
La imatge inicial de 1860 permet avaluar la incidencia de
I’antic regim en les dotacions inicials d’alfabetitzacio, pero
I’analisi de setanta anys amb un nivell de desagregacio local
(que inclou la totalitat del gairebé miler de municipis que for-

men Catalunya) possibilita analitzar I'evolucié de les desi-
gualtats territorials respecte del capital huma en un context
d’un creixement economic intens i que comprén també la
Segona Revolucio Industrial. Mitjangant una nova evidéncia
descriptiva, es valora com van millorar les taxes d’alfabetit-
zacio municipals alhora que avangava la industrialitzacio, en
un context en que I'Estat havia passat a regular el funciona-
ment de I’escola primaria. També, en disposar de dades d’al-
fabetitzacié femenina per a tot el periode, se’n pot observar
la dinamica que experimenta, caracteritzada per unes xifres
molt reduides, i davant d’una industrialitzaci¢ que portava
les dones a incorporar-se al mercat de treball (paradigmati-
cament representat per les treballadores textils). D’aquesta
manera, es contribueix amb nous elements a il-lustrar la
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complexitat existent entre la provisio i les dotacions de capi-
tal huma en un entorn d’intensa transformacié econdomica
com va ser la Catalunya del XIX i principi del segle XX.

Aquesta analisi descriptiva amb un elevat grau de detall territo-
rial (els municipis) entre 1860 i 1930 ens dona una visid més
complexa i variada que la utilitzada fins ara amb dades provin-
cials. Una diversitat de situacions que concorda amb les troba-
des amb treballs recents per a altres regions d’Espanya o a la
mateixa Catalunya, com el possible vincle entre nivells d’alfabe-
titzacié i expansié del cooperativisme® . A més, permet exami-
narles trajectories divergents que segueixen les taxes d’alfabe-
titzacié masculinaifemenina. També mostra que les diferencies
enl’alfabetitzacid masculina el 1860 ja eren importants i reforca
la hipotesi que aquestes disparitats podrien tenir el seu origen
en I'herencia preindustrial, com es veu en la figura 1. També
permet veure que en aquesta data, els entorns urbans de Ca-
talunya—totinotables excepcions—tenien taxes d’alfabetitzacid
més altes, cosa que pot estar vinculada amb el fet que eren les
zones amb més activitatindustrial i mercantil, i lloc de residencia
de les elits.

L’evolucio entre 1860 i 1930 de la figura 2 mostra una reduccié de
les diferencies inicials i una millora generalitzada en la qual la Cata-
lunya rural també va participar de I'avang en I'alfabetitzacio. Aques-
tes dades mostren la diferencia amb I'evolucié observada per al
conjunt d’Espanya en el mateix periode, on I'avanc en I'alfabetitza-
cié vaser lentivan augmentar les desigualtats territorials en educa-
ci6, especialment la segona meitat del segle XIX. Les particulars
caracteristiques socioecondmigues de Catalunya, resultat del di-
namisme economic i industrialitzador d’aquesta etapa, podrien
haver incrementat la demanda d’escolaritzacié i facilitat I'augment
de I'oferta educativa. El resultat assenyala que I'alfabetitzacio i la
formacié en I'entorn laboral haurien pogut ser més complementa-
ries del que s’havia suposat, tal com pressuposava Nadal. Aques-
tes particulars caracteristiques es van accentuar entre 1900i 1930
enunmarc institucional diferent del periode previ. EI 1930 lamajoria
de Catalunya ja tenia altes taxes d’alfabetitzacié masculina i gran
part del territori va participar de la millora educativa.

Pel que fa a I'alfabetitzacic femenina, la seva evolucié difereix
de lamasculina. Partint d’uns nivells molt baixos el 1860, té una

5 Medina-Albaladejo, F. J., Aién Higon, D., Diez-Minguela, A. i
Lana-Berasain, J. M. (2021). Old wine in new wineskins? Unders-
tanding the cooperative movement: Catalonia, 1860-1939. Euro-
pean Review of Economic History, 25(2), 328-354.
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milloraimportant fins al 1900, sobretot en aquells municipis que
partien de nivells elevats i amb major taxa d’alfabetitzacié mas-
culina; fet que va fer augmentar les diferéencies territorials. En
canvi, entre 1900 i 1930, el progrés encara va ser mes intens i
hi van participar el conjunt dels municipis catalans. Tot i aixo,
durant tot el periode analitzat, sembla que les dones van tenir
més oportunitats d’accedir a I'escola en entorns urbans. Enun
context en qué la participacié femenina al mercat de treball (en
molts casos en la indUstria téextil) va ser destacada, I'evolucio
positiva entre 1860 i 1930 reforcaria la retroalimentacio positiva
de la relacid complementaria entre alfabetitzacié i formacio en
I'entorn laboral, i que les zones més dinamiques economica-
ment també van tenir més demanda de formacio.

Conclusions

En conjunt, els resultats obtinguts en aquest estudi fan referencia
al cas concret catala i les seves singularitats respecte del capital
huma. Com a regid europea que va participar de manera pionera
en la primera Revolucio Industrial, I'estudi de la formacio del ca-
pital huma representa una aportacio als debats existents respec-
te de laimportancia del capital huma més basic, com és I'alfabe-
tisme matematic (numeracy) o I'alfabetisme funcional (literacy),
en la industrialitzacié i durant les primeres etapes del desenvolu-
pament economic. Catalunya mostra que a principi del segle
XVIII, les zones urbanes —amb més dinamisme economic i co-
mercial-tenen nivells de capital huma més alts que les rurals, fet
que contrasta amb el cas de Castella on no es donen aquestes
divergencies. En canvi, I'evolucié de I'alfabetitzacié masculina
entre 1900 i 1930, en un marc institucional diferent del periode
previ, mostra una reduccié de les desigualtats territorials que
contrastaamb la delaresta d’Espanya. Els resultats mostren una
realitat complexa a Catalunya, i requereixen una analisi més soli-
da que permeti contrastar la validesa d’alguns d’aquests argu-
ments. Aixi mateix, suggereixen que el dinamisme economic
preindustrial i el posterior procés d’industrialitzacié podria haver
incrementat la demanda de capital huma en el llarg termini, fet
que assenyalaria que educacio i formacio en I'entorn laboral van
poder ser més complementaries del que s’ha suposat. Tot plegat
contribueix a reavaluar la paradoxa del capital huma i replantejar
el paradigma actual del cas catala. B
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1. Introduccié

La Revolucio Industrial ha estat probablement I'episodi més
transformador que ha viscut la humanitat al llarg de la historia.
D’una banda, la industrialitzacié va permetre superar el cicle
d’estancament tipicament maltusia que impedia el progrés
economic en les societats preindustrials i va encetar una nova
etapa caracteritzada pel creixement economic modern. D’altra,
i vist des d’una perspectiva actual, la Revolucié Industrial va
representar I'inici de I'era de la tecnologia. Aixi, la mecanitzacio
dels processos productius va comportar un augment de la ca-
pacitat de produccioé i de la productivitat en una magnitud mai
vista. El resultat ha sigut que, a llarg termini, les societats que
s’han anat sumant a aquest procés han assolit uns nivells de
riquesa i benestar material com mai abans s’havien obtingut.
Amb origen a Gran Bretanya, bressol de la Revolucio Industrial,
la industrialitzacié es va anar estenent per la resta d’Europa de
manera gradual, del centre cap ala periferia continental, no tant
com una taca d’oli sind més aviat com ho fan els bolets. Autors
classics en I'estudi de la industrialitzacié europea com David
Landes o Sidney Pollard ja senyalaven que el sorgiment de la
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industria moderna havia estat un procés amb un marcat carac-
ter regional. Eren algunes regions europees com el Lancashire
a Anglaterra o la conca del Rhur a Alemanya, i no els estats en
el seu conjunt, les que havien dut a terme la transformacio in-
dustrial del segle XIX.

Aquest és també el cas catala. Catalunya va maldar des de
bon comengament per seguir les passes britaniques i fins a
cert punt ho va aconseguir, duent a terme un procés d’indus-
trialitzacio que es va completar al llarg del segle XIX. La trans-
formacié economica i social que va comportar la industrialit-
zacio va ser extraordinaria i va canviar de soca-rel les bases
sobre les quals es fonamentaven I'economia i societat catala-
nes. Aixi mateix, i des d’un ambit academic, la importancia de
laindustrialitzacioé per a Catalunya hafet que amb els anys hagi
esdevingut un tema molt estudiat. La bibliografia és tan exten-
sa i variada que no seria possible —ni és tampoc I'objectiu
d’aquest treball- dur a terme en aquestes pagines una revisio
exhaustiva d’aquesta literatura. Potser n’hi haura prou a refe-



rir el lector al relativament recent Atles de la industrialitzacio de
Catalunya, 1750-2010, una obra col-lectiva que constitueix
una magnifica sintesi del coneixement acumulat en les darre-
res decades (Nadal et al., 2012).

L’objectiu d’aquest treball és més modest. La motivacio darre-
re de les pagines seglients és presentar alguns dels avencos
(no tots, ni molt menys) que s’han produit en els Ultims anys en
I’estudi de la industrialitzacié catalana' . Entre aquests avencos
en volem destacar dos. En primer lloc, s’ha generat nova evi-
déncia quantitativa relativa a la industria en el context de re-
construccio de series historiques de PIB. Aixo implica que dis-
posem de dades de valor afegit brut (VAB) per a la industria
catalana en els anys compresos entre 1860 i 1930, amb una
freqUencia decennal. Sobre la base d’aquestes noves estima-
cions es presenta I'evolucio de la industria catalana durant un
periode clau de I'expansio de la industrialitzacié que es tancara
amb I'arribada de la Guerra Civil.

De la mateixa manera, també s’ha fet un esforg interpretatiu
per mirar d’entendre millor algunes de les raons que explica-
rien aquesta evolucié. D’una banda, s’ha tornat la mirada cap
a la primerenca industrialitzacié catalana, és a dir, a finals del
segle XVIII, per mirar d’oferir nova llum a partir de I’'aplicacio
de teories recents que han permeés reinterpretar la industrialit-
zacio britanica: en concret, la que tracta d’explicar I'adopcié
de les primeres maquines en funcié de I’estructura dels preus
relatius dels factors de produccié. D’altra banda, tota unalinia
de recerca s’ha orientat cap a I’'analisi de la industrialitzacio
des de la perspectiva que ofereix la nova geografia econdomica
(NEG, per les seues sigles en angles). Diverses investigacions
han donat lloc a un corpus de treballs que han permes reinter-
pretar la primera gran etapa de la industrialitzacié catalana a
través de la caixa d’eines que ofereix la NEG. Resumir algunes
de les principals conclusions que es poden extraure d’aquest
conjunt de treballs €s una altra de les motivacions principals
d’aquestes pagines.

Amb aquests objectius, iamb la intencié de mantenir al llarg del
text una certa sequiencia cronologica, I'article s’estructura de la

1 Una bona part de les dades i arguments que es presenten en
aquest article han format part de ’'agenda de recerca dels autors
que el signem. Voliem, pero, fer palés que aquesta recerca s’ha
realitzat tot sovint en col-laboracié amb altres col-legues, tal com
mostren les referéncies al llarg del text.

manera seglient. A I'apartat 2 ens centrem en els origens de la
mecanitzacié a Catalunya a finals del segle XVIIl i, més concre-
tament, a mirar d’entendre per quée es va produir I'adopcid (tan
rapida en un context europeu) de la spinning jenny, la maquina
que va encetar la industrialitzacio al sector cotoner. A I'apartat
3 mirem d’oferir una visié general de I'evolucio de la industria a
Catalunya entre 1860 i 1930, combinant informacié estadistica
de caracter quantitatiu ja coneguda (I’'index de produccio in-
dustrial o les quotes fiscals) amb les noves dades disponibles
de VAB industrial. Finalment, I'apartat 4 presenta de manera
resumida algunes de les contribucions que des de la nova ge-
ografia economica han ajudat a aprofundir en les causes que
explicarien I'evolucié de la industria a Catalunya en aquells
anys. El treball es tanca amb unes breus conclusions.

2. Els origens de la industrialitzacio:

la Catalunya del XVIII

Durant la segona meitat del segle XVIII la Revolucié Industrial va
comengcar a agafar embranzida a Gran Bretanya. Aquest pro-
Cés es va caracteritzar, entre altres aspectes, per I'aparicio de
les primeres maquines, 'efecte principal de les quals va ser
generar amb el pas del temps un augment substancial de la
capacitat de produccié i de la productivitat de I'economia brita-
nica. Aixi, I'inici de la industrialitzacié s’acostuma a associar
amb la mecanitzacio de la fabricacié de peces de roba de cotd
i, de maneramés concreta, amb la spinning jenny, una maquina
emprada per filar cotd inventada el 1764 per James Hargreaves
al comtat del Lancashire, al nord d’Anglaterra. A aquesta nova
tecnologia van seguir-ne altres dins del mateix sector cotoner,
aixi com diverses macroinvencions entre les quals caldria des-
tacar la maquina de vapor patentada per James Watt el 1769.
A partir d’aquestes noves tecnologies a poc a poc la mecanit-
zacio es va anar estenent a altres activitats industrials i va trans-
formar per sempre I’'economia i societat britaniques.

En aquest context historic, Catalunya destaca per haver estat
un dels primers seguidors de la industrialitzacié britanica i per
representar fins a cert punt una excepcid en esdevenir I'Unica
regié plenament industrialitzada de I’Europa del sud en el de-
curs del segle XIX. Dos aspectes caldria remarcar en aquest
punt. D’una banda, la spinning jenny va arribar a terres catala-
nes el 1784 introduida per dos fabricants de maquines france-
so0s, Pontet i Pradel, i les primeres maquines van ser adquirides
per la Reial Companyia de Filats de Cot6. A aquesta rapida
adopcio inicial va seguir un intens procés de difusio. EI 1791 ja
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hi havia en funcionament almenys 108 spinning jennies al
Principat i al llarg de la decada seglent el nombre de maqui-
nes instal-lades no va parar d’augmentar. Aquesta rapida
difusié de les maquines de filar cot¢ il-lustra el caracter pre-
cog de la industrialitzacio catalana, un fet que no va passar
desapercebut als contemporanis i viatgers com I'agronom
Arthur Young, qui va qualificar Catalunya, ja a I’'any 1787,
com una “petita Anglaterra”.

D’altra banda, aquesta arrencada industrial no va sorgir del no-
res. Lesarrels d’aquest procés es poden trobar en els canvis que
havia experimentat I'economia catalana durant 'Epoca Moder-
na, principalment als segles XVII i XVIII (Vilar, 1974). En aquell
periode es va comengar a dur a terme a Catalunya un procés
gradual d’especialitzacio productiva amb unes caracteristiques
propies molt marcades (Torras, 1984). Per un costat, I'expansio
vinicola a les zones costaneres del pais va portar a una creixent
insercié dins el comerg internacional atlantic gracies a I’exporta-
ci6 devinsiaiguardents (Valls, 2004). Per 'altre, es va consolidar
una manufactura protoindustrial principalment llanera a I'interior
del pais. A aquesta s’afegiria, des de la decada del 1730, el
sorgiment de les indianes, clar exponent de la nova manufactu-
ra textil cotonera, un sector modern, inicialment concentrat a la
ciutat de Barcelona, dedicat en un primer moment a I’estampa-
Cio perd que posteriorment va incorporar la filatura i el tissatge
(Sanchez, 1989). Es en aquest context que I'arribada de les
primeres spinning jennies va marcar I'inici de la industrialitzacio
catalana, en la qual el textil jugara un paper principal.

Ara bé, per que Catalunya va esdevenir aquesta excepcio al
sud d’Europa amb un paper capdavanter en I'inici de la indus-
trialitzacid? La resposta a aquesta pregunta esta molt relacio-
nada amb els debats al voltant de les causes de la Revolucio
Industrial a Gran Bretanya. En aquest sentit, una de les expli-
cacions més reeixida dels ultims anys suggereix que per a la
industrialitzacio britanica va resultar clau la relacié existent
entre els preus dels factors de produccié (Allen, 2009). Se-
gons aquesta interpretacio, sila Revolucié Industrial va sorgir
a Gran Bretanya a finals del segle XVl és perque allaien aquell
moment es donaven les circumstancies optimes atés que
existien els incentius perquée hi hagués una forta demanda de
tecnologia per part d’empresaris i industrials. Els salaris reals
eren elevats, clarament més alts que a la resta d’Europa (amb
I’excepcid d’Holanda) i, en canvi, el capital era relativament
barat com tambeé ho era la nova energia disponible que havia
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d’alimentar les maquines de la Revolucié Industrial: el carbd
mineral. Aquesta estructura de preus relatius empenyia,
doncs, cap alamecanitzacio de la produccio, ates que aques-
ta permetria d’estalviar treball (el factor de produccio car) per
tal de fer servir de maneramés intensiva els factors de produc-
ci6 més barats: capital i energia? .

Dins d’aquest marc explicatiu, quina era la situacio a Catalu-
nya? Poden els preus relatius dels factors de produccié explicar
la mecanitzacié de finals del XVl i la primerenca adopcio de la
spinning jenny per filar cotd? Per contestar aquestes preguntes
la clau es troba en la relacio entre el preu del treball i el cost del
capital. Es a dir, dins laindUstria téxtil i, més concretament en el
sector de la filatura del cotd, cal mirar la ratio entre els salaris
que rebien els treballadors (habitualment filadores) i el preu
d’adquisicié d’'una maquina de filar del tipus spinning jenny. Els
resultats mostren que a Catalunya aquesta relacio era superior
a la francesa i, tot i ser inferior, no estava lluny de la trobada a
Gran Bretanya. Es a dir, que en el sector de la filatura de coto,
els salaris eren relativament elevats respecte del preu del capi-
tal. Amés, quan es planteja una analisi de rendibilitat a nivell més
microeconomic, els calculs també confirmen que ala Catalunya
definals del XVlll existia unincentiu per adoptar la spinning jenny
i, d’aquesta manera, estalviar treball (el factor de produccio car)
en uns anys en que, per exemple, aquesta maquina encara no
resultava rendible a Franga.

En Ultima instancia, aquests salaris de les filadores relativament
elevats s’explicarien pel boom del sector cotoner catala durant
el periode compres entre 17831 1796, quan la fi del bloqueig
britanic va permetre un ressorgiment de les exportacions de
teixits estampats, al mateix temps que s’anaven substituint els
filats maltesosies generalitzavalafilatura autoctona. Aixidoncs,
malgrat que la Catalunya de finals del XVIll no era una high wage
economy en el sentit que ho era Gran Bretanya durant I'Epoca
Moderna, I'especialitzacio productiva i el dinamisme economic
catala dels segles previs havien donat lloc a I'aparicié d’un po-
tent sector cotoner que va adoptar amb rapidesa, perque era
altament rendible atesos els preus relatius dels factors de pro-
duccio, la maquina més senzilla de la Revolucié Industrial brita-

2 Al seu torn, que Gran Bretanya s’hagués convertit en una econo-
mia de salaris elevats (high wage economy) s’ha vinculat a I’éxit
britanic en el context de I’economia atlantica de I’época moderna,
i’aprofitament de les oportunitats que es van obriramb I’expansid
comercial (i colonial) europea.



nica: la spinning jenny (Martinez-Galarraga i Prat, 2016).

Ara bé, el cami cap a la plena industrialitzacio, que es va acon-
seguir ja al segle XIX, va ser llarg. A partir de 1797 s’encadena-
ren, de manera successiva, una nova guerra amb Gran Breta-
nya, lainvasioé francesa, i la pérdua de les colonies continentals
americanes. Tot aixo va afectar greument la incipient industria
cotonera catalana, pero la mecanitzacié de la filatura va conti-
nuar avangant, inclis amb una versié autoctona millorada de la
spinning jenny —la berguedana—, i amb maquines de filar no
accionades ja per persones, sind per energia inanimada: la wa-
ter frame (introduida per tecnics anglesos el 1793) y la mule
jenny (amb les primeres maquines arribades al Principat I'any
1805). Llavors es va emprar la forca de I'aigua dels rius o la
d’animals de carrega per moure aquestes noves maquines.
Tanmateix, I'adopcié de la maquina de vapor i del carbd mineral
era a la llarga inevitable. EI 1833 es va inaugurar la fabrica de
Bonaplata, el primer vapor a Barcelona, i a partir de la decada
de 1840 aquest model es va generalitzar. A diferencia del que
havia succeit amb la spinning jenny, en aquesta nova etapa
I’abséncia de carbd barat va condicionar fortament la industria
cotonera catalana; els preus relatius dels factors de produccio
jano eren tanfavorables per al’adopcié de les noves maquines.
Malgrat aixo, el procés no es va revertir i la industrialitzacio es
consolidaria amb el pas al sistema de fabrica tot convertint Ca-
talunya en la principal concentracié industrial del Mediterrani
durant el segle XIX (Nadal, 1975).

3. Cap a una quantificacio de la industria catalana,
1860-1930

L’evolucié del sector industrial s’ha aproximat habitualment a
través de la construccié de series de produccié industrial. Des
de la historia econdmica aquest ha estat un cami sovint recor-
regut, i ens ha ofert la possibilitat de congixer la dinamica segui-
da pels diferents processos d’industrialitzacio per paisos i regi-
ons a través d’'indexs de produccié industrial. En el cas de
Catalunya, disposem d’un index de produccio¢ industrial, elabo-
rat per Albert Carreras (1992), que permet resseguir el compor-
tament de la industria catalana durant la primera gran etapa de
la industrialitzacié® . A la figura 1 s’observa que la industria ca-
talana vatenir un creixement continu i gradual entre principis del

3 A partir de 1860 I'index inclou 22 sectors industrials mentre que
fins aleshores es basa només en la industria cotonera. Jordi Ma-
luquer de Motes (1994) va proposar un index de produccié alter-
natiu, que comenca el 1817 i que mostra una evolucié similar pero
amb una tendéncia més suavitzada (figura 1).

Figura 1. index de producci6 industrial.

Catalunya (1935=100)

100 7 mn

80 1 ® Carreras

B Maluquer

60

401

20

04 T T T
1810 1850 1890 1930
Font: Carreras (1992) i Maluguer de Motes (1994).

- /

segle XIXi 1935, sense grans fluctuacions que alteressin aques-
tatendencia. Es detecta, aixo si, un canviimportant en el ritme
de progrés industrial derivat de I'impacte positiu que va repre-
sentar la Primera Guerra Mundial. No obstant aix0, aquest
shock fou transitori i la indUstria catalana va recuperar la seua
tendencia previa de creixement en acabar el conflicte, si bé es
percep una certa acceleracié vinculada al progrés que van ex-
perimentar les industries associades a la Segona Revolucié
Industrial, com veurem més endavant. Tot i aixi, també hi tro-
bem conjuntures, no tan favorables, que van generar algunes
oscil-lacions a curt termini en I'index. Aquestes coincideixen
amb moments de crisi econdmica, com als anys 1860, resultat
de la fam de coto patida durant la Guerra de Secessié nord-
americana, o durant la década dels 1880 a causa de la crisi
agrariailafide la Febre d’Or.

Per tal d’aprofundir en I'estructura interna de la industria a Ca-
talunya i coneixer quin era el pes relatiu de cada branca indus-
trial, habitualment s’ha fet Us de la informacio, de caracter fiscal,
que subministren les Estadistiques administratives de la contri-
bucid industrial i de comerg (juntament amb I'Estadistica de la
contribucio d’utilitats a partir del nou segle). Les dades, recolli-
des a la figura 2, mostren una industria textil que representava
practicament el 60% de la industria catalana durant la segona
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Figura 2. Distribuci6 sectorial de la industria a
Catalunya, 1856-1929

Figura 3. Valor afegit brut industrial catala
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meitat del segle XIX. La preeminéencia del textil és, doncs, clara®.
I ho fou almenys fins la Primera Guerra Mundial, quan la indus-
tria catalana hauriacomencat un procés de major diversificacio.
En les primeres decades del segle XX, mentre que el pes del
textiles vareduir al 40% de les quotes pagades, altres branques
com les construccions metal-liques, la quimica i I'electricitat se
sumaven amb forga a la industria moderna. Com es pot obser-
var, aquestes Ultimes, que junt amb el motor d’explosié i els
automobils son industries paradigmatiques de la Segona Re-
volucié Industrial, van augmentar de manera substancial la
seua participacié dins de la indUstria catalana.

Aquesta informacio es pot completar amb estimacions recents
que han ofert nova evidencia quantitativa. En els dltims anys,
des delahistoriaeconomica s’han produit avencos significatius
en la reconstruccié d’agregats macroeconomics regionals de
caracter historic. Aixo, en el cas d’Espanya, s’ha traduit en la
possibilitat de disposar de dades a un nivell de desagregacio
provincial del producte interior brut (PIB) i del valor afegit brut
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(VAB) per als diferents sectors d’activitat economica —agricultu-
ra, industria, serveis— des de mitjan segle XIX (Diez-Minguela et
al., 2018)° . Enfront de les aproximacions tradicionals, basades
en la perspectiva de I'output, les noves dades s’han obtingut a
partir d’una estimacié basada en les rendes (salarials i del capi-
tal) generades per la produccio industrial de les regions.

Per tant, gracies a les noves estimacions disposem de dades de
VAB industrial per al conjunt de Catalunya per al periode compres
entre 186011930, amb una frequiencia decennal. La figura 3 mos-
tra el pes que ha tingut la indUstria catalana dins del conjunt espa-
nyol. Entermes relatius, els resultats apunten que el 1860 la indus-
tria a Catalunya ja representava una part important del total
espanyol, aproximadament el 20%. Aquesta xifra resulta més
significativa si es té en compte que en aquell moment la poblacid
catalana a penes arribava al 10% de la poblacié espanyola. A
partir d’eixe moment el VAB industrial catala va augmentar de ma-
nera sostinguda en el temps, tal com mostrava I'index de produc-
ci¢ industrial. Aixi, durant les primeres decades del segle XX la in-

4 Dins del textil, el coté va ser el sector capdavanter. El 1900 les
quotes pagades per la industria cotonera representaven, elles so-
les, el 35% de la tota la tributacié pagada per la industria catalana.
Al coto, hi seguia en importancia la industria llanera, concentrada
al Vallés, en torn dels nuclis de Sabadell i Terrassa.
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5 Aquest esfor¢ s’emmarca dins d’una iniciativa d’abast europeu
que hatingut com a objectiu oferir nova evidéencia quantitativa (per
a quinze paisos de I’Europa occidental) i estudiar el desenvolupa-
ment economic de les regions europees en perspectiva historica
(Rosés i Wolf, 2019).



Figura 4. Concentracié de la industria a
Espanya, 1856-1995 (NUTS 3)
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dustria catalana ja representava més del 30% de la indUstria
espanyolaies vamantenir al voltant d’aquest valor en les decades
segUents. Val a dir que el 1930, la poblacié catalana era 13% del
total espanyol. En resum, es pot concloure que en el periode com-
pres entre meitat del segle XIXil'esclat de la Guerra Civil, la indus-
tria catalana va passar de representar una cinquena part de la in-
dustria espanyola a ser practicament una tercera part. Un progrés
i un pes més que notable i que en el seu dia va dur Jordi Nadal a
encunyar I'expressio “Catalunya, la fabrica d’Espanya’.

En aquest punt caldria fer esment a un altre element rellevant.
Si a la contribucio del Principat afegim la de la industria basca,
les xifres per al 1930 augmenten fins al 41% del VAB industrial
del conjunt d’Espanya. Una proporcié sense dubte molt eleva-
da i que reflecteix el fet que, dins del context general del fracas
de la Revoluci¢ Industrial a Espanya, Catalunya i Euskadi van
ser els Unics territoris que van dur a terme les intenses transfor-
macions que implica la industrialitzacio. | ho van fer especialit-
zant-se en dos dels sectors que havien liderat la Revolucié In-
dustrial britanica, el cotd i el ferro, respectivament. Comptat i
debatut, el resultat de tot plegat va ser que durant les primeres
etapes de la industrialitzacié es va produir un augment molt
important de la concentracié espacial de la industria dins la
Peninsula, com es pot observar a la figura 4. Per tal d’aprofun-

dir en les causes d’aquesta evolucio, a continuacio, presentem
de manera resumida algunes contribucions que fent Us de la
nova geografia economica han mirat d’entendre les raons
d’aquest intens procés de concentracio industrial.

4. La industrialitzaci6 catalana des de la geografia
economica

Per qué la indUstria es va desenvolupar i concentrar a Catalunya
amb tanta intensitat durant el segle XIX i fins a la Guerra Civil? Un
seguit de treballs han intentat entendre millor aquesta realitat a
partir del marc interpretatiu que ofereix la nova geografia economi-
ca. L'emergéncia de la NEG a principis dels anys 1990 (Krugman,
1991) va generar des de la teoria econdmica un marc analitic de
gran valor per tal d’estudiar la localitzacié en I'espai de I'activitat
economica i, particularment, de la industria, al llarg del temps. En-
tre d’altres aspectes, aquest component temporal fa de la NEG un
camp d’especial interés per a la historia economica.

De manera resumida, el models NEG mostren com la interaccié
entre els costos de transport i els rendiments creixents a escala
en un context de competencia monopolistica poden donar lloc a
una concentracié en I'espai de I'activitat econdmica. Aquest, a
més, és un proceés circular i acumulatiu que fa que els avantatges
inicials que presenten alguns territoris per atraure les activitats
economiques es reforcin amb el pas del temps. En altres parau-
les, els models teodrics ajuden a explicar I'aglomeracio de I'activi-
tat economica en un context caracteritzat per la caiguda en els
costos de transport i 'augment de la presencia d’economies
d’escala en la produccio. | fins a cert punt aixo és el que ha suc-
ceit des del comengament de la Revolucié Industrial. D’una ban-
da, el progrés de la tecnologia va generar una reduccio del cost
de transport, amb exemples ben il-lustratius com el ferrocarril o
la navegacio a vapor, que van afavorir una progressiva integracio
dels mercats. D’altra banda, la industrialitzacié va donar lloc a
I"aparicié de les fabriques i la produccié en massa, iamb elles, les
economies d’escala i els rendiments creixents. En aquestes cir-
cumstancies, els models NEG prediuen que durant les primeres
etapes de la industrialitzacio les activitats industrials tendiran a
concentrar-se en un nombre limitat de territoris.

Dins d’aquesta linia d’analisi, un conjunt d’estudis han permés
identificar alguns dels elements que van impulsar la concentra-
ci6 de la industria a Catalunya. L'estrategia empirica seguida
sovint ha intentat contrastar el pes relatiu que van tenir diverses
explicacions teoriques a I'hora d’explicar la localitzacio indus-
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trial. Aixi, junt amb els rendiments creixents i les economies
d’aglomeracié tipiques de la geografia econdmica, també
s’han considerat explicacions alternatives, com ara I’avantatge
comparatiu en la dotacié de factors, tipiques de les teories tra-
dicionals del comerg internacional, representades pel teorema
de Heckscher-Ohlin. D’una banda, Tirado et al. (2002) han
mostrat que a mesura que s’integrava el mercat espanyol al
llarg de la segona meitat del XIX, la geografia econdmica penin-
sular anava canviant i la industria s’anava concentrant als terri-
toris amb un mercat més gran i amb sectors industrials carac-
teritzats per una major preséncia d’economies d’escala. Aixi
mateix, cap afinals de segle I'avantatge comparatiu en la dota-
ci6 de capital huma s’havia convertit també en un factor impor-
tant. D’altra banda, Rosés (2003) en un treball que s’emmarca
en una linia d’analisis similar, ha conclos que la industrialitzacio
catalana seria resultat de I'abundancia de capital i d’artesans
que s’havia anat acumulant en etapes previes, i que va ser so-
bre aquesta base de dotacio de factors que es van poder apro-
fitar les economies d’escala i els rendiments creixents, a través
del home-market effect, tal com suggereix la NEG.

Aquests arguments han estat confirmats en un treball que in-
corpora a l'analisi una variable fonamental en els treballs empi-
rics que han mirat de contrastar les prediccions teoriques dels
models NEG: 'accés als mercats o potencial de mercat (Marti-
nez-Galarraga, 2012). De manera intuitiva, la NEG apunta que
la posicid geoeconomica dels territoris, €s a dir, la dimensio del
mercat i la proximitat a mercats grans (market access), és un
element clau per generar les forces que donen lloc a I'aglome-
racio de les activitats industrials que gaudeixen d’economies
d’escala (scale effect). D’aquest treball s’infereix que a mesura
que la integracio del mercat domestic avangava, els mecanis-
mes de tipus NEG es van convertir en els principals determi-
nants de la localitzaci¢ industrial a Catalunya. Tot i que I'avan-
tatge comparatiu en la dotaci¢ de factors, com ara el capital
huma, va ser important, la interaccio entre potencial de mercat
i economies d’escala, el scale effect, hauria estat la variable
decisiva. Aixi, des de mitjans del XIX i fins a la Guerra Civil, les
industries amb rendiments creixents derivats de les economies
d’escala van tendir a concentrar-se en els territoris peninsulars
amb un millor accés als mercats, és a dir, Catalunya.

Aquests resultats s’han completat amb I'estudi de I'existéncia
d’un efecte d’aglomeracioé com a factor explicatiu del creixe-
ment de la industria catalana, aproximat des d’un punt de vista
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dinamic, en queé els avantatges inicials es magnifiquen amb el
pas del temps (Martinez-Galarraga et al., 2008). Aixi, dins del
conjunt d’Espanya, les zones amb una major densitat espacial
d’activitats industrials com Catalunya també van gaudir d’una
major productivitat del treball a la industria. Aquest efecte ja
estava present durant la segona meitat del XIX i va continuar
amb forca fins a I'inici de la Guerra Civil, consolidant I'aglome-
raci¢ industrial a Catalunya. En conjunt, I'analisi dels elements
determinants de la localitzacié de I'activitat industrial en el terri-
tori duta a terme en aquests treballs mostra que la historica-
ment elevada concentracio geografica de la produccié indus-
trial en terres catalanes es relacionaria amb I’existencia
d’economies d’escala en els processos productius industrials.
Economies d’escala que, en actuar de forma conjunta amb la
reduccio dels costos de transport, haurien afavorit I'aglomera-
ci6 industrial en aquells territoris que disposaven d’un major
potencial de mercat, com ara Catalunya.

Els mecanismes a partir dels quals es produeix la concentracié
de la industria en uns determinats territoris, és a dir, les forces
d’aglomeracio, també sén descrites en els models NEG. Pri-
mer, la localitzacié que disposa d’un mercat més gran atraura
el capital ates que la demanda de béns manufacturats també
serameés gran i les empreses preferiran ubicar-se alli amb I'ob-
jectiu d’estalviar en costos de transport (backward linkages).
Com a consequéncia d’aixo hi haura un augment dels salaris
reals que, al seutorn, generara unaatraccio i un flux de migracio
cap a aquesta localitzacié (forward linkages). Respecte de la
prediccio de 'augment dels salaris reals, Tirado et al. (2006) han
examinat el sector industrial en el periode d’entreguerres, i ve-
rificat, a partir de I'estimacié d’una equacié de salaris per al’any
1920, I'existencia d’un gradient salarial enI’'economia espanyo-
la. Aixi, d’aquesta analisi es pot concloure que hi havia una re-
lacié entre més potencial de mercat, com era el cas de Catalu-
nya, i salaris reals més alts en la industria, que anaven
disminuint amb la distancia respecte d’aquest centre industrial.

Ara bé, el gradient salarial pot veure’s alterat al llarg del temps.
Un aspecte que s’ha estudiat és I'impacte que poden tenir so-
bre aquest gradient les politiques comercials i, en concret, una
intensificacio de les politiques de tall proteccionista. Les prime-
res etapes del procés d’industrialitzacié a Espanya van trans-
correr en paral-lel a una major integracié del mercat interior i,
inicialment, també una creixent integracio en els mercats inter-
nacionals, resultat de la implementacio d’un politica comercial



de tall més liberal. Tanmateix, aquesta situaci¢ es va revertir
amb 'aranzel Canovas de 1892 i a partir d’aleshores I'econo-
mia espanyola va encetar un cami de progressiu tancament
comercial que no es va capgirar fins la segona meitat del segle
XX. Una analisi més detallada del periode d’entreguerres mos-
tra que el gradient salarial centrat a Barcelona va anar debili-
tant-se entre 1914 i 1930, és a dir, a mesura que augmentava
I’aillament de I'economia espanyola (Tirado et al., 2013). Aixd
s’explicaria perque I'augment del proteccionisme va afectar
negativament el potencial de mercat de zones com Catalunya,
que gaudien dels avantatges de disposar de sortida al mar i
d’una localitzacio propera a la frontera amb I'Europa més de-
senvolupada. El proteccionisme, en afavorir una creixent im-
portancia del mercat interior, hauria afeblit la centralitat econo-
mica catalana i enfortit la d’altres regions no costaneres, és a
dir, de territoris que disposaven d’una localitzacié més favora-
ble per abastir de productes el mercat interior espanyol.

Amés, enels models NEG uns salaris reals més elevats generen
una atracci6 de treballadors, que posa en marxa una novaforga
d’aglomeracio: els forward linkages. En aquest cas, Pons et al.
(2007) van comprovar la presencia d’aquest tipus de vincles en
les migracions internes dins la Peninsula en els anys d’entre-
guerres, establint una relacié directa entre les decisions d’ubi-
cacio6 dels treballadors i el potencial de mercat de la destinacio
d’acollida. Tanmateix, toti que els treballadors es sentien atrets
per les aglomeracions industrials, aquesta atraccié es limitava
a zones relativament properes, a causa dels elevats costos de
la migracio. Aixo explicaria la intensitat aparentment baixa de
les migracions cap a Catalunya des d’altres territoris d’Espanya
fins als anys 1920 la seva geografia en els anys d’entreguerres.
Els fluxos migratoris cap als principals nuclis industrials catalans
d’aquesta epoca no es van originar a les regions més pobres i
més allunyades del sud peninsular a causa dels costos migra-
toris creixents en relacié amb la distancia que havien de recorrer
els treballadors. Aixo explicaria que les primeres onades migra-
tories que van arribar al Principat provingueren de territoris més
propers com el Pais Valencia, I’Aragé o Murcia.

Finalment, i per concloure aquest apartat, ens agradaria fer es-
ment a un altre element de gran importancia en el passat indus-
trial catala: el capitalhuma. Alguns dels treballs revisats en aques-
tes pagines ja havien detectat la importancia que ha tingut el
capital huma per alaindustrialitzacié catalana (Tirado et al, 2002;
Rosés, 2003; Martinez-Galarraga, 2012). Es aquest un tema

d’intens debat dins la historia econdmica que amb els anys ha
generat una historiografia molt abundant que mira d’explicar el
paper que va tenir el capital huma durant la Revolucié Industrial
britanica i a d’altres indrets® . Dins d’un marc de geografia eco-
nomica, també s’ha relacionat el potencial de mercat amb I'acu-
mulacio de capital huma. La fonamentacio seria la segtient: un
millor accés als mercats afavoriria I'especialitzacié en sectors,
com I'industrial, caracteritzats per la preséncia de rendiments
creixents i economies d’escala. Aquesta especialitzacié industri-
al, al seu torn, generaria una demanda de treballadors més qua-
lificats, la qual cosa tindria un efecte sobre els salaris d’aquests
treballadors i portaria a un increment del skill premium. Aixi, un
major potencial de mercat crearia un incentiu a invertir en educa-
cio intensificant I'acumulaciod de capital huma. Aixo és el que
hauria succeit a Catalunya durant el primer ter¢ del segle XX, en
el transit entre la Primera i la Segona Revolucié Industrial, en un
context en que els requeriments de coneixements amb les noves
tecnologies anaven en augment (Gonzalez-Val et al., 2022).

5. Conclusions

Catalunya va respondre de manera més que satisfactoria al rep-
te que van significar la Primera i la Segona Revolucié Industrial.
Va saber aprofitar les oportunitats que s’obrien, inclis en condi-
cions complicades, per dur a terme la industrialitzacio. L'econo-
mia i la societat catalana, com hem mostrat al llarg d’aquestes
pagines, van seguir durant els segles XVIIl i XIX I'estela de la in-
dustrialitzacio europea apropant-se a I'Europa avancada i mo-
derna, i convertint-se en una petita excepcié a I’'Europa del sud.
De fet, la industrialitzacié durant aquesta etapa historica que es
tancaria amb I'esclat de la Guerra Civil va comportar que Catalu-
nya fos el territori lider de I'estat en termes de PIB per capitaique
assolis en el primer ter¢ del segle XX uns nivells de renda compa-
rables a les regions europees més prosperes.

Ara, entrat el segle XX|, amb economies predominantment de ser-
veis, ens trobem en un context molt diferent amb una tercera revo-
lucié tecnologica marcada per les TIC i cami d’'una quarta amb
I'aparicié de la intel-ligencia artificial que, a més, avancen en paral-
lel a una novaiintensa onada de globalitzacio. En aquest context,
els reptes per al’economia catalana son majusculs. Resulta dificil
saber siaquests reptes ho sobn més del que ho van seren el passat,
durant les revolucions tecnologiques previes. Ara bé, del que no hi

6 Aquest debat també ha arribat a laindustrialitzacié catalana (Na-
dal, 1996; Rosés, 1998; Gémez-i-Aznar, 2021).
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ha dubte és que I'economia catalana es troba en una crtiilla histo-
rica i s’ha de preparar per afrontar aquests reptes i superar-los,
amb noves eines, com va fer en el passat. Tanmateix, una visio de
llarg termini mostra que des de I'inici del franquisme I'economia
catalana ha anat perdent posicions en relacid amb altres territoris
de I'estat (com ara Madrid, EuskadiiNavarra) i a hores d’ara Cata-
lunya ja no és lalocomotora econdmica que havia estat en el pas-
sat, durant la industrialitzacid. En un context economic en que
prevalen els serveis d’alt contingut tecnologic —dins dels quals el
capital huma és un factor fonamental-, i en que a més les grans
capitals europees estan esdevenint els grans centres economics
continentals, 'economia catalana ha de trobar la manera d’aprofi-
tar les oportunitats existents en aquesta etapa historica. Només el
temps dira si Catalunya ha estat a I'altura del repte a que s’enfron-
ta, perod el que sembla clar és que no val a badar.
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DEL PAISATGE AGRARI
CATALA I SERVEIS
ECOSISTEMICS
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Resum

L’especialitzacio viticola fou la transformacié agraria més
important que aconsegui estalviar terra, i col-locar més po-
blacié, treball i coneixements al territori per poder exportar
els aiguardents i vins que permeteren importar més blat,
bacalla, cotd, fustesicarbons que van sostenir els proces-
sos d’industrialitzacié i urbanitzacié de Catalunya. Aquella
heréncia ha permés que la viticultura catalana hagi esdevin-
gut, amb el 69% en producci¢ ecologica a la provincia de
Barcelona i un 54% a tot el pais, una zona pionera en la
transicié agroecologica que cal endegar ara a Europa, i ar-
reu del mon, per mitigar el canvi climatic i adaptar-nos-hi.
Aquesta transicio també requereix recuperar els paisatges
agraris diversos en mosaic que Ramon Margalef preuava
per la seva capacitat d’acollir biodiversitat, i oferir serveis
ecosistemics més enlla dels de proveiment alimentari.

1. Introduccié

Hi ha diverses maneres de cercar en el passat les herencies
encara vigents per millorar en el present el nostre futur
comu. Una d’elles és fer-ho per trobar noves solucions a la
crisi ambiental del nostre temps, en que I'agricultura i I’ali-
mentacid sén una part molt important del problema, i enca-
ra més de la solucié. Com a sistema, no com a mer sector,
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I’agroalimentari genera un terg de les emissions de gasos
amb efecte d’hivernacle, i participa en la superacié de cinc
dels sis limits planetaris ja transgredits’. A la vegada, la
transicio agroecologica que propugnen el Comite de Segu-
retat Alimentaria Mundial de les Nacions Unides, la FAO, i
també recentment la Comissié Europea, pot proporcionar
I’embornal de carboni més important, i contribuir decisiva-
ment a resoldre la crisi de biodiversitat o de I'aigua, entre
d’altres serveis ecosistemics vitals®. El programa SIPAM de
la FAQ cercaidentificar comunitats rurals i paisatges agraris
enginyosos dotats d’herencies bioculturals d’importancia
per assolir un mén més sostenible el segle XXI°.

1 Crippa, M., Solazzo, E., Guizzardi, D. et al. (2021). Food systems
are responsible for a third of global anthropogenic GHG emissi-
ons, Nature Food, vol. 2, 198-209; Rockstrom, J., Edenhofer, O.,
Gaertner, J. et al. (2020), Planet-proofing the global food system,
Nature Food, vol. 1, 3-5.

2 CFS(2021). Agroecological and Other Innovative Approaches for
Sustainable Agriculture and Food Systems that Enhance Food
Security and Nutrition: Policy Recommendations. Roma, FAO; Eu-
ropean Commission (2022). Proposal for a European Partnership
under Horizon Europe Accelerating farming systems transition:
agroecology living labs and research infrastructures, Brusel-les,
SCAR-AE.

3 https://www.fao.org/giahs/es/.



El gran ecoleg catala Ramon Margalef deia que els paisat-
ges agro-silvo-pastorals en mosaic que ell havia conegut a
Catalunya en la seva joventut eren un bon instrument per
preservar la biodiversitat: “A Europa I'explotacio tradicional
del sol es basava en granges que organitzaven I’espai al
seu voltant com un mosaic de camps de conreu, bardisses,
pastures i fragments de boscos, seguint una organitzacio
del camp més o menys relacionada amb les conques de
recepcid. S’ha comprovat que aguest mosaic resulta un
instrument de conservacio molt eficag, i aixi mateix ha man-
tingutifinsitot haaugmentat la diversitat de les comunitats
vegetals. [...]. El mecanisme basic que ha conduit a una
estructura d’aquest tipus és el diferent grau d’explotacio
[...], és a dir, 'explotacié va ser més intensa on el sistema
ja eramés productiu, i més suau en les regions meés agres-
tesiels sols més pobres. [...] Perd ara augmenta la deman-
dadenovesterres, il'antiga estructura es difumina en anar-
se fent el camp més uniforme. Les ciutats i les vies de
comunicacié que les interconnecten formen, de fet, una
reticula que engloba les regions menys madures i explota-
des (rurals)”.

2. El cluster vitivinicola del Penedeés i la pérdua de
paisatges en mosaic

Si preguntem a qualsevol historiador economic per I’heren-
cia més important del mén agrari que tenim avui la respos-
ta sera sens dubte el cluster vitivinicola del Penedes °, al
qual la revolucié enologica recent ha afegit els vins del Pri-
orat, la Terra Alta, ’'Emporda, el Maresme, el Bages i altres
llocs de Catalunya. Des de I'obra de Pierre Vilar i Emili Giralt
sabem que I’especialitzacio viticola fou la principal transfor-
macid agraria que va permetre a Catalunya ser la primera

4 Margalef, R. (2006). La teoria ecologica i la prediccié en I'estudi
delainteraccié entre ’homeilarestade la biosfera, Medi Ambient.
Tecnologia i Cultura, vol. 38, 59-60.

5 Valls Junyent, F. (2020). La Catalufia Atlantica. Aguardiente y
tejidos en el arranque industrial catalan. Zaragoza, Prensas Uni-
versitarias de Zaragoza, 2020; Valls Junyent, F. (2011). El cava ca-
talan ¢ éxito de la empresa o del distrito?, a Catalan Vidal, J., Mi-
randa Encarnacion, J.A., Ramon-Munoz, R. (coords.), Distritos y
clusters en la Europa del Sur, Madrid, Lid Editorial, 101-121; Ba-
dia-Miré, M., Delgado, P, Pinilla, V. (2022). La produccié de cava
en el comerc internacional (1850-2015), a Colomé-Ferrer, J., Pla-
nas, J. i Soler-Becerro, R. (coords.), Vins, aiguardents i caves, Tar-
ragona, Universitat Rovira i Virgili, 229-254.

regi¢ industrial de I’'Europa del sud®. Esdevingué la princi-
pal via d’intensificacié d’usos del sOl que va permetre es-
talviar terra i importar més blat —també bacalla, coto, fusta
i carb6—, col-locant més poblacio, capacitat de treball i co-
neixements als territoris agraris’.

Tanmateix, no ha estat també I’especialitzacio viticola I'ex-
tensié d’un monocultiu que ha contribuit a eliminar aquells
paisatges agraris en mosaic, diversos i complexos, que tan
preuava Ramon Margalef per la seva capacitat d’allotjar bi-
odiversitat i proveir serveis ecosistemics? La resposta és,
alavegada, un siiun no que cal analitzar amb major apro-
fundiment. S’ha parlat molt, i amb rad, del gran conflicte
social agrari entre petits viticultors rabassers i amos de ma-
sies benestants que va recorrer I’agricultura catalana fins a
la Guerra Civil. Pero, tot i saber-se prou bé que bona part
dels propietaris i hisendats que cedien parcel-les a rabassa
seguien mantenint en policultiu la resta de les seves masi-
es®, potser no s’hainsistit prou que I’especialitzacic comer-
cial viticola va ser només parcial en I'espai i el temps, i que
es va combinar amb I’especialitzacio bladera i d’altres cul-
tius en diverses zones®.

Quan el 1858 la vinya ocupava més de la meitat de la su-
perficie cultivada a set dels onze partits judicials de la pro-
vincia de Barcelona, a escala municipal seguia havent-hi
tota una diversitat i gradacié de situacions dins un predo-
mini de la policultura amb cereals. El mapa dels clusters
d’especialitzacio viticola i bladera, obtinguts amb el test

6 Badia-Mird, M., Tello, E. (2014). Vine-growing in Catalonia: The
main agricultural change underlying the earliest industrialization
in Mediterranean Europe (1720-1939), European Review of Eco-
nomic History, vol. 18, 203-226.

7 Garrabou, R., Tello, E., Cussé, X. (2008). L’especialitzaci6 vitico-
la catalana i la formacié del mercat blader espanyol: una nova
lectura socioambiental de la comercialitzaci6 dels sistemes agra-
ris a la provincia de Barcelona a la segona meitat del segle XIX,
Recerques, vol. 57,91-134.

8 Pascual i Doménech, P. (1990). Agricultura i industrialitzacio a la
Catalunya del segle XIX, Barcelona, Critica; Garrabou, R., Tello, E.
(2004), Constructors de paisatges. Amos de masies, masovers i
rabassaires al territori del Vallés (1716-1860), a DD.AA., Josep
Fontana. Historia i projecte social, Barcelona, Critica, 83-104.

9 Garrabou, R., Cusso, X., Tello, E. (2007). La persistencia de conreu
de cereals a la provincia de Barcelona a mitjan segle XiIX, Estudis
d’Historia Agraria, vol. 20, 165-221; Ferrer, LI., (2017). Més enlla dels
gremis i de les fabriques d’indianes. La diversitat de formes de pro-
duir a la Catalunya del segle XVIIl i primera meitat del segle XIX,
Treballs de la Societat Catalana de Geografia, vol. 83, 183-211.
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d’autocorrelacio espacial I-Moran univariant, mostra el ma-
teix que la distribucié del ntvol de punts al llarg de la recta
de regressio en les correlacions entre percentatges de vi-
nya i cereals en aquells municipis i partits judicials de mitjan
segle XIX (grafic1).

Enunagran part de la provincial’especialitzacio viticola seguia
deixant espai als cereals i altres conreus combinats amb bosc
i pastures per garantir un cert nivell d’autoproveiment. L'ex-
cepcio eren els clusters viticoles de I'Alt Penedes, algunes
parts del Garraf i la plana del Bages, per una banda, i, per
I'altra, el cluster blader situat entre Osona i el Bergueda. Les
120.753 ha de vinya de 1858 només van augmentar amb el
boom de la fil-loxera fins a 132.155 ha el 1885-1889, per re-
duir-se després a 116.354 ha el 1922, ianomés 47.376 ha el
1947 en plena autarquia franquista. EI 2022 n’hi havia 21.540
ha a la provincia de Barcelona, i 54.215 a tot Catalunya

Aquestes dades mostren que si molts dels antics paisatges en
mosaic s’han esvait, com advertia Ramon Margalef al final de

la seva vida, no ha estat només ni principalment a causa de la
consolidacié del districte de vitivinicultura de I'Alt Penedes,
siné també als monocultius cerealicoles generalment desti-
nats a pinsos ramaders als sols més planers faciliment meca-
nitzables, d’'unabanda, ial’augment del bosc perabandd dels
soOls més pendents de 'altra banda (grafics 2 i 3)'°.

Al conjunt de la provincia de Barcelona, entre 195612018 s’han
perdut 120.500 ha cultivades, un 42% de la superficie agraria
equivalent a I'extensio del Barcelones, el Baix Llobregat i I'Alt
Penedes. La superficie forestal haaugmentat en 53.000 ha, una
area equivalent a I’extensié del Barcelonés i el Maresme''. Se-

10 Tello, E., Cattaneo, C., Olarieta, J. R., Sacristan, V. (2021). La
pérdua de paisatge en mosaic i d’eficiencia metabolica agraria a
la Regio Metropolitana de Barcelona (1956-2009), Papers, vol.
64, 86-102.

11 Farré, D., Mayneco, L., Nieto, L. (2021). Terres amb futur. Una
mirada als usos del sol a la demarcacio de Barcelona, Barcelona,
Diputacié de Barcelona. Consultable a: https://gisportal.diba.cat/
portal/apps/storymaps/stories/c6720c9d24c84213a-
611b7e3f7d7aaea

Grafic 1. Correlacio entre percentatges de superficie agraria util cultivada amb vinya o cereals als

municipis i partits judicials de la provincia de Barcelona el 1858, i mapa dels clusters d’especialitzacio

segons I'index I-Moran
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Font: elaboracié propia, a partir de Moreno Ramirez, P. (2011). Estadistica territorial de la provincia de Barcelona, 1858. Edicié facsimil
a cura de Urteaga, L., Muro, J.I., Nadal, F., Barcelona, Societat Catalana de Geografia/Institut d’Estudis Catalans; i Badia-Miro, M., Tello,
E. (2013). An agency-oriented model to explain vine-growing specialization in the province of Barcelona (Catalonia, Spain) in the mid-
nineteenth century, Working Paper of the American Association of Wine Economists, vol. 133,1-32.
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Taula 1. Superficie cultivada de vinya i cereals a la provincia de Barcelona, 1858-2022

1858 1885-89 1922 1944-47 2022
Vinya 120.752 132.155 116.354 47.376 21.540
Cereals 93.300 90.226 58.930 111.836 107.127
Superficie cultivada 225.692 227.271 219.038 181.055 142.634
% vinya/sup. cultivada 53,5 58,1 53,1 26,2 15,1
% cereal/sup. cultivada 41,3 39,7 26,9 61,8 75,1

Font: Elaboracié propia a partir de Moreno Ramirez, P. (2011), Estadistica territorial...

1858, op. cit.; Badia-Miro, M. Tello, E., Valls, F.,

Garrabou, R. (2010). The Grape Phylloxera Plague as a Natural Experiment: The Upkeep of Vineyards in Catalonia (Spain), 1858-1935,
Australian Economic History Review, vol. 50(1), 9-61; Llovet Mont-Ros, J. (1948). Contribucion al estudio general de la agricultura en
la provincia de Barcelona, Anales de la Escuela de Peritos Agricolas y de Especialidades Agropecuarias y de los Servicios Técnicos de
Agricultura, vol. 7, 4-85; i IDESCAT (el cereals de 2022 s6n “conreus herbacis a I'aire lliure” i la superficie és I'agraria Util).

Grafic 2. Usos i cobertes del sol a la regié metropolitana de Barcelona (1956 i 2009 en ha)
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Font: Tello, E., Cattaneo, C., Olarieta, J. R., Sacristan, V. (2021), La perdua de paisatge en mosaic..., op. cit., 93.

gons la Diputacié de Barcelona, com a minim un 8% es podria
tornar a recuperar per a usos agricoles:, 55.054 ha, equivalents
al Valles Occidental™.

12 Callau, S., Navarro, P, Farré, D., Mayneco, L. (2023). Tot aixo pot
ser teu. Una mirada a les terres recuperables a les comarques
barcelonines, Barcelona, Diputacié de Barcelona. Consultable a:
https://gisportal.diba.cat/portal/apps/storymaps/stories/2ea541
84467843f0ab7dec80bc3862b4

3. Més de dues terceres parts de vinya sén en
agricultura ecologica a la provincia de Barcelona, i
més de la meitat a Catalunya

El 2022 a la provincia de Barcelona hi havia 50.542 ha, que
tenien aprofitaments amb produccié ecologica certificada,
deles quals 18.566 ha eren dels principals cultius herbacis,
arboris i horticoles, i que representaven un 21% de la seva
superficie cultivada. Un 80% eren vinyes, que ocupaven
14.819 ha i suposaven el 69% d’aquest cultiu en aquella
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Grafic 3. Mapes de cobertes del sol ala

provincia de Barcelona el 1956 i 2009

Cobertes del sol 1956
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Il Xarxa viaria
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Font: Tello, E., Marull, J., Padré, R., Cattaneo, C., Coll, F.
(2020). The loss of landscape ecological functionality in the
Barcelona province (1956-2009), Sustainability, vol. 12, 7.
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demaracacio (taula 2). Tot i que les orientacions producti-
ves i proporcions difereixen amb els de la resta de Catalu-
nya, al conjunt del pais també destaca el 54% de la viticul-
tura en produccié ecologica, amb un total de 29.083 ha.
Son percentatges molt superiors a I'objectiu d’arribar al
25% de la superficie agraria en ecologic el 2030 del progra-
ma Farm to Fork dins el Pacte Verd europeu. També desta-
quen molt per damunt del 9% que suposen a Catalunya les
54.904 ha certificades pel CCPAE enles 599.293 d’aquests
cultius principals (cereals i llegums, hortalisses, fruita, ci-
trics, fruits secs, vinya i olivera)'s.

Per que la viticultura ha esdevingut a Catalunya un sector
pioner en la transicié agroecologica que proposen el Con-
sell Mundial de Seguretat Alimentaria de les Nacions Uni-
des, la FAQO', i el Consell Permanent de Recerca Agraria
(SCAR-AE) de la Comissié Europea? No ha estat obra de
les dues grans empreses de la industria del cava, Codorniu
i Freixenet, sind d’un conjunt d’empreses familiars vitivini-
coles de dimensid mitjana i petita per a les quals elaborar
un producte certificat que manté un fort vincle amb el terri-
torid’origen, ila qualitat del seu paisatge, ha esdevingut un
tret fonamental del model de negoci. En sén un bon exem-
ple els onze cellers que han sortit de la denominacié d’ori-
gen cava per crear el segell europeu Corpinnat, i els 18 que
tot i romandre-hi formen part del segell Classic Penedes,
juntament amb altres totalment o parcialment ecologiques
que formen part de I'associacié Wineries for Climate Pro-
tection (WfCP), com Bodegues Torres'®.

El projecte de recerca europeu Mediterranean Agroe-
cosystems for Sustainability and Resilience under Climate
Change (MA4SURE)'® ha treballat amb I’empresa Gramo-
na, impulsora del segell Corpinnat, com a laboratori viu de

13Vegeu, també, Callau, S., Nieto, L., Farré, D., Mayneco, L. (2021).
L’agricultura es vesteix de verd. Una mirada a I’estat de la produc-
cid agroalimentaria ecologica a la demarcacio de Barcelona, Bar-
celona, Diputacié de Barcelona. Consultable a: https://gisportal.
diba.cat/portal/apps/storymaps/stories/d39e3f64faff44db-
9c48ad8217c7fa52

14 HLPE (2019). Agroecological and other innovative approaches
for sustainable agriculture and food systems that enhance food se-
curity and nutrition. A report of the High-Level Panel of Experts on
Food Security and Nutrition of the Committee on World Food Secu-
rity, FAO, Roma. http://www.fao.org/3/ca5602en/ca5602en.pdf.
15 https://www.fev.es/bodegas/english/certified-wineries_238_1_
ap.html.

16 https://madsure.institutmetropoli.cat/



Taula 2. Area cultivada en ecologic dels principals cultius i % de cada un (2022)

_

Barcelona Girona Lleida Tarragona Catalunya
Vinya ha 14.819 930 2.739 10.595 29.083
% 69% 44% 60% 41% 54%
Olivera ha 540 415 5.038 3.809 9.802
% 22% 15% 14% 6% 10%
Cereals i llegums ha 2.689 1.915 3.366 863 8.833
% 4% 5% 2% 2% 3%
Hortalisses ha 245 103 158 303 809
% 9% 9% 15% 8% 9%
Fruiters ha 102 130 1.320 229 1.781
% 14% 5% 4% 7% 5%
Fruita seca ha 169 66 1.496 2.579 4.310
% 25% 6% 10% 10% 10%
Citrics ha 2 0 0 284 286
% 40% 0% 0% 4% 4%
Total ha 18.566 3.559 14.117 18.662 54.904
% 21% 7% 5% 11% 9%
Font: elaboracié propia a partir del Consell Catala de la produccié Agraria Ecologica (CCPAE),
i Anuari Estadistic de Catalunya de I'lDESCAT.

J

la viticultura ecologica i biodinamica que practica a les se-
ves 65 ha de vinya i 15 de bosc i pastura a Sant Sadurni
d’Anoia, on ha introduit ramats i comencat a diversificar els
usos del sol de forma integrada, experimentant amb el con-
reu tradicional intercalat de vinyes, oliveres i cultius herba-
cis associats’. Gramona ofereix a molts altres petits viti-
cultors que també cultiven unes 270 ha de forma ecologica
i biodinamica les Aliances per la Terra amb les quals els
garanteix un preu pel raim que vulguin vendre al seu celler

que dobla el que dicten ala comarca les dues grans empre-
ses Freixenet i Codorniu'®. El treball conjunt de recercaamb
aqguesta empresa ens han permés entendre millor les raons
de la situacio pionera de la viticultura ecologica catalana en
el context europeu’®.

Un primer factor clau és el vincle entre I'elaboracié i venda
de vins i caves, que és un producte industrial, amb una
forma d’agricultura que cerca regenerar la vida del sol,

17 Diez-Sanjuan, L., Migliorini, P. (2023). Understanding the ratio-
nale and advantages of a traditional Mediterranean intercropping
system in the nineteenth century, Agriculture and Human Values,
(publicat enlinia primer). L'experiment a Gramona: https://ma4sure.
institutmetropoli.cat/gramona-living-lab/

18 https://gramona.com/aliances-per-la-terra-treball-col-lectiu/
19 Gil, J., Alter, E., La Rota, M. J., Tello, E., Galletto, V., Padré, R.,
Martinez, T., Darnay, S., Marull, J. (2022). Towards an agroecological
transition in the Mediterranean: A bioeconomic assessment of viti-
culture farming, Journal of Cleaner Production, vol. 380, 134999.
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Taula 3. Indicadors de rendibilitat al SABI (mitjana 2016-2019)

Gramona 4 cellers CORPINNAT Freixenet Codorniu
Rendibilitat economica 9% 2% 2% -1%
Rendibilitat financera 7% 3% 4% -3%
Liguiditat general 4,85 4,50 1,58 1,06
Endeutament 28% 32% 194% 54%
Font: dades del Sistema d’Analisi de Balancos Ibéric (SABI) publicades per Gil, J. et al. (2022).
Towards an agroecological transition ..., op. cit., taules A4, A5 i A6 de I'annex.

mantenir el paisatge com a heréncia biocultural i millorar-ne
I’estat per incrementar tots els serveis ecosistemics a més
dels de proveiment?. Aquest vincle entre elaboracio vinico-
la industrial i viticultura ecologica és clau perque una part
prou rellevant del valor afegit que I’empresa obté dels con-
sumidors finals a través dels mercats majoristes arribi fins
al maneig agroecologic de la terra i els ceps, ramats, pas-
tures i boscos, tant de Gramona com dels petits viticultors
associats a les Aliances per la Terra. Aquesta cultura del
terroir, ecologica i biodinamica, és molt especifica del mo-
del de negoci que els diferencia de les grans indUstries viti-
vinicoles que cerquen economies d’escala produint a I'en-
gros per vendre barat. Aquell vincle agroindustrial amb un
paisatge només es troba en part a l’oleicultura, el cafe o els
formatges, perd no existeix a la resta de productes que
omplen la major part de la cistella de consum alimentari.

Un segon factor és que aquestes empreses vitivinicoles te-
nen el seus propis canals de comercialitzacié majorista que
abasteixen la distribucié minorista, tan a Catalunya o Espa-
nya com a les exportacions a Europa, els Estats Units i la
resta del mon. Aixo els evita caure en la situacio de price-
takers on, com en tants altres productes agroalimentaris,
una munié de petites i mitjanes explotacions familiars pa-
geses es veuen obligades a acceptar els baixos preus de

20 IPBES (2019), Global Assessment Report on Biodiversity and
Ecosystem Services, IPBES secretariat, Bonn. https://doi.
org/10.5281/zenodo.3553579
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venda que els imposen com a price-makers les grans ca-
denes de supermercats i altres corporacions majoristes
que dominen uns mercats molt asimetrics?'.

Un tercer factor és I'estalvi de costos en inputs agroindustrials
externs —llavors i varietats amb patent, fertilitzants de sintesi,
herbicides i pesticides, productes farmacéutics, i maquinaria—
que 'opcio per I'agricultura ecologica permet. Combinant tots
tres factors, les mitjanes i petites empreses familiars de la vitivi-
nicultura ecologica catalana aconsegueixen eludir la compres-
si6 del valor afegit que sofreixen tantes explotacions familiars
pageses pels preus a 'alca dels inputs externs que han de pa-
gar, i els preus cada cop més magres que obtenen de la venda
dels seus productes. Totala pagesia en pateix, perd son els més
agroindustrials els que estan pitjor i han fet sentir més la seva
veu a les recents tractorades. S’ha sentit menys als qui ja han
optat per alliberar-se d’aquella compressio dels seus ingressos
optant per I'agricultura ecologica i la venda directa en canals
més curts. | no Unicament perque els pagesos ecologics siguin
menys nombrosos —de fet, al Penedes son amplia majoria—,
sind perquée estan una mica millor que els altres.

Les dades del Sistema d’Analisi de Balangos Ibéric (SABI)
mostren que les empreses de Corpinnat i Gramona tenen
resultats semblants, o fins i tot millors, que els de Freixenet

21 iPES-Food (2017). Too big to feed: Exploring the impacts of
mega-mergers, consolidation and concentration of power in the
agri-food sector, https://ipes-food.org/_img/upload/files/Con-
centration_FullReport.pdf.



o Codorniu (taula 3). La seva viticultura ecologica produeix
menys raim i requereix més treball per unitat de superficie,
pero el valor afegit final que n’obtenen és superior merces
a I’estalvi de costos en inputs externs i el millor preu obtin-
gut amb la venda. Es un tret general que ja ha estat obser-
vat en altres produccions agraries ecologiques a tota Euro-
pa, en que impactes ambientals i socials molt més positius
es poden aconseguir amb millors rendibilitats?.

4. Conclusié

Internacionalment, es distingeixen cinc nivells en el procés de
transicié agroecologica?. La vitivinicultura ecologica del Pene-
deés i altres llocs de Catalunya es troba entre el nivell 1 (reduir in-
puts agroindustrials externs millorant-ne I'eficiencia), el 2 (subs-
tituir-los per solucions basades en la natura), i de vegades el nivell
3 (diversificar la produccidi el paisatge). Arribar al nivell 4 (avancar
en una bioeconomia circular dins sistemes alimentaris ciutat-re-
gi6 relocalitzats) i 5 (crear un nou regim alimentari mundial més
just i sostenible) requereix un salt d’escala i uns nivells de diversi-
ficacio, complexitat iintegracié que superin I'especialitzacioé d’un
monocultiu comercial. Per fer-ho, la viticultura ecologica catalana
té encara forgca cami per recorrer. Gramona, per exemple, enca-
rahad’adquirir de forabona part dels fems que necessita perque
els seus ramats no son suficients per proveir-los. Podria obtenir
molta matéria organica compostant la brisa del celler, pero esta
obligada a lliurar-la com a residu a una empresa autoritzada a
fer-ne alcoholindustrial per unalegislacié obsoleta que cal revisar
quan es composta la brisa®.

22 van der Ploeg, J.D., Barjolle, D., Bruil, J., Brunori, G., Costa
Madureira, L.M., Dessein, J., Drag, Z., Fink-Kessler, A., Gasselin,
P., Gonzalez de Molina, M., Gorlach, K., Jirgens, K., Kinsella, J.,
Kirwan, J., Knickel, K., Lucas, V., Marsden, T., Maye, D., Migliorini,
P.,, Milone, P, Noe, E., Nowak, P., Parrott, N., Peeters, A., Rossi, A.,
Schermer, M., Ventura, F., Visser, M., Wezel, A. (2019). The econo-
mic potential of agroecology: Empirical evidence from Europe,
Journal of Rural Studies, vol. 71, 46-61; Antonini, A., Argilés-
Bosch, J.M. (2017). Productivity and environmental costs from
intensification of farming. A panel data analysis across EUregions,
Journal of Cleaner Production, vol. 140, 796e803.

23 Gliessman, S.R. (2016). Transforming food systems with agro-
ecology, Agroecology and Sustainable Food Systems, vol. 40 (3),
187-189; European Commission (2022). Proposal for a European
Partnership..., op. cit.; vegeu també, Gliessman, S.R., Méndez,
V.E., 1zzo, V.M., Engles, E.W., Gerlicz, A. (2023). Agroecology. Lea-
ding the Transformation to a Just and Sustainable Food System.
Fourth Edition. Boca Raton: CRC Press/Taylor & Francis.

24 Gil, J. et al. (2022). Towards an agroecological transition ...,
op. cit., 7.

Tanmateix, el fet que el balang energétic de la produccioé de
Gramona hagi revelat que una part tan gran de I’energia
produida amb la fotosintesi roman a la brisa, les restes de
poda, i al mateix cep, i per tant no s’exporta amb els vins i
caves, també explica per que en aquest cas es tracta d’un
producte que pot ser consumit a llargues distancies sense
comprometre’n la sostenibilitat. Precisament per aixo, I'es-
cenari d’una Europa agroecologica per al 2050 elaborat pel
IDDRI de Paris contempla mantenir les exportacions vitico-
les dins un sistema agrari on els components basics de la
cistella alimentaria, que sén també els que contenen més
carboni i nutrients, es retornin al sol amb una economia
circular descarbonitzada?®. Per tant, tot i els avencos que
la viticultura pot fer encara per diversificar produccions i
paisatges, i integrar-los amb la ramaderia extensiva com
Gramona ha comencat a fer, la tasca de recompondre els
paisatges en mosaic agroecologics que tan preuava Ra-
mon Margalef caldra emprendre-la en molts altres ambits i
orientacions productives de I'agricultura, la ramaderia, i els
usos multifuncionals del bosc arreu de Catalunya. B

25 Poux, X., Aubert, P. M. (2018). An agroecological Europe in
2050: multifunctional agriculture for healthy eating. Findings from
the Ten Years For Agroecology (TYFA) modelling exercise, Paris,
1ddri-AScA, Study N°09/18.
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8 4

I EMPRESARIS A CATALUNYA

Niria Puig
Universidad Complutense de Madrid

Resum

En aquest article s’esbossa el procés formatiu del teixit empre-
sarial catala des de la revolucié industrial fins a I'actualitat se-
guint la pista de les empreses més grans i caracteritzant quatre
generacions d’empresaris. La forta empremta de la Segona
Revolucié Industrial, la feblesa de la gran empresa, el protago-
nisme de les multinacionals estrangeres i de les empreses fami-
liars locals i el poder relativament recent de La Caixa constitu-
eixen els trets més importants de la historia de I'empresa
catalana, la qual assoleix la maxima influencia a Espanya en el
primer terg del segle XX.'

Introduccié

Fins a mitjan segle passat, I'empresa catalana va representar la
capacitat organitzativa i productiva de la indUstria espanyola.
Construida sobre la base d’una agricultura comercial orientada a
I'exterior, aquesta empresa va fer de Catalunya la fabrica d’Espa-
nya. Pero el progrés econdmic espanyol des de finals del segle XIX,
el canvi de les regles de joc durant el franquisme i la integracio in-
ternacional d’Espanya en una economia globalitzada van reduir el
protagonisme industrial i empresarial d’'una Catalunya segons
Francesc Cambd poc inclinada a crear societats anonimes .

Indicadors com el nombre d’empreses catalanes entre les més
grans d’Espanya, o el percentatge de vendes i empleats del total
espanyol revelen que al segle XXI s’ha produit una erosié notable

1 Aquest article és tributari d’una publicacié (Nuria Puig, La em-
presa en Catalufa. Identidad, supervivencia y competitividad en
la primera regidn industrial de Espafia, dins J.L. Garcia Ruiz i C.
Manera (dir.), Historia Empresarial de Espafia. Un enfoque regional
en profundidad, Madrid, LID Editorial Empresarial, Madrid, 2006,
pag. 27-56), d’un projecte de recerca public (Plan Estatal de Inves-
tigacion PID2021-128653NB-100) i d’un estudi en curs sobre la
consolidacio de Madrid i Barcelona com a capitals empresarials.
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del perfil industrial i del pes de la gran empresa catalana en el
teixit productiu espanyol. Aixd contrasta amb I'evolucié de Ma-
drid, on si bé ha perdut pes la indUstria, ha augmentat significa-
tivament el nombre i I'activitat de grans empreses, especialment
les proveidores de serveis empresarials d’elevat valor afegit. Si el
1955 Catalunya representava la tercera part de la manufactura
espanyolaentermes de PIBiocupacio, el 2021 eslimitavaal 25%
ial 12%?2. Entre aquestes dues dates el pes de la indUstria ma-
nufacturera en el PIB catala va passar del 43% al 17%.

La historia empresarial, que ha experimentat un gran apogeu des
de finals del segle XX, permet reconstruir amb rigor el passat
empresarial de Catalunya.® Recolzant-me en aquest coneixe-
ment, a les pagines que segueixen descriuré a grans trets el pro-
cés formatiu del teixit empresarial catala. Ho faré seguint la pista
de les empreses més grans des de I'época de la revolucio indus-
trial fins aI’actualitat, un métode senzillino exempt de limitacions
que permet no obstant caracteritzar etapes i generacions, aixi
com mesurar la influencia de I'empresa catalana a Espanya. *

2 Angel de laFuente i Pep Ruiz Aguirre (2023). Series largas de VAB
y empleo regional por sectores 1955-2021. Documento de Traba-
jo BBVA Research. bbvaresearch.com (consultat I'1 d’abril 2024).
3 Jordi Maluquer de Motes. Historia economica de Catalunya. Se-
gles XIX i XX, Barcelona, Proa-Universitat Oberta de Catalunya,
1998. Francesc Cabana (dir.). Cien empresarios catalanes. Ma-
drid, LID Editorial Empresarial, 2006.

4 Considerant Unicament les empreses amb seu social a Catalu-
nya, he fet servir la informacié (capital social o desemborsat, fac-
turacié o vendes, nombre d’assalariats i exportacions) proporci-
onada en cada cas per aquestes fonts: Estadistica de la
contribucion sobre las utilidades de la riqueza mobiliaria (1905);
Anuario financiero y de sociedades anénimas (1917-1975); Fo-
mento de la produccién (1974-1975); DICODI (2001-2002); Actua-
lidad Econémica (2002); Iberinform-Emprendedores (2019) i Actu-
alidad Econémica-El Mundo (2023).



La Primera Revolucié Industrial (1840-1890)

Els historiadors economics van explicar fa temps les raons de
la precocitat del desenvolupament econdmic i empresarial de
Catalunya al context espanyol. Al llarg del segle XVIII, I'especi-
alitzacio vitivinicola i les exportacions d’aiguardent haurien ge-
nerat capitals que es destinarien a la moderna industria textil, al
negoci naval i al transport i als serveis comercials: a la forja
d’una petita Anglaterra ibérica.

El sucre i el trafic d’esclaus a ultramar i el comerg de cereals i
productes colonials a la Mediterrania continuarien ampliant els
circuits i les activitats empresarials catalanes. Després de 1820,
pero, els esdeveniments internacionals obligarien els emprene-
dors catalans més oberts a |'exterior a reorientar els seus nego-
cis. Mentre que el mercat espanyol anava cobrant més importan-
cia davant del colonial, el coto, importat dels Estats Units através
de Cuba, es convertiriaen el fonament de I’elaboracié d’indianes.

Als anys trenta del segle XIX va tenir lloc I'enlairament industrial
de la regid. La constitucié de societats industrials i el consum
de cotd6 indiquen que I'etapa de més intensitat empresarial es
va donar als anys quaranta i cinquanta, al socaire de la integra-
ci6 del mercat espanyol i de la seva conquesta pels fabricants
catalans.® En els atles de les industrialitzacions espanyola i ca-
talana dirigits per Jordi Nadal es mostren tres realitats de la
Catalunya d’aquesta epoca: el pes dels districtes on van veure
la llum les primeres experiencies industrials, a la franja central
catalana; I’hegemonia del textil, i la concentracid de més del
90% de la indUstria cotonera espanyola cap al 1856.° Els efec-
tes d’arrossegament del textil van arribar a sectors com el
metal-lomecanic i el quimic, cosa que explica que un 49% de
I’ocupacio industrial espanyola estigués localitzada al Principat.

Els protagonistes socials d’aquesta transformacio van ser la burge-
sia i el proletariat. Una burgesia imaginativa i modernitzadora, que
als anys setanta va viure la primera gran crisi del capitalisme indus-
trial catala, provocada pel mercat internacional del cotd, la sobrein-
versio al ferrocarril i 'especulacio borsaria. L'empresariat que va
sorgir d’aquesta crisi seria un empresariat debilitat i més proteccio-

5 Albert Carreras. Catalufia, primera region industrial de Espana, a
J. Nadal i A. Carreras (dir. i coord.), Pautas regionales de la industri-
alizacion espafiola (siglos XIX y XX), Barcelona: Ariel, pag. 259-295.
6 Jordi Nadal (dir.), Atlas de la industrializacion de Esparia 1750-
2000, Barcelona: Fundacion BBVA-Critica, 2003. Jordi Nadal, Jo-
sep Maria Benalull i Carles Sudria (dir.). Atles de la industrialitzacié
de Catalunya 1750-2010. Barcelona, Vicens Vives, 2012.

nista que mai. Dues noves crisis, una finisecular ligada ala caiguda
de la demanda i una altra provocada per la Guerra Hispano-nord-
americana, van posar els fonaments de la politica comercial que
més influiria en el segle XX espanyol: el proteccionisme.

Els historiadors econdmics han parat molta atencié a un pro-
cés paral-lel: la catalanitzacio de la industria textil espanyola.
Aixi, el 1900 se situaven al Principat el 90,97% del coto, el
63,30% de lallana, el 55,30% de la sedai el 43,80% dellliiel
canem espanyols. Els avantatges de la concentracio territori-
al eren obvis, pero la indUstria catalana es feia extraordinaria-
ment dependent d’un sector i d’'un mercat.

Al voltant d’aquest procés, molt lligat alhora a I'aventura colo-
nial catalana, es va forjar la primera generaci¢ d’empresaris, els
protagonistes de la Primera Revolucié Industrial, la influencia
dels quals seria duradora. En I'ambit del textil cotoner desta-
quen una societat anonima, La Espana Industrial, i set families:
Guell, FerreriVidal, SerraiBertrand, Batllo, Puig Fabra, Marqu-
és i Sedd. També formaven part de la primera generacié d’em-
presaris 0 accionistes de referencia importants societats finan-
ceres, ferroviaries i de I'alimentacio. ll-lustra aquesta afirmacio
el grup Comillas, de la familia Lopez-Glell, fundadora a Catalu-
nya de Crédito Mercantil, Banco Hispano-Colonial, Compania
Transatlantica, Tabacos de Filipinas, Hullera Espanolai Cemen-
tos Asland, entre d’altres.” Manuel Girona (1817-1905), promo-
tor del Banco de Barcelona (1844) i soci dels primers marque-
sos de Comillas, va ser el capitalista més rellevant de I'época.

L’arrencada de la Segona Revoluci6 Industrial
(1890-1935)

Entre 1890 i 1935 es va registrar un progrés notable de I'eco-
nomia espanyola. Catalunya va continuar liderant el sector in-
dustrial, malgrat la fallida dels bancs de Barcelona i Terrassaila
pérdua de control i d’oportunitats a favor del capital madrileny i
basc. Van créixer la poblacio i la seva capacitat adquisitiva, la
inversio autdctona i exterior, i Barcelona, transformada en una
metropoli industrial que atreia immigrants de tot Espanya. Tot i
que el textil continuava vertebrant el sector industrial, aquest es
va expandir i diversificar, encoratjat per I'electrificacié i I'enlaira-
ment de les indUstries quimica, metal-lirgica, cimentera i pape-
rera i malgrat el seu relatiu aillament internacional.

7 Sobre els primers marquesos de Comillas, Antonio Lopez y
Lépez (1817-1883)i Claudio Lépez Bru (1853-1925), vegeu I'article
de Martin Rodrigo en aquest monografic.
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Dos esdeveniments condicionen I'arrencada de la Segona Re-
volucio Industrial: la crisi colonial ila Gran Guerra. Els efectes de
la primera van ser ambivalents, ja que si per una banda la repa-
triacié de capitals i capitalistes va significar nova saba per a
I’economia catalana, que va contribuir a la difusié d’industries
noves, de I'altra, la pérdua dels mercats antillans va perjudicar
la industria textil i Catalunya va tenir un paper secundari en la
puixant banca mixta. En canvi, la neutralitat espanyola durant
la Primera Guerra Mundial va crear una situacio de clara bonan-
ca avalada per les dades disponibles sobre la creacio de soci-
etats, capitalitzacié i beneficis. No comparteixo la visié pessi-
mista d’Albert Carreras i Xavier Tafunell sobre aquesta etapa, ja
que si bé és cert que I'empresa catalana perd pes en els grans
negocis ferroviari i electric, el capital catala protagonitza un im-
portant procés de diversificacio i internacionalitzacié passiva.®

II-lustren aquesta nova manera de fer negocis el politic i financer
Francesc Camb¢ (1876-1947) i un bon nombre de fortunes
familiars d’origen textil. Per la seva banda, els Comillas van con-
tinuar controlant companyies emblematiques i emprenent amb
SOCIis Nous, encara que perdessin el control de la linia Barcelo-
na-Tarragona-Franca i quedessin al marge dels negocis del
tabac o la mineria, com recorden Carreras i Tafunell. En canvi,
la fallida del Banc de Barcelona el 1920 no admet objeccions.®

La segona generacié d’emprenedors va seguir marcada pel
proteccionisme i per I'inici d’una reconversio lenta i dolorosa
del sector téxtil. Lhegemonia industrial catalana en el conjunt
espanyol cap al 1930 es reflecteix en el percentatge del capi-
tal social i del nombre d’empreses: el 85,31% i el 78,81% del
textil; el 39,54%iel51,78% del quimicifarmaceutic; el 37,99%
iel 19,11% del naval; el 36,04% i el 42,85% de maquinaria i
metall i el 41,66% i el 22,95% d’aigles potables i regs. Entre
les cinquanta empreses catalanes més importants destaca-
ven la banca i I’energia (electricitat i gas), amb vuit entitats
cadascuna, seguides del textil, la quimica, el ferrocarril i I'ali-
mentacio, on destaca la Compafia de Industrias Agricolas

8 Albert Carreras i Xavier Tafunell. El declivi de la gran empresa
catalana: notes per a una perspectiva historica, Miscel-lania Er-
nest Lluch i Martin, vol. 1, Fundacié Ernest Lluch, Vilassar de Mar,
2006, pag. 191-203. La investigacié enllaca amb el treball pioner
dels mateixos autors La gran empresa en Espana (1917-1974).
Una primera aproximacion, Revista de Historia Industrial, 1, 1994,
pag. 127-175.

9 Yolanda Blasco i Carles Sudria. El Banco de Barcelona 1874-
1920. Decadencia y quiebra. Barcelona, Publicacions Universitat
de Barcelona, 2016.
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(1910), certificant I’enlairament de la segona onada industria-
litzadora. Molt al darrere figuraven empreses dedicades a la
navegacio, mineria, ciment, construccio, suro, cinematogra-
fia, aiglies, tramvies i construccid mecanica. El dinamisme
industrial catala es reflectia aixi mateix en la joventut de més
de la meitat de les societats anonimes més grans i en la parti-
cipaci¢ de families i capitals forjats en el segle precedent en
noves industries de base cientifica i de béns de consum de la
ma de multinacionals estrangeres com Nestlé, Ford, AKU,
Gillet-Rhéne-Poulenc i la quimica alemanya.’ Superaven en
capitalitzacié tots els negocis promoguts o participats per
Cambd juntament amb el grup alemany AEG, el Deutsche
Bank i la banca d’inversié espanyola, en particular el Banc
Urquijo Catala. Les aliances entre inversors locals, historics i
nouvinguts, i empreses estrangeres es van convertir en un
vehicle essencial del capitalisme catala del primer terc del se-
gle XX, modelat pel proteccionisme de la Restauracio.

De ’estancament a la consumacié de la Segona
Revolucié Industrial (1936-1975)

La Guerra Civil, marcada a Catalunya per les col-lectivitzacions
ilaviolencia, ila llarga postguerra van donar pas, ara si, al decli-
vide lagran empresa catalana. Els dos franquismes, I'autarquic
i sobretot el desenvolupista, estan sent objecte d’una revisid
important per part dels historiadors economics i de I'empresa.
Coneixem bé els efectes perversos de I'autarquia en el teixit
productiu catala, la concentracié de les inversions de I'Institut
Nacional d’Industria (INI) a Madrid i altres regions sense tradicio
industrial, i la competéncia deslleial de I'empresa publica amb
la privada. Tot i aixi, en sabem menys, o hi ha menys consens
sobre la relacio entre els empresaris catalans i el desarrollismo,
que és quan s’assoleixen les taxes de major creixement del
producte industrial i del PIB, mentre 'empresa catalana s’en-
frontava a un problemaendogen: el decliviirreversible del sector
textil i de la infraestructura de la Primera Revoluci¢ Industrial.

Ala Dictadura es va configurar una nova generacio, la de I'autar-
quia, en la qual van tornar a conviure empresaris nous, moltes
vegades pero no sempre ben relacionats amb la classe politica, i
membres de la burgesia industrial consolidada. Les regles de joc
havien canviat i la capacitat d’adaptacié a aquestes determinava
bona part de I'éxit de les empreses catalanes. El recent apogeu

10 Naria Puig. Bayer, Cepsa, Puig, Repsol, Schering y La Seda.
Constructores de la quimica espanola, Madrid: Lid Editorial Em-
presarial, 2003.



de la prosopografia ha revelat les estrategies de supervivencia i
transformacié d’aquesta generacio, representada per empresa-
ris tan diferents com Lluis Carulla (1904-1990), fundador d’Agro-
limen, i José Manuel Lara (1914-2003), creador del grup Planeta,
entre molts altres. Alhora, moltes industries liders de la preguerra
van prendre decisions que només tenien sentit en el context au-
tarquic. Es representatiu el cas de Cros, que es va convertir en
un grup verticalment integrat i diversificat i en la primera empresa
catalanaentre els anys quarantaisetanta. Altres actors del sector
es van esforcar per mantenir I'assistencia tecnologica dels seus
socis estrangers historics alhora que s’acomodaven a la politica
industrial produint ells mateixos una bona part dels insums en
condicions antieconomiques.

Amb el Pla d’estabilitzacio es va iniciar una era de normalitzacio,
recuperacio i obertura al mercat i la competencia internacional.
[’empresa catalana, que s’havia implicat directament i indirecta-
ment en el canvi de rumb a través del Cercle d’Economia, va
tornar a agafarimpuls. | no només la industria, ja que la bonanca
delturismei altres activitats noves va crear oportunitats de nego-
ci addicionals. No es va trigar a comprovar que la bretxa que
separava les empreses catalanes dels seus referents i competi-
dors de I'exterior s’havia ampliat. Aixo seria determinant, ja que
la intensitat amb qué creixien la demanda de béns i I'oferta de
treball va fer que es donés prioritat a la produccié en detriment
dela creacio i 'acumulacié de coneixements propis. Moltes em-
preses sorgides o crescudes al’empara de I'autarquia van optar
peltancament o la venda total o parcial. Una vegada més, I'apre-
nentatge de les multinacionals es va revelar com el motor de
creixement més important a llarg termini en molts sectors.

En concloure el periode, el 1973, el paisatge empresarial catala
presentava un aspecte molt diferent del de la preguerra. El nom-
bre de societats entre les cent primeres espanyoles s’havia redu-
it drasticament. Des del punt de vista sectorial, n’havien reforcat
la preséncia els sectors quimic i farmaceutic i alimentari, seguits
de lluny per I'energia eléctrica, la construccio, I'automabil, el tex-
til, les assegurances i el ciment. Si ens fixem en I'estructura de la
propietat, el més destacat és I’hegemonia de les empreses fami-
liars locals, de les multinacionals estrangeres i de les aliances
entre totes dues. Nombroses empreses controlades per les xar-
xes d’inversio abans esmentades van passar entre els anys cin-
quantaivuitantaamans publiques o de grans firmes espanyoles.
Ara, entre les grans figurava per primera vegada el cooperativis-
me agropecuari, sorgit a les decades dels cinquanta i seixanta i
liderat per Guissona (1958). També la burgesia historica es va

interessar pels negocis agropecuaris, atreta per la demanda de
la classe mitjana urbana.

L’autarquia havia enllumenat diverses empreses de capital nacio-
nal rellevants: Fecsa (constituida per Juan March a partir de la
Barcelona Traction), Nutrexpa, La Lactaria Espanola, Torras Hos-
tench i Hidroeléctrica de Catalufa. A més, havia permes crear al-
gunesfilials de multinacionalsientrar a Catalunya socis estrangers.
Les tres grans quimiques alemanyes del moment (Bayer, Hoechst
i Basf) s’ho van arreglar per mantenir-se amb I'ajuda de socis his-
torics o estrategics i redissenyar la seva estrategia. Destacaven
també lallavors holandesa Hens, que va aprofitar lamodernitzacio
delaramaderiaespanyola; la suissa Geigy; I'alemanyaHenkel, que
va entrar comprant una empresa espanyola; iles americanes Bor-
den i Ralston Purina, associades a la familia Carulla.

Es significatiu que només sis de les cinquanta empreses catalanes
més grans el 1973 s’haguessin creat durant els anys del desenvo-
lupament: Victor Sagi, Guerin, Camp, Nufiez i Navarro, Montefibre
i Vall Companys. Amb les excepcions esmentades, la inversié
nord-americana, essencial per a Espanya després de la Segona
Guerra Mundial, va tenir com a desti preferent Madrid, mentre que
Barcelona es vamantenir comacapital de lesinversions europees.
Aixi, el teixit empresarial catala va canviar menys que el madrileny.
Lairrupcio de la gran empresa, gairebé sempre publica, a Madrid,
Biscaia i Asturies va transformar profundament I'estructura propi-
etaria de 'empresa espanyola. En canvi, a Barcelona va continuar
predominant I'empresa mitjana i petita i familiar, una realitat que il-
lustra la lentitud amb la qual es liquidaria a Catalunya el llegat de la
revolucié industrial i que paradoxalment és a I'origen de I'Institut
d’Estudis Superiors de 'Empresa (IESE)."

El repte de la internacionalitzacié (1975-2008)

Amb el final de la dictadura s’obre a Catalunya una etapa mar-
cada pels efectes d’una crisi industrial que afecta els paisos
més avancats; la recuperacio de la democracia i del didleg so-
cial i el desmantellament definitiu de I'intervencionisme econo-
mic a Espanya; laintegracié a Europa i una millora espectacular
del nivell de vida de la poblacio; i la creacié de I'administracid
autonomica catalana. Tot aix0 afectara el teixit empresarial ca-
tala, enfrontat als reptes i a les oportunitats d’un canvi de para-
digmaide lacompeténcia internacional. La internacionalitzacio

11 Ndria Puig i Maria Fernandez-Moya (2021). ¢ Son dtiles las es-
cuelas de negocios paralaempresa familiar? Lainfluencia de IESE
en tres empresas espafiolas significativas. Revista de Historia In-
dustrial, 30:81, 117-150.
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es va produir en tots dos sentits: un augment de la inversio
estrangera, historicament vital per a la modernitzacié técnica i
organitzativa de la indUstria catalana, perd que ara desencade-
nalavendamassivad’empreseslocals; ila sortida decidida dels
empresaris catalans a I'exterior. Es una etapa crucial perqué la
industria comenca a perdre pes en el teixit productiu en bene-
fici del sector serveis, perque la politica industrial esdevé com-
petenciade la Generalitat i perque els empresaris han de pensar
en termes europeus i globals. Un empresari catala representa
com a pocs aquesta epoca: Carles Ferrer Salat (1931-1998),
fundador de Ferrer Internacional, del Cercle d’Economiaide la
patronal espanyola CEOE.

Una fotografia col-lectiva de les empreses catalanes més grans
el 2002 ajuda a fer balang d’aquesta formidable transformacio.
La diferencia més gran respecte a la situacio del 1973 és sec-
torial. Les indUstries quimica i farmaceutica i alimentaria havien
perdut terreny a favor d’una diversificacié més gran, represen-
tada per I'automobil, I'electronica, la construccio, el teéxtil,
I’energia, les comunicacions i les telecomunicacions. Des del
punt de vista de la propietat s’observen menys canvis, en la
mesura que seguien sent dominants les multinacionals estran-
geres i els grups familiars locals. Al costat de les societats his-
toriques, Fomento de Construcciones y Contratas (FCC), Gas
Natural, Agbar, Basf, Bayer, Solvay, Roca, Puig i la Mutua Uni-
versal Mugenat, figuraven les empreses de I'autarquia o del final
de l'autarquia més resistents: Caprabo, Agrolimen, Planeta,
Almirall Prodesfarma, Cobega i la Corporacio Guissona. Here-
ves del desenvolupisme eren Celsa, Acesa/Abertis i diversos
laboratoris de capital autocton, com Ferrer. Indubtablement,
una relacié més amplia d’empreses permetria tracar un retrat
més ajustat de I'empresa catalana, amb les activitats terciaries
meés ben representades.

Dins dels limits d’aquest exercici, pero, val la pena aturar-se en
dos nous fendomens: el poder industrial de La Caixa, accionista
de referencia de Gas Natural, Agbar i Abertis, i la fortalesa de
I’'empresa familiar multinacional. En el primer va tenir un paper
fonamental Josep Vilarasau, director general des del 1976 i més
tard president executiu de La Caixa. Pero també hivainfluir, d’'una
banda, I'enfonsament de Banca Catalana i d’altres bancs indus-
trials, que enmig d’una crisibancaria profundavaaccelerar el final
de la tercera generacié d’empreses i empresaris catalans; i d’al-
tra, les possibilitats obertes per I'autonomia de Catalunya. Amb
La Caixa es va posar fi, en certa manera, a la feblesa historica de
la banca catalana. A més, a la cartera accionarial de La Caixa es
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donaven cita alguns epigons de la primera generacié empresari-
al catalana (Inmobiliaria Colonial), simbols del patrimoni cultural
catala (Edicions 62), negocis familiars molt expansius (Caprabo)
i empreses polemiques que ens recorden el significat politic de
La Caixa a la Catalunya del canvi de segle (Port Aventura). La
modernitzacié del primer banc catala va tenir una altra conse-
quencia: el sorgiment d’un tipus d’executiu nou, alie a les grans
sagues industrials del pais i a les institucions més elitistes.

Pel que fa a 'empresa familiar més internacionalitzada, integra-
da gairebé sense excepcio a I'Institut de 'Empresa Familiar,
fundat a Barcelona el 1992, va saber defensar els seus interes-
sos amb eficacia.’? El creixement de la multinacional familiar
catalana respon a una pauta, marcada successivament pel
control del mercat espanyol, I'aprenentatge de les multinacio-
nals estrangeres presents a Espanya i la internacionalitzacio.
Illustren aquesta afirmacié Agrolimen i Arbora, Roca, Celsa,
Puig, Aimirall Prodesfarmai els Laboratoris del Dr. Esteve.

No obstant aix0, ni aquests ni altres exemples d’internaciona-
litzacié ens haurien de portar a magnificar el potencial o la
realitat de la competitivitat empresarial catalana, tradicional-
ment associada ala manufactura. Afinals del segle passat van
proliferar els estudis que subratllaven la pérdua de pes de la
industria al teixit productiu i a I'exportacioé catalanes. EI 2004
la Cambra de Comerc de Barcelona expressava la seva inqui-
etud pel canvi estructural registrat per I’'economia catalana, on
la ma d’obra industrial s’havia reduit del 40% al 25% de la
forca de treball total.’® No es parlava encara de desindustria-
litzacio, un tema cada cop més atractiu per als historiadors
economics, que han comencat a avaluar amb severitat la ges-
ti6 dels governs de la Generalitat.™

Per descomptat, la integracio europea va afectar la capacitat
exportadora de la indUstria catalana. Entre les vint-i-cinc em-

12 Ndaria Puig i Paloma Fernandez (2009). A Silent Revolution: The
Internationalization of Large Spanish Family Firms, Business His-
tory 51 (3), pag. 462-483.

13 Cambra de Comerg de Barcelona. Les multinacionals estran-
geresiel canviestructural al’economia catalana. Barcelona, 2004;
Competitivitat, productivitat, globalitzacio. Bases per a un nou
model de creixement i competitivitat a la industria manufacturera,
Barcelona, 2004.

14 Jordi Catalan (2019). La industrializacion de Cataluha, 1685-
2018: el papel de las politicas industriales, a J.L. Garcia Ruiz (co-
ord.), Politicas industrias en Espana. Pasado, presente y futuro.
Madrid, Paraninfo, pag. 157-198.



preses exportadores més importants, el 2002 destacaven
Seat, Nissan (abans Motor Ibérica), Torraspapel, Celsa i CH
Werfen (grup Rubiralta), Borges, Nestlé i Freixenet. El lloc de
societats tan emblematiques com Unidad Hermética, Jumber-
ca, La Seda de Barcelona, Foret o Lamparas “Z” havien passat
aocupar-lo Gas Natural, FCC, Sony, Sharp, Samsung i Mango.
Per sectors, I'automocié continuava liderant I'exportacio, jun-
tament amb les empreses farmacéutica, electronica i de 'ali-
mentacio, seguides de les exportadores de béns i serveis rela-
cionats amb I'execucio d'infraestructures i les dedicades a la
comercialitzacio i la distribucio. Als cercles empresarials cata-
lans preocupava una altra tendéncia: la reduccié de la partici-
pacio del capital autdcton a les companyies més dinamiques.

L’empresa catalana des del 2008

Es massa aviat per determinar si els canvis registrats després
de la crisi financera del 2008 ja han configurat una nova gene-
racio empresarial. Des de llavors s’ha accelerat la revolucio di-
gital i s’han acumulat reptes globals i locals de primera magni-
tud. Primer va ser la Gran Recessio, que va frenar la
convergencia del PIB per capita catala i espanyol a escala eu-
ropea. Tot seguit, el cas Palau de la MUsica, devastador per a
I’estima social de la burgesia. Després, la crisiindependentista,
que es va saldar amb el trasllat de la seu social de nombroses
empreses senyeres, el bloqueig politic i una gran frustracié so-
cial. | més recentment, la pandemia de la COVID-19, seguida
deles guerres d’Ucrainai Gaza. Mentrestant, la globalitzacio ha
seguit el seu curs, aprofundint la financaritzacio de I'economia,
la venda i deslocalitzacié d’empreses i la desindustrialitzacio,
totique alhora s’han multiplicat els senyals de fragmentacio del
mercat mundial i s’esta rehabilitant la politica industrial als Es-
tats Units i Europa. En el moment en que s’escriu aquest article
(maig del 2024) Europa, marc natural de I'empresa catalana,
s’enfronta a diverses amenaces geopolitiques i a la urgencia
d’invertir en la seva industria de defensa.

Tot i aix0, s’han registrat progressos tan rellevants per a I'em-
presa catalana com la inauguracié de la linia d’alta velocitat
entre Madrid i Barcelona el 2008; I'enfortiment de les dues prin-
cipals entitats financeres catalanes, La Caixa (CaixaBank des
del 2011) i Banc Sabadell, com a resultat de la darrera crisi
bancaria; la consolidacié del sistema universitari public i de les
escoles de negocis privades; I'enfortiment de diversos clusters
i la proliferacié d’empreses noves i dinamiques a I'area de Bar-
celona; i la mobilitzacié d’empreses i administracié al voltant
dels fons europeus Next Generation.

Es raonable esperar que el teixit empresarial catala, almenys el
més visible als anuaris i a la literatura academica, hagi experi-
mentat canvis substantius, potser tant com per caracteritzar
una nova generacio, la cinquena, d’empresaris, inversors i di-
rectius. Els desafiaments sén nombrosos i hi ha incertesa. Uns
afecten la reconversio de I'economia catalana, que no es limita
a la reculada de la manufactura, sind a la necessitat d’orien-
tar-la. Altres tenen a veure amb el finangcament i la fiscalitat del
govern catala. Un altre gira al voltant de la inversi6 dels governs
centrali catala en infraestructures publiques crucials. També és
rellevant la rivalitat amb Madrid i sobretot I'impacte en el teixit
catala d’'una de les politigues més neoliberals d’Europa que
promou la fuga de patrimonis, domicilis fiscals, capital huma i
inversions nacionals i estrangeres.

Sembla obligat concloure aquest apunt historic de la gran em-
presa catalana repetint el mateix metode emprat fins ara per
examinar la continuitat, especialitzacié sectorial i estructura
propietaria de les cent societats més grans. Tot i aix0, des del
2017 els elencs empresarials estan afectats pel trasllat d’'un
nombre significatiu de seus socials fora de Catalunya. A aquest
problema cal afegir la relativa invisibilitat de I'economia digital i
dels serveis tradicionals en el tipus de fonts que he fet servir.

De les cent empreses espanyoles més grans el 2022, només
conserven la seva seu social a Catalunya Seat, Lidl, Bunge,
Volkswagen, Vueling, Nestlé i Guissona, a més de Grifols i Flui-
dra, les uniques de I'lbex 35 després dels canvis de domicili de
CaixaBank, Banc Sabadell, Naturgy, Cellnex i Colonial. Es trac-
taria d’'una acceleracio de latendéncia secular a perdre presen-
cia en I'univers corporatiu espanyol. Pel que fa a les cent em-
preses catalanes més grans, cal destacar que les historiques,
anteriors a la Guerra Civil, s’han reduit a set: Puig (acabada de
sortiraborsa), La Farga, Cobega, Damm, Ercros, Ferreri Roca.
Conserven una posicid hegemonica les filials de multinacionals
estrangeres (vint-i-una) o d’empreses el control de les quals ha
passat a tercers. Persisteix el capitalisme familiar, representat
per quinze grups, i reté poder La Caixa, dins i fora de Catalunya,
a través del grup CriteriaCaixa. Finalment, Guissona manté el
seu lideratge en el sector alimentari.

Des del punt de vista sectorial s’ha incrementat el pes de I'ali-
mentacio en el sentit més ampli, aixi com el de les industries del
petroli i la farmacéutica, amb un paper rellevant per a la distri-
bucié. Es important assenyalar que I'exportacié catalana con-
tinua sent essencialment industrial i europea, amb els sectors
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quimic i de I'automobil al capdavant. Estan practicament ab-
sents de les cent més grans no només la banca, per les raons
explicades, sind sectors com el comerg al detall, amb gran im-
pacte en I'ocupacio, i els sectors liders de I'economia terciaria,
en que Catalunya s’esta transformant.

Resum i conclusié

En aquest article he examinat I’evolucio del teixit empresarial ca-
tala seguint la pista de les empreses catalanes més grans des de
la Primera Revoluci¢ Industrial fins a I'actualitat. Aquest métode
senzilli limitat permet, en primer lloc, mesurar el pes de I'empre-
sa catalana en I'univers espanyol i comprovar que no ha deixat
de disminuir des de fa un segle. En segon lloc, el focus a la gran
empresa permet identificar fins al 2008 quatre etapes formatives
i generacions d’emprenedors, i una cinquena encara no carac-
teritzable per a la mirada historica. Configuren cada generacio
persones, reptes, oportunitats i regles de joc diferents, encara
que abundin els solapaments i es repeteixin molts cognoms.

La Primera Revolucié Industrial va comptar amb una generacié
de grans personatges, com ara els Guell, que van posar els
fonaments de la Catalunya industrial, molt dependent d’un sec-
tor, el textil, i d’'un mercat, espanyol i colonial. La segona gene-
racio va créixer a ’'ombra de la Segona Revolucié Industrial. Hi
van participar membres de l'aristocracia industrial catalana,
naturalment, pero els actors més dinamics van ser nouvinguts,
com Cambd, un exemple conspicu del’advocat-conseller, lligat
alabancaiala gran empresa espanyola i europea. Altres van
ser els directius i socis d’algunes multinacionals estrangeres,
als quals deu Catalunya molta de la diversificacio i la modernit-
zacio productiva que es va viure entre el final del XIX i la Guerra
espanyola. També s’enquadren en aquesta generacié moltes
de les empreses familiars locals que han sobreviscut i s’han
internacionalitzat. No és estrany que un canvi tan drastic de les
regles de joc com el que va imposar la dictadura del general
Franco accelerés el sorgiment d’una nova generacio, lade I’au-
tarquia i el desenvolupisme, mentre comengava a cavar latom-
ba de molts i reobria la porta als inversors estrangers. La capa-
citat de conquerir mercats a I'exterior va ser decisiva per a la
quarta generacio, en que van confluir supervivents d’altres
epogues, una caixa d’estalvis esdevinguda capcalera del pri-
mer grup industrial catala i espanyol i multinacionals estrange-
res. Aquests son els actors que van impulsar la terciaritzacié de
la primera regi6 industrial d’Espanya i als quals se n’estan su-
mant d’altres lligats a la revolucio digital que estan transformant
el teixit productiu, perd que encara son poc visibles.
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L'especialitzacié sectorial i I'estructura propietaria diuen molt
del’empresa catalana. Sila Primera Revolucio Industrial va cre-
ar una forta especialitzacié téextil i un predomini de la petita i
mitjana empresa familiar que es desmantellaria tard i dolorosa-
ment, la segona ha deixat una empremta profunda, reforcada
per la integracié econdmica a Europa. Es la que explica la for-
talesa de les industries de I'automobil, quimica-farmaceutica i
de I'alimentacié en el context de la desindustrialitzacid que ha
experimentat Catalunya des de finals del segle passat. Arrenca
també de la segona onada industrialitzadora el paper central
que el capitalisme familiar i les multinacionals europees conti-
nuen exercint en I'entramat empresarial catala, al qual la Caixa
es va incorporar més tard perd amb intensitat. Caldria ampliar
considerablement el focus d’analisi per identificar els promo-
torsi els inversors de I'economia terciaria i digital, aixi com per
valorar 'impacte de la politica econdmica de I'etapa d’autogo-
vern, en que destaquen els clusters, i larelacio entre institucions
educatives i empresa.

La rivalitat Madrid-Barcelona/Catalunya, intensificada des del
final del segle XX ial’'ombra de la construccié del Gran Madrid,
recorre la historia empresarial espanyola. Més recentment la
relacié entre les dues regions viu hores baixes a causa de la
paralisi politica, la deslocalitzacié de seus d’empreses i la frus-
tracié social que resulten del procés independentista fallit a
Catalunya. A Madrid, la competéncia fiscal i el liberalisme a ul-
tranga que practica el govern autonomic, molt eficagos a I'hora
d’atraure capital nacionaliestranger alaregio, no contribueixen
ala col-laboracio fertil i amable entre els dos centres econdmics
d’Espanya. Contrasta aquesta confrontacio amb el dia a dia de
treballadors i empresaris i amb I'activitat de La Caixa, per po-
sar-ne un exemple, aixi com amb el protagonisme historic ca-
tala en I’accio col-lectiva de I'empresariat espanyol i la memoria
de I'esforg colossal del 1992. |
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1. Introduccié

El Mercat del Born acollia el 1985 I'exposicié “Catalunya, la fa-
brica d’Espanya. Un segle d’industrialitzacié catalana, 1833-
1936”7, impulsada pels professors Jordi Nadal i Jordi Maluguer
de Motes. En aquesta es rememorava la profunda transforma-
ci6é experimentada per I'economia catalana des de la posada
primer establiment
industrial a fer servir aquesta forca motriu a Espanya, fins a
I’esclat de la Guerra Civil. El titol triat pels dos mestres de la
historia econdmica catalana sintetitzava la principal conclusio

en funcionament de la fabrica “El Vapor”,

de molts anys de recerca historica. La industrialitzacié havia fet
del Principat el lider economic d’Espanya. Catalunya erala ma-
quina que arrossegava tot I'Estat.

Els recents avangos de la historia economica han permés quanti-
ficar les impressions derivades d’aquella minuciosa analisi histori-
ca. Les noves estimacions retrospectives del PIB regional espa-
nyol (Diez-Minguela et al., 2018) i europeu (Rosés i Wolf, 2019)
confirmen que, fruit d’aquell segle d’industrialitzacio, al voltant de
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1930 el PIB per capita catala duplicava I'espanyol’. A més, des
d’una perspectiva europea, el Principat gaudia d’un nivell de des-
envolupament comparable al de les regions més riques del Regne
Unit, Franca, Alemanya, Belgica o els Paisos Baixos.

No obstant aix0, gairebé un segle després, la situacié és ben
diferent. Catalunya ocupa avui la quarta posicié del ranquing
espanyol amb un PIB per capita 15 punts percentuals per sota
de laregié lider: Madrid. Des d’una perspectiva europea, s’em-
parella amb regions que es troben en la mitjana, pero a gran
distancia dels campions nacionals dels paisos de referencia. El
transit del vapor ala intel-ligéncia artificial ha suposat que I'eco-
nomia catalana passi de ser maquina tractora a un vagé més
del comboi que compon I'economia espanyola.

1 Les noves estimacions a les quals es fa referencia aproximen el
valor afegit brut (VAB) regional, per tant, es basen en una aproxi-
macio6 de I'oferta. No obstant aixo, per evitar una excessiva reite-
racié en I'Gs dels termes VAB o PIB, al llarg del text es fa servircom
a sinonim el terme renda, tot i que no és del tot equivalent.



L’objectiu d’aquest breu article és identificar les grans fases i els
elements explicatius d’aquesta seqléncia des d’una perspec-
tiva d’historia economica. Per fer-ho, en primer lloc, s’ofereix
una perioditzacié de I’evolucié de la desigualtat territorial a Es-
panya per, a continuacio, emmarcar el desenvolupament eco-
nomic catala en aquesta dinamica. En tercer lloc, es presenta
evidencia sobre els elements estructurals que van propiciar
I’exit o fracas relatiu del Principat entre 1860 i 2020. Finalment,
el text es tanca amb unes breus conclusions que apunten dos
elements fonamentals. El primer és que I’economia catalana va
assolir el seu esplendor en el marc de la consolidacio de la pri-
mera revolucio industrial i de I'incipient avang de la segona re-
volucio tecnologica, en el primer terg del segle XX. El segon és
que, des de llavors, Catalunya ha seguit una senda de péerdua
de posicions que la situa avui davant una cruilla. En un primer
terc del segle XXI caracteritzat per la globalitzacio, la difusié de
les tecnologies de la informacio i la comunicacié i I'imparable
progrés de la intel-ligencia artificial, Catalunya corre el risc de
continuar per un cami descendent que condueix a consolidar
el seu retard respecte a les regions més avancades d’Espanya
i el que és més important, d’Europa.

2. Una visié de llarg termini de la desigualtat
territorial a Espanya: les grans etapes

En aquest apartat es presenta una caracteritzacio de I’'evolucié
de llarg termini de la desigualtat economica territorial a Espa-
nya. Per fer-ho, s’empren les recents estimacions historiques
del PIB per capita regional, que ofereixen un nivell de desagre-
gacio territorial corresponent a les provincies (NUTS3) i les co-
munitats autonomes (NUTS2) i abastant tres grans sectors
d’activitat (agricultura, industria i serveis) (Diez-Minguela et al.,
2018). El periode objecte d’atencid és el que transcorre des
dels inicis del procés de desenvolupament economic contem-
porani, que en el cas espanyol es remunta a la segona meitat
del segle XIX, fins a I'actualitat.

El punt de partida és el present. En aquest sentit, Espanya es
caracteritza avui per I’existencia de marcades diferencies terri-
torials en renda per capita. Regions com Extremadura o Anda-
lusia registren uns nivells de PIB per capita un 30% per sota de
la mitjana estatali al voltant del 60% per sota de les regions més
prosperes: Madrid o el Pais Basc. A més, des d’una perspecti-
vageografica, la desigualtat talla el mapa espanyol en dos blocs
ben definits. El primer, el de les regions més riques, se situa
fonamentalment a la meitat nord de la peninsula. L'Espanya

pobra, en canvi, ocupa el sud, I'oest i gran part de I’est penin-
sular. Davant d’aquesta realitat, la pregunta que s’ha fet la his-
toria economica és si la situacio actual ha romas immutable al
llarg del temps o hauria de ser considerada el fruit d’un llarg i
complex procés, marcat pels canvis en les condicions tecnolo-
giques i institucionals que han modelat el desenvolupament
economic espanyol en el llarg termini.

En aquest sentit, el grafic 1 presenta I’evolucio del coeficient de
variacioé ponderat per poblacié de la distribucio del PIB per ca-
pita regional a Espanya, calculat a dues escales d’agregacio
territorial: comunitats autonomes i provincies. D’aquest, es po-
den extreure alguns fets estilitzats sobre I'evolucié de la desi-
gualtat territorial. El primer és que en I'actualitat, 2020, aquesta
€s més baixa que I'existent a inicis del procés de desenvolupa-
ment economic espanyol, el 1860. A més, aquest resultat és
robust al nivell d’agregacio territorial emprat per al calcul.

El segon és que la reduccio del nivell de desigualtat territorial no
ha seguit una tendencia continuament decreixent entre 1860 i
2020. De fet, es podrien distingir quatre grans fases. La prime-
ra, entre 1860 i 1930, estaria caracteritzada per un notable in-
crement de la desigualtat territorial, que seria especialment in-
tensfins al 1920. En termes historics, per tant, es podria afirmar

Grafic 1. Desigualtat en PIB per capita entre les
regions espanyoles (1860-2020)
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Figura 1. PIB per capita relatiu per provincies. Espanya, 1860-2015
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Font: Elaboracio propia a partir de Diez-Minguela et al. (2018).

Nota: L'escala de grisos recull I'agrupacio per quintils dels nivells de PIB per capita de les provincies ordenades de major (negre) a
menor (blanc). Els anys estan ordenats correlativament d’esquerra a dreta des de 1860 a 2015.
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que el gran aveng de la desigualtat economica territorial a Es-
panya es va produir durant la primera fase del procés de crei-
xement economic. Aquest va ser propiciat pel desigual progrés
territorial de la industrialitzacio en una Espanya que participava,
totique potser amb una intensitat menor que altres economies
europees, del procés d’integracié econdomica internacional.

Aquesta tendéncia es va veure alterada després de la Guerra
Civil, quan el creixement economic espanyol va quedar inter-
romput de forma abrupta al tallar-se les dues grans vies de
millora en I'eficiencia en I'Us dels factors: el canvi tecnologic i la
integracié de mercats. El model autarquic trencava la gairebé
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secular senda de progrés economic espanyoli, amb aixd, man-
tenia inalterada la desigualtat entre les seves regions. Superat
I’estancament de postguerra, entre 1960 i 1980 s’obre una
etapa en la qual predomina la reduccié continuada de la desi-
gualtat economica territorial. Aquesta va ser consequencia de
la convergéncia territorial en estructures productives, impulsa-
da per les migracions internes i internacionals. Des d’una pers-
pectiva sectorial, la difusié de la industria a més territoris i la
creixent participacié d’un sector serveis del qual comencava a
tirar el turisme, jugaven en la mateixa linia. El procés es produia,
de nou, en un context de difusié d’innovacions tecnologiques,
la incorporacié de les quals s’havia postergat durant el primer



franquisme, i amb una molt incipient reintegracio de I'economia
espanyola als mercats internacionals.

No obstant aix0, els valors calculats per als talls que van
des de 1980 fins al 2020 marquen un canvi de tendéncia.
'etapa que s’obre amb I'accés de I'economia espanyola a
|’actual Unid Europea té com a tret destacat el ressorgiment
de les desigualtats territorials. El nou escenari internacio-
nal, caracteritzat per I’eclosié de noves onades de canvi
tecnologic, primer les tecnologies de la informacié i la co-
municacio i ara la intel-ligéncia artificial, aixi com I'aveng en
la integracio dels mercats de béns i capitals, hauria reobert
aquesta dinamica.

Per tant, es pot concloure que la desigualtat economica re-
gional a Espanya dibuixa una corba en forma de N; una di-
namica, aquesta, similar a la registrada en un conjunt relle-
vant de paisos desenvolupats. Els canvis de tendencia, a
més, es correspondrien grosso modo amb les grans etapes
del procés de desenvolupament economic espanyol. Aixo
és, ascens de la desigualtat en la seva primera gran fase,
1860-1930; estabilitat entre 1930 i 1960; forta convergéncia
en I'etapa d’acceleracié del creixement entre 1960 i 1980, i
repunt de la desigualtat coincidint amb la desacceleracio del
creixement de 1980 en endavant.

L’evolucié de la desigualtat també té un component geografic.
La figura 1 mostra la distribuci® espacial del PIB per capita
provincial a Espanya en diferents moments de la historia. Les
provincies (NUTS3) es presenten colorades seguint una escala
de grisos. Aquelles amb tons més foscos soén les més riques,
mentre que les presentades en tons més clars sén les més
pobres. Lobservacié del mapa permet realitzar una primera
aproximacioé a I’existencia i evolucio de patrons espacials en els
nivells d’ingressos per capita.

El seguit de mapes mostra que, en I'inici del procés d’industri-
alitzacio, datat aqui el 1860, no s’observava cap patré geogra-
fic en els nivells d’ingressos de les provincies espanyoles. Un
percentatge significatiu de provincies andaluses se situaven en
la cua superior de la distribucio, en la qual també es trobaven
les provincies de Barcelona, Valéncia i Madrid. La situacio va
experimentar un canvi significatiu fruit de la primera gran fase
del desenvolupament economic espanyol, finsa 1930. Les pro-
vincies andaluses van desapareixer del mapa de lariquesaivan

Grafic 2. PIB per capita relatiu a la mitjana
d’Espanya (Catalunya, el Pais Basc, Madrid i
Navarra), 1860-2020

=————e—— Catalunya
— = ® — — Pais Basc
——e—— Navarra

et Madrid

B,

1850

T T T T
1890 1930 1970 2010
Nota: La mitjana d’Espanya inclou Catalunya,
el Pais Basc, Madrid i Navarra.

Font: Elaboracié propia a partir de Diez-Minguela

etal. (2018)i INE.
N /)

ser substituides per les que componen el triangle que uneix el
Pais Basc amb el corredor mediterrani a través de la vall de
I'Ebre. Madrid, capital de I'Estat, sense connexi¢ directa amb
aquesta area, també apareixia en aquesta data amb un nivell de
PIB per capita propi dels territoris rics. El mapa format durant
els anys 1860-1930 no va patir grans alteracions durant I'autar-
quia (1930-1960) i, de fet, es va consolidar en I'etapa que va
des del final del primer franquisme fins a la crisi del petroli. No
obstant aixd, de 1980 en endavant s’observa el naixement
d’una nova tendencia. En I'actual context de creixement de la
desigualtat territorial, el gradient de riquesa va formant un patrd
nord-sud cada cop més marcat, del qual sembla que se’n sur-
ten alguns territoris de I'est peninsular, com ara el Pais Valencia.

3. Catalunya en la trajectoria de la

desigualtat territorial espanyola

La revisio de la informacio derivada de les estimacions histo-
riques de PIB per capita regional permet avaluar I'evolucio de
I’economia catalana al llarg dels Ultims 160 anys i situar-la en
el marc de les grans fases seguides per la desigualtat econo-
mica regional a Espanya. En aquest sentit, el grafic 2 dibuixa
I’evolucio del PIB per capita de Catalunya, juntament amb el
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de les altres tres comunitats amb major renda de I’'Estat, en
relacio amb la mitjana espanyola. Un primer resultat destaca-
ble és la constatacié que I'economia catalana va assolir el seu
zenit en el primer ter¢ del segle XX. En els talls temporals pre-
vis a la Guerra Civil, el PIB per capita catala se situava entre un
75% i un 100% per sobre de la mitjana espanyola. Catalunya
duplicava la mitjana estatal i era la maquina que tirava del
desenvolupament economic espanyol?.

[’economia espanyola es va paralitzar durant I'autarquia fran-
quista i només va reprendre el cami del desenvolupament la se-
gona meitat dels anys 1950. En aquest context historic, Catalu-
nya va comencar a perdre el seu avantatge. Sens dubte,
I'autarquia va penalitzar de forma severa una economia que
destacava per I'elevat pes d’una industria de béns de consum
llastada pels baixos nivells de vida i la intervencié de I'Estat. En
comparacio, I'economia del Pais Basc, més assentada en la pro-
ducci¢ industrial de béns basics i d’inversio, prioritaris en la Nova
Espanya, superava en aquests anys els registres de Catalunya.

Com s’ha assenyalat, I'avenc de I'economia espanyola durant
els anys del desarrollismo i fins a la crisi del petroli va venir ca-
racteritzat, des d’una perspectiva regional, per la convergencia
economica. La difusio de laindustria a més territoris, les migra-

2 Segons aquesta estimacio, la diferéncia relativa maxima entre el
PIB catala i la mitjana espanyola s’assoleix el 1920. No obstant
aixo, cal assenyalar que una part d’aquesta distancia es pot expli-
car per la inflacié diferencial a la qual va estar sotmés el Principat
en el context de la Gran Guerra. En aquest sentit, Gémez-Tello et
al. (2019) han estimat nivells de preus regionals per a’Espanya del
primer ter¢ del segle XX i mostren que, en cas de considerar-los,
la distancia real entre el PIB catala i la mitjana espanyola se situa-
ria el 1920 al voltant del 85%.

cions interiors i la convergéncia d’estructures productives van
afavorir que les regions situades en I'espectre central de la dis-
tribucio de PIB per capita reduissin distancies respecte als Ii-
ders del moment: el Pais Basc, Madrid i Catalunya. En aquest
context, totes les regions riques van veure com disminuia la
seva distancia sobre la mitjana i com una de les regions desta-
cades avui, Navarra, s’acostava des de baix als registres de les
regions meés prosperes. L'anomenada crisi del petroli, que entre
altres coses va ser una crisi industrial, suposa un punt d’inflexid
que va penalitzar de forma diferencial les regions industrials,
especialment el Pais Basc i Catalunya, que van patir una reduc-
ci6 del seu avantatge en PIB per capita respecte a la mitjana
espanyola, que va quedar al voltant del 20%.

La darrera de les llargues fases que dibuixa la desigualtat terri-
torial és la que transcorre des dels anys 1980 fins a I'actualitat.
En el periode 1980-2020, Espanya ha continuat, encara que
amb marcats alts i baixos, en el seu cami de creixement econo-
mic. No obstant aix0, I'onada de globalitzacié i canvi tecnologic
que caracteritza les Ultimes decades ha obert noves oportuni-
tats de desenvolupament. Aquestes, com no podia ser d’altra
manera, estan sent aprofitades de manera desigual pels terri-
toris, rad per la qual el nou escenari ha posat fi a la trajectoria de
convergencia regional. La desigualtat territorial ha tornat a créi-
xer, impulsada per I'avang relatiu d’'un conjunt de regions que
estan ampliant la seva distancia respecte a la mitjana espanyo-
la, en particular Madrid i el Pais Basc. En aquest nou escenari,
Catalunya registra avui uns nivells de renda relatius que, tot i
superar la mitjana estatal, son els més baixos de la série histo-
rica. Entermestendencials, el PIB per capita catala s’esta acos-
tant al de la mitjana espanyola en un moment en que els territo-
ris més dinamics se n’estan allunyant per dalt.

Taula 1. Descomposicié de la desigualtat en producte per treballador, Espanya 1860-2015

_

1860 1910 1950 1980 2015
Desigualtat PIB per actiu ocupat
(index de Theil) 0,070 0,155 0,050 0,030 0,014
Productivitat sectorial (%) 29,7 8,6 13,7 10,8 59,8
Estructura sectorial (%) 70,3 91,4 86,3 89,2 40,2
Total (%) 100 100 100 100 100
Font: Elaboracié propia a partir de Diez-Minguela et al. (2018).
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En les pagines que segueixen, tractarem, en primer lloc, d’ofe-
rir evidencia sobre els elements que ajuden a comprendre I'éxit
de I'economia catalana en la primera fase historica de creixe-
ment de les diferencies territorials. En segon lloc, intentarem
identificar les mancances existents en I'actualitat i, amb aixo,
els problemes de caire estructural als quals ha de respondre
I’economia catalana amb I'objectiu de trencar I’actual dinamica
i mantenir el ritme marcat per aquelles regions que avui s’estan
distanciant de la norma estatal.

4. Els factors explicatius de la

desigualtat economica regional

Una vegada s’ha revisat I'evidencia relativa a la desigualtat ter-
ritorial a Espanya i a I’evolucio, en el seu si, de I'economia del
Principat, I’objectiu, en les pagines seglents, és mirar d’identi-
ficar els factors explicatius de la posicié relativa assolida per
I’economia catalana al llarg del temps. En concret, s’exploren
aquells aspectes relacionats amb les diferéncies territorials en
productivitat del treball al llarg de diferents moments de la his-
toria. A tal fi, es planteja un exercici empiric que permet des-
compondre les diferencies en producte per actiu ocupat entre
aquelles que es relacionen amb la composicié sectorial de les
economies i les que ho fan amb I'existencia de diferencies en
productivitat dins de cadascun dels sectors. L exercici es cons-
trueix, en primer lloc, sobre I'agregat de I'economia espanyola
per després quantificar la magnitud d’aquests efectes en una
seleccio de comunitats autonomes.

Com es pot comprovar a la taula 1, igual que s’observa en ter-
mes de PIB per capita, la desigualtat total en produccié per
treballador va créixer de forma molt significativa entre 1860 i
1910. A partir d’aquest moment, va seguir una tendencia de-
creixent que, en el cas de la produccio per treballador, s’ha
mantingut fins a I'actualitat. En particular, els valors de I'index
de Theil indiquen que la desigualtat en producte per treballador
el2015(0,014) eramolt menor que laregistrada un segle abans,
quan va assolir el seu maxim (0,155).

Elfactor més important al’hora d’explicar aquesta evolucié al llarg
del temps sembla ser I'efecte associat a les diferencies en les es-
tructures productives. Aquest factor ha estat predominant fins a
I'Ultim dels talls temporals i explica més de dos tercos de la desi-
gualtat en productivitat entre regions. No obstant aixo, en la darre-
ra referencia temporal, I'efecte associat a les diferencies sectorials
en productivitat ha incrementat de manera significativa la seva

contribuciéihasuperat el component estructural. Especificament,
el component de productivitat sectorial explicaria al voltant del
60% de la desigualtat total en producte per treballador el 2015.

Aquests resultats suggereixen I'existencia d’unarelacio de llarg
termini entre el creixement de la desigualtat territorial i I'aparicid
de diferéncies rellevants en I'estructura sectorial de les regions.
En el cas espanyol, aquestes diferéncies tenen el seu origen en
laforta concentracio territorial de laindUstria durantles primeres
fases del procés de desenvolupament economic, fet que ha
estat corroborat en treballs previs (Tirado et al., 2002 i Martinez-
Galarraga, 2012). Aquest resultat esta en linia amb la hipotesi
proposada per Williamson (1965) sobre I'evolucié i els determi-
nants de la desigualtat regional en el llarg termini, que suggereix
una senda en forma de U invertida. Aquesta argumentacio re-
lacionaria la reducci¢ de la desigualtat amb la difusié territorial
de laindustrialitzacié, que actuaria com aimpulsor dels proces-
sos de convergencia economica entre regions. No obstant
aixo, també s’observa que les diferencies territorials en produc-
tivitat dins dels sectors han recuperat importanciaal’hora d’ex-
plicar la desigualtat en producte per treballador en el context
dels primers anys del segle XXI, i han esdevingut I'element de-
terminant del nou augment de la desigualtat territorial que ha
transformat la U invertida en una N.

Per aprofundir en I'analisi dels determinants de I'evolucio rela-
tiva de I'economia catalana en el context de I'economia espa-
nyola, s’ha realitzat un exercici addicional de descomposicié.
Enaquest cas, s’analitzen les diferencies regionals en producte
per treballador respecte a la mitjana espanyola per a les quatre
comunitats autbnomes que ocupen en I'actualitat les primeres
posicions del ranquing espanyol de PIB per capita: Madrid, el
Pais Basc, Navarra i Catalunya. Els resultats d’aquest exercici
es presenten, per als anys seleccionats, a la taula 2.

L’evidéncia presentada indica que tant les diferencies en es-
tructura productiva com en productivitat del treball en els
diferents sectors han tingut un paper rellevant en la com-
prensié dels diferencials de produccié per treballador propis
de les regions més desenvolupades. De fet, en la major part
de casos s’observa I’existencia d’una correlacié positiva en-
tre ambdos efectes. Com sabem, Catalunya va ocupar una
de les tres primeres posicions del ranquing de NUTS2 espa-
nyoles en termes de PIB per capita des de 1860 fins a 1980.
No obstant aix0, ha perdut posicions en el periode més re-
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Taula 2. Descomposicié de les diferéncies en PIB per treballador, 1860-2015

-

1860 1910 1950 1980 2015
Catalunya
Estructura sectorial 9,8 30,8 15,1 71 1,6
Productivitat sectorial 6,8 28,9 11,9 8,0 51
Madrid
Estructura sectorial 29,1 58,7 26,3 11,3 -1,2
Productivitat sectorial 14,7 0,9 5,0 9,6 9,7
Navarra
Estructura sectorial 3,8 -0,1 -2,4 1,3 3,8
Productivitat sectorial 5,0 -10,5 4,3 5,8 5,0
Pais Basc
Estructura sectorial 4,0 34,4 9,6 6,5 3,2
Productivitat sectorial -21,0 21,8 27,8 10,0 10,0
Nota: La descomposicio ha estat realitzada seguint la proposta de Hanna-Kim a Martinez-Galarraga et al. (2015).
Font: Elaboracié propia a partir de Martinez-Galarraga et al. (2015) i Diez-Minguela et al. (2018).

)

cent. La descomposicié realitzada mostra que Catalunya va
mantenir aquesta posicio de privilegi tant per una estructura
productiva favorable com per un efecte productivitat secto-
rial positiu. Ara bé, des dels anys vuitanta, Catalunya ha co-
mencat a perdre posicions respecte a la NUTS2 lider, Ma-
drid, i també respecte al Pais Basc. Aquesta perdua de
posicions es relaciona amb I'evolucié de I'efecte associat a
la productivitat sectorial, que, tot i ser positiu, és menor que
I’assolit per Madrid i el Pais Basc.

La base de I’exit de I'economia basca en les Ultimes deca-
des es correspon amb la profunda reconversié industrial
amb la qual es va abordar la sortida de la crisi dels anys
1980 i de I'efecte productivitat que es va aconseguir gene-
rar. De la mateixa manera, la privilegiada posicié que ocupa
avui Madrid s’explica principalment perque ha estat capag
de generar de forma gradual un efecte positiu i creixent en
aquest apartat, que ha assolit valors especialment elevats
des de 1980. Aix0 s’ha cimentat en una participacio crei-
xent d’un sector serveis d’elevat valor afegit que comporta,
en termes relatius, una més intensa adopcié de les noves
tecnologies de la tercera i quarta revolucio tecnologica, en
un context d’integraci¢ internacional creixent dels mercats
de serveis financers, d’assegurances o d’assessorament
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tecnic ales empreses. Navarra, la regié que més ha millorat
la seva posicié dins I'escenari espanyol (11 el 1900 i 3 el
2000), mai va registrar un marcat efecte positiu lligat a la
seva estructura sectorial i la seva actual posicié s’explica
fonamentalment per la preséncia d’un positiu i elevat efec-
te productivitat sectorial. Per contra, en el cas catala,
I’efecte associat a la productivitat dins dels sectors és el
2015 el més baix de la seva serie historica, molt allunyat de
I"aportacié d’aquest component quan, fa un segle, Catalu-
nya encapgalava el ranquing espanyol de productivitat i PIB
per capita.

En resum, es podria concloure que els factors que expliquen
I'exit o el fracas de les regions en termes de producte per actiu
empleat han canviat al llarg del procés de creixement econo-
mic. Durant les fases inicials, la diferéncia associada a I’estruc-
tura productiva va ser el principal factor explicatiu de la posicid
relativa de les regions. Pero el procés de convergencia entre les
estructures productives regionals ha determinat que, des del
darrer quart del segle XX, el principal determinant de la posicio
ocupada per unaregio en el ranquing de rendes per treballador
es relacioni amb el sentit que té I'efecte productivitat sectorial.
Aquest factor ha guanyat poder explicatiu i sembla ser la clau
de I'exit sostingut en el llarg termini.



En aquestes condicions, i en referéncia al cas catala, I'estruc-
tura sectorial va ser el factor clau en el seu enlairament relatiu
en el context de laindustrialitzacio del segle XIXidurant el primer
terc del segle XX. No obstant aix0, i en comparacié amb les
regions més prosperes, en I'actualitat és la productivitat interna
dels sectors el factor que la penalitza. En els temps de la intel-
ligencia artificial, la baixa participacié dels segments que fan un
Us més intens de les noves tecnologies dins de I'agregat indus-
trial o de serveis actua com un llast perqué el Principat pugui
seguir I'estela de les regions que lideren avui I’'economia espa-
nyola, i la condemnen a ocupar posicions molt allunyades
d’aquest lideratge quan la referencia és I'economia europea.

5. Conclusions

L’evidencia aportada en els punts anteriors permet assenyalar
dos aspectes fonamentals. El primer és que Catalunya se-
gueix sent una de les regions més prosperes de I'Estat gracies
a la posici¢ adquirida durant la primera gran fase del desen-
volupament economic espanyol, entre 1860 i 1930. Des de
llavors, el PIB catala no ha parat de caure en termes relatius.
Catalunya va ser lalocomotora d’Espanyailainércial’ha man-
tingut durant més d’un segle en les primeres posicions, en una
dinamica en que la convergéncia de rendes entre regions ha
estat la norma fins als anys 1980. No obstant aix0, en I'actu-
alitat, la desigualtat territorial esta tornant a despuntar, a Es-
panyaia Europa, iles eines del passat no serveixen per avan-
car en aquest nou context. En aquest sentit, i aquest és el
segon aspecte fonamental, es pot concloure que Catalunya
es troba en una cruilla historica: seguir la senda de les regions
més riques i distanciar-se de nou, per sobre, de la mitjana
estatal o continuar com fins ara, apropant-se de manera peri-
llosa als nivells de PIB per capita dels territoris de renda mitja-
na de I’economia espanyola.

Sialguna llicé es pot extreure de la historia és que la situacio
economica d’un pais, d’un territori, no és immutable. Hi ha
moments clau, punts de trencament, en els quals s’obren
noves oportunitats de desenvolupament. Aprofitar-les porta
al progrés relatiu. No fer-ho aboca a un estancament secular,
amb implicacions evidents i persistents sobre el nivell de vida
dels ciutadans. Tot apunta que en I’actualitat estem vivint un
d’aquests grans moments historics. Catalunya varegistrar el
seu gran exit en el context del primer d’aquests grans punts
d’inflexid, el corresponent a la industrialitzacio del segle XIX.
La historia relatada en aquestes pagines ens mostra que el

nivell de vida de les proximes generacions dependra de la
forma com s’abordi aguesta nova cruilla. La inércia ja no
serveix i la prosperitat futura de Catalunya passa per tornar
a ser una maquina que tiri del procés de desenvolupament
estatal i, per qué no, europeu.

Fent nostres les paraules amb les quals Albert Carreras tan-
cava el discurs de recepcié com a membre numerari de la
seccid de Filosofia i Ciencies Socials de I'Institut d’Estudis
Catalans (Carreras, 2019): “Les forces que empenyen la con-
vergencia sobre la mitjana sén molt poderoses, perd molts
paisos han reeixit a reconstruir el seu lideratge economic, tec-
nologic i de benestar. El futur esta per fer pero no es fara sol.
Caldra la maxima implicacié de tothom”. |
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1. Introduccié

La guerra i la dictadura del general superlatiu van truncar la
dinamica propia i diferenciada que I’economia catalana havia
mantingut des de la industrialitzacio respecte de la resta de
I’economia peninsular. L'intervencionisme casernari caracte-
ristic del franquisme —omnipresent els anys quaranta del segle
passat, menys compulsiu durant els cinquanta i, encara que
més planificat després de 1959, mai no va deixar de ser fer-
mament aplicat- va alinear I’evolucié de I'economia catalana
al’espanyola. Laintegracié de I'economia espanyola a I'Euro-
pacomunitaria va obrir noves oportunitats a una economiatan
diversificada com la catalana. Circumstancia aquesta que
s’ha diluit en els Ultims quinze anys.

2. El franquisme va poder ser pitjor

La Guerra Civil va suposar remuntar el PIB per capita d’Espa-
nya a finals del XIX i I'autarquia va endarrerir la recuperacio
postbel-lica fins el 1954." Aquest desastre sense pal-liatius va
afectar intensament Catalunya, la llavors segona regié més
desenvolupada d’Espanya, després del Pais Basc. L’afecta-
ci6 per a ambdues va tenir una intensitat similar, perd amb
impacte diferent a causa de les seves respectives estructures
productives i graus de vinculacié comercial amb la resta del
mon. La introversié franquista va continuar perjudicant una
economia tan diversificada com la catalana respecte d’altres

1 Per al context economic vegeu Albert Carreras i Xavier Tafunell
(2018). Entre el Imperio y la globalizacion, Critica, Barcelona.
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regions espanyoles, fins al punt de ser Catalunya superada en
termes de renda per capita per les llles Balears des de 1971,
a més del Pais Basc.? El boom turistic explica I'ascens de les
Balears. L'economia catalana només va avancar a la basca
durant la segona meitat del decenni de 1970, per la tensio
politica interna combinada amb la crisi estructural de la indus-
tria pesant, accentuada per les opcions de la politica franquis-
tarespecte de les Comunitats Europees des de 1970, que van
afavorir el teixit industrial catala respecte del basc.

Des dels ultims compassos de la Segona Guerra Mundial, el
regim franquista es va aplicar amb exit a neutralitzar 'impacte
de la seva singularitat politica en un mén que havia combatut el
feixisme i els seus acolits autoritaris durant sis llargs anys. Les
exportacions de mineral de ferro i taronges van resultar eines
eficaces per construir una xarxa d’acords comercials bilaterals
amb tota Europa occidental que implicaven un reconeixement
de facto del regim.® Malgrat la forta retorica antifranquista,
aquesta abséncia de discriminacié va persistir quan Espanya
va ser exclosa del Pla Marshall: els governs d’Europa Occiden-

2 Vegeu Alfonso Diez-Minguela, Julio Martinez-Galarraga i Daniel
Tirado-Fabregat (2018). Regional Inequality in Spain, 1860-2015,
Palgrave Macmillan, apéndix, pag. 288-294.

3 Guirao, F. (2009). Naranjas y piritas: los embajadores de Franco
en la inmediata segunda postguerra mundial, a Enrique Fuentes
Quintana (dir.) i Francisco Comin (coord.), Economia y economis-
tas espanoles en la Guerra Civil, Barcelona, Galaxia Gutemberg -
Circulo de Lectores, 2009, Vol. 2, pag. 555-603.



tal es van esforcar a limitar els efectes de I'exclusid mitjangant
I'extensié a Espanya, sense reciprocitat, de les mesures de li-
beralitzacid comercial patrocinades per I'Organitzacié Europea
de Cooperacié Economica i la concessio de linies de credit bi-
laterals per compensar la falta de credit automatic de la Unid
Europea de Pagaments. Els governs d’Europa Occidental van
considerar necessari mantenir el comerg amb Espanya per evi-
tar la inestabilitat politica i social del seu flanc sud.*

La verborrea politica contra Franco va complir I'objectiu de sa-
tisfer I'opini¢ publica més mobilitzada en les democracies d’Eu-
ropa Occidental, pero es van utilitzar mitjans ocults a I’escrutini
public per evitar el col-lapse de I'economia espanyola i, amb
aixo, sostenir un indesitjable regim politic com a mal menor. El
manteniment d’unes relacions comercials actives amb Europa
occidental va constituir no només el principal instrument d’es-
tabilitat economica i politica per a Espanya i el seu regim politic
a partir de 1945, sind un factor determinant en la millora de la
productivitat de I'economia espanyola, essencial per al seu rit-
me de creixement sota el franquisme. En la decada dels anys
1950, les iniciatives basades en institucions supranacionals —el
Pla Schuman, el Pool Verd i el Tractat de la Comunitat Econo-
mica Europea (CEE)-van representar amenaces potencials per
als resultats comercials d’Espanya i de Catalunya a Europa oc-
cidental que no van arribar a materialitzar-se.

Per aix0, no hauria de sorprendre que el 1964 el Consell de
Ministres de la CEE decidis negociar un acord amb Espanya per
promoure un desenvolupament econdmic que havia d’acabar
fent aflorar la democratitzacio. Aixi, Espanya va aconseguir que
els seus principals productes basics d’exportacié no fossin dis-
criminats per la Politica Agricola Comunitaria, que la industria
espanyola tingués un generds accés al Mercat Comu i que
ambdods avantatges s’obtinguessin sense obrir el mercat espa-
nyol a la competéncia comunitaria. La caracteristica basica de
I’Acord entre Espanya i la CEE de juny de 1970 va ser, precisa-
ment, la asimetria favorable a Espanya.

Com veiem al grafic 1, I’Acord va afavorir I'expansio de I'expor-
tacié espanyola al mercat comunitari, perd no la comunitaria
cap a Espanya. Anteriorment a la concessio de la preferencia

4 Fernando Guirao, Spain and the Reconstruction of Western Eu-
rope, 1945-57. Challenge and Response, Londres i Nova York,
Macmillan-St. Martin’s Press, 1998.

(parcialment efectiva a partir de 1969), les exportacions espa-
nyoles a la CEE van evolucionar per sota de la tendéncia gene-
ral. Amb I’Acord de 1970, les exportacions espanyoles ala CEE
van créixer més rapidament (en taxa de creixement anual 1969-
77, el 16,3%) que les exportacions ala resta del moén (I'11,6%).
Cert és que els productes agricoles espanyols van trobar pro-
blemes ala CEE, perd no més que qualsevol pais no pertanyent
ala CEE. En I'ambit industrial, amb I’Acord de 1970, la Comu-
nitat va liberalitzar la importacié de les manufactures espanyo-
les (proteccié aranzelaria mitjana del 3% ad valorem), aixi com
la supressio de les restriccions quantitatives (exclosos els refi-
nats del petrolii els teixits de cotd) i altres barreres no aranzela-
ries. Aquesta posicié contrasta amb I'evolucié de les importa-
cions espanyoles de productes made in the EEC.

Entre 196511967 les importacions espanyoles procedents de
la Comunitat i de la resta del mén van mantenir una tendéncia
similar, pero des d’aleshoresi fins el 1977 les importacions de
la resta del mén van mostrar un dinamisme més gran, amb
I’'excepcid de 1973. Els Sis, pel seu nivell general de desenvo-
lupament econdomic i tecnologic, per la seva proximitat geo-
grafica, pels seus antics vincles amb interessos empresarials
espanyols molt diversos i, el que és més important, perque
I’Acord de 1970 implicava una progressiva obertura del mer-
cat espanyol favorable ala CEE, haurien d’haver estat els prin-
cipals beneficiaris de I'augment de les compres espanyoles.
No va ser aix0 el que va succeir. L'impacte de I’Acord de 1970
sobre els fluxos comercials bilaterals entre la CEE i Espanya
va ser més desequilibrat del que Brussel-les havia previst.

L’enorme desequilibri en termes d’impacte de I’Acord de 1970
va sorgir de la capacitat de I'’Administracié espanyola de
circumval-lar les obligacions legals derivades de I'acord mentre
generaven obstacles a I'exportacié comunitaria en el mercat
nacional. L’Administracié espanyola va transformar concessi-
ons temporals a un pais en vies de desenvolupament en ampli-
es avingudes de penetracié al Mercat Comu per a molts sectors
industrials. Aixo va beneficiar de manera especial les industries
automobilistica, de transformats metal-lics, quimica i textil ca-
talanes, que van gaudir de mercats d’exportacié estables sen-
se patir la competéncia europea al mercat interior. Mentrestant,
la industria siderurgica basca va haver de confrontar amplies
mesures antidimping degudes a la caiguda generalitzada del
consum d’acer derivada de I'estancament econdmic que va
portar el final de I'Edat Daurada. Madrid havia exclos el sector
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Grafic 1. Comerc d’Espanya amb els Sis i la resta del mén, 1965-77 (pessetes de 1963) (1965 = 100)
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Notes: Valors fob per a les exportacions i CIF per a les importacions deflactats per I'index de preus elaborat especificament per al
comerg exterior per I'Institut Nacional d’Estadistica, amb base el 1963 (Presidencia del Govern, 1976). Els valors actuals de 1976 i
1977 han estat deflactats pels ‘Numeros indices de precios’, Anuario Estadistico de Espafia 1983, pag. 221-222.

Font: Estadistiques oficials del comerg espanyol elaborades per la Direccid General de Duanes en la seva Estadistica
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siderurgic de I'acord preferencial per protegir la industria naci-
onal. No va ser fins el 1974 que la indUstria siderurgica espa-
nyola va lamentar la no-pertinenca d’Espanya a la Comunitat
Europea del Carbo i de I'Acer.®

Podem acabar afirmant que, fins a mitjan decada dels anys
1960, els interessos economics catalans no entraven en les
preocupacions del regim i que, en una economia tan tancada
com I'espanyola, el progrés economic de Catalunya derivava
gairebé exclusivament dels impactes liberalitzadors sobre una
economia fortament intervinguda: la flexibilitzacié de la cotit-
zacio de la pesseta i el paquet liberalitzador del Pla d’estabi-
litzacié. Perd a partir de mitjan anys 1960, els sectors en els
quals Catalunya tenia més protagonisme van ser els que més
van contribuir a 'augment de les exportacions espanyoles a
la Comunitat, liderats pel quimic, que va representar el 36,5%
de I'augment registrat entre 1965-1969, i I'automobilistic,
amb el 27,8%, entre 1970-1977. Els automobils i compo-
nents, que representaven poc menys del 2% del valor real de
les exportacions espanyoles a la CEE el 1969, van passar a

5 Secci6 basada en Guirao, F. (2021). The European Rescue of the
Franco Regime, 1950-1975, Oxford University Press, Premi Joan
Sarda 2021.
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representar gairebé el 18,2% el 1977, gracies a I’Acord de
1970. Que el valor de les exportacions espanyoles de vehicles
(partida aranzelaria 87) a Franga passés de 210,000 pessetes
el 1965 a 24,4 milions el 1977, explica les resistencies france-
ses a I'ampliacié de la Comunitat envers Espanya millor que
tots els camions de fruites i verdures que poguessin travessar
la frontera francoespanyola.

3. Una llarga transicié cap a Europa

La CEE va negociar malament amb I'Espanya franquistaili ho va
fer pagar a I'Espanya postfranquista. Quan els Sis van iniciar
converses exploratories amb Espanya, la disparitat de desenvo-
lupament entre les parts es percebia com a insuperable. Perd en
el periode 1964-75 el PIB per capita d’Espanya va passar del
66% dels Sis al 85%. Aixi, els negociadors comunitaris, ancorats
en el 1964, van forjar un text desequilibrat que esperaven modi-
ficar posteriorment. L’Administracié espanyola es va beneficiar
del desequilibri original, mentre que abusava dels nhombrosos
defectes i reinterpretava unilateralment tota clausula ambigua.
L’objectiu comunitari d’accedir al mercat espanyol va resultar
inviable davant de la complexitat de I'intervencionisme espanyol
i els dos intents de renegociacio de I'acord (incloent-hi la seva
transformacié en una area de lliure comerg industrial) es van es-
tavellar davant de les maniobres dilatories espanyoles.



Tots sabien que 'obertura del mercat espanyal, la llavors frontera del
capitalisme europeu-occidental, constituia I'inic avantatge negoci-
ador per a I'adhesio a les Comunitats. Si es concedia abans de
I'arribada de la democracia, €els governs a Madrid intuien que I'ad-
hesié podria quedar empantanegada durant anys. A contrario sen-
su, Brusselles volia cobrar-se 'accés al mercat, que els acords amb
Espanya li havien promes, abans d’obrir negociacions d’adhesio.
Brussel-les pressionava denunciant els continus incompliments de
I'’Acord de 1970, amb mesures antidimping de caracter general i
impopulars restriccions pesqueres i un compliment més estricte de
lalegislacioé agricola comunitaria. Tanta era la pressio i en tants fronts
que, tan aviat com hi va haver un primer govern elegit per sufragi
universal directe, el segon govern Suarez es va arriscar a sol-licitar
oficialment 'adhesié ales Comunitats el juliol de 1977. Es vaarriscar
si, perque el requisit imprescindible per ser considerat candidat a
I'adhesio era gaudir d’una democracia homologable a la resta de
I'Europa democratica, cosa que es va aconseguir amb I'entrada en
vigor de la Constitucio espanyola el desembre de 1978. Llavors va
comengar un exasperant compte enrere de més de vuit anys degut,
en part, al pagament en diferit del (mal) comportament espanyol
davant la Comunitat des de 1970.

Les negociacions d’adhesio (1979-85) van replicar els objec-
tius economics essencials de les negociacions de I’Acord de

Taula 1. PIB per capita de Catalunya respecte
de la Comunitat Europea de 15 Estats

membres en pessetes constants de 1995
(1945-2000)

1945 69,46
1950 73,62
1955 76,02
1960 83,89
1965 93,57
1970 94,51
1975 96,56
1980 82,03
1985 87,42
1990 97,29
1995 98,2
2000 106,21
Font: Font: Julio Alcaide Inchausti (2003). Evolucion
econdmica de las regiones y provincias espafiolas en el siglo
XX, Fundacién BBVA, Bilbao, quadre 4.3, pag. 112.

- %

1970 (1967-70) i del frustrat acord de lliure comerg industrial
(1972-75): esforgant-se la Comunitat per accedir al mercat
industrial espanyol i Espanya (amb governs centristes i socia-
listes) per prolongar la capa protectora de I'Estat i limitar la
reestructuracié productiva tant com fos possible. Obviament,
com en el passat, els beneficis de la PAC i la disputa oceanica
per les llicencies de pesca servien de cortina de fum davant de
situacions delicades en la negociacio, que incloien, per exem-
ple, la reforma fiscal encobridora d’una abusiva proteccio a la
industria nacional i de subvencions a I’exportacié manufactu-
rera, la indisciplina dels exportadors de fruites i verdures en-
vers I'estabilitat dels preus comuns, la necessaria reestructu-
racié de sectors sobredimensionats com el siderurgic i el
naval. La causa de la procrastinacié que va caracteritzar les
negociacions d’adhesio va ser la resistencia numantina dels
negociadors espanyols a acceptar qualsevol esfor¢ que no
quedés compensat per la generositat (davant dels perdedors)
i paciencia (davant dels incompliments anticipats) comunitari-
es. El fet que cap dels treballs sobre el desenvolupament de
les negociacions d’adhesio no dediqui espai a Catalunya és
prova evident que els interessos catalans no van ser deguda-
ment representats.®

El balang econdomic comparat de Catalunya durant aquest
compas d’espera, de 1975 a 1985, és molt negatiu. El PIB per
capita de Catalunya respecte de la UE15 (gairebé tota I'Europa
occidental) va passar de 96,6% a 87,4% (vegeu la taula 1), xifra
amb qué es remunta als primers anys del decenni de 1960, fins
i tot a dates anteriors a 1960 si busquem el pitjior moment de la
gran crisi industrial dels anys de la Transicio.

Es, per tant, ldgic que 'adhesi6 el gener de 1986 a les Comu-
nitats Europees, combinada amb el projecte de mercat uUnic
aplicat des de juliol de 1987, transmetés grans esperances al
conjunt de la poblacié i entusiasmés I'empresariat catala. Es
veritat que les cambres de comerc i industria de Catalunya i
organitzacions de representacio dels interessos empresarials
catalans com Foment del Treball, la Liga Europea de Coopera-

6 La millor analisi actual de les negociacions és, per a la part po-
litica, Vanessa Nunez, Tiempo de paciencia. Las negociaciones de
adhesion de Espana a las Comunidades Europeas (1976-1986),
Silex, Madrid, 2023 i, en I’'ambit economic, Marta Alorda, Europe-
anisation a la carte: Negotiating Spanish accession to the Europe-
an Community, 1979-1985. Tesi doctoral inédita, Institut Universi-
tari Europeu, Floréncia, marg 2022.
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cion Econdmica i el Circulo de Economia van advocar per la
integracio des dels seus inicis. Pero el 1986, I'economiail’em-
presariat de Catalunya es deslliuraven de la cotilla intervencio-
nista i podien aprofitar el potencial de creixement que compor-
tava I'accés a un mercat de 417 milions de consumidors amb
regles de competéencia homogenies i el conseglent augment
de la inversi® estrangera. L’economia catalana va aprofitar
I’'oportunitat, amb una convergencia de gairebé 20 punts en
termes de PIB real per capita amb la Comunitat Europea de 15
Estats en els quinze anys seglents (de 1985 a 2000, vegeu la
taula 1). Si bé la primera fase d’Espanya en la integracio euro-
pea va proporcionar una indubtable epoca daurada, Catalunya
no va arribar a recuperar la seva cota més alta de benestar re-
latiu (1920), nitan sols el nivell de benestar relatiu amb I’'Europa
més desenvolupada de principis del segle XX, que era la seva
intima i legitima aspiracio. *

4. Der Euro uber alles

Espanya, les seves autoritats i poblacié, van acceptar amb
alleujament la perdua de la sobirania monetaria. En part, pels
mals resultats de la gestio propia davant de desequilibris cro-
nics com la inflacio i el déficit public. En part, perqué implicaria,
en principi, una disciplina institucional més gran quant al rigor
pressupostariialaregulacio del mercat de treball, ja que, d’una
altra manera, I'ajustament es produiria mitjangant la devaluacio
interna. En part, perque implicaria continuar viatjant en primera
classe de 'AVE de la integracié europea, fenomen associat
indissolublement a un alt nivell de vida. Poques i escassament
influents van ser les veus contraries, titlades avant la lettre d’eu-
roesceptiques. Quan va arribar la crisi de I’'euro, molts van sug-
gerir que la decisio d’adoptar lamoneda comuna europea havia
estat un greu error de calcul; va ser aixi per a Catalunya?

Segons les dades oficials (vegeu la taula 2), el PIB real per
capita catala va passar del 110,2% del nivell mitja dels paisos
de lazona euro (presa en la seva dimensio actual de 19 mem-
bres) el 2000 a un maxim del 117,9% el 2006, per baixar a
continuacioé fins a un minim de 103,1% el 2012, en el pitjor
moment de la crisi econdmica i monetaria. Es a dir, es va per-
dre més en la crisi del que es va guanyar en la bonanca de la
integracio monetaria. Molts consideren que, per a aquest vi-
atge, no calien alforges. Anem a pams.

7 Albert Carreras, L’economia catalana: una visio plurisecular, Ins-
titut d’Estudis Catalans, 2019 quadre 5.
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Taula 2. PIB per capita de Catalunya en paritat

de poder de compra (2000-2022)

Uni6 Europea Zona Euro Espanya=100
(UE27=100) (UEM19=100)
2000 125.5 110.2 128.5
2001 124.7 109.7 125.9
2002 125.2 110.7 124.5
2003 125.8 111.7 124.4
2004 126.4 113.0 125.2
2005 128.3 115.0 124.9
2006 131.1 117.9 124.5
2007 129.0 116.8 123.6
2008 124.4 113.6 121.8
2009 121.4 111.4 120.5
2010 116.6 107.4 121.0
2011 112.8 104.4 121.8
2012 110.9 103.1 122.0
20138 1111 103.2 123.3
2014 112.2 104.5 124.0
2015 112.9 105.6 123.6
2016 1141 106.6 124.0
2017 114.5 107.4 123.4
2018 1131 106.6 124.0
2019 112.6 106.6 123.9
2020 101.4 96.8 122.4
2021 (p) 102.7 98.2 121.8
2022 (p) 104.0 99.8 121.6

Nota: (p) dada provisional.

Font: Institut d’Estadistica de Catalunya (https://www.idescat.
cat/indicadors/?id=anuals&n=10442&tema=MACRO)¢

- %

L'efecte més important de la unié economica i monetaria
europea (UEM) va ser una disminuci¢ sense precedents dels
costos de finangament exterior (diferencials d’interes res-
pecte del deute alemany —vegeu el grafic 2). En el cas d’Es-
panya, d’octubre de 1996 a novembre de 2010, la prima de
risc va estar per sota dels 200 punts basics. Que aquesta
circumstancia, completament deslligada del merit propi, no
servis per financar reformes estructurals siné nivells de des-
pesa i consum que van conduir al major desequilibri de la

1y

historia economica d’Espanya no és culpa d’”Europa” sind
propia. Els economistes que suggereixen que Espanya
s’hauria d’haver quedat fora de la UEM per raons de prudent
racionalitat economica no consideren la forca d’arrossega-
ment de la idea d’Europa que I'euro va arribar a representar
en I'imaginari col-lectiu espanyol. | aix0 resulta especialment

rellevant per a Catalunya.



Grafic 2. Tipus d’interés del bo a 10 anys (1993-2012)
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El nacionalisme catala s’ha construit projectant-se cap a la
modernitat europea en contraposicié amb un suposat casti-
cisme castella. Jordi Pujol, el president de la Generalitat (entre
maig de 1980 i desembre de 2003) que va representar els in-
teressos catalans durant tot el periode de formulacié de la
UEM, pot ser considerat el més germanic i germandofil de la
classe politica de la Peninsula ibérica del moment. Per a ell,
Catalunya, la seva identitat diferenciada i virtuts intrinseques
‘van néixer’ com a fruit de la ‘Marca Hispanica’ de I'lmperi
Carolingi; de fet, li agradava afirmar, “la nostra primera capital
va ser Aquisgra”.® Quan en el discurs pronunciat I’1 1 de marg
de 1985 al Sald d’Honor de I’Ajuntament d’Aquisgra, “al cos-
tat mateix d’on es conserva la corona d’Ot6 el Gran, I'empe-
rador germanic”, va dir “el nostre pais torna a casa”, es referia
a Catalunya, no a Espanya.® Aquest certificat de naixement
mitic servia per contraposar una esforcada Catalunya germa-
nica a la indolent Espanya llatina. Quines possibilitats tenien
les arees monetaries Optimes de contrarestar I'atraccié magi-
ca de, per fil, ser tractats com a alemanys?

8 Entrevista a Jordi Pujol el marg de 2010 per al Centre Virtuel de
la Connaissance sur I’Europe (https://www.cvce.eu/content/
publication/2013/8/14/768ab610-5d50-49bb-8cbc-
f450c8d6d94c/publishable_es.pdf).

9 Discurs del 10 de desembre de 1997 a Les aportacions de Ca-
talunya a Europa, IESE, Universitat de Navarra, pag. 5.

La UEM va exemplificar puntualment el que la integracié eu-
ropea significa estructuralment: la generacié de potencial de
creixement que alguns aprofitaran millor i d’altres pitjor ate-
nent a les seves propies capacitats. Aixi ho va entendre qui
exercia de conseller d’Economia i Finances en el moment de
la fundacié de 'euro: “Ara, amb la introduccié de la moneda
Unica i el reforg que significara per al mercat Unic europeu,
cal esperar que novament les empreses, els treballadors, els
consumidors i les institucions catalanes, tornin a aprofitar
I’oportunitat que ens brinda aquesta nova i decisiva etapa
del procés de construccié europea”.'®No va ser aixi: la temp-
tacié de dopar-se amb credit barat va desbordar les virtuts
luteranes que havien d’adornar la germanische Katalonien.
Entendre per que les empreses i institucions i els consumi-
dors i treballadors catalans no van saber aprofitar una opor-
tunitat tan gran ens faria un pais millor i ens prepararia, per
exemple, per aprofitar una altra circumstancia excepcional
com és 'arribada dels fons de recuperacié i resiliencia del
programa Next Generation EU.

10 Artur Mas, ‘Presentacioé’, Catalunya dins I’euro, Joan M. Este-
ban i Jordi Gual (ed.), Generalitat de Catalunya - Antoni Bosh,
1999, pag. 12.
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5. Laimportancia d’*Europa’ davant de les crisis
‘Europa’, aixo és, la referéncia al context de la integracio euro-
pea, preferentment a la Unid Europea per la seva accié o omis-
si6, ha tingut una preséncia publica i visible constant des que
va esclatar la concatenacio de crisis, primer financera, després
econdmica, més tard de I'eurozona, seguida de la institucional
atots els nivells, per acabar amb una crisi sanitaria i dues guer-
res en marxa en el moment d’escriure aquestes linies. Catalu-
nya no se n’ha estalviat cap i totes li han passat factura.

Segons les dades oficials mostrades a la taula 2, el 2006 va
registrar la millor posicio relativa de Catalunya respecte de la
Uni6 Europea i de I'eurozona, mentre que I'Gltima dada oficial
de 2022 (encara provisional), redueix la convergencia en 27
punts respecte de la Unid Europea a 27 membres i en 18 en
relacié amb el conjunt de la zona euro de 19 membres. No és
petita la pérdua de posicioé relativa, sobretot perque, en principi,
els canvis de composicio del club europeu haurien d’haver afa-
vorit Catalunya. En aquest periode la Unié Europea va passar
de 25 Estats membres a 27, amb la incorporacié de Bulgaria,
Romania i Croacia, i la sortida del Regne Unit, mentre que I'eu-
rozona es va ampliar de 12 a 19 membres, amb I’'adhesio (per
ordre cronologic) d’Eslovenia, Xipre, Malta, Eslovaquia, Esto-
nia, Croacia, LetoniaiLituania. Tots els paisos esmentats tenien
rendes per capita significativament per sota de la catalana, ex-
cepte el Regne Unit, per la qual cosa el Brexit va millorar la po-
sicio relativa de Catalunya. Per tant, la desfeta és considerable.
Com i per que?

En primer lloc, aix0 reflecteix el durissim impacte diferencial de
la crisi financera, de I'esclat de la bombolla immobiliaria i de la
crisidel’euro. En aixd Catalunya s’assembla al conjunt deI’eco-
nomia espanyola, perd comportant-se pitjor en la caiguda i mi-
llor en la recuperacio. Les comunitats fortament orientades al
turisme van patir més la crisi financera, per la seva vinculacio
amb la bombolla immobiliaria. També van patir pitjor la crisi de
I’euro, ja que el tancament dels mercats de deute public i la
necessitat de recorrer-hi a qualsevol cost també va ser superior
per a totes les comunitats fortament orientades al turisme, els
governs autonomics de les quals depenien fortament d’ingres-
sos fiscals vinculats a la bombolla immobiliaria. En la recupera-
ci6 post-2012, Catalunya i tot el litoral mediterrani no van recu-
perar laseva prosperitat relativa alamitjana espanyolaieuropea
(UE27 i UEM19). Efectivament, Catalunya no va recuperar
aquest maxim en PIB per capita que havia assolit el 2006 res-
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pecte a Europa. Quan més s’hi va apropar, el 2017, estava en
nivells anteriors a la creacio de I'euro. Perd tampoc no el va
assolir respecte ala mitjana espanyola—tot i que s’hi apropava-—
ni el 2014, ni el 2016, ni el 2018. La meitat de I'Espanya no
afectada per I'auge turistic i immobiliari va construir en aquells
anys de profunda crisi les bases de més prosperitat i benestar.

Va tornar a succeir amb el confinament. EI 2020, la proporcid
del PIB per capita de Catalunya respecte de la mitjana de I'eu-
rozona cau, per primera vegada en vint anys, per sota de la
mitjana. Respecte al 2019 sén gairebé deu punts menys. Una
enormitat. Es I'impacte del confinament sobre una economia
fortament turistica, que pateix més la interrupcié de la mobilitat
que les economies de base més industrial, tecnologica i de
coneixement. Lany 2023 ha estat de recuperacio dels nivells
del PIB per capita catala previ a la covid-19, pero I'economia
catalana encara no ha aconseguit recuperar el seu nivell relatiu
pre-covid respecte al conjunt de I'Estat ni tornar a situar-se per
sobre del PIB per capita de la mitjana dels paisos de I’eurozona.
| és que, mentrestant, aquells anys, unes quantes economies
dels paisos que van protagonitzar I'ampliacié cap a 'est de
2004 han aconseguit superar la mitjana comunitaria. Actual-
ment només la comunitat de Madrid i Euskadi estan per sobre
d’aquesta mitjana.

Laposadaen marxadel programaNext Generation EU (NGEU)
ha generat moltes expectatives de tornar ainjectar dinamisme
en totes les economies europees, especialment les més afec-
tades perla covid i, en general, totes en la mesura que han de
superar reptes de productivitat, digitalitzacié i sostenibilitat.
Aquests reptes sén comuns a tota la Unid Europea. Fins i tot
han justificat I'emissié de deute public conjunt de la Uni6 Eu-
ropea, cosa que representa un pas historic (esperem que irre-
versible) en laintegracié europea. Es massa aviat per tenir una
idea de quina sera la distribucio efectiva dels fons NGEU |,
encara meés, de saber quins en seran els efectes reals. Seria
desitjable que, com deiem abans, les empreses i les instituci-
ons catalanes aprofitessin aquesta nova palanca de transfor-
macio productiva cap a una economia més sostenible i tecno-
|ogicament avancada.

Per aix0, pero, cal que el govern central faci més confianca als
governs de les Comunitats Autonomes i generi procediments
que incentivininiciatives innovadores i transformadores. Des del
punt de vista dels autors, els fons NGEU sén un test de la volun-



tat i capacitat d’adaptacié a un entorn futur de més exigencia
ambiental, empresarial i social per a Catalunyaitotes les regions
d’Europa, per a Espanya i tots els estats membres de la Uni6
Europea i per a la Unié Europea en el seu conjunt com a pilar
fonamental d’una globalitzacié més alineada amb els nostres
principis i valors.

6. Una reflexio a tall de conclusio

’economia catalana ha aprofitat a fons la progressiva obertura
de I'economia espanyola des de la segona meitat dels anys
cinquanta del segle XX, quan va comencar a flexibilitzar-se la
rigida cotilla de I'autarquia i de I'intervencionisme economic,
fins a mitjans de la primera decada del segle XXI. De laintegra-
cié monetaria sembla haver-ne aprofitat menys que de la inte-
gracié comercial. La seva millora relativa respecte a la mitjana
europea (UE27 i UEM19) va ser menor, i no hi va haver millora,
ben al contrari, respecte a la mitjana espanyola.

Aquests fenomens de fons sén de dificil diagnostic. Tanmateix,
potser convé recordar que els vents en contra de I'economia
catalana, que havia estat tradicionalment industrial, han vingut,
en bona mesura, de I'auge de I'economia xinesa i de la indus-
trialitzacié de I'Extrem Orient.”" Perd també han vingut de
I’excel-lent comportament de la majoria dels paisos de I'antiga
area d’influencia sovietica que es van incorporar ala Unié Euro-
pea el 2004. Han estat competidors industrials molt eficacos i
han aprofitat a fons els avantatges del seu endarreriment inicial
combinat amb un alt nivell de formacié i preparacio professional
de la seva poblacié. 1, finalment, no hem d’oblidar, que contra
el que se suposava en la tradicional conviccio europeista cata-
lana, el progrés en la integracié europea no ha redistribuit els
poders entre tots els territoris de la Unié Europea, millorant les
capacitats relatives, sind que ha provocat unareaccio recentra-
litzadora, de recuperacié de competencies dins de cada Estat.
Les van provocar les cessions de competéncies en temes de
mercat interior i s’han accentuat encara més després de les
cessions de sobirania monetaria. El principi de subsidiarietat,
tan lloat els anys vuitantai noranta, ha estat completament obli-
dat per part dels governs dels grans paisos de la Uni¢ Europea.
Les capitals han crescut a costa de la resta dels seus Estats. En
el cas britanic, aquest fenomen ha donat lloc al Brexit i, a Espa-
nya, potser, ha tingut més a veure amb el “procés” del que se

11 De convergeéncies i divergéncies en tractem a Carreras i Tafu-
nell, op.cit.

sol pensar. En qualsevol cas, les disputes sobre la sobirania
compartida, I'eix central de la integracié europea, no han servit
per millorar el compte de resultats de cap de les parts implica-
des, en perjudici del conjunt de la ciutadania.
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ENTREVIS

A

FRANCESC CABANA

Advocat i historiador de ’economia catalana

Per Guillem Lopez i Albert Carreras

Francesc Cabana i Vancells (Barcelona, 1934) és advocat i histo-
riador de I'economia catalana. En va ser un observador privilegiat
al larg de tota la vida de Banca Catalana (1961-1982), de la qual
va ser secretari i vicepresident. El 1998 va rebre la Creu de Sant
Jordi per “la seva contribucio a la divulgacio de la tradicié industri-
al i economica catalana”, i el 2006 el Collegi d’Economistes de
Catalunya el va distingir com a Col-legiat d’Honor. Té una extensa
obra publicada d’historia bancaria, historia economica, historia de
'empresa i historia de la burgesia. Entre les seves nombroses
obres, destaquem: La banca a Catalunya: apunts per a una histo-
ria, Edicions 62, 1965; Bancs i banquers a Catalunya, Edicions 62,
1972; Historia del Banc de Barcelona, 1844-1920, Edicions 62,
1978; amb Jordi Nadal, Jordi Maluquer de Motes i Carles Sudria,
directors, Historia economica de la Catalunya contemporania, 6
vols, Enciclopédia Catalana, 1988-1994; Fabriques i empresaris,
Enciclopedia Catalana, 4 vols., 1992-1994; Caixes i bancs de Ca-
talunya, Enciclopedia Catalana, 4 vols., 1995-2000; 37 anys de
franquisme a Catalunya: una visio economica, Portic, 2000; com
a director, Cien empresarios catalanes, LID Editorial Empresarial,
2006; La fallida del Banc de Barcelona (1920): El fracas financer de
la burgesia catalana, Portic, 2007; La burgesia emprenedora, Edi-
cions Proa, 2011; La CHADE | altres aventures de Cambo-Vento-
saiGari(2015), disponible ala web de I'Institut Cambd. Col-labora
cada diumenge a El Punt Avui amb la seva columna Quadern
d’Economia.

A.C.: Vés sou el dega de la historia economica de Catalu-
nya... En el Consell Editorial de la REC vam discutir sobre
fins quan hem de retrocedir per trobar les arrels de ’econo-
mia catalana. Quin és el vostre punt de vista?

F.C.: Hem d’anar al'Edat Mitjana. Fins aleshores I'economia esta-
va en mans dels grecs o dels romans. L’economia catalana va ser
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comercial fins que no es difongué la industrialitzacio. Cal tenir en
compte que Catalunya té tres-cents quilometres de costa, la qual
cosa la fa molt maritima. Aixo és importantissim. Facilita els inter-
canvis. La tradicié comercial ens ve d’aleshores. A més, facilita el
coneixement d’idiomes, cosa que permet la difusic de les nove-
tats, i també I'arribada de les noves tecnologies industrials i moltes
altres.

A.C.: Entre la revolucié comercial medieval i la revolucio
industrial passen molts segles...

F.C.: Son segles de decadencia. Els grans corrents comercials es
mouen cap a I’Atlantic i cap a America. Castella els controla, i fixa
Sevilla, primer, i Cadis, després, com la seu del monopoli del co-
mer¢c amb America. Els catalans hi son estrangers. Recordo la
frase atribuida a Carles |, en que aconsella al seu fill -Felip I- que si
vol conservar I'lmperi, posi la capital a Barcelona (la Mediterrania);
si el vol fer créixer, la posi a Lisboa (I’Atlantic i America), i si el vol
perdre, la posi a Madrid. Madrid ha estat la capital europea més
mal ubicada territorialment. No té ni mar ni riu navegable. Fou una
decisio arriscada, detossuderia, que només es podia mantenir per
la forga, i assumint derrotes constants.

G.L.: Els excedents que financen nous projectes empresa-
rials venen del mén comercial? Hi ha conjuntures propicies
0 apareixen empresaris “schumpeterians” que s’anticipen
al mercat?

F.C.: Una mica de tot. Catalunya no té mines i poques primeres
matéries. Catalunya importa primeres materies i ven productes
transformats. No es concentra en un sector determinat. Va ser
poténcia textil fins als anys seixanta. Rapidament s’ha diversifi-
cat. Ara ja no ens identifiquen aixi. Ni potencia téxtil ni de res.
Tenim de tot. Catalunya s’ha aprofitat de cadamoment europeu



o global per fer el que li ha convingut més segons la conjuntura
del moment.

G.L.: Quines fortunes actuals venen de molt enlla? Hi ha
alguna dinastia?

R.: No. Com a maxim pots tirar enrere fins a mitjan segle XIX, perod
passades tres generacions els hereus ja no sén empresaris. Com
a maxim, si han conservat la fortuna d’avis i besavis, gestionen
patrimonis familiars, als family offices. Pero hi ha aparicio continu-
ada de nous empresaris.

G.L.: Esta ara més concentrat el nucli empresarial?
F.C.: No, no ho crec.

G.L.: Es més oligopolic?
F.C.: No. Molts dels descendents ara sén professionals, perd molt
pocs sén empresaris.

G.L.: D’on ve la tradici6 de la industria farmacéutica?
F.C.: Sin’hiha, sol venir de fora. Un bon precedent és I'arribada de
la vacuna de la verola, que la porta un metge de Puigcerda, el

doctor Piguillem, col-legiat a Madrid i a Paris. La vacuna venia de

Londres i on va arribar primer va ser a Paris. Va saltar a Catalunya
ia Espanya gracies als contactes parisencs del metge de Puigcer-
da. Les relacions internacionals importen.

G.L.: Es versemblant que amb el franquisme es van copiar
patentsimpunementivandonarlloc abones empreses que
encara funcionen?

F.C.: Esveritat que hi haun problemade patents. Quan la proteccié
de les patents internacionals és baixa apareixen oportunitats per a
nous empresaris. A vegades, preguntant a descendents dels fun-
dadors pels origens d’empreses importants, es fuig d’estudi. Aixd
tambeé cal relacionar-ho amb la difusié de I'economia submergida
i del diner negre durant el franquisme. Va generar impunitat i opor-
tunitats, a tot arreu.

A.C.: Ara, els britanics han descobert que totes les fortunes
associades als éxits industrials eren esclavistes...

F.C.: Bé aixd també passa a Catalunya. Pensem en el Marqués de
Comillas, els Guell...

G.L.: Quin era el negoci?

F.C.: Hihavia qui anava a Africa a buscar esclaus, que es compra-
ven a altres africans. Un altre negoci era la venda d’esclaus que es
portaven a Cuba. Alla hi havia qui venia els esclaus en subhasta, i
hi havia qui comprava i explotava els esclaus. Hi ha fortunes cata-
lanes que venen de cada tipus de negoci. Tots tres negocis van ser
molt rendibles. També hi havia el negoci -més respectable perd
menys rendible— del comerc interior i exterior de Cuba.

A.C.: EnMartin Rodrigo ha desvetllat molts noms de fortunes d’ori-
gen esclavista. Té un article sobre el tema en el nostre monografic.

G.L.: Quin paper va tenir el proteccionisme en la industria-
litzacié catalana?

F.C.: Del proteccionisme se’n va treure profit, especialment quan
el mercat es va reduir al mercat espanyol i dificiment es podia ex-
portar a les colonies americanes. El proteccionisme va incentivar
I'expansié comercial dins d’Espanya.

G.L.: El prohibicionisme importador va anar bé per a Cata-
lunya?

F.C.: No. Si miréssim Catalunya des de Iaire veuriem molts cami-
ons que entren i molts camions que surten. Tenim una indUstria
transformadora. El que no tenim sén mines. Elnostre subsolté una
mica de tot, perd bo per a col-leccionistes, no per a empresaris.
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A.C.: El que hem tingut sén vins i aiguardents...
F.C.: Al segle XVIII s’exportaven a Amsterdam i d’alla al Baltic...

G.L.: Tenim empresaris capitalistes, en el sentit marxista?
F.C.: N’hihamolt pocs i duren poques generacions. Catalunya
no té grans empreses. | no en tindrem mai: caldria alguna
primera mateéria i alguna capital que protegis el negoci. El que
tenim son moltes empreses familiars. Son la nostra font d’em-
prenedoria, pero resisteixen malament el pas del temps i de
les generacions. Les empreses familiars, a més, poden ser
complicades perque costa que estigui clar qui mana.

G.L.: I capital financer?

F.C.: En Gironal Va ser un dels homes més rics del pais. Va fer
el Banc de Barcelona, va fer el Canal d’Urgell, que li va costar
molts diners... Per cert, és una llastima que s’oblidi que a I’edi-
fici que ara es presenta com la “foneria de canons” no es men-
cioni que va ser la seu del Banc de Barcelona. Com si no hagu-
és existit i com si no tingués importancia. Els Girona eren una
colla de germans que invertien i feien negocis, junts o separats.
Perd els descendents no tenen res a veure amb els fundadors.
En el cas dels Glell, cap descendent té empreses comparables
a les dels avantpassats.

G.L.: La societat pot retreure que aquestes fortunes no cre-
in nova riquesa i que només tinguin un us rendista.

F.C.: No oblidem que una caracteristica de I'economia catalana
és el cluster. El capatas d’una fabrica pot crear una fabrica com
aquella d’on venia i que coneix bé. Gent que coneix la feina i el
negoci s’instal-len a prop d’on treballaven. Mica en mica es fa
un cluster.

G.L.: I Photeleria, com i quan neix?

F.C.. Les primeres dades oficials sobre turisme sén de 1952.
Perd I'hoteleria moderna neix a la Costa Brava de la ma d’en
Josep Ensesa. Ell la va descobrir turisticament i I'hostal de La
Gavina i la urbanitzacié de S’Agaré van ser dos exits indiscu-
tibles, avancgats al seu temps.

G.L.: A molts empresaris illencs els és més facil passar a
I’hoteleria que seguir a la industria. El risc és més baix. Per
qué no han sortit grans empresaris hotelers a Catalunya?
F.C.: Els hotelers catalans sén de mitjana dimensié. No han tingut
I'ambicié de créixer més enlla del control familiar.

Revista Econodomica de Catalunya

G.L.: El franquisme, va tractar bé els empresaris catalans?
F.C.: No gaire. En molts casos no gens. Perd durant el franquisme
hi va haver molt diner negre, que facilitava I'inici de les activitats
empresarials.

A.C.: Pero aixo passava a tot arreu d’Espanya...

R.: Si, perd aqui es treballava més. Un exemple: fa molts anys —en
ple franquisme-— vaig anar a visitar una fabrica d’'una poblacié ca-
talana d’uns pocs milers d’habitants. La fabrica era de cent treba-
lladors. No existia oficialment! Tenien una persona dedicada exclu-
sivament a estar alerta per si arribava una inspeccié d’Hisendal

G.L.: O sigui que a P’empresari catala li anava millor amb el
franquisme que amb la llotja del Bernabeu...
F.C.: Lempresari catala era més del sistema liberal...

G.L.: Per qué no tenim empreses a 'lBEX?

F.C.: Les teniem! Ara han canviat de seu: Valéncia, Alacant, Ma-
drid... Moltes eren genuinament catalanes i ho son en origen, crei-
xement, activitat, personal... Recordem Naturgy. Es la continuacio
de Gas Natural, la gran creacio de Pere Duran Farell.

A.C.: En Martin Rodrigo va escriure la biografia de Pau Gil,
que és qui transforma, el segle XIX, el negoci del gas ciutat
en un gran éxit. Ell fou qui va pagar ’Hospital de Sant Pau.
F.C.: Hi ha molt per correr i estudiar en el terreny de la biografia
empresariall En Pau Gil se’n va anar a Paris. De fet, els empresaris
d’exit coneixien llenglies, sobre tot el frances. Viatjaven i tenien
contactes internacionals. Encara avui en dia si es vol exportar s’ha
de saber com sén els mercats, i sies volinnovar, encaramés. Molts
exits empresarials catalans tenen aquest element diferencial: co-
neixement de llengles, bons contactes internacionals i coneixe-
ment de les millors practiques, metodes de produccid i productes
dels paisos més avangats.

G.L: I no ens en quedares?

F.C.: Les families s’acaben aviat. Sén tres generacions. Més enlia,
ésun miracle. Les posicions hereditaries fortes les trobes a Madrid
0 aAndalusia, vinculades a la terra, al poder, a I'aristocracia.

A.C.: A Espanya molts diuen que Catalunya es va industria-
litzar gracies al fet que Franco ens va posar la SEAT...

F.C.: No és veritat! En Jordi Nadal explica que a la Hispano-Suiza,
desprésdelaguerra, esva presentar un militar uniformat al despatx



d’en Mateu dient “Vengo a comprar la Hispano-Suiza” i va deixar
la seva pistola damunt de la taula... En Mateu la va vendre, és clar.
| com explica Jordi Nadal, el van obligar amalvendre. També expli-
ca que tot i el molt franquista de primera hora que era, no es va
atrevir a reclamar a Franco. En resum: si era fabrica de cotxes, no
podia ser catalana. La SEAT es va instal-lar a Barcelona perqué la
FIAT ho va exigir. Abans, el franquisme havia expulsat de Barcelo-
na la Ford i la Hispano-Suiza. Pero a Barcelona és on hi havia ca-
pacitat laboral, técnica i professional.

A.C.:1 el textil?

F.C.: Els anys cinquanta i seixanta del segle passat la industria
textil queda tocada i va caient sense parar. Perd I'economia cata-
lana es diversifica rapidament i globalment se’n surt.

A.C.: Ens en sortim ara, amb els canvis tecnologics i indus-
trials?

F.C.: Cada cop vanmés rapids. Larevolucié industrial va durar dos
segles o més. La digital pot ser molt curta.

A.C.: Pero tenim moltes start-ups...

F.C.: Que son petites. Seguim atraient talent. Les empreses petites
se’n surten. Perd quan volen créixer, els cal proteccid publica. Si
repassem grans empreses industrials catalanes, hiha moments en
que desapareixen perque els falta capital. Hi ha gent rica a Catalu-
nya, perd no hiha les grans fortunes de Madrid, Sevilla, Bilbao i ara
Galicia. Res semblant a Girona, Comillas, Guell o Pau Gil.

A.C.: Com s’explica el fenomen Amancio Ortega?
F.C.: Contraban. Tant autofinangament és estrany. Cal contraban
per explicar la velocitat de creixement.

A.C.: Hi ha d’haver complicitat a tots els nivells...

F.C.: Es el que cal perqué el contraban funcioni. El diner negre va
venir de I'estraperlo (el mercat negre) durant I' Autarquia, o del dei-
xar fer durant els anys del Desarrollo. | no parlem de la discrecio-
nalitat que permet la intervencié sobre els tipus de canvi, que era
mercat negre des de dalt. Aixi s’expliquen Tanger, Andorrai Suissa.
Els pecadets dels catalans pagant pocsimpostos no sonres com-
parats amb les influencies que mobilitzaven els castellans.

A.C.: Tornem sobre laimportancia de les llengiies...
F.C.: A Catalunya tothom parlava francés si tenia educacié o si
tenia dedicacid comercial, com molts en tenien. Les invencions,

Catalunya no té grans empreses.
Ino en tindra maz: caldria alguna
primera materia i alguna capital
que protegis el negoct”

les modes, tot el coneixement del mén venia de Franca, de Paris,
i aixd ens donava moltes oportunitats. Aixi va arribar la vacuna de
la verola, o I'aigua de Vichy, per posar-ne dos exemples. El domini
de llengUes té un valor econdomic indiscutible.

A.C.: Queé penseu de la darrera biografia d’en Camboé? La
d’en Borja de Riquer?

F.C.: Laconecité gracia. Jo he fet un llibre sobre Camb0. Hifeia la
historia de la CHADE: “La CHADE i altres aventures de Cambo,
Ventosa i Gari”. Perd no me’l van publicar [hi_ha edicié digitall.
Grans professionals, empresaris i politics.

A.C.: 1 el Banc de Barcelona, que us ha interessat sempre?
F.C.: Es que el Banc de Barcelona va ser molt important! Jo vaig
buscar el seu arxiu durant anys. Molt temps després el va trobar la
Yolanda Blasco, professora de la Universitat de Barcelona. En ser
una empresa important i que havia de ser transparent, es conser-
vava tot. Ellai en Carles Sudria han confirmat que era molt impor-
tant. Dissortadament, al final es van barallar tots, com ens passa
sempre als catalans.

A.C.: Som una mica anarquistes...
F.C.: Tal qual! Es veu clarament a les empreses familiars. Amesura
que creixen i es multipliquen, tot es complica. M
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HISTORIA
ECONOMICA
DE LA PLATA

Lluis Bohigas i Santasusagna
Doctor en Ciéncies Economiques

El diner és fonamental per al funcionament de I’economia, i
la historia del diner esta molt lligada a la historia de I’econo-
mia. Eldiner facilita I'intercanvi de béns i serveis; serveix per
pagar obligacions: salaris, impostos, lloguers, etc.; serveix
com a unitat de compte per posar preu a les coses, i, final-
ment, serveix per atresorar. Les primeres informacions escri-
tes sobre I'Us del diner son de fa uns quatre mil cinc-cents
anys a Mesopotamia, quan es pagaven els salaris dels tre-
balladors agricoles prenent el cereal com a base. Des d’ales-
hores moltes coses s’han utilitzat com a diner, per exemple,
la sal, les petxines, les llavors de cacau, les perles, etc. De
totes les coses que s’han fet servir com a diner, el metall, i en
especial els metalls nobles, ha estat el mitja més utilitzat per
les seves virtuts de conservacio i raresa. Entre els metalls
nobles, la plata ha estat el metall més utilitzat, i en aquest
article reviso el paper de la plata en la historia del diner.

Hammurabi: la plata al pes

’edat del bronze (3000-1200 abans de la nostre era, a.n.e.)
es denomina aixi per ser I'epoca en qué la humanitat desco-
breix i utilitza el metall bronze. El bronze és una al-ligacié de

nou parts de coure i una part d’estany. Un dels llocs del mon
que arriba primer a aquesta epoca és Mesopotamia (actual
Irag), perd a Mesopotamia no hiha mines ni de coure nid’es-
tany. Les mines de coure més properes eren a Oman, al Golf
Persic, on hi anaven per via maritima. Les mines d’estany
eren al’actual Iran, on hi arribaven per via terrestre. En amb-
dos casos, a milers de quilometres de distancia de Mesopo-
tamia. Per aconseguir comprar aquestes primeres materies,
els mercaders de Mesopotamia van buscar un “producte”
que fos apreciat “internacionalment” i aquest va ser la plata;
pero a Mesopotamia no hi havia mines de plata. Van anar a
comprar-la a Turquia, a canvi de teixits de bona qualitat fa-
bricats a Mesopotamia. S’ha trobat registres d’aquesta ac-
tivitat mercantil del segle XIX a.n.e. Tot aix0 es va fer sense
cap guerra ni conquesta militar, només amb el comerg.

El segle XVIIl a.n.e. va regnar a Babilonia, capital de Meso-
potamia, un rei que es va fer famods pel seu codi legal: Ham-
murabi. Aquest Codi, que es conserva al Museu del Louvre,
inclou una regulacié sobre preus, salaris i indemnitzacions;
per exemple, estipula els honoraris dels metges o el cost del
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transport en vaixell. El Codi regula aquests preus en plata al
pes. Es a dir, en temps d’Hammurabi la plata havia esdevin-
gut el diner oficial de Mesopotamia. Fa quatre mil anys en un
pais on no hi havia mines de plata, la plata havia adquirit
I’estatus de diner oficial, fins al punt que els codis legals es-
tipulaven preus, salaris i indemnitzacions en unitats de plata
al pes.

Un element fonamental per utilitzar la plata, o qualsevol me-
tall al pes com a diner, era disposar d’un sistema de mesura
de pesos i unes balances de precisio. El sistema metrologic
esta documentat en les tauletes d’argila trobades a Meso-
potamia; la unitat era el sicle (8,3 g). No s’ha trobat cap ba-
lanca a Mesopotamia, perd en trobem una d’aquell temps
reproduida en un pintura de I'antic Egipte. Alafigura 1 es pot
veure una pintura del llibre dels morts, en que els déus egip-
cis pesen I'anima del mort en unes balances de precisio,
amb I'objectiu de valorar si el mort mereixia la vida eterna.

Pericles i la moneda de plata

Més de mil anys després que la plata es fes servir com a di-
ner, al voltant de I’any 600 a.n.e. va sorgir un invent, amb una
influencia molt notable per a la historia de I'economia: la cre-
acié de lamoneda. Les transaccions de la plata al pes tenien
inconvenients, ja que calia assegurar la quantitat i la qualitat
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Figura 1. Balances de precisio a I’antic Egipte

de la plata. Per evitar aquests inconvenients es va crear la
moneda. La moneda era una pec¢a de metall amb una im-
pressio feta per una autoritat que certificava que el metall era
de bona qualitatique el pes era el correcte. Aquesta invencio
es va produir sobre I'any 600 a.n.e. a Turquia, al regne de
Lidia. El metall emprat era un aliatge d’or i plata que es troba
de forma natural en aquella terra i que es denomina electre.
La impressié més utilitzada en les primeres monedes va ser
un lled, que era el simbol de la monarquia que regnava al
regne de Lidia.

Els grecs van ser els principals impulsors de la difusié de la
moneda. Les ciutats-estat gregues van comencgar molt aviat
a encunyar monedes i la majoria ho van fer els segles sis¢ i
cinqué a.n.e. Cada ciutat va adoptar el seu propi estandard
de pes, per tant, les monedes eren molt Utils per als intercan-
vis locals, perd no servien per comprar a la ciutat del costat,
on calia pesar la plata com s’havia fet sempre.

Atenes va ser la gran impulsora del sistema monetari classic.
Havia promogut una associacié de ciutats gregues denomi-
nada la Lliga de Delos després de la guerra amb Persia (479
a.n.e.), la funcié de la qual era la proteccié comuna de les
ciutats davant I'imperi persa. Atenes era la ciutat lider de la
Lliga i Pericles va aconseguir que confederacio hi diposités



Figura 4. Ral de 8

el seu tresor, que va guardar al Partend. Aquest tresor era
majoritariament en plata i Atenes el va monetitzar en la seva
moneda, el tetradracma (figura 2), que pesava quatre vega-
des la unitat de pes d’Atenes, el dracma (4,33 g). Lamoneda
d’Atenes estava gravada pels dos costats, a I'anvers tenia
una imatge de la deessa Atenea, la patrona de la ciutat, i al
revers, un mussol, simbol de la ciutat. Aquesta moneda de
plata es va convertir en I’estandard mediterrani d’intercanvi
al segle cinque a.n.e. A les colonies gregues també es van
encunyar monedes; a Catalunya es van encunyar dracmes a
Empuries que es coneixen com a dracmes emporitanes. La
fama dels tetradracmes d’Atenes venia per la puresa de la
plata i aixo li va permetre esdevenir la moneda de referencia
per al comer¢ del mediterrani.

August i 'imperi de la plata

Roma es va monetitzar més tard que Grecia i el seu primer
diner va ser el bronze, perd a causa del contacte amb Grecia,
Roma va acabar adoptant el patré plata en la seva moneda

més famosa el denari (figura 3), que ha donat nom al diner. El
denari roma era una moneda de plata que es va comencgar a
encunyar cap al’any 200 a.n.e. i tenia 4,55 g de plata (figura
3). L'explotacio a Hispania de les mines de plata de Rio Tinto
(Huelva) pels romans va permetre encunyar una gran quan-
titat de monedes, fins al punt que la pol-lucié atmosférica de
les mines de plata d’'Hispania va ser tan elevada que va arri-
bar a afectar I’ecosistema de I’Antartida, on s’han trobat
restes de I’explotacio de plata en el registre del gel.

L'emperador August va fer un invent monetari molt impor-
tant, el sistema trimetal-lic, és a dir, la utilitzaci¢ a la vegada
de monedes de tres metalls. La plata era massa valuosa per
ales compres diaries. August va inventar un sistema en que
el denari de plata era la moneda basica per0, a la vegada, hi
havia una moneda d’or, I'aureus, que equivalia a 25 denaris
i que servia per a les transaccions importants, i una altra, el
sesterci, de bronze, que equivalia a un quart de denari i ser-
via per a les transaccions diaries.

Juli César va encunyar monedes amb la seva figura i va ser
el primer mandatari roma a fer-ho. La moneda romana esta
present al Nou Testament, quan a Jesus li mostren una mo-
neda, probablement un denari de plata, i li pregunten si cal
pagar els impostos a Roma, a la qual cosa ell respon amb la
frase: “Doneu al Cesar el que es del Cesar i a Deu, el que és
de Deu”.

Felip Il i la plata dels conqueridors

A I’edat mitjana hi havia una muni¢ de monedes d’abast lo-
cal, encunyades en or, plata i altres metalls. Les ciutats mer-
cantils italianes dels segles Xl i Xlll van preferir 'or com a
metall basic, les dues monedes de referéncia van ser en or:
el flori de Floréncia i el ducat de Venécia.

El descobriment d’Ameérica va posar altra vegada la plata
com a moneda basica. L'imperi espanyol va explotar les mi-
nes de plata de Mexic (Zacatecas) i de Bolivia (Potosi), que
van produir, entre els anys 1500 i 1800, unes 150.000 tones
de plata, un 80% de la produccié mundial. La produccié era
privadaila Corona espanyola va imposar un impost denomi-
nat quinto, és a dir, el 20%. Una bona part de la plata es va
importar a Espanya a través de la ruta denominada “Carrera
de Indias” que sortia d’America i arribava al monopoli de la
Casa de Contratacion de Sevilla. Felip Il va emprar la plata
per construir el seu imperi i satisfer la despesa militar de I’ Ar-
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mada Invencible i de les guerres de Flandes, i les construc-
cions civils, com ara el Monestir de I'Escorial. Malgrat I’en-
trada enorme de plata, la despesa va superar els ingressos i
el regne va fer suspensio de pagaments en tres ocasions; al
final de la vida, el rei va deixar un deute public immens.

La plata americana es va monetitzar en una moneda deno-
minada ral de 8 (figura 4), que equivalia a 8 rals de Castella.
Felip Il pagava amb aquesta moneda als banquers europeus
que van financar les seves guerres i aixi es va convertir en un
estandard europeu. Aquest increment d’efectiu va produir
una inflaci¢ important a Europa.

No tota la plata americana va anar a Espanya, entre un quart
i un ter¢ de la plata va fer el cami invers, tot travessant el
Pacific va anar a Manila, que era la colonia espanyola que
comerciava a orient. Aquesta ruta comercial es coneixia com
el “Galedn de Manila” i a Manila amb la plata americana es
compraven especies: pebre, clau, etc., productes xinesos,
com la porcellana i la seda, que es reenviaven a Espana a
través de Mexic. Felip Il posseia 3.000 gerros xinesos quan
va morir.

De la plata a’or i al paper

El segle XIX, el paper moneda s’imposa com a diner il’or es
va convertir en el patré internacional. Després de la segona
guerra mundial, les principals poténcies van anar deixant la
convertibilitat i, finalment, el president Nixon va treure el do-
lar del patrd or 'any 1971. La plata és el metall que més
temps s’ha utilitzat com a diner i el terme plata continua sent
equivalent al diner en algunes llengues, per exemple, en fran-
cés el diner es denomina “argent”, és a dir, plata, i també a
Llatinoamerica, on es refereixen al diner com “la plata”. B
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Anton Gasol Magrina

N LLULL

FRANCESC MORAGAS I
LCIDEARI DE “LA CAIXA”

Conseller de la Junta de Govern, Col-legi d’Economistes de Catalunya

Tot seguint la inspiracio filosofica de Ramon Liull i adoptant el
metode grafic de la seva Ars magna, Francesc Moragas va
saber perfilar la sinopsi ideologica general de la Caixa de Pen-
sions per a la Vellesa i d’Estalvis.

Llulli PArs magna

Ramon Llull (1232-1316) va expressar en la seva Ars magna
(1305-1308) la idea que el raonament podria implementar-se
de manera artificial en un artefacte mecanic amb el qual poder
mostrar les veritats de la fe cristiana, de manera que els dogmes
eren encertats per la maquina, i unatesi, en forma de llibre, que
posés de manifest els errors que cometien els infidels, que va
batejar amb el nom d’Ars generalis ultima o Ars magna, i que
combinava la filosofia i la teologia i fou el primer intent de pro-
duir coneixement mitjangant una de les primeres implementa-
cions de sistemes d’intel-ligencia artificial (com ara I'actual Chat
GPT). Giordano Bruno va reprendre el seu treball, com també
Leibniz (s. XVIl) en la seva obra De ars combinatoria.

L’Art funciona mitjangant la combinacio d’aspectes (de Déu)
per arribar a veritats assegurades. En I’Art breu aquests as-
pectes tenen una lletra de referéncia que es combina a partir
d’unes figures de cercles i escales. Per exemple, “La bondat
[B] és gran [C] i eterna [D].” Tot i que aixo pot semblar senzill,
es poden formar quatre sil-logismes d’aquesta frase: I'afirma-
tivaila negativa universals (tot alldo que és bo i gran és etern, o
tot alld que no és bo ni gran no és etern) i I'afirmativa i negati-
va particulars (quelcom bo i gran és etern, o quelcom que no
és bo ni gran no és etern).
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Art mostra com ‘trobar’ totes les proposicions i els sil-
logismes que es poden formar amb els termes de I'alfabet de
I’Art i com verificar-ne la veritat o la falsedat. Els recursos gra-
fics que fan visible I'Art, tant a I’ Art Breu com a I’Art Magna sén
les Figures i I'Alfabet.

La fundacié de ”’la Caixa”:

el context socioeconomic

La crisi general del 1898, amb la perdua de les Ultimes colo-
nies americanes, i la crisi economicosocial que la va succeir
(caiguda molt gran de la produccio de les fabriques i el sub-
seguent atur obrer coincidint amb una forta inflacié derivada
del finangament de les guerres colonials) van ser I’element
desencadenant d’un conjunt de fendmens entre els quals cal
incloure, com un fet relacionat, la fundacié de “la Caixa”. La
crisi del 98 va donar lloc a la revisié de moltes coses a Cata-
lunya i també en general a Espanya. Es el que es va anome-
nar regeneracionisme. Fou, segons Carles Sudria ', una con-
seqliencia de mirar cap endins i veure les nafres de
I’organitzacié social i, sobretot, de I’Administracié de I’'Estat.
El fenomen regeneracionista a Catalunya tindra un caracter
basicament regionalista. La burgesia catalana intenta actuar
directament sobre problemes econdmics del seu propi terri-
tori. El que fan els industrials catalans en primer lloc és de-
manar el concert economic.

1 Carles Sudria, Francesc Moragas i la crisi de finals del segle XIX,
conferénciadel 27 de marg de 1980. Escola de Formacié Professional
de la Caixa de Pensions.



Les anteriors circumstancies de la classe obrera incentivaren
un gran moviment i una agitacié social molt intensa, que va
desembocar el febrer de 1902 en una vaga general de tota la
classe obrera de Barcelona que va durar una setmanai que va
aturar totalment la ciutat. Davant el conflicte social, la reaccio
de la burgesia catalana, ara canalitzada per la Lliga Regiona-
lista, és més constructiva del que havia estat abans. Es reco-
neix que la situacio de la classe obrera catalana és molt pre-
caria i que cal posar-hi atenci6 amb mesures de previsio
social propies, una de les mostres de les quals fou la fundacio
de la Caixa de Pensions.

El 24 de febrer de 1902, un article del diari La Veu de Catalunya
admet la necessitat d’una acci¢ social que alleugeri la pressio
economica i social de la classe obrera i, a causa de laimpres-
si6 produida per la vaga general, i per mirar de posar-hi remei
demana endegar iniciatives propies que tenen un refleximme-
diat en la crida publica —signada pels presidents de les socie-
tats econdmiques barcelonines— que conté els elements prin-
cipals de la posicio de la burgesia.

La crida incloia una subscripcié popular que va proporcionar
ajudes economiques a favor dels vaguistes que havien resultat
ferits en els enfrontaments armats i a les families dels morts.
Posteriorment, es va formar una comissio per a la creacié
d’una caixa de pensions, en comptes de la caixa de retir es-
mentada a la crida. La comissié va treballar amb rapidesai, el
10 de juliol de 1902, va presentar el: “Proyecto de CAJA DE
PENSIONES PARA LA VEJEZ formulado por D. Francisco Mo-
ragas Barret por encargo de los Presidentes de las Socieda-
des econdmicas de Barcelona y discutido y aprobado por
dichos sefiores y por la COMISION TECNICA NOMBRADA AL
EFECTO”.

El nou esperit constructiu de la burgesia catalana va permetre
a Francesc Moragas presentar i desenvolupar les seves idees
sobre previsid social. Immediatament després de la vaga ge-
neral de 1902, Moragas edita al mar¢ una revista amb el ben
significatiu titol Revista Social. Periddico de economiay cues-
tiones obreras, on reflecteix els seus punts de vista en questi-
ons de previsio social, erigint-se en el millor expert en la ma-
teria. La Revista Social, dirigida a un public més ampli que Los
Seguros i amb un contingut menys tecnic, per difondre les
seves idees socials i les d’altres pensadors i empresaris, es
converti en plataforma per exposar el seu projecte de “caixa

SINOPSIS IDEOLOGICA DE LA CAJA DE PENSIONES
PARA LA VEJEZ Y DE AHORROS
1. SINOPSIS IDEOLOGICA GENERAL
2 IDEAS BASICAS
3 IDEAS FINALES REMOTAS
4. IDEAS FINALES PROXIMAS
5 IDEAS POTENCIALES
6 IDEAS MATEMATICAS GENERALES
7-9 IDEAS ARITMETICAS
10 IDEAS ALGEBRAICAS
IDEAS ACTUALES
IDEAS FINANCIERAS
21 IDEAS BIOLOGICAS
IDEAS DE FUNCION PREVISORA
IDEAS ADMINISTRATIVAS
30 IDEAS DE ACCION MORAL
31 IDEAS DE ACCION SOCIAL
32 IDEAS DE DINAMISMO INTERNO
33 IDEAS DE DIFUSION SOCIAL
34 IDEAS DE EXTERIORIZACION
35 IDEAS DE ORDEN PATRIOTICO

IDEAS DE COMBATIVIDAD Y DE
ANTAGONISMO MORAL

36-41

RELACION DE PROCEDENCIA

IDEAS AFIRMATIVAS O CASUALIDAD

RELACION DE

IDEAS NEGATIVAS COMBATIVIDAD

Llegenda dels diagrames de la sinopsi:

El color dels cercles de les idees és negre si no porta cap proposicio
u opinio; blau cel, si son afirmatives; morat, si son negatives, i les
linies d’unié sén de color verdds si la relacié és de procedéencia o
causalitat i vermelles, si la relacié és de combativitat.

de pensions per ala vellesa”, una institucio social destinada a
ser empara de I'obrer en la seva vellesa. Des d’una secretaria
del Foment del Treball Nacional, amb dedicacié especial a
questions obreres, se li encomana el projecte de creacio de
“la Caixa”.

La comissié va treballar amb rapidesa i el 10 de juliol de 1902
va presentar el: “Proyecto de CAJA DE PENSIONES PARA LA
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Diagrama 2. Treball
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VEJEZ formulado por D. Francisco Moragas Barret por encar-
go de los Presidentes de las Sociedades econdémicas de Bar-
celona y discutido y aprobado por dichos sefiores y por la
COMISION TECNICA NOMBRADA AL EFECTO”.

Moragas va assumir el 1903 la Secretaria de Foment del Treball
Nacional, essent-ne president Ferrer-Vidal, des de la talaia del
qual va continuar les gestions, que van culminar amb la conse-
cucié del suport de la monarquia espanyola, amb un donatiu
de 25.000 pessetes, que es van sumar a les 62.590 d’aporta-
cions privades i del romanent de la subscripcié popular de
1902. La data fundacional de "la Caixa” va ser el 5 d’abril del
1904 ilainauguracio oficial va tenir lloc el dia 16 del mateix mes,
al Palau de les Belles Arts, amb la presencia del rei Alfons XilI,
que en va acceptar la presidencia d’honor. El president Lluis
Ferrer-Vidal i Soler (1861-1936), i el director general Francesc
Moragas i Barret (1868-1935) van fundar una institucioé creada
amb la finalitat d’estimular I'estalvi i la previsid, uns objectius
que avui podrien semblar Unicament financers, perd que, en
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Diagrama 36. Estalvi
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aquell context historic, constituien un clar instrument per acon-
seguir que les classes més desfavorides poguessin disposar
de certa autonomia i seguretat en la seva vida familiar.

Entre lainauguracio oficial d’abril de 1904 iI'obertura de la primera
oficina, el juliol de 1905, es va produir un fetimportant. Moragas es
va adonar de les limitacions del seu projecte, si se cenyia exclusi-
vament a les pensions, i, per aixo, va incorporar també les opera-
cions d’assegurangade primer grau, és a dir, d’estalvi. Va promou-
re també el canvi dels estatuts i la denominacié definitiva de
I'entitat va ser “Caixa de Pensions per a la Vellesa i d’Estalvis” 2.

Lideari de Francesc Moragas i Barret
Els darrers anys del segle XIX i I'inici del XX, Moragas va anar
perfilant la seva ideologia social d’arrels cristianes extretes de

2 Carlos M. Moreno, Antonio Argandoia, Joan M. Sola (2019). Fran-
cesc Moragas y la fundacion de la Caja de Pensiones para la Vejez y
de Ahorros: un ejercicio de responsabilidad social corporativa. Cate-
dra CaixaBank de Responsabilidad Social Corporativa.



Diagrama 37. Assegurances
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les idees del pensament catolic del filosof i clergue Jaume
Balmes (1810-1848), I'obra del qual representa I’adequacié
del pensament catolic a la problematica del seu temps. Bal-
mes va entendre que les ruptures en el sistema economic
comportaven canvis sociologics profunds i que la transforma-
ci6 social era imparable.

Tot i la dicotomia entre socialisme marxista i un socialisme
moderat o ‘possibilista’, Moragas considera que els ‘obrers’
poden millorar les seves condicions mitjangant una ‘reforma
social’, tot seguint I'exemple de Le Play (1806-1882), crea-
dor de I’'escola de pensament i accié: La Réforme Sociale,
que va tenir un gran nombre de seguidors i profunda influen-
cia en la societat francesa de la segona meitat del segle XIX.
Va crear un metode de recerca social basat en I'observacio:
durant un quart de segle va viatjar per Europa, recopilant una
gran quantitat de dades sobre les condicions socials i eco-
nomiques de les classes treballadores i el 1855 va publicar
Les ouvriers européens, série de 36 monografies sobre el

pressupost familiar tipic d’un ampli conjunt de situacions la-
borals. El pensament econdmic de Le Play és institucionalis-
ta; estudiales institucions que garanteixen i promouen la pau
social (familia, creences religioses, relacions patro-treballa-
dor), les quals considera claus perqué pugui haver-hi creixe-
ment de 'activitat economica.

Tot seguint la inspiracié filosofica de Ramon Llull (1232-1315)
i adoptant el métode grafic de la seva Ars magna (1315), Mo-
ragas va saber perfilar la sinopsiideologica general de la Caixa
de Pensions per a la Vellesa i d’Estalvis, que ofereix, amb
I’atractiu de la seva forma, I'encant de la seva simplicitat, la
suggestio de les seves idees i I'estimul de la seva realitzacio
practica la seva visié desenvolupada en 41 diagrames combi-
nats en tres grups principals. El primer d’idees generals: fona-
mentals, finals i causals. El segon d’idees organiques: mate-
matiques generals, aritmétiques, algebraiques, actuarials,
financeres, bioldgiques, de funcid previsora i administratives.
| el tercer d’idees actives: d’accié moral, d’accié social, d’ac-
tuacié publica, de combativitat i antagonisme moral, d’estalvi,
de previsio, de mutualisme, de cooperacio, de beneficencia i
de dinamisme intern.

Retall d’exemple de 'index:

Clasificacidn

R y mfimere de la hoja
E
LOONOMIA - Acllva moral, 30,
ECONOMIA « Allrmalive econdmicn, 36.
EGONOMTA . Polene 3.
BEGUACTON

ECUACLON COMIPL !"‘I-I. r
FCUACION INCOMPLIETA .

BOUACIONES - Aetuarial, 11.

EDAT « Actuarial, 13,
BUAT . . it . Rioloégica, 21.
EDAD DOTAT. . . Funcional previsora, 24,
EDRADES + DLloldgien, 21,

EDADES illl‘l“KlT}»\b e
EDTFICIOS TARA ESCUELAS.
EDUCACION . .
EDTCACION .

Funcions ] previsora, 24,
Vinanciera, 18,
Allrmativa moral, 41.

« Difusora soclald, 33,

EDUCACION . Final préximn, 4.
EGOLATRIA . . Negative moral, 40,
EGOISMO . Negolliva imoral, 37 y 40.

ELEMUINTOS l'l'tl'\l;\

« Aetuarind, 13
ELEVACION A l‘(}ll&.\blhb.

Ariimética, €.

EMERIAGUEZ . Negativa moral, 38.
EMBAUTECIMIENTD Negativa moral, 41.
EMPIIIEMO . . « Negativa molemiticn, 37.
EXALTICC I\H]{_\TO WJ'F'? « Difusorn socinl, 53,
ENCONO . . - Negnliva moral, 4.
ENEMISTAD . . Negative moral, 33,
ENERGIA . Activa moral, 50,
ENERGIA . . . - ddirmative moral, 6.
ENFERMEDADES . + Dloldgics, 21.

ENCGASQ s « o o« Negativa moral, 38.
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SINOPSIS IDEOLOGICA DE LA CAJA DE
PENSIONES PARA LA VEJEZ Y DE AHORROS

Llegenda dels diagrames de la sinopsi:

El color dels cercles de les idees és negre si no porta cap propo-
sicio u opinid; blau cel, si son afirmatives; morat, sison negatives,
i les linies d’unié sén de color verdds sila relacio és de proceden-
cia o causalitat i vermelles, sila relacio és de combativitat.

Moragas afegeix també ala sinopsi un index alfabetic ideologic,
en el qual apareixen cadascuna de les idees, la seva classifica-
ci6 i el corresponent numero de diagrama.

Retall d’exemple de 'index:

A més de la sinopsi ideologica, Moragas també afegeix les si-
nopsis general, tecnica i sociologica, que constitueixen la fina-
litat de “la Caixa”:

“Sinopsis general de las operaciones de prevision:

»Las operaciones que constituyen la finalidad de la Caja son:
ahorro, capitales diferidos, capitales dotales, pensiones para la
vejez, pensiones inmediatas, pensiones de supervivencia, se-
guros y demas operaciones de prevision Utiles a las clases so-
ciales populares. Las operaciones de prevision social tienen la
caracteristica de permanencia en sus principios esenciales, de
tendencia a la perfeccion en su funcionamiento técnico progre-
sivo y sujetas a evolucion en las formas sociales.”

“Sinopsis técnica de las operaciones de prevision:

»Teniendo en cuenta los elementos o factores econdmico-téc-
nicos que intervienen en la generacion de las operaciones de
prevision, éstas se distribuyen en cuatro grupos en funcion de
los factores que intervienen: 1°imposicion y entrega en metali-
co a interés compuesto; 2° imposicion, interés compuesto y
constitucion de reserva, o bien mortalidad; 3° imposicion, inte-
rés compuesto y mortalidad; y 4°imposicion, interés compues-
to, morbilidad y mortalidad.”

“Sinopsis socioldgica de las operaciones de prevision:
»Cuadro primero: Teniendo en cuenta las funciones que de-
sempefan, en la vida obrera, las operaciones de prevision so-
cial, se distribuyen en dos grupos: 1° Operaciones que afectan
al obrero considerado dentro de la unidad familia (operaciones
simples y compuestas); 2° Operaciones que afectan al obrero
considerado dentro de la unidad trabajo.
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»Cuadro segundo: Operaciones que afectan al obrero conside-
rado dentro de la unidad trabajo: 1° Operaciones que tienen por
objeto remediar la falta de trabajo; 2° Operaciones que tienen
por objeto prever las consecuencias de la invalidez para el tra-
bajo por causa de enfermedad, accidente o vejez.”

Epileg

El pensament social de Moragas apareix reflectit en la seva
monografia: Jerarquia de las Instituciones de Prevision Social®
enla qual amb gran profunditat doctrinal i perfecta sistematica
exposa la naturalesa de les institucions de previsio, la seva
essencia, forma i finalitat, els seus factors i elements inte-
grants. El seu discurs acabava dient que “les institucions de
previsio constitueixen tot un moén on els moviments i les ma-
nifestacions s’encaminen amb unanimitat absoluta al bé indi-
vidual i al bé social”.

Per a Moragas les institucions socials es creen per a la persona
i viuen per a la persona, i la seva legitimitat i moralitat poden
confirmar-se i graduar-se examinant si a la seva vida apareix,
com a essencia d’aquesta, la dignitat humana. Una manifesta-
ci6 d’allo més congruent amb la “Carta de la responsabilitat
social compartida”, aprovada pel Consell d’Europa el 22 de
gener de 2014, quan diu que és precisament I'empresa la que
ha de prestar atenci¢ a la dimensié social en I’exercici de la seva
activitat economica normal.

3 Discurs llegit en la sessi6 estatutaria de I'Institut Nacional de Previ-
si6 celebrada a Barcelona el 28 de gener de 1912.
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Resum

En aquest treball presentem diverses mesures de la carrega que
suposa l'impost sobre el patrimoni (IP) en funcié del patrimoni indi-
vidual, utilitzant dades per a Catalunya corresponents a I'exercici
2022. Destaquem dos resultats: (i) la mitjana de la ratio “quota a
ingressar/patrimoni” disminueix a partir dels 5 milions d’euros i
converteix I'impost en regressiu; (i) existeixen diferencies molt
grans en la carrega de I'impost entre contribuents amb patrimonis
semblants, en funcié de la seva composicio. Aquests efectes de
I'lP sén el resultat de les fortes distorsions introduiides per I'exemp-
cié d’actius empresarials, aixi com pel topall del 60% en la tributa-
ci6 conjunta IP+IRPF. Sota el suposit d’unes bases patrimonials
inalterades, un impost sense agquestes dues distorsions i amb un
minim exempt més alt i tipus marginals més baixos que els actuals
permetria generar una recaptacio semblant al’obtinguda el 2022,
tot garantint la progressivitat i equitat de I'impost.

En aquest treball presentem una analisi de la carrega efectiva
de I'impost sobre el patrimoni (IP) a Catalunya, utilitzant les da-
des individuals d’autoliquidacions corresponents a I'any 2022.
La principal novetat de la nostra analisi és el calcul de diferents

1 Contacte: jgali@crei.cat ; elia.capella01@estudiant.upf.edu.
Agraim a I’Agéencia Tributaria de Catalunya

indicadors per trams de patrimoni total net, a fi d’avaluar la
progressivitat de I'lP a la practica.

En les memories anuals sobre I'lP per als exercicis 2012-2016
publicades pel Departament d’Economia i Hisenda de la Gene-
ralitat es feia una analisi semblant a la nostra, pero se centraven
enlaincidencia del'impost per trams de baseimposable®. L exis-
téncia de béns i drets que estan exempts de I'lP i que, com
veurem més avall, representen en molts casos una part substan-
cial del patrimoni de molts contribuents, fa que labase imposable
(que inclou només els béns i drets no exempts) sigui una mesura
molt imperfecta de la capacitat economica d'un individu. Es per
aix0 que preferim analitzar la carrega que suposa I'lP en relacio
amb el patrimoni, incloent-hi en aquest tots els béns i drets dels
quals és titular un individu, n’estiguin exempts o no.

Considerem que els resultats que es presenten més avall son
molt reveladors, i posen en evidencia la important distorsié que

2 Vegeu, per exemple, Generalitat de Catalunya (2020). Desconei-
xem el motiu de la discontinuitat en la publicacié d’aquestes me-
mories. En qualsevol cas tenim constancia de la seva continuitat
(en termes de metodologia) en documents d’Us intern del Depar-
tament d’Economia i Finances.
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suposa |'existencia de les exempcions esmentades, aixi com
d’un limit maxim a la quota integra en combinacié amb I'impost
sobre la renda de les persones fisiques (IRPF). La magnitud
d’aquestes distorsions neutralitza a la practica la progressivitat
tedrica de I'impost, i ens permet concloure que I'aplicacié de I'lP
a Catalunya té elements regressius importants dificiment com-
patibles amb els principis d’igualtat, justicia i progressivitat que
haurien de caracteritzar qualsevol sistema tributari modern.

A través de simulacions del que anomenem proposta Zucman,
mostrem que I'actual recaptacio de I'lP a Catalunya podria man-
tenir-se o fins i tot ampliar-se si s’eliminessin les exempcions i el
topallala quotaintegra, augmentant el minim de patrimoni exempt
i reduint significativament els elevats tipus marginals actuals.

El treball esta estructurat de la manera seguient. A la secci6 1
presentem una breu introducci¢ a I'lP, posant emfasi en dues
distorsions potencials que caracteritzen el seu disseny: els
béns i drets exempts i el limit maxim a la quota integra. La sec-
Ci6 2 resumeix mitjangant alguns estadistics les caracteristi-
ques de les dades utilitzades. La seccio 3 presenta els princi-
pals resultats del nostre treball relatius a la incidencia de I'lP per
trams de patrimoni. A la seccié 4 analitzem I’heterogeneitat en
la incidencia de I'impost entre individus amb patrimonis sem-
blants. La secci6 5 presenta estimacions de recaptacié de I'lP
sotaundisseny alternatiu que elimina les distorsions actuals. La
seccio 6 conclou.

Taula 1. Tipus de gravamen per tram de

base liquidable

Base liquidable Tipus aplicable
De 0,00 a167.129,45 0,210%
De 167.129,45 a 334.252,88 0,315%
De 334.252,88 a 668.499,75 0,525%
De 668.499,75 a 1.336.999,75 0,945%
De 1.336.999,75 a 2.673.999,01 1,365%
De 2.673.999,01 a 5.347.998,03 1,785%
De 5.347.998,03 a 10.695.996,06 2,205%
De 10.695.996,06 a 20.000.000,00 2,750%
De 20.000.000,00 en endavant 3,480%
KFont: Elaboracio propia. )
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1.Limpost sobre el patrimoni: una breu introduccio
L’IP és un tribut estatal establert per la Llei 19/1991, de 6 de
juny, de 'impost sobre el patrimoni.® Es tracta d’un tribut de
caracter directe i de naturalesa personal que grava el patrimoni
net de les persones fisiques. El rendiment de I'impost esta cedit
a les comunitats autbnomes, que tenen competencies norma-
tives sobre el minim exempt, el tipus de gravamen i les deduc-
cions i bonificacions de la quota. Algunes comunitats apliquen
actualment una bonificacid de la quota (un 100% a Madrid,
Andalusia, Cantabria i Extremadura, i un 50% a Galicia).*

En el cas de Catalunya, el minim exempt és de 500.000 euros i
no hi ha bonificacié amb caracter general.® Els tipus de grava-
men o tarifes marginals per al 2022 i 2023 son els seglents:

Hi ha dos elements importants de I'lP que juguen un paper
important a I’'hora d’explicar alguns dels nostres resultats: les
exempcions i el limit a la quota integra. A continuacio els des-
crivim breument.

Larticle 4 dela Llei 19/1991 estableix una llista de béns i drets que
es troben exempts de I'lP, de manera que el seu valor no s’inclou
ala base imposable.® Aquestes exempcions inclouen de manera
significativa les considerades al'apartat 8 de I'article i que podriem
definir com “actius empresarials”: el patrimoni empresarial i profes-
sional, aixi com les participacions en societats sempre que com-
pleixin una serie de condicions especificades a la llei. Val la pena
remarcar dues d’aquestes condicions: (i) la participacio del subjec-
te passiu ha de ser superior al 5 per cent, computat de forma indi-
vidual, o del 20 per cent conjuntament amb conjuge, fills, pares i
parents col-laterals de segon grau, i (i) el subjecte passiu 0 algun
dels seus familiars (en el cas de participacio conjunta superior al 20
per cent) han d’exercir funcions de direccio de I'entitat en qliestio

3 La Llei 4/2008, de 23 de desembre, va aprovar una bonificacié
estatal general del 100 per cent de la quota integra, que va ser
aplicada el 2008, 2009 i 2010. L'impost va ser reactivat pel Reial
decretllei13/2011, de 16 de setembre, que va eliminar la bonifica-
ci6 estatal. L'exigénciade I'impost s’ha anat prorrogant anualment
alaLlei de pressupostos generals de I’Estat.

4 Durant la vigéncia de I'impost sobre grans fortunes (IGF, vegeu
més avall), aquestes bonificacions no s’apliquen al patrimoni per
sobre del minim exempt de I'lGF.

5 Existeixen bonificacions dels patrimonis protegits de les perso-
nes amb discapacitat i de les propietats forestals.

6 Vegeu Tovillas Moran (2002) i Gil Macia (2018) per a una analisi
juridica detallada del regim d’exempcions.



i rebre una remuneracié que representi un minim del 50 per cent
detots els seus rendiments empresarials, professionals i de treballl.

Aquestes condicions discriminen favorablement els individus
que tenen una part important del seu patrimoni en forma d’ac-
tius empresarials propis (normalment modestos) o en participa-
cions en “empreses familiars” que, malgrat el seu nom, poden
ser molt grans i tenir un valor molt elevat. Aquesta és una situ-
acio frequent entre els individus amb patrimoni més alt, com
veurem més endavant. D’altra banda, estan exclosos d’aques-
ta exempcio els actius com I’'habitatge habitual (per sobre de
300.000 euros), segones residencies, immobles per lloguer,
participacions en fons d’inversié, diposits bancaris, etc., a tra-
vés dels quals articula el seu estalvi el gruix d’individus que viu
fonamentalment de les rendes del seu treball.” Per tant, i més
enllade laretorica per justificar aquestes exempcions, centrada
en el desig de protegir 'empresa familiar, a la practica el legis-
lador ofereix un mecanisme a través del qual moltes grans for-
tunes poden eludir I'impost.®

7 Fins i tot un lobby empresarial com Foment del Treball Nacional
reconeix aquesta discriminacio als individus no empresaris al’es-
criure, en referéncia ales distorsions generades per I'IP: “...no tota
lapoblacié té la possibilitat, la capacitat o lainquietud d’invertir de
mode directe en una activitat empresarial. No obstant aixo, el que
qualsevol estalviador si que pot fer és financar amb el seu estalvi
lainversié productiva de tercers, funcié que compleixen els siste-
mes financers” (Foment del Treball Nacional (2024)).

8 Els arguments que sovint s’invoquen per justificar I’exempcio
dels actius empresarials no semblen gaire admissibles. Aixidoncs,
I'argument que les participacions empresarials poden ser poc li-
quides i que per tant la seva subjeccio al'impost podria requerir la
desinversié ignora el fet que el grau de liquiditat d’un patrimoni no
ve donat exogenament, ja que I’empresa podria repartir més divi-
dends i permetre la construccié d’un component liquid en el patri-
moniindividual dels propietaris, en comptes de reinvertir sistema-
ticament els seus beneficis. Obviament, I'incentiu a mantenir el
maxim patrimoni dintre del paraiglies de I'’empresa familiar i no de
I'individu no és independent de I'exempcié de qué gaudeix aques-
taopcié. Tampoc té gaire sentit al nostre parer lainvocacio al desig
de promoure I'ocupacié i I'activitat economica, ja que les partici-
pacions (directes, a través d’accions o obligacions, o indirectes a
través de fons d’inversié) tenen una contribucié identicaaaquests
objectius, mentre que els beneficis fiscals per al patrimoni vinculat
a empreses familiars poden distorsionar decisions d’inversié a
favor d’empreses menys eficients i sense voluntat d’expansioé
amb capital extern. Aquest podria ser un factor darrere ladimensié
petita i la baixa productivitat que caracteritzen, com a mitjana, les
nostres empreses.

En segon lloc, la llei estableix un limit a la suma de la quota integra
de I'lP i la corresponent quota de I'impost sobre la renda de les
persones fisiques (IRPF): aquesta suma no pot superar el 60 per
cent de les bases imposables (general i d’estalvi) de I'RPF. Sies
produeix un excés per sobre del topall del 60%), aquest excés s’ha
de reflectir en una reduccio de la quota de I'lP. Aquesta reduccid
no pot superar el 80% de quota. Es a dir, s’estableix una quota
minima no reduible, equivalent al 20% de la quota integra. Aquest
topall sovint es justifica invocant el requeriment que 'impost no
sigui “confiscatori.” Al marge de I'arbitrarietat del 60% com a fron-
tera entre la confiscatorietat o no confiscatorietat, el que és clar és
queI'existencia d’aquest topall ofereix un segon mecanisme (siles
exempcions no resulten suficients) perque individus amb patrimo-
nis potencialment molt alts pero rendes relativament baixes (espe-
cialment si no treballen i tenen participacions en empreses que
paguen pocs dividends) puguin eludir 'impost.®

Com veurem més endavant, tant les exempcions com el topall
del 60% generen distorsions importants a I’'hora de determinar
I'impost efectivament pagat, i son el principal factor explicatiu
de la seva regressivitat a partir d’'un cert nivell de patrimoni. Dit
d’una altra manera, sén el mecanisme a través del qual la ma-
joria dels individus amb patrimonis molt alts aconsegueixen
evitar 'impost, o pagar una quantitat ridicula en relacié amb el
seu patrimoni. L’objectiu del nostre treball és identificar aquest
fenomen i quantificar-lo.°

L'any 2022 es va introduir 'impost sobre grans fortunes (ISGF),
regulat a nivell estatal i sense possibilitat de bonificacions auto-
nomiques. Aquest impost grava patrimonis a partir de 3 M€
d’euros, i amb un minim exempt de 700.000 euros. El tipus
marginal és del'1,7% per a patrimonis entre 3 M€i 5,35 M€; del
2,10% entre 5,35 M€i 10,7 M€, i del 3,5% a partir d’aquesta
quantitat. La quota que es paga per I'lP és deduible a I'lSGF. A
efectes practics, i donada la configuracié de tipus de gravamen
dels dosimpostos, aixo fa que a Catalunya l'lISGF només s’apli-

9 De fet és ben coneguda la practica d’individus amb grans patri-
monis de financar les seves despeses corrents amb préstecs de
les seves societats (de manera que els deutes disminueixen el seu
patrimoni net) i només reben dividends ocasionalment, per poder
gaudir del topall del 60% el major nombre d’anys possibles.

10 El Libro Blanco de la Reforma Fiscal (Instituto de Estudios Fis-
cales (2022)) ja presentava alguns estadistics consistents amb els
que presentem en nostre treball, pero sense emfatitzar I’heteroge-
neitat de carrega fiscal per individus amb patrimonis semblants.
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Taula 2. Nombre de declarants i patrimoni per trams de patrimoni

-

Trams Nombre % % Patrimoni % %
d’individus acumulat agregat acumulat
<1M 32.634 37,2 37,2 25.066 M€ 10,8 10,8
1M-2M 31.846 36,3 73,5 43.795 M€ 18,9 29,8
2M-5M 15.812 18,0 91,56 47.387 M€ 20,5 50,3
5M-10M 4.306 4,9 96,4 29.508 M€ 12,8 63,0
10M-25M 2.285 2,6 99,1 34.478 M€ 14,9 77,9
25M-100M 744 0,8 99,9 32.132 M€ 13,9 91,8
>100M 84 0,1 100 18.867 M€ 8,2 100
Total 87.711 100 231.233 M€ 100
Font: Elaboracio propia.

J

qui a contribuents amb un patrimoni superior a 17,4 M€, i no-
més per al petit diferencial entre els tipus marginals més alts dels
dos impostos 3,5% (ISGF) i el 3,48% (IP). El nostre treball no té
en compte aquest petit suplement associat amb I'ISGF i es
restringeix exclusivament a I'lP.

2. Limpost sobre el patrimoni a Catalunya per a
I’exercici 2022: algunes dades basiques

En aquest apartat presentem algunes dades descriptives de
I'IP a Catalunya per a I’'exercici del 2022, fent servir la base de
dades amb informacié individual anonimitzada que ens ha faci-
litat I’Agéencia Tributaria de Catalunya (ATC).

Un total de 87.711 individus van presentar la declaracié de I'lP
a Catalunya corresponent a I'exercici 2022, aproximadament
I'1,5% de la poblacié adulta. El patrimoni total net (incloent-hi
béns i drets exempts, perd un cop restats els deutes) declarat
va ser de 231.232,6 M€, La taula 2 presenta el nombre de de-
clarants de I'lP i el seu patrimoni agregat per a diferents trams
de patrimoni (entenent aquest com a patrimoni net total, és a
dir, incloent-hi el patrimoni exempt i restant els deutes). Per fa-
cilitar la interpretacio de les dades, hem classificat les observa-
cions individuals en set trams de patrimoni diferents (fem servir
el simbol “M” després d’una xifra per indicar “milions d’euros”):
menys d’1M, 1M-2M, 2M-5M, 5M-10M, 10M-25M, 25M-
100M, i més de 100M. Amb una motivacio exclusivament ex-
positiva en algunes ocasions ens referirem als contribuents si-
tuats en el Ultims tres trams com a rics (10M-25M), superrics
(256M-100M) i megarics (més de 100M).
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Observem que un 96,4% dels individus que van presentar la
declaracio per I'lP van declarar un patrimoni inferior als 10M, i
que el seu patrimoni agregat representa un 63% del total. Els
rics (10M-25M) representen un 2,6% dels declarants, amb un
14,9% del patrimoni. Els superrics (25M-100M) sén un 0,8%
dels declarants, amb un 13,9% del patrimoni. Finalment, el grup
dels megarics (>100M) conté 84 individus (un 0,1% del total de
declarants), amb un patrimoni que representa el 8,2% del total.
La mitjana de patrimoni d’aquest ultim grup és de 224 ME.
Dintre del mateix grup, el patrimoni mitja dels 20 contribuents
amb un patrimoni més alt és de 478,8 M€,

Larecaptacio total per I'lP va ser de 610,5 milions d’euros. Aques-
ta xifra representa un 0,26% del patrimoni total declarat. El fet que
aquest percentatge estigui molt per sota dels tipus marginals de
I'impost (vegeu la taula 1) ja apunta a la rellevancia quantitativa de
les exempcions i/o el topall del 0% comentats més amunt com a
determinants de les quotes efectivament ingressades.

L'apartat segUent analitza fins a quin punt la falca entre els tipus
marginals fixats per la llei i els tipus efectius pagats es distribu-
eixen de forma aproximadament uniforme entre tots els contri-
buents o tendeixen a afavorir els contribuents de determinats
nivell de patrimoni.

11 L’acord de cessi6 de dades amb I’Agéncia Tributaria de Cata-
lunya inclou una clausula de confidencialitat que ens impedeix
reportar resultats de mostres amb menys de 20 individus.



Taula 3. Ratios basiques per trams de patrimoni

-

Trams Quota a ingressar/ Patrimoni exempt/ Quota integra
patrimoni patrimoni reduida/quota integra

<1M 0,06% 11,4% 99,0%

1M-2M 0,21% 14,9% 97,8%

2M-5M 0,37% 30,0% 89,5%
5M-10M 0,31% 49,0% 77,4%
10M-25M 0,28% 59,0% 72,9%
25M-100M 0,26% 67,4% 63,5%

> 100M 0,26% 66,8% 50,9%

Font: Elaboracié propia.

3. La carrega de I'impost sobre el patrimoni: evi-
déncia per trams de patrimoni

La taula 3 presenta les mitjanes de tres ratios basiques indivi-
duals, per a cada tram de patrimoni. La primera columna mos-
tra la quota a ingressar (és a dir, el que es paga efectivament
d’impost) com a percentatge del patrimoni (total net). Aqui tro-
bem un dels resultats principals del nostre treball: aquest per-
centatge és creixent fins al tram 2M-5M, on assoleix un valor
mitja del 0,37 %, pero després passa a ser decreixent, i arriba a
un valor de 0,26% tant per al tram dels stiperrics com per al dels
megarics. Per tant, veiem que, a la practica (i de mitjana), I'lP
resulta ser regressiu per a patrimonis per sobre dels 5M, mal-
grat la progressivitat tecrica dels tipus de gravamen (vegeu la
taula 1). El grafic 1 representa aquesta relacié no monotonica
entre patrimoni i quota a ingressar/patrimoni.

Quina explicacio té que, de mitjana, la quota a ingressar com a
percentatge del patrimoni sigui decreixent a partir del quart
tram, malgrat que els tipus de gravamen marginals siguin crei-
xents? Esta clar que hi ha dos factors que poden tenir un paper
rellevant en aquest sentit: les exempcions i el topall del 60%.
Per veure I'impacte de cadascun d’aquests factors podem mi-
rar les dues ratios addicionals presentades a la taula 3.

La ratio patrimoni exempt/patrimoni ens dona una mesura de la
distorsid generada per I'exempcio de certs béns i drets, que no
s’inclouen a la base imposable. Com podem observar aquesta
distorsié estalluny de seruniforme, jaquelaratio patrimoniexempt/
patrimoni augmenta significativament conformement augmenta el

Grafic 1. Quota a ingressar / patrimoni Total (%)
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patrimoni. Per als trams més alts, el patrimoni exempt representa,
de mitjana, 2/3 parts del patrimoni. Aquesta evidencia queda re-
flectida en el grafic 2, que mostra la mitjana de la ratio patrimoni
exempt/patrimoni per als diferents trams de patrimoni.

Quin tipus d’exempcions, d’entre totes les admeses per 'article
4 de la Llei 19/1991, expliquen la importancia del patrimoni
exempt en els patrimonis alts? El grafic 3 mostra, per a cada
tram, el percentatge del patrimoni exempt constituit pels “actius
empresarials.” Observem que per a patrimonis inferiors a 2M,
els “actius empresarials” tenen un pes petit en el patrimoni
exempt total. Per al tram 2M-5M, aquests béns i drets ja repre-
senten unes tres quartes parts del patrimoni declarat com a
exempt. Per sobre dels 5M, aquest percentatge augmentaamb
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Grafic2. Patrimoni exempt / patrimoni Total (%)

Grafic 3. Percentatge d’actius empresarials en
el patrimoni exempt (%)

PE/PT (%)

<iM iM-2M 2M-5M 5M-10M 10M-25M 25M-100M >100M
Trams

Font: Elaboracié propia.

el patrimoni, i arriba a valors propers al 100% a partir dels 10M.
En tots els casos veiem que les participacions en el capital (en
blau) tenen un pes clarament dominant respecte als actius in-
dividuals utilitzats directament en I'activitat empresarial o pro-
fessional (en verd). La possibilitat d’excloure de la base impo-
sable de I'lP els actius empresarials, que son precisament els
actius en qué els individus més rics concentren els seu patrimo-
ni, és per tant un factor clau darrere la regressivitat de I'lP per a
trams de patrimoni alts.

En la darrera columna de la taula 3 presentem les mitjanes per
trams de patrimoni de la ratio quota integra reduida/quota inte-
gra.'”” Aquesta ratio ens dona una mesura de la reduccié en
I'impost a pagar com a conseqtiencia del topall del 60% descrit
més amunt. Veiem que per als dos trams de patrimoni més
baixos aquesta ratio és propera al 100%, indicant que el topall
del 60% no té cap impacte per a la majoria d’individus situats
en aquests trams. Conformement augmenta el patrimoni, pero,
veiem com la ratio disminueix de forma continuada, fent pales
un impacte creixent del topall del 60%. El grafic 4 visualitza
aquesta relacié entre patrimoni i reduccio de la quota integra
com a consequencia del topall del 60%.

12 El que anomenem “quota integra reduida” correspon al con-
cepte “quota integra total” en la base de dades de I’ATC. Creiem
que el terme “quota integra total” aplicat a la quota reduida es
presta a confusid, i és per aixo que preferim el de “quota integra
reduida”
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Font: Elaboracié propia.

Grafic 4. Quota integra reduida /
Quota integra (%)

Quota integra reduida / Quota integra (%)

<iM 1M-2M 2M-5M 5M-10M 10M-25M 25M-100M >100M
Trams

Font: Elaboracié propia.

Resumint: les dades deixen ben clar que tant les exempcions
(especialment les dels actius empresarials) com el topall del
60% generen una distorsié quantitativament important en la
quantitat a pagar en concepte d’IP. Conjuntament aquestes
distorsions expliquen laregressivitat efectivade I'lP a partir d’un
cert patrimoni, malgrat la seva progressivitat “tedrica.”

4. Heterogeneitat dintre de cada tram de patrimoni
’evidencia presentada en els apartats anteriors s’ha centrat en
les mitjanes de diferents ratios per a cada tram de patrimoni
considerat. Es evident, perd, que dintre de cada tram hi pot



Taula 4. Distribucio de la ratio quota a ingressar/patrimoni

Trams P5 P25 P50 P75 P95 P75/P25
<1M 0,004% 0,024% 0,047% 0,080% 0,133% 3,3
1M-2M 0,042% 0,125% 0,188% 0,288% 0,424% 2,3
2M-5M 0,000% 0,121% 0,394% 0,584% 0,800% 4,8
5M-10M 0,000% 0,048% 0,239% 0,418% 1,108% 8,7
10M-25M 0,000% 0,045% 0,179% 0,370% 0,998% 8,4
25M-100M 0,0002% 0,052% 0,134% 0,344% 0,786% 6,6

> 100M 0,006% 0,066% 0,209% 0,299% 0,716% 4,6
Font: Elaboracié propia.

haver diferencies potencialment importants entre les ratios de
diferents individus, i que queden amagades darrere la mitjana.
En aquest apartat intentem caracteritzar aquesta heterogenei-
tat centrant-nos en les tres ratios analitzades a la taula 3, és a
dir, les ratios quota a ingressar/patrimoni, patrimoni exempt/
patrimoni i quota integra reduida/quota integra.

Lataula 4 i el grafic 5 ens donen una fotografia de I'heteroge-
neitat en la ratio quota a ingressar/patrimoni. Utilitzant com a
informacio de base els valors d’aquesta ratio per a cada indi-
vidu, presentem, per a cada tram de patrimoni, els estadistics
seglients: (i) lamediana o percentil 50 (representada en el gra-
fic per la linia horitzontal dintre del rectangle), (ii) els percentils
25 i 75 (bases superiors i inferiors del rectangle), (iii) els per-
centils 5 i 95 (linies horitzontals als extrems)™. A més en el
grafic 4 també es presenta la mitjana, que ja apareixia en la
taula 3 (cercle vermell).

La taula 4 i grafic 5 fan paleses les grans diferencies, dintre de
cada tram, en el percentatge del patrimoni pagat en concepte
d’IP. Prenguem com a exemple el tram de patrimonientre 5i 10
milions. Dintre d’aquest tram hi ha més d’un 5% de contribu-
ents que acaben no pagant res en concepte d’IP (el percentat-
ge exacte és un 8,78%). En el mateix tram de patrimoni, un 5%
dels contribuents paguen un percentatge superior a I'1,1%.
Depenent del nivell de patrimoni, aixo pot suposar una diferen-

13 En el cas del tram de més de 100M, i en comptes dels percentils
51 95, es presenten les mitjanes per als 20 individus amb valors
més alts i més baixos de la ratio considerada, a fi de no violar la
restriccié de confidencialitat.

Grafich. Distribucié Quota a ingressar /
Patrimoni Total (%)

<iM 1M-2M 2M-5M 5M-10M 10M-25M25M-100M >100M
Trams

\_ Font: Elaboracio propia. )

cia de més de 100.000 euros anuals, any rere any, entre dos
contribuents amb idéntic patrimoni. Aquestes diferencies per
nivells similars de patrimoni queden reflectides en la ratio inter-
quartil P75/P25 presentada a la columna de la dreta, aixi com
en la gran “dispersio6 vertical” per a cada tram que s’observa en
el grafic 5 a partir del tercer tram.

Creiem que és interessant comentar que el caracter parcial-
ment regressiu de I'lP que s’identificava a partir de les mitjanes
ala taula 3, s’observa també quan ens restringim a percentils
concrets. Per exemple, si ens focalitzem en el 5% de contribu-
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Taula 5. Distribucié6 de la ratio patrimoni exempt/patrimoni

Trams P5 P25 P75 P95 P75/P25
<1M 0,0% 2,2% 9,3% 16,8% 32,2% 7,6
1M-2M 0,0% 5,3% 11,8% 20,8% 44,3% 3,9
2M-5M 0,0% 6,1% 13,2% 55,8% 88,2% 9,2
5M-10M 0,0% 5,5% 58,3% 81,6% 96,1% 151
10M-25M 0,80% 25,9% 73,5% 88,9% 97,8% 3,4
25M-100M 0,86% 46,1% 80,1% 92,5% 98,5% 2,0
>100M 0,01% 53,5% 76,2% 92,0% 98,9% 1,7
Font: Elaboracié propia.

Grafic 6. Disatribuci6 Patrimoni exempt /

patrimoni total (%)
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Font: Elaboracié propia.

- /

ents que paguen un percentatge més alt del seu patrimoni
dintre de cada tram (columna P95), veiem que aquest percen-
tatge és de I'1,1% per nivells de patrimoni entre 5 i 10 milions,
un percentatge significativament més alt que el 0,72% en el cas
de patrimonis superiors als 100M.

La taula 5 i el corresponent grafic 6 presenten informacié ana-
loga per a la ratio patrimoni exempt/patrimoni.

Tant lataula 5 com el grafic 6 apunten a diferencies molt grans
en el percentatge de patrimoni exempt dintre d’'un mateix
tram, a més de les fortes diferencies entre trams ja comenta-
des anteriorment. La taula també deixa clar que, més enlla
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Grafic 7. Proporcié d’individus amb >50% i

>90% de Patrimoni Exempt (%)

80

B Més_90%
[ Més_50%

70+

40-

Proporci6 individus (%)

20+

10+

<iM iM-2M 2M-5M 5M-10M 10M-25M 25M-100M >100M

Trams

Font: Elaboracié propia.

- /

d’aquesta dispersid, un percentatge molt alt de contribuents
en els trams més alts de patrimoni aconsegueix eximir-ne una
part important del seu patrimoni. També observem com el
percentatge de patrimoni exempt arriba a valors propers al
100% en els percentils més alts a partir de 5M de patrimoni.
Aquests alts percentatges de patrimoni exempt queden des-
prés reflectits en bases imposables i quotes a ingressar molt
reduides en relacié amb el patrimoni.

El grafic 7 complementa aquesta informacio presentant, per a cada
tram de patrimoni, el percentatge de contribuents amb un percen-
tatge de patrimoni exempt superior al 50%, i dintre d’aquests, la
fraccié amb un percentatge exempt per sobre del 90%. Observem



Taula 6. Distribucié de la ratio quota integra reduida/quota integra

Trams P5 P25 P50 P75 P95

<1M 100% 100% 100% 100% 100%
1M-2M 100% 100% 100% 100% 100%
2M-5M 27,1% 100% 100% 100% 100%
5M-10M 20,0% 45,9% 100% 100% 100%
10M-25M 20,0% 29,6% 100% 100% 100%
25M-100M 20,0% 20,0% 77,7% 100% 100%
>100M 20,0% 20,0% 20,5% 100% 100%
Font: Elaboracié propia.

o %

que per als dos trams de patrimoni més alts, aproximadament tres

Grafic 8. Distribucio Quota integra /

quartes parts dels contribuents n’eximeixen més del 50% del seu

patrimoni, i una tercera part n’eximeixen més del 90%. En contrast, Patrimoni Total (%)

en els dos trams de patrimoni més baixos només una fraccié negli-
gible dels contribuents poden eximir més del 50% del seu patrimoni.

12

La taula 6 resumeix la distribucio de la ratio quota integra re-
duida/quota integra i ens permet veure en quina mesura els
contribuents de diferents trams de patrimoni es beneficien del
topalldel 60%."* Observem que aquest topall és irrellevant per
als dos trams de patrimoni més baixos, on no s’observen re-

10

duccions. A partir del tercer tram, entre 2M-5M, un petit per- 0.8
centatge dels contribuents ja es beneficien d’una reduccio de
la quota integra. Aquest percentatge de beneficiaris va aug-

mentant per a trams de patrimoni més alts, i és més gran del
50% per als dos trams superiors. De fet, en aquests dos trams
un percentatge significatiu de contribuents paguen la quota

minima obligatoria, que correspon a un 20% de la quota inte-
gra (per tant, es beneficien d’una reduccio del 80% en aques-
ta). Aquests contribuents tenen ingressos relativament baixos
comparats amb el seu elevat patrimoni, la quals cosa els per-
met eludir bona part del que haurien de pagar en absencia del
topall del 60%.

El grafic 8 resumeix, per a cada tram de patrimoni, la distri-

bucié de la ratio quota integra/patrimoni total. Ateés que la <IM  1M-2M 2M-5M 5M-10M 10M-25M 25M-100M >100M
. . . . Trams
quota integra no inclou les reduccions associades al topall

Font: Elaboracié propia.

o /

14 Vegeu Libro Blanco de la Reforma Fiscal (Instituto de Estudios
Fiscales (2022)) per a una evidéncia consistent amb la presentada
en aquest apartat.
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Taula 7. Simulacions proposta Zucman

[0,5% 1% 1,5% ]

[1% 1% 2%] [1% 1,5% 2%]

Recaptacié estimada 475,5M

610,5M 743,3 M

% de recaptacié 2022 77,9%

106,1% 122,4%

Font: Elaboracié propia.

Taula 8. Simulacions proposta Zucman

[0,5% 0,75% 1% 1,25% ]

[0,1% 0,5% 0,75% 1% 1,25%]

Recaptacié estimada 627,2M

665,2M

% de recaptaci6 2022 102,7%

108,9%

Font: Elaboracié propia.

N

)

del 60%, la ratio anterior ens indica el percentatge del patri-
moni que es pagaria en abséncia d’aquest topall. Dues ob-
servacions semblen pertinents. En comparacié amb el grafic
5 (que presenta la mateixa informacio, perd tenint en comp-
te la reduccié associada al topall del 60%) veiem que la dis-
persio per a cadatram és aramolt més gran, i augmenta amb
el nivell de patrimoni. Si s’elimina el topall del 60%, aquesta
forta dispersid prové principalment de les diferéncies en el
percentatge de patrimoni exempt entre contribuents amb
patrimoni semblant (veure grafic 6). D’altra banda, veiem que
a I'eliminar el topall del 60% I'impost recupera una lleugera
progressivitat si prenem la mitjana (cercle vermell) per a cada
tram com a referencia, pero no si fem servir la mediana (linia
horitzontal). Aquest aparent augment de la progressivitat es
deu al fet que individus amb patrimoni molt alt no exempt ara
paguen molt més en concepte d’IP. Cal emfatitzar, pero, que
I’eliminacié del 60% no impedeix que la majoria dels indivi-
dus amb patrimonis molt alts paguin un percentatge inferior
al 0,5%, gracies a I’exempcio de bona part del seu patrimo-
ni. En resum, el topall del 60% contribueix en certa mesura a
reduir la inequitat en la carrega fiscal dins de cada tram de
patrimoni, tot i que en certa mesura contribueix a la manca
de progressivitat de I'impost per als patrimonis alts.
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5. Simulacions d’un impost de patrimoni alternatiu
En aquest apartat presentem estimacions de la recaptacio
per IP a Catalunya suposant un disseny alternatiu de I'im-
post. Les modificacions proposades pretenen eliminar les
fortes distorsions que hem identificat més amunt, associa-
des al disseny actual.

El nostre calcul suposa que els patrimonis declarats sén els
mateixos que es van declarar el 2022, és a dir, fem abstraccio
del possible efecte que un canvi en el disseny de I'impost
tindria en les declaracions, ja sigui com a consequéncia de
canvis en el patrimoni declarat per part d’alguns contribuents,
o de canvis en el conjunt d’individus que presenten la decla-
racié si el canvi en el disseny de I'impost provoqués canvis de
residéncia fiscal (en una o altra direcci¢).' Cal, per tant, pren-
dre’s les estimacions que es presenten a continuacié amb una
molta prudenciai com areferéncia, no com a prediccions dels
efectes que tindria una hipotetica reforma com la plantejada.

15 Els dissenys fiscals alternatius perjudicarien les grans fortunes
empresarials que actualment disposen de mecanismes per no pa-
gar I'IP, i tendirien a beneficiar alts directius, professionals molt
qualificats i en general la classe mitjana i mitjana-alta que viu de
rendes del treball.



El primer disseny alternatiu que considerem esta inspirat en
la proposta que va fer per a Catalunya Gabriel Zucman, pro-
fessor de la Paris School of Economics i la UC Berkeley, i
conegut defensor de I'impost de patrimoniide la lluita contra
I'evasio fiscal, durant una visita recent al nostre pais.”® La
proposta Zucman té€ un minim exempt de 10 milions (en
substitucio dels 500.000 euros actuals) sense que hi hagi
més exempcions, i sense cap topall a la quota integra (en
comptes del topall del 60% actual).

Alataula 7 presentem els resultats de la nostra simulacio per
a tres configuracions alternatives dels tipus de gravamen
marginals. En tots els casos, els trams de patrimoni per sota
de 10M estan exempts, perd suposem diferents configura-
cions de tipus marginals per als trams que hem associat amb
els rics (10M-25M), els stperrics (256M-100M) i els megarics
(>100M). L'estructura de tipus per a cada cas apareix a la
part superior de cada columna. Cal emfatitzar que en tots els
casos considerats els tipus marginals sén significativament
inferiors als vigents actualment per als trams corresponents.
Malgrat aquest fet, observem com sota la primera configu-
racio de tipus considerada (0,5%-1%-1,5%) la recaptacio
estimada arriba a un 77% de la recaptacié real del 2022.
Quan considerem tipus marginals lleugerament més alts (se-
gonaitercera columna) la recaptacié estimada supera la real
enun 6% i 22% respectivament.

Aixi, posant per cas la segona configuracio, es podria recap-
tar una quantitat similar a I'actual a través de I'impost de
patrimoni amb I'aportacié de tan sols 3.113 contribuents (en
lloc dels 85.123 individus que actualment tenen una quota a
ingressar positiva). De mitjana, aquests 3.113 contribuents
passarien de pagar un 0,27% del seu patrimoni total a pa-
gar-ne un 0,76%, mentre que el patrimoni de la resta en que-
daria exempt.

16 Gabriel Zucman va fer aquesta proposta de manera informal
durant un sopar en petit comité en el marc d’una visita recent a
Barcelona, convidat pel Departament d’Economia de la Universi-
tat Pompeu Fabra. El professor Zucman ens ha donat autoritzacio
expressa per esmentar la seva proposta. En aquestareunio el pro-
fessor Zucman va referir-se al model de I'lP vigent actualment a
Catalunya com a “antiquat” i “absurd,” per tots els forats legals
que permeten que els més rics acabin pagant menys. Vegeu Saez
i Zucman (2019) per a un resum divulgatiu d’algunes de les recer-
ques de Zucman en aquest camp.

A la taula 8, presentem les estimacions per a dues versions
modificades de la proposta Zucman, que amplien la base de
I'impost a trams de patrimoni més baixos, la qual cosa per-
met generar una recaptacié semblant a I'obtinguda el 2022
amb un tipus marginal superior del 1,25%, més baix que en
les propostes considerades més amunt. La primera columna
suposa unimpost que grava els patrimonis per sobre de 5M,
amb uns tipus marginals que augmenten 25 punts basics
tram a tram. Aquest disseny permet una recaptacié que su-
pera en un 2,7% I'obtinguda el 2022. A la segona columna
suposem la mateixa estructura de tipus, pero ara ampliant la
base de I'impost al tram entre 2M i 5M, amb un tipus margi-
nal del 0,1% per a aquest tram inicial. En aquest cas la re-
captacio estimada suposa un augment del 8,9% respecte a
I’obtinguda el 2022. D’aquesta manera, en el cas de la pri-
mera columna, només 7.419 individus veurien el seu patri-
moni gravat; aquests individus actualment paguen de mitja-
na un 0,28% del seu patrimoni, i passarien a pagar-ne un
0,55%. Pel que fa al darrer escenari, serien 23.231 contribu-
ents a pagar I'lP, que passarien d’abonar un 0,31% a un
0,41%, de mitjana.

6. Conclusions

L'impost sobre el patrimoni el presenten sovint els seus defensors
com un instrument redistributiu que grava una manifestacio clara
de la capacitat economica dels individus —el patrimoni— que no
sempre té un reflex en la renda. Levidéncia presentada en aquest
treball, basada en I'analisi de les autoliquidacions individuals de I'lP
a Catalunya per a I'exercici 2022, gliestiona frontalment aquesta
justificacié de I'impost, atesos el seu disseny i implementacio ac-
tuals en el nostre pais. L'exempcié plena dels “actius empresarials”
i el topall a la quota en funcié dels ingressos totals del subjecte
passiu ofereixen dos mecanismes, sovint complementaris, a tra-
vés dels quals individus amb un patrimoni molt alt acaben pagant
una quota negligible o fins i tot nulla en concepte d’IP. D’altra
banda, els alts tipus marginals de I'lP vigents a Catalunya tenen
com a consequiencia que individus amb rendes de treball altes, i
que han acumulat un patrimoni significatiu com a resultat del seu
estalvi—en comptes d’haver heretat una participacio en una pos-
siblement gran i valuosa “empresa familiar’— s’enfrontin a alts pa-
gaments en concepte de I'lP, any rere any, malgrat que les rendes
que estan al’origen d’aquests estalvis acumulats ja van estar sub-
jectes al'lRPF quan van ser generades.
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El nostre treball fa pales que el sistema d’exempcions i topalls a la
quota de I'lP t&€ com a consequiencia que el percentatge del patri-
moni efectivament pagat sigui, de mitjiana, més baix per als trams
de patrimonimésalts, convertint'impost en parcialment regressiu.
D’altra banda, dificiment es pot qualificar I'lP com un impost equi-
tatiu, jaque les diferencies en les circumstancies individuals fan que
contribuents amb patrimonis molt semblants o fins i tot identics
acabin tributant, any rere any, quantitats moilt diferents.

A través de simulacions, hem demostrat com un disseny alter-
natiu de I'lP sense les distorsions generades per les exempci-
ons d’actius empresarials i el topall a la quota pagada, podria
generar una recaptacié semblant o superior a I'actual, fins i tot
amb uns tipus de gravamen significativament més baixos que
els vigents actualment a Catalunya. Una reforma de I'impost en
aquesta direccié garantiria la seva equitat i progressivitat, no
penalitzaria els estalvis dels assalariats, itancariales portes —ara
obertes de bat a bat—a I'elusio de I'impost per parts dels grans
patrimonis invertits en “empreses familiars.”

A més considerem que és important remarcar que la manca
d’equitat de I'impost és, molt probablement, més gran que la
que reflecteixen els nostres resultats. Larad és ben senzilla: a
I’efecte de I'lP, les participacions en empreses no cotitzades
no es valoren pel seu valor de mercat (com en I'impost sobre
successions i donacions), sind d’acord amb els criteris de va-
loracié que estableix la llei de I'impost sobre el patrimoni i que
solen comportar una valoracié inferior. Aixi, per exemple, el
criteri de valoracio de les participacions segons el valor teoric
comptable o patrimoni net no té€ en compte que alguns actius
de la societat, com ara immobles o participacions en altres
societats, poden tenir un valor en llibres molt inferior al seu
valor de mercat.
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